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Введение

        Рыночная экономика, при всем разнообразии ее моделей, известных мировой практике, характеризуется тем, что представляет собой социально ориентированное хозяйство, дополняемое государственным регулированием. Огромную роль как в самой структуре рыночных отношений, так и в механизме их регулирования со стороны государства играют финансы. Они — неотъемлемая часть рыночных отношений и одновременно важный инструмент реализации государственной политики. Вот почему сегодня как никогда важно хорошо знать природу финансов, глубоко разбираться в условиях их функционирования, видеть способы наиболее полного их использования в интересах эффективного развития общественного производства.

        В структуре финансовых взаимосвязей народного хозяйства финансы предприятий занимают исходное, определяющее положение, так как обслуживают основное звено общественного производства, где создаются материальные и нематериальные блага и формируется преобладающая масса финансовых ресурсов страны.

        Неизбежный переход страны к рыночной экономике был невозможен, пока сохранялась в огромных масштабах государственная собственность, препятствующая развитию конкуренции, соревновательности за достижение лучших результатов деятельности. Было необходимо начать последовательное разгосударствление собственности, так как одной из основ рыночной экономики является многообразие форм собственности: и государственной, и частной, и акционерной и других.

         Проводимые экономические реформы повлекли за собой глобальное изменение в структуре финансовых и производственных отношений. Цель данной работы - рассмотреть изменившуюся структуру финансовых ресурсов предприятия, так как именно финансы предприятия являются основой производственной деятельности.

        Наиболее важна роль финансов в кругообороте основных производственных фондов; формировании и использовании оборотных средств и в общих чертах затронуть наиболее уязвимую тему о распределении прибыли.

1. Теоретические и методологические аспекты управления

финансовыми ресурсами фирмы.

1.1. Сущность, виды и принципы управления

финансовыми ресурсами фирмы

         Управление финансовыми ресурсами предприятия - это совокупность целенаправленных методов, операций, рычагов, приемов воздействия на разно​образные виды финансов для достижения определенного результата.

         Финансовые ресурсы фирмы - это часть денежных средств в форме доходов и внешних поступлений, предназначенных для выполнения финансовых обязательств и осуществления затрат по обеспечению расширенного воспроизводства.

вырезано
         Все финансовые ресурсы фирмы как внутренние, так и внешние в зависимости от времени, в течение которого они находятся в распоряжении фирмы, делятся на краткосрочные (до одного года) и долгосрочные (свыше одного года). Это деление достаточно условно, а масштаб временных интервалов зависит от финансового законодательства конкретной страны, правил ведения финансовой отчетности, национальных традиций.

         В реальной жизни  в денежной форме капитал фирмы сколько-нибудь продолжительное время оставаться не может, поскольку он должен зарабатывать новые доходы. Пребывая в денежной форме в виде остатков денежных средств в кассе фирмы либо на ее расчетном счете в банке они не приносят доходов фирме или почти не приносят. Превращение капитала из денежной формы в производительную называется финансированием.

         Принято различать две формы финансирования: внешнее и внутреннее. Такое деление обусловлено жесткой связью между формами финансовых ресурсов и капитала фирмы с процессом финансирования. Характеристика видов финансирования представлена в таблице № 1.1.

Таблица № 1.1 : Структура источников финансирования предприятия
	Виды финансирования
	Внешнее финансирование
	Внутреннее финансирование

	вырезано
	вырезано
	вырезано

	вырезано
	вырезано
	вырезано

	вырезано
	вырезано
	вырезано


         Собственные привлеченные финансовые ресурсы - это базовая часть всех финансовых ресурсов фирмы, которая базируется на момент создания фирмы и находится в ее распоряжении на всем протяжении ее жизни. Эту часть финансовых ресурсов принято называть уставным фондом или уставным капиталом фирмы. В зависимости от организационно-правовой формы фирмы ее уставной капитал формируется за счет выпуска и последующей продажи акций (обыкновенных, привилегированных или их комбинации), вложений в уставной капитал паев, долей и т.д. За время жизни фирмы ее уставной капитал может дробиться, уменьшаться и увеличиваться, в том числе за счет части внутренних финансовых ресурсов фирмы.

         Источниками собственных финансовых ресурсов являются : 
      уставный капитал (средства от продажи акций и паевые взносы участников);

      резервы, накопленные предприятием;

      прочие взносы юридических и физических лиц (целевое финансирование, пожертвования, благотворительные взносы и др.).

вырезано


         При создании предприятия источником приобретения основных средств, нематериальных активов, оборотных средств является уставный капитал. За счет него создаются необходимые условия для осуществления предпринимательской деятельности. Уставной капитал представляет собой сумму средств, предоставленных собственниками для обеспечения уставной деятельности предприятия.

         Содержание категории «уставный капитал» зависит от организационно – правовой формы предприятия:

      для государственного предприятия – стоимостная оценка имущества, закрепленного государством за предприятием на праве полного хозяйственного ведения;

         для товарищества с ограниченной ответственностью – сумма долей собственников;

      для акционерного общества – совокупная номинальная стоимость акций всех типов;

вырезано

         Поступление выручки от реализации свидетельствует о завершении кругооборота средств. До поступления выручки издержки производства и обращения финансируются за счет источников формирования оборотных средств. Результат  кругооборота вложенных в деятельность средств - возмещение затрат и создание собственных источников финансирования: амортизационных отчислений и прибыли.

         Прибыль и амортизационные отчисления являются результатом кругооборота средств, вложенных в производство, и относятся к собственным финансовым ресурсам предприятия, которыми они распоряжаются самостоятельно. Оптимальное использование амортизационных отчислений и прибыли по целевому назначению позволяет возобновить производство  продукции на расширенной основе.

         Назначение амортизационных отчислений - обеспечивать воспроизводство основных производственных фондов и нематериальных активов. Амортизация по своей экономической сущности - это процесс постепенного переноса стоимости основных средств и нематериальных активов (а также малоценных и быстроизнашивающихся предметов) по мере их износа на производимую продукцию, превращения в процессе реализации в денежную форму и накопления ресурсов для последующего воспроизводства активов, которые амортизируются. Это целевой источник финансирования инвестиционного процесса.

         Прибыль как экономическая категория - это чистый доход, созданный прибавочным трудом. Прибыль является экономическим показателем, характеризующим финансовые результаты предпринимательской деятельности. Кроме того, через прибыль реализуется принцип материальной заинтересованности в процессе ее распределения и использования, а также принцип материальной ответственности. Наконец, прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия - это многоцелевой источник финансирования его потребностей, но основные направления ее использования можно определить как накопление и потребление. Пропорции распределения прибыли на накопление и потребление определяют перспективы развития предприятия.

вырезано

         Самофинансирование - обязательное условие успешной хозяйственной деятельности предприятий в условиях рыночной экономики. Этот принцип базируется на полной окупаемости затрат по производству продукции и расширению производственно - технической базы предприятия, он означает, что каждое предприятие покрывает свои текущие и капитальные затраты за счет собственных источников. Принцип самофинансирования пока не может быть обеспечен на предприятиях, выпускающих необходимую потребителю продукцию с высокими затратами на ее производство и не обеспечивающих достаточный уровень рентабельности по разным объективным причинам. К ним относятся предприятия жилищно-коммунального хозяйства, пассажирского транспорта, сельскохозяйственные и другие предприятия, получающие ассигнование из бюджета. То же характерно и для предприятий оборонного значения, хозяйственная деятельность которых не может считаться предпринимательской и финансируется за счет средств, полученных от реализации продукции. 

         При временной недостаточности в средствах потребность в них может обеспечиваться за счет заемных финансовых ресурсов.

         Привлеченные заемные финансовые ресурсы фирмы наиболее часто встречаются в форме:

      банковских кредитов и ссуд;

      средств от выпуска и продажи облигаций фирмы;

      займов от других небанковских субъектов рынка.

         В условиях отечественной практики привлечение финансовых ресурсов на возвратной основе от банковских и небанковских организаций имеет принципиальное значение. В общепринятом понимании кредиты и ссуды в России могут выдавать исключительно кредитные институты - банки. Полученные фирмой займы на возвратной основе от небанковских организаций согласно действующему законодательству являются доходом фирмы и облагаются соответствующей ставкой налога.

вырезано

         В рыночной экономике наиболее распространенной формой привлечения заемных средств на долгосрочной основе является облигационный заем, выпускаемый акционерным обществом на срок не менее одного года, а также - эмиссия долевых ценных бумаг. В практике финансового менеджмента в условиях рынка известны и другие приемы финансирования деятельности предприятия, применяемые самостоятельно или в комбинации с эмиссией основных ценных бумаг. К ним относятся опционы, залоговые операции, лизинг, франчайзинг.

1.2. Особенности управления финансовыми ресурсами

фирмы в российской экономике

         Успешная деятельность предприятия не возможна без разумного управления финансовыми ресурсами. Нетрудно сформулировать цели для достижения которых необходимо рациональное управление финансовыми ресурсами :

      выживание фирмы в условиях конкурентной борьбы;

      избежание банкротства и крупных финансовых неудач;

      лидерство в борьбе с конкурентами;

      максимизация рыночной стоимости фирмы;

      приемлемые темпы роста экономического потенциала фирмы;

      рост объемов производства и реализации;

      максимизация прибыли;

      минимизация расходов;

      обеспечение рентабельной деятельности и т.д.

         Приоритетность той или иной цели может выбираться предприятием в зависимости от отрасли, положения на данном сегменте рынка и от многого другого, но удачное продвижение к выбранной цели во многом зависит от совершенства управления финансовыми ресурсами предприятия.

вырезано

вырезано


         Управление финансовыми ресурсами фирмы, ввиду многовариантности его проявления, на практике невозможно осуществлять без профессиональной организации этой работы.

         Долгое время в отечественной практике финансовые службы фирм не имели самостоятельного значения, их работа сводилась к обслуживанию расчетов с использованием строго определенных форм, составлению элементарных финансовых планов и отчетов, не имеющих реальных последствий. Реальные последствия имела только работа бухгалтерии, то есть было целесообразным объединять финансовую работу с бухгалтерской в рамках одной службы - бухгалтерии.

         Такая практика организации финансов существовала и существует до сих пор на большинстве российских предприятий. Но руководителю предприятия следует принять во внимание, что одновременно быть хорошим бухгалтером и хорошим финансистом человек не может.

вырезано

         Независимо от выбранного подхода к реорганизации финансовой службы, фирма стремится к созданию некой стандартной модели организации финансовой работы, адекватной рыночным условиям. Принципиальная схема этой модели показана на рисунке № 3. Приведенная схема нетиповая, а состав ее элементов может варьировать в зависимости от вида компании, ее размеров и прочих факторов.
вырезано


         Главное, что следует отметить в работе финансового менеджера, это то, что она либо составляет часть работы высшего звена управления фирмы, либо связана с предоставлением ему аналитической информации, необходимой и полезной для принятия управленческих решений финансового характера.

         Тем самым подчеркивается исключительная важность этой функции. Вне зависимости от организационной структуры фирмы финансовый менеджер отвечает за анализ финансовых проблем, принятие в некоторых случаях решений или выработку рекомендаций высшему руководству.

         В условиях рыночной экономики финансовый менеджер становится одной из ключевых фигур на предприятии. Он ответственен за постановку проблем финансового характера, анализ целесообразности использования того или иного способа их решения и иногда за принятие окончательного решения по выбору наиболее приемлемого варианта действий. Однако если поставленная проблема имеет существенное значение для предприятия, он может быть лишь советником высшего управленческого персонала.

вырезано

         Как организовать текущее и перспективное управление финансовой деятельностью, обеспечивающее платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия?

         Существуют различные подходы к трактовке понятия "финансовый инструмент". В наиболее общем виде под финансовым инструментом понимается любой контракт, по которому происходит одновременное увеличение финансовых активов одного предприятия и финансовых обязательств другого предприятия.

         Финансовые активы включают:

      денежные средства;

      контрактное право получить от другого предприятия денежные средства или любой другой вид финансовых активов;

      контрактное право обмена финансовыми инструментами с другим предприятием на потенциально выгодных условиях;

      акции другого предприятия.

         К финансовым обязательствам относятся контрактные обязательства:

      выплатить денежные средства или предоставить какой-то иной вид финансовых активов другому предприятию;

      обменяться финансовыми инструментами с другим предприятием на потенциально невыгодных условиях (в частности, такая ситуация может возникнуть при вынужденной продаже дебиторской задолженности).

         Финансовые инструменты подразделяются на первичные (денежные средства, ценные бумаги, кредиторская и дебиторская задолженность по текущим операциям) и вторичные, или производные (финансовые опционы, фьючерсы, форвардные контракты, процентные свопы, валютные свопы).

вырезано

         Функционирование любой системы финансового управления осуществляется в рамках действующего правового и нормативного обеспечения. Сюда относятся: законы, указы Президента, постановления правительства, приказы и распоряжения министерств и ведомств, лицензии, уставные документы, нормы, инструкции, методические указания и др.

1.3. Выбор расчетного алгоритма управления

финансовыми ресурсами фирмы

         Эффективность использования финансовых ресурсов характеризуется оборачиваемостью активов и показателями рентабельности. Следовательно, эффективность управления можно повышать уменьшая срок оборачиваемости и повышая рентабельность за счет снижения издержек и увеличения выручки.

         Ускорение оборачиваемости оборотных средств не требует капитальных затрат и ведет к росту объемов производства и реализации продукции. Однако инфляция достаточно быстро обесценивает оборотные средства, предприятиями на приобретение сырья и топливно-энергетических ресурсов направляется все большая их часть, неплатежи покупателей отвлекают значительную часть средств из оборота.

         В качестве оборотного капитала на предприятии используются текущие активы. Фонды, используемые в качестве оборотного капитала, проходят определенный цикл. Ликвидные активы используются для покупки исходных материалов, которые превращают в готовую продукцию; продукция продается в кредит, создавая счета дебиторов; счета дебитора оплачиваются и инкассируются, превращаясь в ликвидные активы.

         Любые фонды, не используемые для нужд оборотного капитала, могут быть направлены на оплату пассивов. Кроме того, они могут использоваться для приобретения основного капитала или выплачены в виде доходов владельцам.
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         Таким образом, к денежным средствам могут быть применены модели, разработанные в теории управления запасами и позволяющие оптимизировать величину денежных средств.             Речь идет о том, чтобы оценить: 

      общий объем денежных средств и их эквивалентов;

      какую долю следует держать на расчетном счете, а какую в виде быстрореализуемых ценных бумаг;

      когда и в каком объеме осуществлять взаимную трансформацию денежных средств и быстрореализуемых активов.

         По банковским счетам, на которых фирмы держат свои ликвидные активы, процент не уплачивается. Однако другие ликвидные активы (краткосрочные государственные ценные бумаги, депозитные сертификаты, разновидность единовременного займа, называемая перекупочным соглашением) приносят доход в виде процентов.

         В западной практике наибольшее распространение получили модель Баумола и модель Миллера-Ора. Непосредственное применение этих моделей в отечественную практику пока затруднено ввиду сильной инфляции, аномальных учетных ставок, неразвитости рынка ценных бумаг и т.п., поэтому ниже приведено лишь краткое теоретическое описание данных моделей.

         Модель Баумола. Предполагается, что предприятие начинает работать, имея максимальный и целесообразный для него уровень денежных средств, и затем постоянно расходует их в течение некоторого периода времени. Все поступающие средства от реализации товаров и услуг предприятие вкладывает в краткосрочные ценные бумаги. Как только запас денежных средств истощается, т.е. становится равным нулю или достигает некоторого заданного уровня безопасности, предприятие продает часть ценных бумаг и тем самым пополняет запас денежных средств до первоначальной величины. Таким образом, динамика остатка средств на расчетном счете представляет собой "пилообразный" график ( рисунок № 1.4. ).
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         Модель Баумола проста и в достаточной степени приемлема для предприятий, денежные расходы которых стабильны и прогнозируемы. В действительности такое случается редко; остаток средств на расчетном счете изменяется случайным образом, причем возможны значительные колебания.

         Модель, разработанная Миллером и Ором, представляет собой компромисс между простотой и реальностью. Она помогает ответить на вопрос: как предприятию следует управлять своим денежным запасом, если невозможно предсказать каждодневный отток и приток денежных средств?

         Логика действий по управлению остатком средств на расчетном счете представлена на рисунке № 1.5.
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         Остаток средств на расчетном счете хаотически меняется до тех пор, пока не достигает верхнего предела. Как только это происходит, предприятие начинает покупать достаточное количество ценных бумаг с целью вернуть запас денежных средств к некоторому нормальному уровню (точка возврата). Если запас денежных средств достигает нижнего предела, то в этом случае предприятие продает свои ценные бумаги и таким образом пополняет запас денежных средств до нормального предела.

         При решении вопроса о размахе вакцинации (разность между верхним и нижним пределами) рекомендуется придерживаться следующей политики: если ежедневная изменчивость денежных потоков велика или постоянные затраты, связанные с покупкой и продажей ценных бумаг, высоки, то предприятию следует увеличить размах вариации и наоборот. Так же рекомендуется уменьшить размах вариации, если есть возможность получения дохода благодаря высокой процентной ставки по ценным бумагам.

         Еще одним важным инструментом повышения эффективности использования финансовых ресурсов является управление основными производственными фондами предприятия и нематериальными активами. Основным вопросом в управлении ими является выбор метода начисления амортизации.

         Существуют три метода начисления амортизации: равномерное списание, на объем выполненных работ и ускоренная амортизация.

         Равномерное списание базируется на нормативном сроке службы основных средств. нормы амортизационных отчислений устанавливаются исходя из физического и морального сроков службы средств труда и выражают нормативный срок возмещения их стоимости. Экономически обоснованное определение величины амортизационных отчислений требует правильной стоимостной оценки основных средств. периодически возникает потребность в переоценке основных средств с целью определения их восстановительной стоимости и приведения в соответствие в реальными экономическими условиями. Чем выше уровень инфляции, тем чаще требуется такая переоценка.
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         Чем более конкурентна отрасль, тем больше давление на держателей ее акций в части инвестиций на обновление и модернизацию оборудования и сооружений, исследования, обучение, компьютеризацию. Ни по одному из этих направлений, вероятно, не будет быстрой отдачи от инвестиций через год или даже чуть больше. Более того, неопределенность спроса, проявляющаяся в изменениях моды, поведения потребителей, технологий, в нерегулярности предпринимательского цикла, конкуренции, будет отражаться в ошибках, которые обычно сопровождают процесс определения прибыли. При осуществлении управления финансовыми ресурсами необходимо решить, каким образом определять как стоимость капитала, принимаемого за базу для расчетов, так и его приращение (выбытие).

2. Анализ управления финансовыми ресурсами

ОАО « Анкер ».

2.1. Расчет, оценка показателей управления

финансовыми ресурсами предприятия ОАО « Анкер »

         Челябинский Завод "Анкер" более тридцати лет выпускает строительные и резервуарные металлоконструкции для черной и цветной металлургии, химической, нефтедобывающей и нефтеперерабатывающей отраслей промышленности, энергетики, промышленного и гражданского строительства.

         Общая численность сотрудников - 450.

         Доступ: железная дорога, автомобильный транспорт.

         Основные методы сварки: 
      Автоматическая сварка под флюсом 
      Полуавтоматическая сварка в среде защитных газов 
      Ручная аргонно-дуговая сварка вольфрамовым электродом
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      9) Платные услуги населению, предприятиям и организациям, включая услуги связи и радиофикации, маркетинг, консалтинг, лизинг, инжиниринг, рекламную деятельность.

      10) Организация, проведение:

-культурно-массовых, спортивно-оздоровительных мероприятий;

-туризма, в том числе международного, экскурсий, конференций, выставок, аукционов товаров и идей;

лечебно- профилактических работ, медицинских услуг;

воспитательно-образовательных программ.

      11) Издательская деятельность.

      12) Транспортные услуги населению, предприятиям и организациям, услуги по техническому обслуживанию, диагностике, ремонту, покраске, мойке автотранспорта ремонту узлов и агрегатов, организация платных стоянок автотранспорта, изготовление и реализация техоснастки для автомобилей, организация торговли по реализации избытков товарно-материальных запасов.

      13) Участие в нефтегазоперерабатывающем производстве.

      14) Сервисное обслуживание (в том числе средств массовой информации).

      15) Производство, заготовка, переработка и реализация продукции сельского хозяйства, дикорастущих плодов и ягод.

      16)Производство, прокат и реализация кинофотопродукции (кино- и телефильмов, фотоматериалов, диафильмов и т.д.)

      17) Инвестиционная деятельность (в том числе купля-продажа недвижимости).
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ливневой канализации, наружного освещения дорог и т.п.). Комплексное проектирование инженерных сетей и систем при реконструкции, новом строительстве и капитальном ремонте, с разработкой сметной документации.

      36) Снабженческо-сбытовая и торговая деятельность.

      37) Оказание ритуальных услуг населению, в том числе изготовление гробов, памятников, оград и т.п.

      38) Проведение неразрушающего контроля качества металла, сварных соединений и диагностики оборудования.

      39) Проведение технического обслуживания и ремонта пожарной сигнализации, установок пожаротушения.

      40) Ремонт и содержание дорог и дорожных сооружений.

      41) Дошкольное воспитание.

         Сведения о структуре и компетенции органов управления.

      Структура:

1. Общее собрание акционеров;

2. Совет директоров;

3. Коллегиальный исполнительный орган (Правление);

4. Единоличный исполнительный орган.

      Компетенция Общего собрания акционеров:

1. Внесение изменений и дополнений в Устав общества или утверждение Устава в новой редакции.

2. Реорганизация общества.

3. Ликвидация общества, назначение ликвидационной комиссии и утверждение промежуточного и окончательного ликвидационных балансов.

4. Избрание членов Совета директоров и досрочное прекращение их полномочий.

5. Определение количества, номинальной стоимости, категории (типа) объявленных акций и прав, предоставляемых этими акциями.

6. Увеличение Уставного капитала общества путем увеличения номинальной стоимости акций или путем размещения дополнительных акций по закрытой подписке.

7. Уменьшение Уставного капитала общества путем уменьшения номинальной стоимости акций, путем приобретения обществом части акций в целях сокращения их общего количества, а также путем погашения приобретенных или выкупленных обществом акций.

8. Избрание членов ревизионной комиссии общества и досрочное прекращение их полномочий.

9. Утверждение аудитора общества.

10. Утверждение годовых отчетов, годовой бухгалтерской отчетности, в том числе счета прибылей и убытков общества, распределение прибыли, в том числе выплата (объявление) дивидендов, и убытков общества по результатам финансового года.

11. Определение порядка ведения Общего собрания.

12. Избрание членов счетной комиссии и досрочное прекращение их полномочий.

13. Дробление и консолидация акций.

14. Принятие решений об одобрении сделок с заинтересованностью в случаях, предусмотренных требованиями действующего законодательства РФ и настоящего Устава.

15. Принятие решений об одобрении крупных сделок, предметом которых является имущество, стоимость которого составляет более 50 процентов балансовой стоимости

активов общества, а также имущество, стоимость которого составляет от 25 до 50 процентов балансовой стоимости активов общества, относительно которого Совет директоров единогласно не принял решение.
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         К компетенции исполнительных органов Общества относятся все вопросы руководства текущей деятельностью Общества, за исключением вопросов, отнесенных к компетенции Общего собрания акционеров или Совета директоров Общества.

         Исполнительные органы Общества организуют выполнение решений Общего собрания акционеров и Совета директоров Общества.

         Генеральный директор без доверенности действует от имени Общества, в том числе представляет его интересы, совершает сделки от имени Общества, выдает доверенности, в том числе доверенности заместителю генерального директора по труду и социальным вопросам на право подписания документов персонифицированного учета в отделение Пенсионного фонда РФ, утверждает уставы дочерних обществ и учреждений Общества, утверждает внутренние документы Общества, утверждает штаты, издает приказы и дает указания, обязательные для исполнения всеми работниками Общества.

         К компетенции Правления относятся следующие вопросы:

- утверждение краткосрочных планов и производственных программ;

- принятие решения о сделках, сумма которых составляет от 1% до 10% от балансовых активов Общества на дату совершения сделки;

- контроль и координация работы производственных подразделений и представительств Общества;

- утверждение правил внутреннего трудового распорядка, структуры управления;

- решение производственных конфликтов;

- решение иных вопросов текущей производственной и финансово--хозяйственной деятельности Общества.

         Образование исполнительных органов Общества и досрочное прекращение их полномочий осуществляются по решению Совета директоров Общества.
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2.2. Анализ тенденции управления

финансовыми ресурсами ОАО « Анкер »

         Производство и сбыт высококачественной продукции, удовлетворяющей потребностям наших клиентов, для получения прибыли в объеме достаточном для развития предприятия до уровня лидирующей мировой компании и проведения разумной социальной политики.

         Следование миссии ОАО Завод «Анкер» возможно только при наличии долгосрочной возможности  производить и продавать металлоконструкции. Поэтому основной целью ОАО Завод «Анкер» является сохранение долговременной конкурентоспособности на мировом рынке металлоконструкций.

         Завоевание лидирующих позиций в области разработки и внедрения новых технологий; 

         Улучшение качества  продукции и освоение новых видов продукции для удовлетворения текущих и будущих запросов и ожиданий потребителей; 

         Сохранение и расширение рынков сбыта и снабжения; 

         Повышение эффективности производства; 

         Сокращение вредных воздействий на окружающую среду; 

         Вовлечение всех работников в процесс управления качеством; 

         Стимулирование всех работников на достижение целей; 

         Обеспечение социальной защищенности работников ОАО Завод «Анкер». 

         Постоянное всестороннее развитие компании, предусматривающее замену устаревших технологий и оборудования, использование с максимальной загрузкой существующих и вновь вводимых современных высокотехнологичных, безопасных для окружающей среды производственных мощностей; 

         Усиление положения на рынке благодаря повышению качества продукции, проведению маркетинговых исследований и выработке рыночной стратегии; 

         Создание всесторонних гарантий для надежного функционирования ОАО Завод «Анкер»; 

         Внедрение энергосберегающих технологий и расширение собственной энергетической базы; 

         Внедрение системы экологического менеджмента в соответствии с международным стандартом ISO 14001-96; 

         Улучшение социального климата благодаря увеличению уровня заработной платы и наличия эффективного пакета социальных программ и гарантий; 
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         Добавочный капитал в 2001 году составил 6777116 рублей, в 2002 году составил 6774823 рублей, в 2003 году составил 6771456 рублей, что также имеет тенденцию к снижению.

         Резервный капитал составил в 2001-2003 годах 790 рублей.

Таблица 2.1.

           Анализ отчета о прибылях и убытках , главного информационного источника финансовых ресурсов :

	
	2001
	2002
	2003

	
	
	абсол
	отн
	абсол
	Отн

	Выручка от продажи
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Себестоимость  продукции
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Валовая прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Коммерческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Управленческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль от продаж
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Проценты к получению
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Проценты к уплате
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
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	Чистая прибыль  
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         На основе анализа отчета о прибылях и убытках видно, что предприятие имеет довольно прогрессирующую кривую развития, и похоже не собирается сдавать свои позиции. Теперь попробуем отследить эти изменения графически ( диаграмма 2.1.)

 Диаграмма 2.1.

         Анализ тенденции изменения выручки от реализации продукции, себестоимости продукции и валовой прибыли выглядит следующим образом :
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Диаграмма 2.2.

         Анализ тенденции изменения коммерческих расходов, управленческих расходов и прибыли от продаж :
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Диаграмма 2.3.

         Анализ тенденции изменения прибыли от продаж, прибыли до налогообложения и чистой прибыли :
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         А теперь попробуем отследить куда предприятие распределяет свои финансовые ресурсы, и проследим динамику изменения внеоборотных активов, оборотных активов и капитала :

Диаграмма 2.4.
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Таблица 2.2.

         Анализ тенденции изменения внеоборотных активов, оборотных активов и капитала в абсолютных и относительных величинах :

	
	2001
	2002
	2003

	
	
	Абсол. вел
	Относ.
	Абсол. вел
	Относ.

	Внеоборотные активы
	7118331
	8423225
	118,33
	9167204
	128,78

	Оборотные активы
	5725279
	8164515
	142,60
	11047428
	192,96

	Капитал
	3316041
	4121084
	124,28
	4233145
	127,66


           Исходя из всего вышеперечисленного можно сделать вывод : что предприятие свои финансовые ресурсы в большей степени направляет в оборотные активы, а точнее в сырьевые запасы ( 2001 год – 35 %, 2002 год – 39 %, 2003 год – 45 % ), затем вкладывает во внеоборотные активы, а точнее в основные средства ( 2001 год – 44 %, 2002 год – 41 %, 2003 год – 37 % ) остатки финансовых ресурсов ОАО«Анкер» вкладывает в увеличение капитала ( 2001 год – 21 %, 2002 год – 20 %, 2003 год – 18 % ).

           Отсюда следует, что ОАО «Анкер» своими целями преследует получение прибыли в большей степени из увеличения объёмов производства, в меньшей степени вкладывая в увеличение производственной базы, и увеличение капитала предприятия. Что в конечной степени даст о себе знать, так как не вкладывая в расширение производства и увеличение собственного капитала, рано или поздно производственные мощности устареют и морально и физически, а резервов капитала не хватит для его обновления и восстановления. Хотя на сегодняшний день предприятие имеет достаточно новое и современное оборудование, и хочется надеяться, что ОАО «Анкер» успеет своевременно сориентироваться с заменой и ремонтом оборудования для своих производственных нужд и рыночных потребностей.

3. Разработка алгоритма планирования и прогнозирования

финансовых ресурсов на ОАО « Анкер »

3.1. Концептуальная основа планирования и прогнозирования финансовых потоков ( меры, которые применяются, решения финансового характера ) на ОАО « Анкер »

4. Экономическая безопасность

  По мнению западных теоретиков-экономистов, успешное развитие предпринимательство существенно зависит от той политико-экономической среды (командно-административной или рыночно-конкурентной), в которой оно осуществляет свою деятельность. Представляется, что подобный взгляд в области хозяйствования следует признать в качестве основополагающего фактора.
  Однако не менее важным фактором, постоянно сопутствующим определенной экономической среде, является криминогенная и иная, затрудняющая или сводящая на нет действия предпринимателя, обстановка. Наличие условий, при которых создается реальная угроза причинения вреда (ущерба) субъектом хозяйствования, ставит в ряд первоочередных и долговременных задач, требующих оперативного решения, проблему обеспечения экономической безопасности.
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  Обширны и направления предпринимательской деятельности. Это внутренние и внешние экономические сферы производственной, посреднической, коммерческой, научно-технической, инвестиционной, сервисной деятельности.


  Если подвести итог краткому анализу, то можно убедиться, что субъекты предпринимательства, формы и направления их деятельности далеко не равнозначны, а следовательно, и информационные потоки, циркулирующие в этих сферах, не равноценны.

         Так, государственные предприятия, занимающиеся предпринимательской деятельностью, могут обладать сведениями, определяемыми как государственные или служебные секреты.


  Информация государственных режимных предприятий (учреждений), в зависимости от степени важности (ценности), подразделяется на сведения, составляющие:

-
государственную тайну;

-
военную тайну;

-
служебную тайну;

-
иные сведения, не составляющие тайны, но представляющие интерес для иностранных спецслужб.


  Наряду с режимными мерами, безопасность государственных секретов обеспечивается также нормами уголовного закона.


  Уголовная ответственность за посягательство на государственные и другие средства предусмотрена: ст.64, 65, 75, 76-1, 259(кроме п.”д”) УК РСФСР.   (Здесь и далее рассматривается ныне действующий - “старый” - Уголовный кодекс, так как  “новый” Уголовный кодекс вступает в действие с 1 января 1997 года).


  Защита государственной секретной информации возложена на сотрудников режимных служб и правоохранительных органов (ст. 126 УПК РСФСР).
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  Вторая группа сведений характеризуется тем, что ее невыгодно скрывать от окружения самому предпринимателю. Это касается прежде всего рекламной информации. Без рекламы в хозяйственной деятельности трудно добиться эффективного результата, особенно в условиях жесткой конкуренции. Практически реклама широко начинает входить в нашу жизнь. Однако пропаганда и широкое распространение рекламы имеют не только положительную, но и отрицательную сторону для предпринимателя. Суть в том, что рекламная информация становится достоянием не только законопослушных граждан (на которых она и рассчитана), но и преступных элементов. Предпринимательская информация, рекламируемая в газетах, в журналах, по телевидению, радио помогает преступникам выйти на объект будущего посягательства, изучить его слабые (уязвимые, например, для закона отдельные виды деятельности, различного рода махинации) стороны, а затем принять решение, каким способом получить для себя от него выгоду.


  Предприниматель, рекламирующий свою деятельность, должен быть готов к возможному посягательству и своему ответному действию. Некоторые из них, в подобных ситуациях, пытаются найти защиту от преступников у таких же преступников, но из другой группировки. В итоге, запутавшись с преступным миром, попадают под их полное влияние, а иногда лишаются своих предприятий (фирм).


  Целесообразнее все же защиту искать не у тех же преступников, а в службах по борьбе с организованной преступностью (милиции или органов госбезопасности), частных сыскных организациях.


  Что касается предпринимательства в сыскной сфере деятельности, то она начинает получать достаточное освещение в прессе, включая интервью отдельных сотрудников об оказываемых услугах (кому и в каких случаях).


  Кстати, в Великобритании частным детективным службам запрещается рекламировать оказываемые ими услуги в средствах массовой информации. Единственным источником, рекламирующим их деятельность, является, специально издаваемый в этих целях, справочник.


  Итак, предприниматель, рекламирующий свою деятельность, должен знать, с какими препятствиями он может столкнуться, и как он сможет их преодолеть в своей конкретной ситуации. Не выход из данного положения и конспирация предпринимательской деятельности, как пытаются это делать некоторые фирмы. Без клиентуры, в зависимости от видов хозяйствования, они не будут иметь необходимой прибыли. Выход один - обеспечить свою безопасность с помощью государственных и частных форм защиты.
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  Далее, перед группой экспертов необходимо поставить комплекс вопросов в следующей последовательности:


а)  выделить все виды деятельности предприятия, приносящие прибыль на данный момент;


б)  исходя из имеющихся данных о рынке сбыта, оценить превышает ли уровень прибыли для данного вида деятельности аналогичные показатели у других предприятий;


в)  определить вероятную перспективу рентабельности этой деятельности.


  Если с экономической точки зрения вид деятельности устраивает предприятие в данный момент и в перспективе, а прибыль выше, чем у конкурирующих фирм, то предприятие располагает определенной коммерческой тайной и необходимо продолжить анализ.


  В этом случае эксперты должны определить, что именно в данном виде деятельности позволяет получать прибыль. Примеры могут быть самыми различными.


  Так, для сведений научного характера - это, как правило:

-
идеи, изобретения, открытия;

-
отдельные формулы;

-
новые технические проекты;

-
новые методы организации труда и производства;

-
программное обеспечение ЭВМ;

-
результаты научных исследований.
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  Безусловно, хранить секрет его владельцу, если он больше никому не известен, не представляет большой сложности и затрат на его охрану. Он сам не должен допустить к нему третьих лиц. При этом не быть болтливым, доверчивым. Носитель информации (документ, дискета, предмет) должен иметь соответствующее место хранения (не письменный стол, а сейф или другое недоступное для других лиц место). Несколько усложняется охрана этих сведений, когда о ее наличии становится известно заинтересованным лицам. Возникает необходимость ограничивать доступ посторонних лиц к месту хранения секретных материалов.


  Предприятия, фирмы, объединения, где имеется не один владелец информации, а несколько, к тому же работают сотрудники, не допущенные к производственным (коммерческим) секретам, представляют собой более сложный обьект защиты. Возникает вопрос о необходимости обеспечения внешней и внутренней безопасности структурных объединений предпринимательства. Для его решения можно использовать частные предпринимательские фирмы, частные службы безопасности (т.е. которые функционируют самостоятельно, принимая заказы от клиентов), собственные службы безопасности.

         Качественное же исполнение заказа негосударственными детективными службами во многом зависит от тех условий, которые создаются им органами власти. Например, Санкт-Петербургская мэрия  своим решением запретила на территории города деятельность частных предпринимательских фирм, которые занимались также оказанием услуг по защите коммерческих тайн. Осуществление этих частных функций вменяется государственным правоохранительным органам. И это не смотря на то, как показывает зарубежный опыт, что частное предпринимательство охраняет частное детективное общество. Государственным же правоохранительным органам, при всем их желании и возможностях, с этой задачей в полном объеме не справиться.


  Это один вопрос. Второй касается изучения самой частной фирмы перед тем, как обратиться к ней за помощью. Почему? Имеются данные, что некоторые частные детективные образования, вместо того, чтобы действовать в соответствии со своим уставом, занимаются вымогательством, шантажем представителей других предпринимательских фирм. В принципе здесь идет обоюдная проверка заказчика и клиента перед тем, как заключить договор. Игнорирование этим подходом может привести к серьезным ошибкам.


  Специальные меры, которые осуществляются при защите информации, можно подразделить на внешние и внутренние.


  К внешним мероприятиям относятся следующие. Изучение партнеров, клиентов, с которыми приходится вести хозяйственную, коммерческую деятельность, собирать информацию об их надежности, платежеспособности и другие данные. При необходимости производится изучение связей сотрудников частной фирмы. Выясняются лица, проявляющие интерес к фирме, ее деятельности, сотрудникам, не относятся ли они к конкурирующей фирме или к преступной группе. В случае установления, что эти лица допустили какие-либо противозаконные действия, необходимо информировать соответствующий правоохранительный орган. Тем самым пресекается преступная деятельность и, в том числе, интерес к частной фирме. По возможности желательно установить, в чем суть этого интереса и кому понадобилась та или иная информация. Не повторится ли он в будущем, т.е. что можно ожидать от конкурента (не исключено и преступных элементов).


  В ходе осуществления внутренних мероприятий по обеспечению безопасности решаются следующие вопросы. Подбор, проверка лиц, желающих поступить на работу в частное предприятие. Изучаются их анкетные данные, поведение по месту жительства и прежней работы, личные и деловые качества, положительные и отрицательные стороны изучаемого лица, межличностные отношения. Находился ли в конфликте с законом (судимость, административные задержания, связь с преступным миром). В ходе анализа собранных материалов выясняется, нет ли каких-либо в них противоречий. Дополнительно может проводиться тестирование лица для выяснения моральных или других качеств. Обращается внимание на возможную работу   в конкурирующей фирме и причины ухода. После этого делается вывод о пригодности кандидата к работе в данной фирме. На этом этапе изучения сотрудника интерес к нему не заканчивается. Периодически или в зависимости от поведения продолжают изучаться и анализироваться его поступки, затрагивающие интерес (секреты) фирмы. Не исключено, что конкурент может специально направить своих людей для устройства на работу в интересующее его предприятие с целью получения о нем ценных сведений.
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  В частности, Закон предусматривает возможность создания акционерными обществами собственных служб безопасности, которые, сре6ди других задач, призваны вести “...изучение рынка, сбор информации для деловых переговоров выявление некредитоспособных или ненадежных деловых партнеров;...установление обстоятельств...недобросовестной конкуренции..., а также разглашение сведений, составляющих коммерческую тайну...”. (ст. 3.). 


  Подводя итоги, следует отметить, что защита специальными мерами ценной информации должна осуществляться как против конкурентов, так и преступных элементов, пытающихся овладеть ею. Меры защиты зависят от тех способов и приемов, которые применяют похитители. Использование для защиты секретов частных фирм самых сложных  электронных устройств позволяет только сдерживать их утечку, но не останавливать этот вид деятельности, широко получивший в мировой практике название промышленный (коммерческий) шпионаж. В экономической литературе, исследующей развитие предпринимательской деятельности, обращается внимание на поддержание этики честной коммерческой деятельности. В ходе же конкурентной борьбы как неотъемлемого элемента рыночного хозяйствования использование промышленного шпионажа нельзя отнести к этическим видам деловых взаимоотношений предпринимателей. Однако рыночно-конкурентная деятельность немыслима, как показывает зарубежная практика, без экономического, производственного, научно-технического и других видов шпионажа. Самый благоприятный общественно-экономический климат для развития предпринимательства не сможет предотвратить банкротства, если в результате удачной шпионской акции будут похищены секретные для фирмы (компании) сведения. Шпионаж - это тень рыночно-конкурентной деятельности, двигатель для одних фирм и тормоз для других.

Приложения :

Форма №1 “Бухгалтерский баланс” за 2001 г.

	АКТИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Нематериальные активы
	110
	вырезано
	вырезано

	Основные средства
	120
	вырезано
	вырезано

	Незавершенное строительство
	130
	вырезано
	вырезано

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	вырезано
	вырезано

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые активы
	145
	вырезано
	вырезано

	Прочие внеоборотные активы
	150
	вырезано
	вырезано

	ИТОГО по разделу I
	190
	вырезано
	вырезано

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Запасы
	210
	2889180
	3945818

	               Сырьё, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	1981394
	2943113

	               Затраты в незавершенном производстве
	213
	888328
	956085

	               Готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	16536
	36471

	               Товары отгруженные
	215
	0
	0

	               Расходы будущих периодов
	216
	2922
	10149

	               Прочие запасы и затраты
	217
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	971844
	1340858

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты )
	230
	9655
	9655

	               Покупатели и заказчики
	231
	0
	0

	               Векселя к получению
	232
	0
	0

	               Авансы выданные
	233
	0
	0

	               Прочие дебиторы
	234
	9655
	9655

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты )
	240
	вырезано
	вырезано

	               Покупатели и заказчики
	241
	вырезано
	вырезано

	               Векселя к получению
	242
	вырезано
	вырезано

	               Авансы выданные
	243
	вырезано
	вырезано

	               Прочие дебиторы
	244
	вырезано
	вырезано

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	вырезано
	вырезано

	Денежные средства
	260
	вырезано
	вырезано

	               Касса
	261
	вырезано
	вырезано

	               Расчетные счета
	262
	вырезано
	вырезано

	               Валютные счета
	263
	вырезано
	вырезано

	               Прочие денежные средства
	264
	вырезано
	вырезано

	Прочие оборотные активы
	270
	вырезано
	вырезано

	ИТОГО по разделу II
	290
	вырезано
	вырезано

	БАЛАНС
	300
	вырезано
	вырезано

	ПАССИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

	Уставный капитал
	410
	3162
	3162

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	0
	0

	Добавочный капитал
	420
	6798354
	6777116

	Резервный капитал
	430
	790
	790

	              Резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	0
	0

	            Резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	790
	790

	Нераспределенная прибыль / убыток
	470
	3486265
	2659984

	ИТОГО по разделу III
	490
	3316041
	4121084

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	510
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	вырезано
	вырезано

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	вырезано
	вырезано

	ИТОГО по разделу IV
	590
	вырезано
	вырезано

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	610
	1600265
	1852512

	Кредиторская задолженность
	620
	5584347
	7455053

	              Поставщики и подрядчики
	621
	3268756
	5241427

	            Задолженность перед персоналом организации
	622
	110589
	139287

	              Задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	68618
	70776

	             Задолженность по налогам и сборам
	624
	137032
	92836

	             Прочие кредиторы
	625
	213937
	259093

	             Авансы полученные
	626
	137598
	70460

	             Векселя к уплате
	627
	1647817
	1581174

	Задолженность перед участниками ( учредителями ) по выплате доходов
	630
	0
	0

	Доходы будущих периодов
	640
	106
	81

	Резервы предстоящих расходов
	650
	0
	0

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	0
	0

	ИТОГО по разделу V
	690
	7184718
	9307646

	БАЛАНС
	700
	12843610
	16587580

	Справка о наличии ценностей,

учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	вырезано
	вырезано

	            В том числе по лизингу
	911
	вырезано
	вырезано

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	35765
	26826

	Материалы, принятые в переработку
	925
	269
	450

	Товары, принятые на комиссию
	930
	0
	0

	Бланки строгой отчетности
	935
	32
	46

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	230533
	242328

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	0
	8338

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	4524673
	10529055

	Износ жилищного фонда
	970
	21495
	22239

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	1579
	1677

	Основные средства, сданные в аренду
	985
	20546
	24064

	Материальные ценности, длительно используемые в производстве
	986
	214553
	300073

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	0
	0


Отчет о прибылях и убытках за 2001 год

	ПОКАЗАТЕЛЬ
	код
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

	Выручка ( нетто ) от продажи товаров, продукции, работ, услуг ( за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей )
	010
	25678265
	18694348

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Валовая прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Коммерческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Управленческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) от продаж
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие доходы и расходы

	Проценты к получению
	060
	12
	65

	Проценты к уплате
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Доходы от участия в других организациях
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие операционные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие операционные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) до налогообложения
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Налоговые санкции
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Налог на прибыль по перерасчетам прошлых лет, выявленных в текущем периоде
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые обязательства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Текущий налог на прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чистая прибыль ( убыток ) отчетного периода
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Постоянные налоговые обязательста ( активы )
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Базовая прибыль ( убыток ) на акцию
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Разводненная прибыль ( убыток ) на акцию
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Форма №1 “Бухгалтерский баланс” за 2002 г.

	АКТИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Нематериальные активы
	110
	880
	896

	Основные средства
	120
	5522137
	5745720

	Незавершенное строительство
	130
	2653169
	3201886

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	0
	0

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	182365
	131569

	Отложенные налоговые активы
	145
	7893
	29089

	Прочие внеоборотные активы
	150
	56781
	58044

	ИТОГО по разделу I
	190
	8423225
	9167204

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Запасы
	210
	3945818
	4283810

	               Сырьё, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	2943113
	3059920

	               Затраты в незавершенном производстве
	213
	956085
	1183923

	               Готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	36471
	32755

	               Товары отгруженные
	215
	0
	0

	               Расходы будущих периодов
	216
	10149
	7212

	               Прочие запасы и затраты
	217
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	1340858
	1608013

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты )
	230
	9655
	9655

	               Покупатели и заказчики
	231
	
	

	               Векселя к получению
	232
	
	

	               Авансы выданные
	233
	
	

	               Прочие дебиторы
	234
	9655
	9655

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты )
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Покупатели и заказчики
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Векселя к получению
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Авансы выданные
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Прочие дебиторы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Краткосрочные финансовые вложения
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Денежные средства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Касса
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Расчетные счета
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Валютные счета
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	               Прочие денежные средства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие оборотные активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ИТОГО по разделу II
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	БАЛАНС
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ПАССИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

	Уставный капитал
	410
	3162
	3162

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	0
	0

	Добавочный капитал
	420
	6777116
	6774823

	Резервный капитал
	430
	790
	790

	              Резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	
	

	            Резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	790
	790

	Нераспределенная прибыль / убыток
	470
	2659984
	2545630

	ИТОГО по разделу III
	490
	4121084
	4233145

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	510
	1540677
	1406114

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	150300
	156767

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	1467873
	1427428

	ИТОГО по разделу IV
	590
	3158850
	2990309

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	610
	1852512
	2563241

	Кредиторская задолженность
	620
	7455213
	10402103

	              Поставщики и подрядчики
	621
	5241427
	6184287

	            Задолженность перед персоналом организации
	622
	139287
	149848

	              Задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	70776
	83980

	             Задолженность по налогам и сборам
	624
	92836
	176391

	             Прочие кредиторы
	625
	259253
	612186

	             Авансы полученные
	626
	70460
	1394237

	             Векселя к уплате
	627
	1581174
	1801174

	Задолженность перед участниками ( учредителями ) по выплате доходов
	630
	0
	0

	Доходы будущих периодов
	640
	81
	75

	Резервы предстоящих расходов
	650
	0
	25759

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	0
	0

	ИТОГО по разделу V
	690
	9307806
	12991178

	БАЛАНС
	700
	16587740
	20214632

	Справка о наличии ценностей,

учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	449935
	449935

	            В том числе по лизингу
	911
	65750
	65750

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	26826
	39749

	Материалы, принятые в переработку
	925
	450
	344

	Товары, принятые на комиссию
	930
	0
	0

	Бланки строгой отчетности
	935
	46
	139

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	242328
	203525

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	8338
	8386

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	10529055
	10622639

	Износ жилищного фонда
	970
	22239
	22449

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	1677
	1701

	Основные средства, сданные в аренду
	985
	24064
	23431

	Материальные ценности, длительно используемые в производстве
	986
	300073
	335995

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	0
	0


Отчет о прибылях и убытках за 2002 год

	ПОКАЗАТЕЛЬ
	код
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

	Выручка ( нетто ) от продажи товаров, продукции, работ, услуг ( за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей )
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Валовая прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Коммерческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Управленческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) от продаж
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие доходы и расходы

	Проценты к получению
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Проценты к уплате
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Доходы от участия в других организациях
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие операционные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие операционные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные доходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) до налогообложения
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Налоговые санкции
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Налог на прибыль по перерасчетам прошлых лет, выявленных в текущем периоде
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые обязательства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Текущий налог на прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чистая прибыль ( убыток ) отчетного периода
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Постоянные налоговые обязательста ( активы )
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Базовая прибыль ( убыток ) на акцию
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Разводненная прибыль ( убыток ) на акцию
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Форма №1 “Бухгалтерский баланс” за 2003 г.

	АКТИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Нематериальные активы
	110
	896
	884

	Основные средства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Незавершенное строительство
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Доходные вложения в материальные ценности
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Долгосрочные финансовые вложения
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Отложенные налоговые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие внеоборотные активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ИТОГО по разделу I
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Запасы
	210
	4283810
	6190659

	               Сырьё, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	3059920
	4748021

	               Затраты в незавершенном производстве
	213
	1183923
	1399850

	               Готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	32755
	37184

	               Товары отгруженные
	215
	0
	0

	               Расходы будущих периодов
	216
	7212
	5604

	               Прочие запасы и затраты
	217
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	1608013
	2097381

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты )
	230
	9655
	9655

	               Покупатели и заказчики
	231
	
	

	               Векселя к получению
	232
	
	

	               Авансы выданные
	233
	
	

	               Прочие дебиторы
	234
	9655
	9655

	Дебиторская задолженность ( платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты )
	240
	4758593
	1554440

	               Покупатели и заказчики
	241
	3684643
	450366

	               Векселя к получению
	242
	0
	0

	               Авансы выданные
	243
	328259
	325366

	               Прочие дебиторы
	244
	745691
	778708

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	365611
	320261

	Денежные средства
	260
	вырезано
	вырезано

	               Касса
	261
	вырезано
	вырезано

	               Расчетные счета
	262
	вырезано
	вырезано

	               Валютные счета
	263
	вырезано
	вырезано

	               Прочие денежные средства
	264
	вырезано
	вырезано

	Прочие оборотные активы
	270
	0
	0

	ИТОГО по разделу II
	290
	11047428
	10189251

	БАЛАНС
	300
	20214632
	20586317

	ПАССИВ
	код
	На начало отчетного года
	На конец отчетного года

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

	Уставный капитал
	410
	3162
	3162

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	0
	0

	Добавочный капитал
	420
	6774823
	6771456

	Резервный капитал
	430
	790
	790

	              Резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	
	

	            Резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	790
	790

	Нераспределенная прибыль / убыток
	470
	2545630
	957635

	ИТОГО по разделу III
	490
	4233145
	5817773

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	510
	1406114
	1049880

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	156767
	181923

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	1427428
	1130990

	ИТОГО по разделу IV
	590
	2990309
	2362793

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Займы и кредиты
	610
	2563241
	3988831

	Кредиторская задолженность
	620
	10402103
	8304564

	              Поставщики и подрядчики
	621
	6184287
	5887593

	            Задолженность перед персоналом организации
	622
	149848
	154846

	              Задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	83980
	83104

	             Задолженность по налогам и сборам
	624
	176391
	219776

	             Прочие кредиторы
	625
	612186
	151553

	             Авансы полученные
	626
	1394237
	52468

	             Векселя к уплате
	627
	1801174
	1755224

	Задолженность перед участниками ( учредителями ) по выплате доходов
	630
	0
	0

	Доходы будущих периодов
	640
	75
	476

	Резервы предстоящих расходов
	650
	0
	111880

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	0
	0

	ИТОГО по разделу V
	690
	12991178
	12405751

	БАЛАНС
	700
	20214632
	20586317

	Справка о наличии ценностей,

учитываемых на забалансовых счетах

	Арендованные основные средства
	910
	449935
	449935

	            В том числе по лизингу
	911
	65750
	65750

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	26826
	50599

	Материалы, принятые в переработку
	925
	450
	244

	Товары, принятые на комиссию
	930
	0
	0

	Бланки строгой отчетности
	935
	46
	185

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	242328
	205101

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	8338
	13898

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	10529055
	11085743

	Износ жилищного фонда
	970
	22239
	22660

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	1677
	1725

	Основные средства, сданные в аренду
	985
	24064
	22046

	Материальные ценности, длительно используемые в производстве
	986
	300073
	418856

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	0
	0


Отчет о прибылях и убытках за 2003 год

	ПОКАЗАТЕЛЬ
	код
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

	Выручка ( нетто ) от продажи товаров, продукции, работ, услуг ( за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей )
	010
	19591065
	12506242

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг
	020
	вырезано
	вырезано

	Валовая прибыль
	029
	вырезано
	вырезано

	Коммерческие расходы
	030
	вырезано
	вырезано

	Управленческие расходы
	040
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) от продаж
	050
	вырезано
	вырезано

	Прочие доходы и расходы

	Проценты к получению
	060
	2
	8

	Проценты к уплате
	070
	222094
	154024

	Доходы от участия в других организациях
	080
	0
	0

	Прочие операционные доходы
	090
	вырезано
	вырезано

	Прочие операционные расходы
	100
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные доходы
	120
	вырезано
	вырезано

	Внереализационные расходы
	130
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные доходы
	135
	вырезано
	вырезано

	Чрезвычайные расходы
	136
	вырезано
	вырезано

	Прибыль ( убыток ) до налогообложения
	140
	вырезано
	вырезано

	Налоговые санкции
	160
	вырезано
	вырезано

	Налог на прибыль по перерасчетам прошлых лет, выявленных в текущем периоде
	170
	0
	639

	Отложенные налоговые активы
	141
	48719
	36

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	38588
	19073

	Текущий налог на прибыль
	150
	531236
	209917

	Чистая прибыль ( убыток ) отчетного периода
	190
	1696690
	543034

	Постоянные налоговые обязательста ( активы )
	200
	13583
	40181

	Базовая прибыль ( убыток ) на акцию
	201
	0
	0

	Разводненная прибыль ( убыток ) на акцию
	202
	0
	0





















































Рисунок № 1.5. :  Модель Миллера – Орра





























Рисунок № 1.4. : График изменения остатка средств на расчетном счете (модель Баумола)

















Рисунок № 1.3. : Организационная структура управления финансами предприятия






































Рисунок № 1.2. : Структура и процесс функционирования системы управления финансами на предприятии







































































Рисунок № 1.1. : Сруктура собственного капитала предприятия

















































