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Введение

В последнее десятилетие XX столетия после ряда финансовых кризисов российские коммерческие банки осуществляют, в основном, только расчетно-кассовое обслуживание предприятий производственного сектора экономики и их краткосрочное кредитование. Вместе с тем, экономика объективно нуждается не только в краткосрочном, но и долгосрочном кредитовании, что обуславливает актуальность выбранной темы дипломной работы. Значительный износ основных средств, технологическая отсталость производственного комплекса требуют капитальных вложений. 
Начиная с 1995 года, происходило абсолютное сокращение производственных фондов, инвестиции не покрывали износа основных средств. Источниками инвестиций в настоящее время выступают собственные средства предприятий и средства бюджетов различных уровней.Одним из эффективных механизмов предоставления средств является кредитование, основанное на принципах: срочности, возвратности и платности. Банковская система как регулятор денежного оборота страны способна создать необходимые предпосылки для развития инвестиционных процессов через механизм кредитования в направлении образования ресурсного потенциала долгосрочного кредитования и определения эффективных направлений капитальных вложений, обеспечивающих возвратность вложений, прибыльность банковских операций. 
Необходимость преодоления инвестиционного кризиса потребовала реформирования всего ранее действовавшего организационного механизма долгосрочного кредитования. С течением времени появляется все больше новых факторов: наличие различных форм собственности, столкновение противоположных интересов участников кредитования, неустойчивая экономическая ситуация в стране, усложняющих деятельность банка в процессе принятия решений. Воздействие этих факторов отражается особенно в долгосрочном кредитовании. Это вынуждает банки искать новые возможности участия в долгосрочном кредитовании, развивать новые виды кредитования, способные минимизировать риск. Возникает необходимость коренным образом реформировать ранее действовавший организационный механизм долгосрочного кредитования. 
Оценка кредитоспособности заемщиков при долгосрочном кредитовании требует использования усовершенствованных методик прогнозирования всех видов рисков. У коммерческих банков появляется необходимость в выработки такой политики и организации долгосрочного кредитования, которые могли бы обеспечить возвратность ссуд и прибыльность кредитных операций в изменившихся условиях. 

Смешение понятий в сфере долгосрочного кредитования и инвестиционной деятельности, вызывают путаницу в понятийном аппарате. Такая же ситуация наблюдается и при определении участников долгосрочного кредитования, их роли в выполнении эффективного долгосрочного кредитования. Это делает актуальным исследование системы долгосрочного кредитования и организации долгосрочного кредитования в российских коммерческих банках. 

Целью написания дипломной работы является раскрытие теоретико-методологического аппарата организации долгосрочного кредитования в коммерческом банке, разработка и обоснование рекомендаций по его совершенствованию. 

Для достижения указанной цели были поставлены следующие задачи:

- рассмотреть теоретические аспекты долгосрочного кредитования в кредитных организациях;

- провести анализ эффективности долгосрочного кредитования на примере коммерческого банка МКБ "Москомприватбанк";

- выявить основные тенденции, проблемы и перспективы развития рынка долгосрочного кредитования в России.

Объектом дипломного исследования является МКБ "Москомприватбанк" и деятельность коммерческих банков в системе долгосрочного кредитования в целом. 

Предметом диссертационного исследования являются экономические и организационные основы долгосрочного кредитования в российских коммерческих банках.

В работе над дипломной работой использованы достижения ряда российских ученых в области организации кредитования в коммерческом банке: Лаврушина О.И., Пановой Г.С. (системный подход к кредитованию, разработка кредитной политики в коммерческом банке), Валенцевой II.И., Масленченкова Ю. (разработка методики оценки кредитоспособности заемщиков); Шенгера Ю.Е., Ямпольского М.М. (анализ долгосрочного кредитования в плановой и переходной экономике), Василишена Э.Н.,Савинского Ю.П. (деятельность государственного банка в кредитной системе страны); Усоскина В.М., Никифоровой В.Д. (рассмотрение инвестиционной деятельности коммерческих банков на рынке ценных бумаг); в инвестиционной сфере: Барда B.C., Подшивалснко Г.П. (разработка теоретических и практических основ инвестиционной деятельности экономических субъектов); Красавиной Л.Н., Шснасва В.Н, (изучение зарубежного опыта долгосрочного кредитования), а также специалистов, пытающихся решить проблему долгосрочного кредитования в целом и участия коммерческого банка в нем на современном этапе, Вострикова П.П., Москвина В.А. 
При решении перечисленного круга проблем были использованы работы зарубежных экономистов Шарпа У.Ф., Беренса В. и Хавранека П.М., Зухтинга Й. В связи с этим настоящее исследование деятельности коммерческого банка в области долгосрочного кредитования, является работой, рассматривающей долгосрочное кредитование с точки зрения системного подхода, кроме того, непосредственно рассматривающей организационные основы долгосрочного кредитования в банке.
Методологической основой написания диплмоной работы явились законы логики, положения системного и комплексного подхода к решению задач, а также общенаучные методы и приемы научной абстракции, анализа и синтеза, методов группировки и сравнения. Теоретическую базу исследования составили российская и зарубежная монографическая литература, статьи в периодических изданиях. Информационная база исследования представлена банковским и гражданским законодательством Российской Федерации, нормативными актами Банка России, статистическими и отчетными материалами Банка России и МКБ "Москомприватбанк", а также материалами научно-практических конференций и семинаров.

1 Теоретические аспекты долгосрочного кредитования в кредитных организациях
1.1 Экономическая сущность механизма кредитования

По поводу сущности кредита существует множество определений, наибольшее распространение из которых получило его определение как формы движения ссудного фонда (Г.А. Шварц, И.В. Левчук, В.И. Рыбин). Более осмысленным же и завершенным представляется определение, данное О.И. Лаврушиным: «...передача кредитором ссуженной стоимости заемщику для использования на началах возвратности и в интересах общественных потребностей».
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
По методам предоставления и способам погашения банковских кредитов выделяют: методы предоставления ссуд; способы их погашения.

По методам предоставления различаются ссуды, выдаваемые: в разовом порядке; в соответствии с открытой кредитной линией (лимитом кредито​вания, кредиты по необходимости); гарантированные кредиты.

По способам погашения различают ссуды, погашаемые: постепенно; единовременным платежом по истечении срока; в соответствии с особыми условиями, предусмотренными в кре​дитном договоре.

По характеру и способу уплаты процента выделяют ссуды с: фиксированной процентной ставкой; плавающей процентной ставкой; уплатой процентов по мере использования заемных средств (обычные ссуды); уплатой процента одновременно с получением заемных средств (дисконтный кредит).

По числу кредиторов ссуды коммерческих банков подразделяют на: предоставляемые одним банком; синдицированные (консорциальные) кредиты; параллельные.

Параллельные ссуды предполагают участие в их предоставлении нескольких банков. Здесь кредит одному заемщику выдают разные банки, но на одних согласованных условиях.

Основными формами кредита являются товарный, банков​ский, потребительский, государственный и международный.

Товарный (коммерческий) кредит — кредит, предоставляемый одним предпринимателем другому в виде отсрочки платежа. Ин​струментом товарного кредита является вексель, объектом — товар. Банковский кредит — кредит, предоставляемый - кредитным учреждением юридическим и физическим лицам в денежной форме. Потребительский кредит — кредит, предоставляемый физиче​ским лицам для покупки товаров длительного пользования (од​нако по данном кредиту устанавливаются самые высокие про​центные ставки). Государственный кредит — кредит, при котором государство является либо кредитором, либо заемщиком, кредиторами явля​ются юридические и физические лица, для которых кредит яв​ляется дополнительным источником получения гарантированно​го дохода. Международный кредит — кредит, применяемый в междуна​родной сфере [23, c. 59-60]

Элементы системы долгосрочного кредитования состоят из трех основных блоков:

1) государственные банки, как общественная собственность;

2) элементы, относящиеся к содержанию особых и частных законов кредитной сферы;

3) формы и способы использования, то есть, реализация этих законов.

Наличие столь емкого понятия кредитного механизма заставляет обратиться к его пониманию самой ссуды. Под ссудой СБ. Штейншлейгер
 понимает специфическую форму образования платежных средств и превращения денежных средств в ссудные, которая предполагает не продажу, а возвратное движение стоимости. Но в данном определении отсутствует существенная черта кредита - платность. Поэтому его использование возможно в условиях централизованной экономики, но не совсем верно в современных условиях рыночных отношений.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Все функции кредита взаимосвязаны; их взаимодействие обеспечивает качественную устойчивость кредитных отношений. Конечно, при желании можно выделить и более широкий набор функций кредита: аккумуляцие временно свободных средства; регулирования денежного оборота; экономия затрат обращения; опосредованние кругообороту капитала и т.п.. Но именно четыре выделенные выше функции является главными; они образовывают конститутивные признаки кредита.

Так как кредитные операции заключаются в размещении банками от своего имени, на собственных условиях и на собственный риск привлеченных средств юридических лиц (заемщиков) и граждан, то данные операции являются наиболее рискованными для банков. Основным методом снижения кредитного риска является кредитная политика.

1.2 Принципы и элементы долгосрочного кредитования

Долгосрочное кредитование осуществляется в соответствии с принципами возвратности, срочности, целевого характера, обеспеченности и платности.

Платность представляет собой уплату заемщиками процента за пользование кредитными средствами. Объективную основу платности составляет наличие рыночных отношений и цели любой коммерческой деятельности - получении прибыли. А экономическая сущность платности отражается в распределении дополнительно полученной за счет использования кредита прибыли между заемщиком и кредитором. Необходимо отметить, что стимулирующее воздействие платности кредита на эффективность использования денежных средств как заемщика, так и кредитора сегодня все более возрастает. Экономическая самостоятельность хозяйствующих субъектов заставляет стремиться к использованию банковских кредитов с наибольшей эффективностью для увеличения своих доходов и сведению к минимуму платы за кредит.

Практическое выражение принцип платности находит в процессе формирования и установления величины банковского процента, поэтому платность предполагает включение в состав механизма кредитования ссудного процента.

 Принцип возвратности выражает необходи​мость своевременного возврата полученных от кредитора фи​нансовых ресурсов после завершения их использования заемщиком [25, c 335]. Действительно, с одной стороны, возвратность - это атрибут кредита, это понятие шире и другого уровня, чем принципы кредитования, а наиболее конкретное свое проявление она находит в срочности, являющейся принципом кредитования. Значит, следствие одного из другого не дает права выделять их как отдельные принципы. С другой стороны, выделить только срочность в первоначальной её трактовке в качестве принципа кредитования, как проявление возвратности, тоже представляется неверным, поскольку в общепринятом понятии срочность не отражает возможности досрочного погашения ссуды.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Сегодня обеспеченность банковского кредита приобрела качественно другое содержание, и предполагает наличие определенных гарантий своевременности и полноты выполнения заемщиком всех обязательств по кредитному договору, то есть, выражает необходимость защиты имущественных интересов кредитора при возможном нарушении обязательств заемщиком. Эта современная особенность проявления принципа обеспеченности обусловливает и особенности соответствующего элемента механизма кредитования, отличные от элементов, выделенных в условиях централизованного управления, которые потеряли, как кажется, сегодня свою актуальность.

Дифференцированность предполагает дифференцированный подход со стороны кредитора к различным категориям потенциальных заемщиков. Она проявляется в заинтересованности кредитора предоставить кредит на различных условиях в зависимости от факторов, определяющих кредитный риск. Таким образом, дифференцированность можно, рассмотреть сегодня как двуединый процесс: с одной стороны, это выделение совокупности факторов, на основе анализа которых банк определяет преимущественные для себя условия кредитования; с другой стороны, - это результат действия и проявление анализа этих факторов на практике -формирование конкретных предполагаемых условий кредитования. Значит пока, в целом, на основе дифференцированное™ представляется возможным выделить следующие элементы механизма кредитования: факторы дифференциации и их оценка; и формирование методов и условий предоставления кредита. Принцип дифференцированности предполагает установление различных условий кредитования, а основу определения этих условий составляют результаты анализа и прогноза основных характеристик потенциальных кредитных отношений, то есть, характера заемщика, объекта и обеспечения кредита, испрашиваемого размера и срока кредита и других. В каждом конкретном случае на практике количество таких факторов может быть различно, но их общим признаком будет то, что все они характеризуют степень риска кредитования, и в совокупности определяют его величину. Таким образом, объективную основу дифференцированного подхода банков к организации кредитования составляет основная цель кредитных операций - получение прибыли. И в её достижении главную роль играет определение риска предоставления кредита, которое производится на основе совокупности факторов, каждый из которых является фактором кредитного риска. Это доказывает возможность и необходимость выделения этих факторов в отдельный элемент механизма кредитования. Причем, определяя общую структуру механизма кредитования, автору дипломного исследования представляется более актуальным сегодня назвать его именно факторы кредитного риска и их оценка, а не критерии дифференциации. Эта формулировка, более точно отражает основу современной дифференциации кредитных отношений.

В заключение анализа принципов кредитования и элементов его механизма, необходимо отметить, что принципы кредитования неразрывно связаны со всеми стадиями кредитного процесса. Например, дифференцированность и целенаправленность применяются при планировании кредитных вложений, срочность - при выдаче банковских ссуд, обеспеченность - при использовании банковских ссуд, платность - при завершении кругооборота средств, получении заемщиком прибыли и погашении последним ссудной задолженности. Представляя собой единый комплекс основных условий кредитования, его принципы должны применяться в практике организации кредитных отношений не изолированно, а в совокупности. Только комплексное применение принципов позволяет эффективно использовать кредит для удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.

Подводя итог проведенному анализу, можно сделать вывод, что в целом долгосрочное банковского кредитования включает в себя следующие элементы:

1. Заемщик;

2. Объекты кредитования;

3. Метод кредитования;

4. Условия кредитования:

4.1.
Основные условия кредитования:

4.1.1. Размер кредита;

4.1.2. Ссудный процент;

4.1.3. Срок погашения кредита;

4.1.4. Обеспечение кредита;

4.1.5. Контроль в процессе кредитования;

4.2.
Организационные условия кредитования;

5.
Факторы кредитного риска и их оценка.

Таким образом, содержание и структура представленного механизма кредитования отвечает следующим системным принципам: целостность системы, взаимосвязь и взаимообусловленность её элементов, зависимость от условий функционирования (внутренних и внешних), возможность рассмотрения составных элементов в отдельности, и построения многих моделей механизма банковского кредитования, описывающих его в определённом аспекте и отражающих особенность какого-либо из составных элементов предъявляет определенные требования к организации других его элементов. Таким образом, разновидности механизма долгосрочного кредитования предполагают специфику в организации отдельных элементов механизма, не затрагивая его структуру (рисунок 1.1).
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Рисунок 1.1 – Механизм долгосрочного кредитования
Сегодня заемщик, по мнению автора дипломной работы, является наиболее значимым элементом механизма долгосрочного кредитования, и на основе разделения кредитов по отраслям можно проанализировать соответствующие особенности остальных элементов долгосрочного кредитования. Однако не следует утверждать, что специфике заемщика, как элементу механизма долгосрочного кредитования, соответствует только один из возможных вариантов организации других его элементов. Поэтому, правомерно утверждать, что понятие механизма долгосрочного кредитования организаций существует и возможно провести анализ его развития и применения в практике организации деятельности российских коммерческих банков.

1.3 Мониторинг кредитных операций, как эффективный метод обеспечения возвратности долгосрочных кредитов

Активные операции банков связаны непосредственно с их коммерческой деятельностью, то есть с услугами, которые они предоставляют на рынке. Перечислим основные виды рисков активных операций:

- кадровый (организационный);

- кредитный;

- валютный;

- инвестиционный (рыночный);

- портфельный;

- ликвидности;

- диверсификационный (отраслевой);

- лизинговый и факторинговый;

- транспортный;

- security;

- технологический (операционный).

Кредитный риск, или его еще называют риском невозврата долга, для банков и других кредитных учреждений является основным), есть наиболее сильно влияющим на деятельность организации) из всех существующих рисков, с учетом того факта, что рассматривается государственная система, в которой банковское коммерческое учреждение может нормально функционировать, иными словами при стабильной политической ситуации в стране.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Залог - это способ обеспечения любого (в том числе и кредитного) обязательства. Банк заключает с заемщиком отдельный договор залога. Предметом залога есть высоколиквидные товарно-материальные ценности, готовая продукция, ценные бумаги и т.п. [11, c. 193].

В банковской практике залог имущества вытекает из залогового обязательства, которое выдается заемщиком кредитору и подтверждает право оставить его в случае невыполнения платежного обязательства получить преобладающее удовлетворение претензии (перед другими кредиторами) из стоимости заложенного имущества. В юридическом аспекте для коммерческого банка важно, что для фактической реализации заложенного имущества кредитору не нужно начинать относительно заемщика судебный иск. Сам факт наличия залога дает коммерческому банку особые права относительно распоряжения залоговым имуществом.

Залог имеет производный характер от обеспеченного им обязательства. В договоре залога должны быть указана суть обеспеченной залогом требования, ее размер и срок выполнения обязательства, описание предмета залога, а также любые другие условия, относительно которых по заявлению одной из сторон должно быть достигнуто соглашение.

Предметом залога могут быть имущество и имущественные права.

В случае предоставления кредита под залог имущества банк должен учитывать важные факторы и предпосылки кредитной операции. Во-первых, заемщик должен быть владельцем заложенного имущества или иметь право оперативного управления им, которое определено уставом или доверенностью. Во-вторых, заемщик должен подать официальную информацию, которая бы подтверждала, что данное имущество не было уже заставлено ранее по невыполненными обязательствами. В-третьих, предмет залога должен быть правильно оформлен как собственность. В-четвертых, предмет залога должен иметь определенную цену, подтвержденную документально (для недвижимости - справка фирмы, которая имеет лицензию на оценку и документ о праве собственности). Очевидно, что предмет залога должен иметь ценность и пользоваться спросом в случае его реализации. Для банка главным требованием к выбору предмета залога является уровень его ликвидности. Имущество, которое находится в общей собственности, может быть передано в залог только по согласию всех совладельцев. Предмет залога в необходимых случаях должны быть застрахован. Страховое свидетельство является приложением к договору залога. К оформлению договора залога сторонами на месте должен быть проведенный обзор и оценка имущества.

Необходимой предпосылкой использования залога имущества как формы обеспечения кредита это превышения величины стоимости залога над стоимостью предоставленного кредита. Чем большая эта разность, тем, в принципе, и выше обеспеченность займа. Коммерческому банку экономически невыгодно предоставлять кредит в сумме, которая равняется (а не является меньшей) стоимости залогового имущества.

Банки разрабатывают и используют в практической работе нормативы оценки имущества, которое передается в залог обеспечение кредита. Наиболее надежными считаются такие предметы залога, которые оцениваются в 100%: денежные средства, гарантии первоклассных банков при условии предыдущего изучения рейтинга банка по мировой классификацией, гарантии правительства. Оценка объектов недвижимости проводится в пределах установленного "коридора" норматива, с учетом назначения объектов, местонахождение (регион, отдаленность от центра города), эффективности использования помещений, ликвидности на рынке и т.п.. Оценка оборудования проводится с учетом ликвидности на рынке, физического состояния, эффективности использования и т.п.. Относительно готовой продукции и товаров в обороте, то высочайшую оценку имеют предметы залога с высоким уровнем ликвидности, запасом срока пригодности, который не меньше чем вдвое превышает срок действия кредита [11, c.195].

Кредитор должен иметь реальную возможность погасить из стоимости заложенного имущества после его реализации основную сумму долга, проценты, все расходы, связанные с осуществлением кредитной операции (включая хранение предмета залога), и, кроме того, возместить так называемый утраченную прибыль.

Банк имеет право контролировать сохранение заложенного имущества. При оформление договора на залог товаров, материалов или продукции следует учитывать, что они являются предметом залога лишь к моменту их реализации или переработки, после чего договор теряет силу и заемщик должен заменить предмет залога.

Предметом залога может быть движимое имущество (оборудование, машины, оргтехника, товары на составе и т.п.). В этом случае оно передается во владение залогодержателю или по взаимному соглашению остается у заемщика под замком и печатью кредитора. Это отдельно оговариваться в договоре залога. На хранение передаются также и ценные бумаги, если они являются предметом залога.

Ликвидные ценные бумаги, которые свободно оборачиваются и котируются на фондовом рынке, всегда считались надежным залогом банковского кредита. Широкому использованию ценных бумаг как залога в отечественной банковской практике мешает неразвитость в России рынка ценных бумаг и отсутствие соответствующего законодательства.

Залог недвижимого имущества подлежит государственной регистрации в случаях и в порядке, предусмотренных законом. Залог движимого имущества регистрируется на основании заявления залогодателя и залогодержателя в Государственном реестре залогов движимого имущества. Такое условие является необходимым, ведь в другом случае заемщик может заложить свое имущество сразу в нескольких банках и получить кредиты, которые в много раз превышают рыночную стоимость этого имущества. Внедрение электронного реестра имущества, принятого под залог коммерческими банками, разрешает обеспечить действенный контроль за имуществом, которое заставляется под кредиты.

В зарубежной практике кредитной деятельности залог не получил широкое применение. Необходимость постоянного контроля за предметом залога, проблемы с реализацией обременяют коммерческие банки и отвлекают от основной деятельности.

Залог движимого имущества, при которой имущество, которое составляет предмет залога, передается залогодателем во владение залогодержателю, называется закладом. Банки стараются использовать заклад лишь в крайних случаях, ведь необходимость содержания помещений для сохранности соответствующих ценностей экономически невыгодным и организационно неудобным. В банковской практике как предмет заклада чаще всего используется золото и другие драгоценные металлы, драгоценные каменья, предметы искусства, автомобиле.

К сожалению, пока что в России нет надлежащего опыта эффективного использования залоговых механизмов банковского кредитования.

Гарантия как форма обеспечения возвращения кредита - это обязательство третьего лица погасить долг заемщика, когда он финансово не способен сделать это самостоятельно. Если гарантия предоставляется юридическим лицом, то она оформляется в виде гарантийного письма. Банк предоставляет кредит, обеспеченный гарантией, лишь после того, как получит гарантийное письмо с отметкой банка организации-гаранта о его обязательстве списать из текущего счета гаранта соответствующую сумму долга и проценты за займом.

Содержание гарантийного письма должны отвечать требованиям действующего законодательства и отображать существующие экономические реалии. Действие гарантии прекращается после погашения соответствующих займов. При выполнении обязательств по кредитному договору гарант имеет право обратного требования к должнику. Может заключаться и отдельный договор гарантии, соответственно условиям, которого гарант в случае невыполнения должником обязательств по кредитному договору с банком-кредитором обязуется погасить долг должника кредитору в размере займа, процентов за заем и пени [14, c. 197].

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Банк должен обязательно принимать меры относительно предотвращения безнадежных долгов. Методы, используемые в этом случае, могут быть разнообразными. Но всегда необходимо осуществлять тщательный контроль и изучение каждой кредитной операции и каждого кредитного счета на предмет возможных убытков [11,c. 207].

Профессиональной обязанностью кредитных работников являются выявления на ранних этапах кредитного процесса признаков зарождения финансовых трудностей у заемщиков и употребление соответствующих мероприятий по защите экономических интересов банка. Результатом усиления контроля за кредитными операциями коммерческого банка являются положительные изменения в целевой направленности займов, оптимизация сфер вложения кредитных ресурсов, получение дополнительных гарантий относительно обеспечения погашения кредитов улучшение отдельных компонентов и в целом системы организации кредитного процесса и др.

Важное экономическое и юридическое значение мониторинга кредитных операций в современной банковской практике России связано со злоупотреблениями, которые часто имеют место при выдаче займов. Кредитное отношение стало в условиях кризисной экономики одним из наиболее чувствительных мест для криминальных посягательств. Наиболее распространенным способом получения незаконных кредитов является создание фиктивных коммерческих фирм (организаций) без намерения заниматься хозяйственной деятельностью. Такие организации "самоликвидируются" после получения банковского кредита. Имеют место также случаи получения кредитов незаконным путем с помощью преступного сговора недобросовестных заемщиков с представителями банка. Понятно, что эти кредиты с самого начала сориентированы на невозвращение [11, c. 208].

Контроль за кредитными операциями - чрезвычайно важен, ведь кредитная деятельность коммерческих банков не является централизованно регламентированной. Лишь суровый контроль за кредитным процессом в целом разрешает обеспечить безопасность, надежность и прибыльность кредитных операций коммерческих банков. Обеспечение возвратности кредита состоит в проведении комплекса операций, в ходе которых формируются и поддерживаются потенциальные и реальные де​нежные потоки, перемещающие кредитные ресурсы от заемщиков к кредитору. Порядок осуществления мониторинга кредитных операций должны быть закреплен в банковских инструкциях и положениях о кредитовании. 

Для выбора наиболее эффективных путей дальнейшего развития кредитных операции необходимо сначала изучит зарубежный опыт коммерческих банков.

1.4 Зарубежный опыт долгосрочного кредитования и его применение в условиях экономики России

Основной целью создания банков, регистрируемых на федеральном уровне в США и уровне штатов, является кредитование их клиентов. Предполагается, что бан​ки предоставляют в своих регионах необходимые кредитные средства легально​му бизнесу и потребителям по обоснованным, компетентным образом, установ​ленным процентным ставкам. 

Контролеры в банке производят тщательную проверку банковского кредитного портфеля. Обычно она включает детальный анализ документации и обеспечения по крупнейшим кредитам, выборочную проверку мелких кредитов и оценку бан​ковской кредитной политики на предмет ее разумности с точки зрения со​хранности средств, размещенных в банке.

Банки предоставляют множество раз​личных ссуд широкому кругу клиентов на самые разные цели — от покупки автомобилей и новой мебели, проведения отпуска, оплаты учебы в колледже до реконструкции домов и офисов. По крайней мере, один раз в год Федеральная резервная система и Контролер денежного обращения рекомендуют каждому американ​скому банку сообщать о структуре своего кредитного портфеля по целям кре​дитования по форме, известной как Схема А и прилагаемой к их балансам [14, c.171]. 

Одним из ключевых факторов, определяющих структуру конкретного банковского кредитного портфеля, является специфика сектора рынка, который обслуживает данный банк. Каждый банк должен учитывать потребности в заемных средствах клиентов его сегмента рынка. 

Размер банка также является ключевым фактором, влияющим на структу​ру его кредитного портфеля, особенно размер капитала, который определяет предельную сумму кредита, предоставляемого одному заемщику. Самые мел​кие банки (с активами до 100 млн. долл.) больше предоставляют ипотечных и сельскохозяйственных кредитов по сравнению с крупными банками (с актива​ми свыше 300 млн. долл.), которые в основном ориентированы на предостав​ление ссуд торговым и промышленным компаниям [14, c. 172]. 

Для банков, которые не располагают своей собственной сложной системой учета издержек, банки—члены ФРС разработали программу под названием "Функциональный анализ издержек" (FCA). Эта программа позволяет собрать информацию по ак​тивам банка, прибыли, объемам обслуживания и рассчитать ожидаемый доход и стоимость по ссудам, чековым и сберегательным счетам и другим услугам банка. 

Каждый банк проводит кредитную политику, которая учитывает, как будет использоваться полученный кредит. Например, ссуда для покупки автомобиля предоставляется на льготных условиях — клиент должен уплатить при покупке автомобиля 20 %, срок ссуды до 3 лет [14, c. 175].

Таким образом, кредит представляет собой сложную финансовую категорию, т. е. входит в систему финансов. Он обеспечивает превращение капитала кредитора в заем​ный капитал заемщика. Сущность кредита проявляется в аккумуляции временно свобод​ных денежных средств одного лица и передаче их за плату во вре​менное пользование другому лицу. Банковское кредитование осуществляется в соответствии с принципами возвратности, срочности, целевого характера, обеспеченности и плат​ности.

Одним из важнейших инструментов предотвращение рисков является кредитная политика банка. Кредитная политика представляет собой комплекс мероприятий банка по повыше​нию доходности кредитных организаций и снижению кредитного риска. Кредитная политика является фундаментом надежности и прибыльности кредитного портфеля, поэтому также влияет на стабильность банка. Эффективность проведения кредитной политики определяется правильным выбором параметров кредитного отношения, среди которых важнейшими являются: величина ссудного процента; условия доступности займа для отечественных хозяйственных субъектов; уровень кредитного риска; срок предоставления займа.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
- участником системы обязательного страхования вкладов (свидетельство Государственной корпорации «Агентство по страхованию вкладов» №783 от 14.03.2004).

Благодаря тесному сотрудничеству с крупнейшим российским банком МКБ «Москомприватбанк». МКБ «Москомприватбанк» обслуживает существенную часть финансовых потоков между Россией и странами СНГ. Сейчас во взаимоотношениях этих двух банков все больше усиливается системная интеграция. Особое внимание уделяется сотрудничеству с российскими предприятиями. Корреспондентская сеть МКБ «Москомприватбанк» в России, включающая более 70 банков, позволяет проводить все торговые операции в режиме реального времени, осуществлять аккредитивные расчеты, кредитные операции, а платежи из России на страны СНГ проводить в тот же день, зачисляя на счет клиента, конвертируя их при этом в удобную для клиента валюту.

МКБ «Москомприватбанк» – розничный банк, специализирующийся на кредитных картах при обслуживании физических лиц; универсальный банк для мелкого и среднего предпринимателя при обслуживании юридических лиц (с достаточным набором услуг для целевого клиента). Приоритетами являются развитие банковских продуктов на основе карточных технологий (кредитные карты для индивидуальных клиентов), микрокредитование (для малого и среднего бизнеса).

Стратегическими задачами являются также: увеличение чистых активов преимущественно за счет микрокредитования и кредитных карт; наращивание привлеченных средств за счет вкладов частных лиц и остатков на карточных счетах; повышение качества предоставляемых услуг; дальнейшее развитие сети региональных подразделений. 

На сегодня МКБ “Москомприватбанк” представлен в 16 областях России (Белгород, Брянск, Воронеж, Иваново, Курск, Краснодар, Мурманск, Москва, Великий Новгород, Нижний Новгород, Сочи, Тверь, Тула, Самара. Санкт-Петербург, Ярославль), занимая 15 место по эффективности филиальной сети (рейтинг банков России «Национального банковского журнала». До конца 2004 года региональная сеть будет расширена представительствами еще в восьми областях Российской Федерации (Архангельск, Владимир, Псков, Петрозаводск, Рязань. Липецк, Орел, Смоленск). Кроме того, на 1 сентября 2004 года МКБ “Москомприватбанк” имеет:

- 211 банкоматов, в том числе 140 банкоматов в Москве;

- 1876 POS-терминалов;

- 230 тыс. пластиковых карт.

На сегодняшний день банк предлагает своим клиентам широкий перечень кредитных продуктов, которые учитывают реальные потребности клиента. При этом, МКБ "Москомприватбанк" - банк, предоставляющий клиенту не отдельные услуги, а комплексное решение задач, основанное на индивидуальном подходе и подкрепленное опытом работы банка на отечественном и международном финансовом рынке.

МКБ "Москомприватбанк" считает одним из приоритетных направлений своей работы развитие комплекса современных услуг для индивидуального клиента. На сегодняшний день банк предлагает гражданам России более 150 видов услуг, среди которых текущие, вкладные операции, карточные продукты, разнообразные программы потребительского кредитования, осуществляемые в партнерстве с ведущими отечественными торговыми, риэлторскими компаниями и автопроизводителями. Банк является уполномоченным Правительством РФ банком по выплате пенсий и социальной помощи гражданам, выплате компенсаций жертвам нацистских преследований, и активно внедряет программы обслуживания для отдельных наименее социально защищенных категорий клиентов, в частности, пенсионеров. Сегодня счета в МКБ "Москомприватбанк" имеют около 4,5 миллионов российских граждан, что свидетельствует о высоком уровне доверия к банку со стороны населения. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
2.2 Источники информации и схема проведения анализа системы долгосрочного кредитования МКБ "Москомприватбанк"

В современном коммерческом банке финансовый анализ представляет собой не просто элемент финансового управле​ния, а его основу, поскольку финансовая деятельность, как известно, является преобладающей в банке. Управление немыслимо без анализа - будь то традиционное осуществление кредитных операций, проведение платежей и расчетов, хранение денег или относительно новые виды деятельности (страхование, лизинг, брокерские услуги). При этом если различные законодательные ограничения, ограждающие банковское дело от чрезмерных рисков, разрушительной конкуренции, лавинообразных банкротств являются факторами внешнего регулирования банковской деятельности, то с помощью таких функций управления, как анализ, аудит и контроль, осуществляется определенное внутреннее ее регулирование.

Роль финансового анализа в управлении деятельностью коммерческих банков, повышении надежности и качества управления является не только ответственной, но и определяющей жизнеспособность, как отдельных коммерческих банков, так и банковской системы страны в целом. 

Важной особенностью финансового анализа в банках является то, что деятельность их неразрывно связана с процессами и явлениями, происходящей в той среде, где они функционируют. Поэтому проведение финансового анализа в банке должен предшествовать анализ окружающей его финансово-политической, деловой и экономической среды, суть кото​рого состоит в изучении и оценке уровня планируемых поступлений инвестиций в банковский сектор, доступа банка к существующим инструментам рефинансирования, в анализе индикаторов состояния денежно-кредитной сферы, таких, как уровень номинальных и реальных процентных ставок; динамики валютного курса, кривых доходности различных финансовых инструментов [16, C. 13-14].

В тех случаях, когда оценка эффективности деятельности банка является ретроспективной, текущей или оперативной финансовый анализ базируется как на данных бухгалтерского учета и отчетности, так и на другой экономической и финансовой информации. При этом кроме анализа эффективно​сти собственной деятельности составной частью финансового анализа в банках является анализ финансовых отчетов клиен​тов, партнеров, заемщиков как важнейший элемент процесса предоставления ссуд, последующего контроля за их возвратом и осуществления совместной деятельности. Этот вид анализа реализуется в рамках управления активами банков. 
Кроме осуществления обобщающей оценки экономической эффективности деятельности банка финансовый анализ представляет собой инструмент прогнозирования и финансового моделирования деятельности банка, метод изучения и оценки ее альтернативных (или новых) направлений и метод оценки стоимости кредитного учреждения.

При осуществлении отдельных видов финансового управления (активами, пассивами, ликвидностью, рисками, капиталом) финансовый анализ представляет собой инструмент реализации каждого из указанных видов управления и метод их последующей оценки.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
В условиях современной рыночной экономики нормальное функционирование коммерческих банков зависит то различных факторов, одним из которых является оптимальная организация ссудных операций. Одним из важнейших направлений решения этой задачи является адекватная оценка эффективности осуществляемых коммерческим банком кредитных вложений, которые, кроме того, представляют собой важную предпосылку активизации кредитного процесса, в масштабах всей экономики учитывая возможность банков в выявлении путей взаимодействия с перспективными заемщиками и возрастания прибыльности банковского бизнеса именно за счет кредитования. 

Собственно, в самой сути кредита как экономической категории содержится объективная необходимость эффективного использования одолженного средства, поскольку они должны быть не только сохранены заемщиком, а и возвращенные с приростом, который образовывает часть общего прироста всей авансированной в производство стоимости. Разумеется, коммерческий банк сможет предоставить заем клиенту лишь при условии, когда будет уверен в эффективном использовании последним одолженного средства, которое является ключевым фактором обеспечения их своевременного возвращения.

Главным моментом в процессе оценки эффективности кредитных вложений является необходимость правильного определения результата, полученных от их использования. При этом данный результат характеризует определенные количественные и качественные изменения в деятельности субъектов денежно- кредитного отношения — как коммерческого банка, так и заемщика [28, C.149].

Что касается коммерческого банка, то формирования его кредитного портфеля должно сопровождаться постоянным контролем за качеством совокупных кредитных вложений, которое осуществляется на основе расчета и анализа системы коэффициентов, которые оценивают эффективность кредитных операций, а затем и структуру кредитного портфеля в плане ее оптимальности. Поэтому целью анализа, проводимого в работе, является оценка эффективности кредитных вложений, структуры кредитного портфеля в плане ее оптимальности, а так же определение перспектив развития в данной области.

Для достижения поставленной цели в данной главе были определены следующие задачи:

- оценка структуры и динамики консолидированного баланса банка и кредитного портфеля;

· анализ движения кредитов в течение анализируемого периода;

· анализ процентных доходов и расходов банка;

· анализ прибыльности кредитных вложений банка;

· оценка кредитной политики банка .

В представленной работе использовалось несколько методов анализа: 

1. Метод сравнения. Предполагает сопоставления неизвестного явления, предметов с известными, изученными раньше, с целью определения их общих черт или расхождений. С помощью данного метода определяются общее и специфическое в экономических явлениях, изучаются изменения исследуемых объектов, тенденции и закономерности их развития. 

2. Метод приведения показателей в сравнительный вид. Например, чтобы сгруппировать все выданные банком кредиты, необходимо привести их суммы в сравнительный вид (поскольку банк выдает кредиты, как в национальной, так и в иностранной валюте). Для этого суммы кредитов в иностранной валюте трансформируются в рублевый эквивалент путем умножения на соответствующий валютно-обменный курс и только после этого подытоживаются все выданные банком кредиты. Этот метод используется также при сравнении фактических показателей с показателями предыдущих периодов. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
При анализе эффективности кредитных операций, что бы получить более полную и достоверную информацию о сложившейся ситуации в банке, необходимо провести структурный анализ консолидированного баланса МКБ "Москомприватбанк".

2.3 Структурно - динамический анализ портфеля долгосрочных кредитов МКБ "Москомприватбанк"

Осуществления эффективной кредитной деятельности коммерческих банков определенной мерой зависит от способности экономического анализа оценить эту деятельность во всей ее полноте и разнообразии.

Общий анализ кредитного портфеля базируется на общепринятой классификации вложений и использовании вертикального и горизонтального типов анализа. 

Кредитный портфель, по которому в дальнейшем будет проводиться анализ, был сгруппирован в соответствие с такими признаками, как субъекты, кому выдаются кредиты (кредиты физических лиц или юридических лиц и межбанковские кредиты), а так же были выделены сомнительные к возврату кредиты, просрочка и резервы под кредитные риски.

Поэтому для изучения общей динамики и структурных изменений в кредитном портфеле за анализируемые три периода проведем структурный анализ кредитного портфеля банка МКБ Москомприватбанк, который представлен в таблице 2.1 и 2.2

Таблица 2.1 Горизонтальный анализ кредитного портфеля банка ( руб.)

	
	1полуг2005
	2полуг2005
	1полуг2006
	абс изм1
	абс изм2
	Тц 1
	Тц 2
	Тб

	кредитный портфель
	4003142306,2
	4811653802,1
	6358385902,7
	808511495,9
	1546732100,6
	120,2%
	132,1%
	158,8%

	в т. ч. СКВ
	2441916806,8
	2554025838,1
	3156938600,7
	112109031,4
	602912762,5
	104,6%
	123,6%
	129,3%

	МБК
	425348033,5
	303567830,8
	497019503,7
	-121780202,7
	193451672,9
	71,4%
	163,7%
	116,9%

	кредиты ФЛ
	422496889,5
	877588461,2
	1366870496,9
	455091571,7
	489282035,7
	207,7%
	155,8%
	323,5%

	в т. ч. СКВ
	279621234,8
	556177639,7
	868389264,8
	276556404,9
	312211625,1
	198,9%
	156,1%
	310,6%

	Кредиты ЮЛ
	3412338390,1
	3905908275,3
	4835263917,0
	493569885,2
	929355641,7
	114,5%
	123,8%
	141,7%

	в т. ч. СКВ
	1872598236,7
	2039192212,7
	2181203941,2
	166593976,0
	142011728,5
	108,9%
	107,0%
	116,5%

	просрочка
	154224604,1
	174239463,7
	196879613,6
	20014859,5
	22640149,9
	113,0%
	113,0%
	127,7%

	сомнительные к возврату
	102816402,7
	112412557,2
	127486201,1
	9596154,5
	15073643,9
	109,3%
	113,4%
	124,0%

	резервы под кр риски
	514082013,7
	562062786,0
	665133829,6
	47980772,3
	103071043,6
	109,3%
	118,3%
	129,4%


Таблица 2.2 Вертикальный анализ кредитного портфеля Банка МКБ Москомприватбанк (руб.)
	
	1полуг2005
	удел вес
	2полуг2005
	удел вес
	1полуг2006
	удел вес

	кредитный портфель
	4003142306,16
	100,00%
	4811653802,09
	100,00%
	6358385902,66
	100,00%

	в т. ч. СКВ
	2441916806,75
	61,00%
	2554025838,15
	53,08%
	3156938600,67
	49,65%

	МБК
	425348033,49
	10,63%
	303567830,78
	6,31%
	497019503,69
	7,82%

	кредиты ФЛ
	422496889,45
	10,55%
	877588461,19
	18,24%
	1366870496,93
	21,50%

	в т. ч. СКВ
	279621234,82
	6,99%
	556177639,73
	11,56%
	868389264,79
	13,66%

	Кредиты ЮЛ
	3412338390,08
	85,24%
	3905908275,26
	81,18%
	4835263916,96
	76,05%

	в т. ч. СКВ
	1872598236,73
	46,78%
	2039192212,73
	42,38%
	2181203941,22
	34,30%

	просрочка
	154224604,12
	3,85%
	174239463,66
	3,62%
	196879613,56
	3,10%

	сомнительные к возврату
	102816402,75
	2,57%
	112412557,20
	2,34%
	127486201,12
	2,01%

	резервы под кредитный риски
	514082013,73
	
	562062786,01
	
	665133829,61
	


Данные таблиц 2.1 и 2.2 позволяют утверждать, что коммерческий банк МКБ Москомприватбанк придерживается достаточно агрессивной кредитной политики. Следует отметить уменьшение удельного веса кредитов выданных в свободно конвертируемой валюте с 61% до 49, 65%, что свидетельствует о повышение доверия населения к национальной валюте.

По данным таблиц 2.1 и 2.2 видно также, что кредиты юридическим лицам хотя и занимают наибольший удельный вес в кредитном портфеле, тем не менее, наблюдается тенденция его снижения с 85,24% до 76,5%, темп прироста составил 41.7%, в то время как удельный вес кредитов физическим лица вырос с 10.55% до 21.50%, а темп прироста составил за весь период 223,52%, при общем приросте кредитного портфеля Банка МКБ Москомприватбанк за весь анализируемый период 58,8%. Данная тенденция свидетельствует о том, что банк МКБ Москомприватбанк активно развивает потребительское кредитование (рассрочка, автомобиль в кредит, жилье в кредит).

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Для обеспечения финансово - хозяйственной деятельности коммерческие банки осуществляют соответствующие затраты, объем и структура которых зависит от объемов и стоимости израсходованных в процессе деятельности трудовых, материальных и финансовых ресурсов.

Так же, как и доходы, затраты - необходимое условие получения прибыли. Без осуществления соответствующих затрат невозможна деятельность, даже существование коммерческого банка. Но в отличие от доходов, увеличения которых потенциально увеличивает прибыль, влияние на прибыль затрат носить обратный характер. Поэтому целью анализа затрат является их минимизация на основе эффективного использования ресурсов коммерческого банка

В основе общего анализа затрат лежит их группирования по одной или несколькими классификационными признаками. В соответствии с классификацией, предложенной для складывания Отчета о прибылях и убытках, затраты банка делятся на следующие группы: 

- процентные затраты; 

- комиссионные затраты;

- административные затраты; 

- затраты на персонал; 

- затраты на безнадежные и сомнительные долги; 

- непредвиденные затраты.

В общем анализе затрат применяются методы вертикального и горизонтального экономического анализа [17, C. 241-242] .

При анализе эффективности кредитных вложений необходимо прежде всего изучить процентные и комиссионные затраты и доходы, динамика по которым представлена в таблице 2.4 и 2.5.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Следует так же отметить высокие темпы прироста как доходов (за анализируемый период 60.23%), так и затрат (темп прироста за период составил 59,08%), что вызвано значительным увеличением объемов кредитного портфеля

В данном случае прибыльность кредитного портфеля с учетом процентных и комиссионных доходов и затрат составила около 6%, что считается нормальным для банка в соответствие с мировыми стандартами. Следовательно, банк, понижая процентные ставки по кредитам, стремиться привлечь новых заемщиков, но при этом за счет комиссионных доходов удерживает прибыльность кредитного портфеля на должном уровне, для этого не обходимо постоянно создавать новые привлекательные для различных целевых групп кредитные продукты.

2.5 Рейтинговый анализ кредитоспособности заемщика с целью прогнозирования уровня риска

Проведем рейтинговый анализ кредитоспособности ИП Гужин И.Ф. на основе методик, применяемых в Москомприватбанке.

1) На основе показателей ликвидности, рентабельности и соотношения собственных и заемных средств. Показатели ликвидности определяются по нижеследующим формулам.

Коэффициент абсолютной ликвидности (Ка.л.) равняется отношению величины наиболее ликвидных активов к сумме наиболее срочных обязательств и краткосрочных пассивов [26]. Его оптимальное значение 0,2 - 0,5 показывает, какая часть обязательств может быть погашена без дополнительной мобилизации средств

Ка.л. = ДС / ТО







 (2.1),

где ДС – денежные средства;

ТО – текущие обязательства

Коэффициент срочной ликвидности (К.с.л.), равный отношению ликвидных средств первого и второго класса к задолженности, отражает прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. Оптимальное значение коэффициента считается равным 1, однако, он может быть и ниже, но не должен опускаться ниже 0,5.

Кс.л. = (ТА - З) / ТО






(2.2),

где ТА – текущие активы;

З - запасы

Коэффициент текущий ликвидности (Кт.л.) – это отношение текущих активов к краткосрочным обязательствам. Показывает платежные возможности предприятия, оцениваемые при условии не только своевременных расчетов с дебиторами и благоприятной реализации готовой продукции, но и продажи в случае нужды прочих элементов материальных оборотных средств. Уровень коэффициента зависит от отрасли производства, длительности производственного цикла, структуры запасов и затрат и ряда других факторов, но нормальным все же считается равное 2. Если его значение ниже 1, то это означает отсутствие способности к выполнению краткосрочных обязательств из текущих активов. Слишком высокое значение (3) также нежелательно т.к. это свидетельствует о неэффективном использовании ресурсов, выражающемся в зависимости оборачиваемости средств, вложенных в производственные запасы и оборотные средства.

Кт.л. = ТА / ТО






 (2.3)

Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (Кс), т. е. отношение величины собственных средств к величине обязательств. Если коэффициент принимает значение менее 1, то это говорит о том, что на предприятии велика доля заемных средств и финансовое положение неустойчиво.

Кс = СС / ЗС






 (2.4),

где СС – собственные средства предприятия;

ЗС – заемные средства предприятия 

В целом, коэффициент соотношения собственных и заемных средств характеризует предприятие с той же стороны, что и коэффициент автономии. И, как видно из таблицы, фирма не зависела от привлеченных средств на протяжении всего года, исключая последний квартал, когда был сделан большой заказ на поступление материалов.

Для вычисления рентабельности основной деятельности (Род) необходимо прибыль от продаж (*100) (Пп) разделить на выручку от реализации (В). Этот показатель показывает, насколько эффективна основная деятельность предприятия 

Род = Пп / В






 (2.5)

Коэффициент автономии (Ка) рассчитывается как доля собственных средств в общем итоге баланса. Нормальное минимальное значение оценивается на уровне 0,5. Это означает, что сумма обязательств предприятия равна сумме собственных средств. Рост коэффициента свидетельствует об увеличении финансовой независимости, снижение риска финансовых затруднений в будущих периодах. Такая тенденция повышает гарантированность предприятием своих обязательств.

Ка = СС / ВБ






(2.6),

где ВБ – валюта баланса

Уравнение Z-оценки представляется следующим образом:

Z = 1,2*К1 + 1,4*К2 + 3,3*К3 + 0,6*К4 + К5

 (2.7),

где К1 – удельный вес СОС (собственных оборотных средств) в валюте баланса 

К2 = Нераспределенная прибыль / Валюта баланса; 

К3 = Валовая прибыль / Валюта баланса; 

К4 = Рыночная стоимость акций / Заемный капитал; 

К5 = НВ (нетто-выручка) / Валюта баланса;

При Z < 1.81 вероятность банкротства очень высока. При 1.81 < Z < 2.765 вероятность банкротства в ближайшие 2-3 средняя. При 2,765 < Z < 2.99 вероятность банкротства невелика. При Z > 2.99 вероятность банкротства ничтожна.

Рассчитаем данные показатели для ИП Гужин И.Ф. на основании формул 2.1, 2.2, 2.3, 2.4 и .2.5 и представим полученные результаты в таблице:

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
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Рисунок 2.1 – Динамика показателей ликвидности ИП Гужин И.Ф. в 2004-05 гг

Несмотря на то, что и коэффициент срочной ликвидности не дотягивает до оптимального (его оптимальное значение составляет более 0,8) ни в отчетном, ни в базовом годах, его значение можно считать вполне нормальным, так как данный норматив в большей степени подходит для производственных предприятий, где запасы обычно не занимают столь высокий удельный вес в балансе. Однако несколько пугает его динамика: его величина в 2005 году по сравнению с 2004 годом снизилась на 0,127.

А вот коэффициент общей ликвидности в отличие от первых двух, совсем близок к оптимальному (оно составляет более 2) как в отчетном, причем его динамика является положительной и при такой тенденции через пару лет следует ожидать его оптимальных значений. Следует также отметить тот факт, что так как данный коэффициент больше единицы, следовательно, некоторая небольшая часть текущих активов финансируется за счет бессрочных источников, а должна финансироваться за счет текущих обязательств. Значительная величина Ко.л. по сравнению с двумя предыдущими показателями связана с тем, что в его числитель входит стоимость запасов, которые составляют значительную величину на данном предприятии. Таким образом на предприятии вполне оптимально соотношение текущих активов и текущих обязательств и их величины следует изменять в пропорциональных размерах с незначительными отклонениями, о которых сказано ниже, чтобы не нарушить оптимальный баланс этих показателей.

Коэффициент соотношения собственных и заемных средств больше единицы, а значит СС превышают ЗС, что свидетельствует о значительной автономии ИП Гужин И.Ф. 
Показатель рентабельности основной деятельности также в норме, так как в обоих периодах его величина превышает 0,15.

На основании полученных данных определим категории каждого из показателей, ориентируясь на нормативные значения:

Таблица 2.10  Категории показателей в 2004 и 2005 годах

	Показатели
	Категория

	
	в 2004 году
	в 2005 году

	Коэффициент абсолютной ликвидности (сред.)
	3
	3

	Коэффициент срочной ликвидности (сред.)
	2
	3

	Коэффициент текущей ликвидности (сред.)
	2
	2

	Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (сред.)
	1
	1

	Рентабельность основной деятельности
	1
	1


Таким образом, исходя из данных таблицы 2.10 можно сделать вывод о том, что в полной норме находятся лишь показатели рентабельности и соотношения собственных и заемных средств, а вот значение коэффициента абсолютной ликвидности и срочной ликвидности в 2005 году являются крайне негативными.

Для того, чтобы сформировать окончательный рейтинг (ОР), рассчитаем среднее арифметическое показателей в 2004 и 2005 годах:

ОР 2004 = (3+2+2+1+1)/5 = 1,8

ОР 2005 = (3+3+2+1+1)/5 = 2

Таким образом, в обоих периодах ИП Гужин И.Ф. относилось ко второму классу заемщиков МКБ Москомприватбанк, поскольку значение показателя общего рейтинга колебалось в пределах от 1,05 до 2,42. По мнению автора, на основании данной оценки дальнейшее рассмотрение вопроса о выдаче кредита ИП Гужин И.Ф. вполне возможно. 
2) На основе показателей ликвидности и автономии. Отметим сразу, что все показатели по данному методу рассчитываются на определенную дату (в отличие от первого метода), поэтому будем использовать не усредненные, а фактические их значения.

Уже рассчитанные выше показатели ликвидности, а также показатель автономии (см. формулу 2.6) представим в виде таблицы:

Таблица 2.11 Показатели ИП Гужин И.Ф., необходимые для рейтинговой оценки его кредитоспособности вторым способом

	Показатели
	На 1.01.2004
	На 1.01.2005
	На 1.01.2006 
	Прирост показателя за период

	
	
	
	
	за 2004 год
	за 2005 год
	за 2 года

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,017
	0,002
	0,018
	-0,015
	0,016
	0,001

	Коэффициент срочной ликвидности
	0,654
	0,414
	0,400
	-0,240
	-0,014
	-0,254

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,748
	1,625
	1,782
	-0,122
	0,156
	0,034

	Коэффициент автономии
	0,666
	0,605
	0,645
	-0,062
	0,040
	-0,022


На основании данных таблицы 2.11 сформируем рейтинги коэффициентов:

Таблица 2.12  Категории показателей в 2004 и 2005 годах

	Показатели
	Категория
	Рейтинг (%)

	
	на 1.01.2004
	на 1.01.2005
	на 1.01.2006
	

	Коэффициент абсолютной ликвидности (сред.)
	3
	3
	3
	30

	Коэффициент срочной ликвидности (сред.)
	2
	3
	3
	20

	Коэффициент текущей ликвидности (сред.)
	2
	2
	2
	30

	Коэффициент автономии
	2
	2
	2
	20


Сформируем окончательный рейтинг (ОР), умножив категории на доли:

ОР 1.01.2004 = 3*30 + 2*20 + 2*30 + 2*20 = 230 баллов

ОР 1.01.2005 = 3*30 + 3*20 + 2*30 + 2*20 = 240 баллов

ОР 1.01.2006 = 3*30 + 3*20 + 2*30 + 2*20 = 240 баллов

Таким образом, ИП Гужин И.Ф. по этой методике также относится ко второму классу заемщиков, поскольку значение общего рейтинга во всех периодах лежит в промежутке от 151 до 250 баллов. Кредитование второклассных заемщиков в Москомприватбанке осуществляется в обычном порядке, т.е. при наличии соответствующих обеспечительских обязательств (гарантий, залога). Процентная ставка зависит от вида обеспечения. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
К4 = Рыночная стоимость акций / Заемный капитал; (К4 отч = 0; К4 баз = 0)

К5 = НВ / Валюта баланса; (К5 2004 = 2588 / 1070,9 = 2,417 = 24,17 %; К5 2005 = 2428,5 / 1267,3 = 1,916 = 19,16 %)

Z 2004 = 1.2*0.248 + 1.4*0.422 + 3.3*0.572 + 2.417 = 5.19

Z 2005 = 1.2*0.263 + 1.4*0.448 + 3.3*0.43 + 1.916 = 4.28

Так в обоих периодах выполняется неравенство Z > 2.99 (5,19 > 2,99 и 4,28 > 2,99), следовательно вероятность банкротства ИП Гужин И.Ф. ничтожна.

Таким образом, на основании рейтинговых оценок и прогнозирования возможного банкротства ИП Гужин И.Ф. можно сделать вывод о целесообразности выдачи кредита данному предприятию. 

По мнению автора, методика анализа кредитоспособности заемщиков в Москомприватбанке достаточно эффективна, поскольку в нем используются несколько методов рейтинговой оценки и только на основании благоприятных данных каждого из них принимается положительное решение. К тому же в банке прогнозируется возможное банкротство предприятия, что дает банку дополнительные стимулы в принятии решений о кредитовании. 

3 Основные тенденции, проблемы и перспективы развития рынка долгосрочного кредитования в России

3.1 Перспективы развития и инновации на рынке ипотечного кредитования России

В 2006 году наблюдался достаточно стабильный рост объемов ипотечного кредитования в России. В крупных городах ипотечный портфель банков вырос в среднем более чем на 50% по сравнению с аналогичными показателями 2005 года. Если на конец 2005 года доля ипотечного кредитования в ВВП составляла 2,5%, то к концу 2006 года этот показатель увеличился до 5%. Помимо этого, очевиден интерес к региональному развитию, открывается все больше представительств для развития розничного кредитования. Например, Банк Сосьете Женераль Восток (BSGV) кроме Москвы по итогам 2006 года оперирует в таких городах, как Санкт Петербург, Нижний Новгород, Самара, Екатеринбург, Новосибирск, Владивосток.

В 2006 году в сфере ипотечного кредитования получили широкое распространение новые продукты, делающие ипотеку более доступной для широких слоев населения. Например, кредитование загородной недвижимости, различные вариации ипотечных кредитов под залог недвижимого имущества, в том числе и с залогом от третьих лиц, ломбардные кредиты с возможностью последующего увеличения суммы кредита и ипотечные кредиты с зачетом уже имеющегося в собственности недвижимого имущества. Активно развивается рефинансирование ипотечных кредитов, стали возможными схемы по продаже недвижимости из-под залога по облегченным процедурам.
Условия и параметры предоставления ипотечных кредитов так же претерпели изменения по сравнению с 2005 годом. Появились долгосрочные кредиты сроком до 20-30 лет. Первоначальный взнос при покупке недвижимости сократился до 10 %, а в редких случаях и до 0%. Процентные ставки по ипотечным кредитам стали более лояльными и снизились по отношению к 2005 году на 1-2% в среднем. Значительно изменился сам процесс получения ипотечного кредита в банках. Сокращены сроки рассмотрения заявления на ипотечный кредит, ускорены процедуры оформления документов во время проведения ипотечных сделок. Банки все больше придерживаются политики минимальных клиентских комиссий при выдаче кредитов и обслуживании своих клиентов.

В 2007 году рынок ипотечного кредитования продолжит свое активное развитие. Несмотря на то, что доля ипотечных кредитов в ВВП составила на конец 2006 года около 5%, это далеко не предел. Так для Евросоюза этот показатель равен 30%, а для США –50%. С увеличением конкуренции между коммерческими банками и с привлечением дешевых денежных средств на рынок ипотечного кредитования путем секьютиризации ипотечных портфелей, в течение 2007 года будет наблюдаться дальнейшее снижение ставок по ипотечным кредитам. По мнению аналитиков 2007 году произойдет увеличение доли ипотечного кредитования загородной недвижимости в портфелях банков. Будет развиваться ипотечное кредитования первичного рынка недвижимости, и усовершенствоваться программы кредитования вторичного рынка жилья. Комплекс данных тенденций однозначно должен положительно сказаться на развитии ипотеки.

Однако нынешняя ситуация на рынке недвижимого имущества довольно критичная. Рост цен на рынке недвижимости хоть и замедлился, но цена за квадратный метр продолжает оставаться на очень высоком уровне. Все меньше и меньше людей способны взять ипотечный кредит того размера, который им необходим для приобретения жилья по текущей рыночной цене. Если эта ситуация на рынке недвижимости не измениться ипотечный кредит для широких слоев населения доступнее не станет. За последние месяцы количество объектов недвижимости, находящихся в гражданском обороте, явно сократилось. Строительство и ввод в эксплуатацию новых жилых домов идет крайне медленными темпами. Многие, кто раньше был готов продать или купить объект недвижимости, сейчас не спешат этого делать, наблюдая за дальнейшими ценовыми тенденциями на рынке недвижимости. Стоит отметить, что увеличение покупательной способности населения (за счет ипотечного кредитования) и тенденция снижения ставок по ипотечным кредитам не может компенсировать произошедший ценовой рост и заполнить нишу платежеспособного спроса при ценах на недвижимость такого уровня.

К концу 2006 года объем российского рынка ипотечного кредитования превысил 145 млрд. руб. Тем не менее, объемы этого сегмента рынка по-прежнему остаются небольшими по сравнению со странами не только Западной, но и восточной Европы. Это, прежде всего, говорит о значительном потенциале роста рынка ипотечного кредитования. На сегодняшний день развитие ипотеки сдерживают медленные темпы строительства жилья и высокая динамика роста стоимости недвижимости, а темпы роста доходов населения пока еще отстают от динамики цен на жилье.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Рисунок 3.1 - Распределение портфеля ипотечных кредитов МКБ Москомприватбанк

Еще одна тенденция – динамичное развитие операций ипотечного кредитования в регионах. Прирост объемов ипотечного кредитования в регионах за 10 месяцев текущего года составил более 100%. И это закономерно: рынок в регионах формирует инфраструктуру, появляются новые участники и программы, и, как показывает опыт мировых лидеров, – они «идут из регионов». Если еще год назад до 80% сделок приходилось на Москву и Петербург, то по итогам 2006 г. вполне можно ожидать увеличения доли регионов в целом до 30-40%.

Также хотелось бы отметить еще один отличительный момент современного состояния рынка – его сегментация и появление специализации. Имеется в виду разделение риэлторской и консультационно-посреднических функций. С начала 2006 г. началось активное развитие услуг ипотечных брокеров. Процесс, в какой-то мере управляемый самими участниками рынка (прежде всего банкам и риэлторами). Ведь именно при их активном участии и формируется данный вид деятельности на рынке.

На фоне роста цен на недвижимость очень выгодными оказались потребительские ипотечные кредиты под залог имеющегося жилья: с повышением стоимости закладываемой недвижимости увеличивалась и максимальная сумма кредита. Это, по сути, новый кредитный продукт, который оценили многие клиенты и, воспользовавшись им, сумели выгодно совершить сделки.

Хотелось бы также обратить внимание, что сделки с использованием ипотечных кредитов пока составляют порядка 7 % от общего количества операций покупки недвижимости на рынке РФ. Поэтому увеличение объемов ипотеки никак не могло повлиять на столь галопирующий рост цен первые 9 месяцев 2006г. Произошло то, чего и следовало ожидать – сокращение нового строительства на фоне: роста реальных доходов населения, роста цен на энергоносители, увеличения денежной массы, при этом изменение курса валюты подвигло население направить свои сбережения в недвижимость, а ограниченное предложение и без того обострило ситуацию с ценами.

В этом году прогнозируется дальнейший рост рынка, а к 2009 году, согласно данным наших аналитиков, объем рынка ипотечного кредитования может достигнуть отметки в 30 млрд. долл. Для сравнения: в 2006 году объем рынка составил 6,5 млрд. долл. Особенно бурное развитие ждет ипотеку в регионах. Ипотека стала доступнее уже сейчас: DeltaCredit в декабре снизил ставки сразу по всем ипотечным программам для клиентов. В среднем по каждому продукту ставки снижены на 1,5%. Принимая данное решение, банк, прежде всего, руководствовался потребностями клиентов и необходимостью сделать ипотеку как можно более доступной на фоне постоянно растущих цен на недвижимость.

3.2 Особенности и проблематика развития потребительского кредитования в России на современном этапе

В течение ближайших пяти-шес-ти лет доля кредитов населению в активах банковской системы увеличится с нынеш​них 9 до 18% - 20%. Это дает основание предположить, что к концу 2010 года оста​ток ссудной задолженности физических лиц при условии сохранения темпов роста ВВП в среднем на уровне 6% в год превысит 4 трлн. руб. Среднегодовые темпы прироста рынка установятся на уровне 40%, а сам рынок (то есть потребительские кредиты всех видов, включая ипотечные) за ближай​шие пять лет вырастет примерно в семь раз. При этом в объеме валового внутреннего продукта доля потребительских кредитов увеличится с 3,7 до 11-12%.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Наряду с этим увеличение числа участ​ников рынка, а также внимание к рынку со стороны западных кредитных институтов, имеющих богатейший опыт работы на этом рынке, будет способствовать улучшению инфраструктуры ипотечного рынка, сде​лает его более привлекательным для насе​ления. Как показывает опыт западных стран, либерализация рынка и усиление на нем конкуренции, как правило, способст​вуют появлению широкого спектра ипо​течных продуктов, росту спроса со стороны новых групп клиентов. Например, распро​странение в США процентных ипотечных кредитов, по которым первые пять-семь лет ежемесячно выплачиваются только проценты, а потом заем либо рефинанси​руется, либо погашается, открыло доступ к ипотеке людям, которые иначе не смогли бы получить кредит на приобретение не​движимости: например, тем, кто получает не фиксированную заработную плату, а пе​риодические бонусы или рассчитывает на рост своих доходов в будущем. Другой при​мер из западной практики — ипотечный кредит с переменной ставкой, который по​зволяет заемщикам уменьшить процент​ный риск на долгосрочный период. В этой связи представляется, что появление раз​нообразных видов кредитования в России также будет стимулировать спрос на ипо​течные кредиты.

Стоит также обратить внимание на то, что существующий уровень цен на недвижи​мость делает покупку жилья на собственные накопления весьма затруднительной для по​давляющего большинства граждан. Если наиболее обеспеченные слои населения уже приобрели себе необходимое жилье, то для большинства населения цены на недвижи​мость остаются слишком высокими. 

Заключение

Проведенное исследование в данной дипломной работе позволило сделать нижеследующие выводы.

Кредит представляет собой форму движения денежного капитала кредитора. Он обеспечивает превращение капитала кредитора (соб​ственного или привлеченного в форме депозитных вкладов) в заем​ный капитал заемщика. Отношения по кредиту — это финансовые отношения между кре​дитором и заемщиком, связанные с кругооборотом капитала в целях приращения его величины. По мнению Лагутина кредит - это форма проявления кредитных отношений, форма движения заемного капитала

Долгосрочное кредитование осуществляется в соответствии с принципами возвратности, срочности, целевого характера, обеспеченности и платности.
Анализ кредитных операций на базе коммерческого банка МКБ Москомприватбанк показал, что кредиты юридическим лицам хотя и занимают наибольший удельный вес в кредитном портфеле, тем не менее, наблюдается тенденция его снижения с 85,24% до 76,5%, темп прироста составил 41.7%, в то время как удельный вес кредитов физическим лица вырос с 10.55% до 21.50%, а темп прироста составил за весь период 223,52%, при общем приросте кредитного портфеля МКБ Москомприватбанк. Увеличение кредитных вложений банка на 808511,49 тыс. руб. произошло вследствие увеличения остатков кредитов на начало 2 полугодия 2002 годя (на 155584,75 тыс. руб.) сравнительно с предыдущим годом и увеличения суммы предоставленных во 2 полугодие кредитов (на 1721200 тыс. руб.). Повышение суммы погашения кредитов на 808511,49 тыс. руб. привело к снижению остатков на эту сумму. Аналогично, увеличение кредитных вложений банка на 1546732,1тыс. руб. в 1полугодие 2003 года произошло вследствие увеличения остатков кредитов на начало 1 полугодия 2003 годя (на 808511,49 тыс. руб.) сравнительно с предыдущим годом и увеличения суммы предоставленных во 1 полугодие кредитов (на 2941602 тыс. руб.). Повышение суммы погашения кредитов на 2203382 тыс. руб. привело к снижению остатков на эту сумму.

В структуре доходов удельный вес процентных составил около77%, а комиссионные затраты составили около 22%, при том, что в структуре затрат процентные составили около 97%, а комиссионные всего лишь около 2%, это вызвано необходимостью привлечения новых депозитов. А так же наблюдалась на протяжение периода тенденция уменьшения удельного вес процентных доходов (около 1%), данная ситуация связана с понижением процентных ставок как по кредитам, так и по депозитам.

Следует так же отметить высокие темпы прироста как доходов (за анализируемый период 60.23%), так и затрат (темп пророста за период составил 59,08%), что вызвано значительным увеличением объемов кредитного портфеля.

Анализ перспектив развития рынка долгосрочных кредитов позволил выявить, что в 2006 году наблюдался достаточно стабильный рост объемов ипотечного кредитования в России. В крупных городах ипотечный портфель банков вырос в среднем более чем на 50% по сравнению с аналогичными показателями 2005 года. Если на конец 2005 года доля ипотечного кредитования в ВВП составляла 2,5%, то к концу 2006 года этот показатель увеличился до 5%. Помимо этого, очевиден интерес к региональному развитию, открывается все больше представительств для развития розничного кредитования. По мнению аналитиков 2007 году произойдет увеличение доли ипотечного кредитования загородной недвижимости в портфелях банков. Будет развиваться ипотечное кредитования первичного рынка недвижимости, и усовершенствоваться программы кредитования вторичного рынка жилья. Комплекс данных тенденций однозначно должен положительно сказаться на развитии ипотеки.
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Баланс гориз ан

		Актив		Код строки		На 1.01.2004 (тыс грн)		На1.01.2005 (тыс грн)		На 1.01.2006 (тыс грн)		Абсолютный прирост (тыс грн)		Относительный прирост (%)

		1		2				3		4

		1. Необоротные активы

		Основные средства:

		остаточная стоимость		030		395,1		427.1		491.7		64.6		15.1

		первоначальная стоимость		031		467,4		564.2		632.4		68.2		12.1

		износ		032		72.3		137.1		140.7		3.6		2.6

		Всего по разделу 1		080		395,1		427.1		491.7		64.6		15.1

		2. Оборотные активы

		Запасы:

		производственные запасы		100		0,0		0.0		0.4		0.4

		товары		140		345,7		571.6		657.9		86.3		15.1

		Дебиторская задолженность за товары, работы, услуги:

		чистая реализационная стоимость		160		201,5		194.4		181.8		-12.6		-6.5

		первоначальная стоимость		161		201,5		194.4		181.8		-12.6		-6.5

		Денежные средства и их эквиваленты

		в национальной валюте		230		5,4		1.0		8.7		7.7		770.0

		Всего по разделу 2		260		552.6		767.0		848.8		81.8		10.7

		3. Расходы будущих периодов		270		-		-		-

		Баланс		280		947.7		1194.1		1340.5		146.4		12.3

		Пассив		Код строки		На 1.01.2004 (тыс грн)		На1.01.2005 (тыс грн)		На 1.01.2006 (тыс грн)		Абсолютный прирост (тыс грн)		Относительный прирост (%)		Доля в общем объеме (%)

		1		2				3		4

		1. Собственный капитал

		Дополнительно вложенный капитал		320		225,3		225.3		225.3		0.0		0.0

		Нераспределенная прибыль		350		406,2		496.9		638.8		141.9		28.6

		Всего по разделу 1		380		631.5		722.2		864.1		141.9		19.6

		2. Обеспечение будущих расходов и платежей						-		-

		3. Долгосрочные обязательства						-		-

		4. Текущие обязательства

		Краткосрочные кредиты банков		500		64,8		88.0		47.7		-40.3		-45.8

		Кредиторская задолженность за товары, работы, услуги		530		220.0		364.1		405.7		41.6		11.4

		Текущие обязательства по расчетам:

		с бюджетом		550		6,4		9.3		2.0		-7.3		-78.5

		по страхованию		570		12,3		3.4		0.9		-2.5		-73.5

		по оплате труда		580		12,7		7.1		8.6		1.5		21.1

		по внутренним расчетам		600		0,0		0.0		11.5		11.5

		Всего по разделу 4		620		316.2		471.9		476.4		4.5		1.0

		5. Доходы будущих периодов		630				-		-

		Баланс		640		947.7		1194.1		1340.5		146.4		12.3

						0.0		0.0		0.0





Баланс верт ан

		Актив		Код строки		На начало отчетного периода (тыс грн)		На конец отчетного периода (тыс грн)		Доля в общем объеме на начало отч периода (%)		Доля в общем объеме на конец отч периода (%)		Прирост доли

		1		2		3		4

		1. Необоротные активы

		Основные средства:

		остаточная стоимость		030		113.7		138.0		12.91		13.98		1.07

		первоначальная стоимость		031		146.9		194.4		16.68		19.70		3.02

		износ		032		33.2		56.4		3.77		5.72		1.95

		Всего по разделу 1		080		113.7		138.0		12.91		13.98		1.07

		2. Оборотные активы

		Запасы:

		производственные хапасы		100		0.0		0.4		0.00		0.04		0.04

		товары		140		571.6		657.9		64.90		66.67		1.77

		Дебиторская задолженность за товары, работы, услуги:

		чистая реализационная стоимость		160		194.4		181.8		22.07		18.42		-3.65

		первоначальная стоимость		161		194.4		181.8		22.07		18.42		-3.65

		Денежные средства и их эквиваленты

		в национальной валюте		230		1.0		8.7		0.11		0.88		0.77

		Всего по разделу 2		260		767.0		848.8		87.09		86.02		-1.07

		3. Расходы будущих периодов		270		-		-

		Баланс		280		880.7		986.8		100.00		100.00

		Пассив		Код строки		На начало отчетного периода (тыс грн)		На конец отчетного периода (тыс грн)		Доля в общем объеме на начало отч периода (%)		Доля в общем объеме на конец отч периода (%)		Прирост доли

		1		2		3		4

		1. Собственный капитал

		Дополнительно вложенный капитал		320		25.3		25.3		2.87		2.56		-0.31

		Нераспределенная прибыль		350		496.9		638.8		56.42		64.73		8.31

		Всего по разделу 1		380		522.2		664.1		59.29		67.30		8.00

		2. Обеспечение будущих расходов и платежей				-		-

		3. Долгосрочные обязательства				-		-

		4. Текущие обязательства

		Краткосрочные кредиты банков		500		48.0		17.7		5.45		1.79		-3.66

		Кредиторская задолженность за товары, работы, услуги		530		290.7		282.0		33.01		28.58		-4.43

		Текущие обязательства по расчетам:

		с бюджетом		550		9.3		2.0		1.06		0.20		-0.85

		по страхованию		570		3.4		0.9		0.39		0.09		-0.29

		по оплате труда		580		7.1		8.6		0.81		0.87		0.07

		по внутренним расчетам		600		0.0		11.5		0.00		1.17		1.17

		Всего по разделу 4		620		358.5		322.7		40.71		32.70		-8.00

		5. Доходы будущих периодов		630		-		-

		Баланс		640		880.7		986.8		100.00		100.00





ликвидность

		Показатели		На 1.01.2004		На 1.01.2005		На 1.01.2006		Прирост показателя за период

										за 2004 год		за 2005 год		за 2 года

		Коэффициент абсолютной ликвидности		0.017		0.002		0.018		-0.015		0.016		0.001

		Коэффициент срочной ликвидности		0.654		0.414		0.400		-0.240		-0.014		-0.254

		Коэффициент текущей ликвидности		1.748		1.625		1.782		-0.122		0.156		0.034

		Коэффициент соотношения собственных и заемных средств		1.997		1.530		1.814		-0.467		0.283		-0.183

		Коэффициент автономии		0.666		0.605		0.645		-0.062		0.040		-0.022

				За 2004 год		За 2005 год

		Рентабельность основной деятельности		0.237		0.224

		Показатели		За 2004 год		За 2005 год		Прирост

		Коэффициент абсолютной ликвидности (сред.)		0.010		0.010		0.001

		Коэффициент срочной ликвидности (сред.)		0.534		0.407		-0.127

		Коэффициент текущей ликвидности (сред.)		1.686		1.704		0.017

		Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (сред.)		1.764		1.672		-0.092

		Рентабельность основной деятельности		0.237		0.224		-0.012

		Показатели		Категория

				в 2004 году		в 2005 году

		Коэффициент абсолютной ликвидности (сред.)		3		3

		Коэффициент срочной ликвидности (сред.)		2		3

		Коэффициент текущей ликвидности (сред.)		2		2

		Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (сред.)		1		1

		Рентабельность основной деятельности		1		1

		Усредненный балл		1.8		2

		Показатели		Категория						Рейтинг (%)

				на 1.01.2004		на 1.01.2005		на 1.01.2006

		Коэффициент абсолютной ликвидности (сред.)		3		3		3		30

		Коэффициент срочной ликвидности (сред.)		2		3		3		20

		Коэффициент текущей ликвидности (сред.)		2		2		2		30

		Коэффициент автономии		2		2		2		20
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ОФР вер ан

		Актив		Код строки		За отчетный период (2005) (тыс грн)		За предыдущий период (2004) (тыс грн)		Доля в общем объеме на начало отч периода (%)		Доля в общем объеме на конец отч периода (%)

		1		2		3		4

		Доход (выручка) от реализации продукции (ТРУ)		010		2911.0		3095.2

		НДС		015		482.5		507.2

		Чистый доход (выручка) от реализации продукции (ТРУ)		035		2428.5		2588.0

		Себестоимость реализованной продукции (ТРУ)		040		1883.7		1975.3

		Валовая:

		прибыль		050		544.8		612.7

		Административные расходы		070		106.2		106.9

		Расходы на сбыт		080		247.8		320.6

		Фиансовые результаты от операционной деятельности:

		прибыль		100		190.8		185.2

		Финансовые результатаы от обычной деятельности до налогообложения:

		прибыль		170		190.8		185.2

		Налог на прибыль от обычной деятельности		180		48.9		56.9

		Финансове результаты от обычной деятельности:

		прибыль		190		141.9		128.3

		Чистая:

		прибыль		220		141.9		128.3

		Наименование показателя		Код строки		За отчетный период (тыс грн)		За предыдущий период (тыс грн)		Доля в общем объеме на конец отч периода (%)		Доля в общем объеме на начало отч периода (%)

		1		2		3		4

		Материальные затраты		230		47.2		36.4		13.22		8.44

		Расходы на оплату труда		240		104.2		98		29.19		22.71

		Отчисления на социальные мероприятия		250		38.6		37.1		10.81		8.60

		Амортизация		260		23.2		16.2		6.50		3.75

		Другие операционные расходы		270		140.8		239.8		39.44		55.57

		Итого		280		357		431.5		100.00		100.00





О движ-и ДС

		Статья		Код		За отчетный период

						Поступление (тыс грн)		Расход (тыс грн)

		1		2		3		4





Эффективность

		Показатель		Коэффициент оборачиваемости ( Нетто-выручка / сред величина Х)		Длительность оборота в днях ( 365 / Ко)

		Активы (всего)		2.042		178.734

		Текущие активы		3.203		113.943

		Запасы		4.208		86.730

		Товары		4.210		86.702

		Дебиторская задолженность		13.759		26.529

		Кредиторская задолженность		6.724		54.285

								Статья		За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года		Абсолютный прирост		Относит прирост (%)

								Прибыль от реализации (тыс грн)		544.800		612.700		-67.900		-11.082

								Балансовая прибыль (тыс грн)		190.800		185.200		5.600		3.024

								Чистая прибыль (тыс грн)		141.900		128.300		13.600		10.600

								Рентабельность всей реализованной продукции		0.224		0.237		-0.012		-5.242

								Общая рентабельность		0.079		0.072		0.007		9.790

								Рентабельность продаж по чистой прибыли		0.058		0.050		0.009		17.864

								Рентабельность источников		0.1119703306		-		-		-

								Рентабельность СК (ROE)		0.1789068902		-		-		-

								Рентабельность осн. средств		0.3088811493		-		-		-





Фин уст-вость

		Показатель		Расчетная формула		На начало отчетного периода (тыс грн)		На конец отчетного периода (тыс грн)		Прирост

		Собственные оборотные средства (СОС)		СОС = ТА - ТО		295.100		372.400		77.300

		Доля СОС в тек активах (Дта) (%)		Дта = СОС * 100% / ТА		38.475		43.874		5.399

		Нормальные источники покрытия запасов (НИПЗ)		НИПЗ = СОС + Краткоср кредиты банков + КЗ тру		747.200		825.800		78.600

		Доля НИПЗ в покрытии ТА (Дта) (%)		Дта = НИПЗ *100% / ТА		97.419		97.290		-0.128

		Доля НИПЗ в покрытии запасов (Дз) (%)		Дз = НИПЗ *100%/ Запасы		130.721		125.444		-5.276

		Коэффициент концентрации СК (Ккск)		Ккск = СК / ВБ		0.605		0.645		0.040

		Коэффициент концентрации привлеч кап-ла (Ккпк)		Ккпк = ЗК / ВБ		0.395		0.355		-0.040

		Коэффициент финансирования (Кф)		Кф = СК / ЗК		1.530		1.814		0.283

		Коэффициент задолженности (Кз)		Кз = ЗК / СК		0.653		0.551		-0.102

		Коэффициент маневренности СК (Км)		Км = СОС / СК		0.409		0.431		0.022





ОФР гор ан

		Актив		Код строки		За отчетный период (тыс грн)		За предыдущий период (тыс грн)		Абсолютный прирост (тыс грн)		Относительный прирост (%)

		1		2		3		4

		Доход (выручка) от реализации продукции (ТРУ)		010		2911.0		3095.2		-184.2		-6.0

		НДС		015		482.5		507.2		-24.7		-4.9

		Чистый доход (выручка) от реализации продукции (ТРУ)		035		2428.5		2588.0		-159.5		-6.2

		Себестоимость реализованной продукции (ТРУ)		040		1883.7		1975.3		-91.6		-4.6

		Валовая:

		прибыль		050		544.8		612.7		-67.9		-11.1

		Административные расходы		070		106.2		106.9		-0.7		-0.7

		Расходы на сбыт		080		247.8		320.6		-72.8		-22.7

		Фиансовые результаты от операционной деятельности:

		прибыль		100		190.8		185.2		5.6		3.0

		Финансовые результатаы от обычной деятельности до налогообложения:

		прибыль		170		190.8		185.2		5.6		3.0

		Налог на прибыль от обычной деятельности		180		48.9		56.9		-8.0		-14.1

		Финансове результаты от обычной деятельности:

		прибыль		190		141.9		128.3		13.6		10.6

		Чистая:

		прибыль		220		141.9		128.3		13.6		10.6

		Наименование показателя		Код строки		За отчетный период (тыс грн)		За предыдущий период (тыс грн)		Абсолютный прирост (тыс грн)		Относительный прирост (%)

		1		2		3		4

		Материальные затраты		230		47.2		36.4		10.8		29.7

		Расходы на оплату труда		240		104.2		98		6.2		6.3

		Отчисления на социальные мероприятия		250		38.6		37.1		1.5		4.0

		Амортизация		260		23.2		16.2		7		43.2

		Другие операционные расходы		270		140.8		239.8		-99		-41.3

		Итого		280		357		431.5		-74.5		-17.3






