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ВВЕДЕНИЕ

Важнейшим фактором, определяющим развитие мировой экономики в наши дни, является глобализация мирового хозяйства. Одним из факторов, связанных с глобализацией, является транснационализация - становление крупных международных корпораций и банков, осуществляющих свою деятельность по всему миру. Наиболее обще транснациональную корпорацию можно определить как комплекс, использующий в своей деятельности международный подход и предполагающий формирование транснационального производственного, торгового и финансового комплекса с единым центром принятия решений в стране базирования и с филиалами в других странах1.


Наиболее общей причиной возникновения транснациональных корпораций считается интернационализация производства и капитала на основе развития производительных сил, перерастающих национально-государственные границы. Важнейшим фактором в формировании и развитии международных корпораций является вывоз капитала. К причинам появления ТНК можно отнести и их стремление противостоять жесткой конкуренции, необходимость выстоять в конкурентной борьбе в международном масштабе2.
Например, к 80-м гг. XX в. в результате осуществления экстравертной либерализационной политики свободы торговой конкуренции в рамках Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ) Соединенным Штатам и другим промышленно развитым странам удалось практически обеспечить максимум свободы торговой экспансии для промышленных товаров, причем по существу уже почти в глобальных масштабах, ибо к 80-м гг. XX в. вне системы ГАТТ оставалось сугубое меньшинство торговых государств мира. На повестку дня встал вопрос о дальнейшем пространственном и предметном       расширении      свободы      торговли      на    мировом      рынке, 

______________________________

1Щеглов С.С. Регулирование деятельности транснациональных корпораций//Юрист.-2007.- №12.-С.8;
2Владимирова И.Г. Исследование уровня транснационализации компаний//Менеджмент в России и за рубежом.-2003.-№ 6. С. 38.
распространении этой свободы не только на рынок товаров, но и услуг, инвестиций, интеллектуальной собственности и т.д. Эти проблемы и явились предметом согласования в рамках Уругвайского раунда ГАТТ в 1986 - 1994 гг1.
Именно в это время администрация президента Рейгана делает ставку на ТНК во внешнеэкономического курсе США2. 
Формирование ТНК связано  с тем, что оно дает большие преимущества в сфере международной торговли, позволяя более успешно преодолевать многочисленные торговые и политические барьеры. Взамен традиционного экспорта, который наталкивается на многочисленные таможенно-тарифные препятствия, ТНК используют дочерние зарубежные компании в качестве своего внешнего плацдарма внутри таможенной территории других стран, с которого они беспрепятственно проникают на их внутренние рынки3. 
Безусловно,     это говорит   о    важности    и   актуальности решения проблем регулирования международной деятельности ТНК.
Актуальным является также опыт становления и эволюции нового феномена – международного производства в ходе развития ТНК4. Международное производство дает корпорациям преимущества, вытекающие из различий экономических условий страны базирования материнской компании и принимающих стран, т.е. стран, где расположены ее филиалы и подконтрольные фирмы.

В настоящее время актуальность представляет анализ не только экономической деятельности ТНК, но и ее политической сферы, т.к. корпорации оказывают очень сильное воздействие на государства. Доходы крупнейших ТНК превышают бюджеты некоторых развивающихся стран. Но ТНК преследуют лишь свои коммерческие цели, кроме вопросов извлечения максимально    возможной    прибыли,   их   мало   интересуют    общественные, 
______________________________

1Кривогуз И.М. Трансформация стран Северо-Атлантического региона.- М., 2005. С. 54;
2The Economist. 1997. Okt. 18th. P. 103;
3Осминин Б.И. Международно-правовая регламентация деятельности транснациональных корпораций//Известия высших учебных заведений (Серия "Правоведение").-2001.-№ 4.-С. 4;

4Петрачков А.М. Современные транснациональные корпорации. - Киев, 2004. С. 36.

социальные проблемы. 
Объект исследования. ТНК в системе современных международных отношений.
Предметом  исследования является деятельность ТНК в эпоху глобализации. 
Целью исследования является концептуальное  осмысление международной деятельности ТНК, выявить причинно-следственную  обусловленность, проанализировать    процессы  становления    современных международных отношений ТНК, раскрыть экономические, политические, исторические и правовые  предпосылки образования ТНК; выявить   теоретико-методологические, экономические  и политико-правовые основы   деятельности ТНК в современном мире.  

Исследованность темы. Эффективное регулирование международной деятельности ТНК   было и остается предметом  научных исследований. Но, несмотря на это, степень научной разработанности данной проблемы остается недостаточной. В отечественной экономической науке явственно прослеживаются тенденции нарастания исследовательской активности с учетом новых реалий. Важное значение имеют труды Александровой Ю,   Бородавской А.А., Владимировой И.Г., Гринберга Р, Петрачкова А.М, Щетинина В.Д.
Большое внимание изучаемой проблеме уделяется в исследованиях правоведов – Вельяминова Г.М.,  Кривогуза И.М.,  Щеглова С.С.
В  исследуемой  нами  проблематике  интерес представляют работы ученых,  посвященные совокупному  анализу международной деятельности ТНК – Бортова М.П., Климовича Л, Мовсияна А.Г.,  Осминина Б.И.
В   целях   более   глубокого  осмысления данной проблематики анализировалась литература зарубежных авторов – П. Жюйара, Д. Карро, Дж. Томпсона и др. 
ГЛАВА I. ПРОБЛЕМЫ РЕГУЛИРОВАНИЯ МЕЖДУНАРОДНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ТРАНСНАЦИОНАЛЬНЫХ КОРПОРАЦИЙ (ТНК)
1.1. Экономическое значение  деятельности транснациональных корпораций (ТНК)
Транснациональные корпорации (ТНК), или многонациональные предприятия, могут быть определены как предприятия, не зависимые полностью от страны их происхождения и формы собственности, имеющие отделения в двух или более странах, функционирующие в соответствии с системой принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и общую стратегию1.

Учитывая, что понятие "транснациональная корпорация" затрагивает интересы многих государств, ООН выработала свой вариант определения, который гласит, что ТНК - это компания: 1) включающая единицы в двух или более странах, независимо от юридической формы и поля деятельности; 2) оперирующая в рамках системы принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и осуществлять общую стратегию через один или более руководящий центр; 3) в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом так, что одна или более из них могут иметь значительное влияние на деятельность других, и в частности делить знания, ресурсы и ответственность с другими2.
выдержки
Еще одной инвестиционной проблемой является стремление местных финансовых организаций помещать свои капиталы с наименьшим риском, т.е. предоставлять их именно ТНК, а не национальным предприятиям.

Стремясь уменьшить облагаемые налогом прибыли, ТНК прибегают к практике замены прямого инвестирования в свои филиалы предоставлением им займов. В результате прибыли получаются и вывозятся не в виде облагаемых налогами дивидендов, а в виде процентов по займам, которые, наоборот, списываются с налогов2.

Все это позволяет ТНК влиять не только на экономику и промышленную политику принимающих стран, но и на их внешнюю политику.

В настоящее время практически все латиноамериканские страны придерживаются точки зрения, что деятельность ТНК в принимающих странах должна базироваться на принципах доктрины Кальво. В соответствии с этой доктриной вся деятельность иностранных компаний должна регулироваться в принимающих странах на основе национального законодательства этих стран, и ТНК не имеют права в случае возникновения конфликтов с правительствами принимающих стран прибегать к помощи страны базирования.
Основывающиеся   на    этой   доктрине    конкретные     законодательства 
______________________________

1Ашавский Б.М., Валько Н. ТНК - частнокапиталистические международные монополии //Российский экономический журнал. -2006.-№3. С. 18.

2Осминин Б.И. Транснациональные корпорации и международное право: автореферат канд. Диссертации эконом. наук. М., 2002.

отдельных стран имеют не только многие общие черты, но и существенные различия. Общность заключается прежде всего в выборе областей регулирования деятельность ТНК:

- принятие решений о допуске иностранных инвестиций, установление запретов или ограничений этих иностранных инвестиций в определенные отрасли, а также предоставление им льгот;

- регулирование вопросов собственности, управленческого контроля и занятости на предприятиях ТНК;

- осуществление налогообложения, отчетности и финансовых операций ТНК, контроль над репатриацией капитала и прибылей, регулирование получения займов внутри страны и за рубежом1.
Также страны Андской группы, куда входят Боливия, Венесуэла, Колумбия, Перу, Чили, Эквадор, заключили соглашение и приняли Единый инвестиционный кодекс. В нем определены те отрасли экономики, которые закрыты для иностранного капитала во всех указанных странах2. Подобные соглашение и кодекс могли бы быть приняты и в рамках СНГ для регулирования деятельности ТНК.

С учетом сказанного формально признается и необходимость на международном уровне установления контроля и урегулирования деятельности ТНК, в том числе и в рамках ООН.

1.2. Региональный аспект регулирования на международном уровне деятельности транснациональных корпораций (ТНК)  
Не лучше в принципе обстоит дело и с регулированием на международном
уровне  деятельности   ТНК   в   региональном   плане.  Нельзя  при этом обойти
вниманием   подписанную   рядом   стран   СНГ   (включая Россию)   в     1998 г.

______________________________

1Jenks C.W. Multinational Entities in the Law of Nations//Transnational Law in a Сhanging Society. L., 2003.

2Карро Д., Жюйар П. Международное экономическое право. М., 2002. С.55.
Конвенцию о транснациональных корпорациях1. Кроме того, между Белоруссией, Азербайджаном и Таджикистаном подписано Соглашение о регулировании социально-трудовых отношений в транснациональных корпорациях, действующих на территории государств - участников СНГ, от 9 октября 1997 г2.

Конвенция эта содержит явные признаки некоего административного "насаждения" ТНК сверху в странах-участницах. При этом сама сущность традиционных ТНК (возникших исторически и продолжающих возникать в мире   на    сугубо   рыночных   основах, без какого-либо   администрирования со     стороны      государств)     понимается      согласно     Конвенции      1998 г.
принципиально иначе.  Для  создания  ТНК  по   Конвенции  предусматривается заключение межправительственных соглашений, а также специальная национальная регистрация в качестве именно ТНК.
Обусловливается всяческая поддержка и поощрение ТНК со стороны государств, вплоть до беспошлинного ввоза и вывоза оборудования, инвестиционных вливаний и т.п. Экономический Совет СНГ соответственно принял в 2000 г. специальную "Рекомендацию по разработке организационных проектов транснациональных корпораций". Свободного, неурегулированного, так сказать, "стихийного" образования ТНК по образу и подобию множества уже существующих в мире ТНК, таким образом, очевидно, не предполагалось.

выдержки

По своему характеру как ФПГ, так и ТНК в странах СНГ весьма похожи на бывшие так называемые "международные хозяйственные организации" (МХО), получившие распространение в свое время в качестве средства межотраслевого сотрудничества стран - членов Совета Экономической Взаимопомощи (СЭВ). Как и в целом, экономическое сотрудничество в рамках СНГ во многом использовало институционные формы СЭВ.

При сопоставлении традиционного западного понятия ТНК с понятием ФПГ (или ТНК стран СНГ) наиболее существенно то, что ТНК - это предприятие (головное) с соподчиненными по вертикали отделениями (в той или иной правовой форме) в других странах, а ФПГ - объединение, во всяком случае, формально равноправных по горизонтали предприятий из разных стран. Отсюда и различия в способах создания и принятия решений в ТНК и в ФПГ2.

На практике очень мало известно о реальных успехах ТНК и ФПГ в рамках СНГ, и можно лишь предполагать, что особых успехов не наблюдается.

Выше проиллюстрировано, что по существу нет никакого солидного международного обязывающего регулирования деятельности ТНК как таковых. До сих пор не сложилось и международно-правового регулирования трансграничной деятельности ТНК в международных экономических отношениях.
______________________________

1Ногальский Б., Вроновский А., Войцех М. Правовое регулирование деятельности финансово-промышленных групп в некоторых странах ЕС//Проблемы теории и практики управления.-2007. № 5.-С.38;
2Осминин Б.И. Международно-правовая регламентация деятельности транснациональных корпораций//Известия высших учебных заведений (Серия "Правоведение").-2001.-№ 4.-С. 11.
ГЛАВА II. ТРАНСНАЦИОНАЛЬНЫЕ КОРПОРАЦИИ (ТНК) XXI ВЕКА. НОВЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ
2.1. Современные тенденции в развитии и управлении транснациональными корпорациями (ТНК)
Для современной мировой экономики характерен стремительно идущий процесс расширения внешнеэкономических связей. Об этом свидетельствуют данные о возрастающих объемах иностранных инвестиций и в целом международном перемещении капитала, увеличении объемов международного производства и масштабов обмена технологиями, научно-технической и экономической информацией, а также глубокой степени международного разделения труда в мировом хозяйстве. В России в силу ряда объективных причин ТНК пока еще в стадии формирования и укрепления своих позиций. Правда, небольшое число компаний, аналогичных современным транснациональным корпорациям, сформировалось еще в Советском Союзе. Это "Ингосстрах", "Аэрофлот" и некоторые другие внешнеэкономические объединения. "Транснациональными" становятся и некоторые наиболее крупные компании России, такие, как "Газпром", "Лукойл", "Алроса" и другие. Они активно расширяют свои партнерские отношения за рубежом, создавая транснациональные группы с иностранными партнерами1. 

Крупнейшие ТНК (например, “General Motors”, “Ford”, IBM, “Royal Dutch Shell”) все больше проникают на российский рынок. А вся послевоенная история западноевропейских стран, Японии и “новых индустриальных стран” свидетельствует о том, что национальный капитал способен выдерживать конкуренцию с ними только в том случае, если он сам структурируется в мощные финансово-промышленные образования, адекватные международным аналогам и способные проводить активную внешнеэкономическую политику. 

______________________________

1Багиев Г.Л. Оценка и прогнозирование эффективности предпринимательства транснациональных корпораций / Багиев Г.Л., Семененко Е.А. - СПб., 2000. – С.28;
В связи с этим очень полезно обратиться к зарубежному опыту, рассмотреть критерии отнесения компаний к ТНК, этапы их развития и виды, тем более, что большинство западных корпораций относится к более зрелым типам ТНК по сравнению с нашими российскими. 
выдержки

Риски изменения валютных курсов и инфляции. Значительная часть выручки «Газпрома» номинирована в долларах или евро, тогда как большая часть затрат номинирована в рублях. В связи с эти существенное влияние на результаты финансово-хозяйственной деятельности оказывает изменение темпов инфляции и обменных курсов. В частности, на показатели прибыли негативное влияние оказывает повышение курса рубля к доллару или евро, поскольку это приводит к росту затрат относительно выручки. 
Риски изменения цены на газ на европейском рынке. Газпром реализует значительную часть природного газа в Европе, по ценам, индексируемым в соответствии с изменением мировых цен на конкурирующие нефтепродукты.  Экспортные продажи газа формируют основную часть выручки. При снижении мировых цен на нефтепродукты произойдет понижение цен на природный газ, что приведет к сокращение доходов «Газпрома» от экспорта.
Риски изменения режима валютного регулирования. Газпром является участником внешнеэкономических отношений. Часть активов и обязательств выражена в иностранной валюте, имеются счета в иностранной валюте в иностранных банках, следовательно, компания подвержена рискам, связанным с изменением валютного регулирования. 
На фоне продолжающейся либерализации валютного законодательства Правительства Российской Федерации и Центральным банком России осуществляются мероприятия по усилению контроля за проведением валютных операций.

Роль «Газпрома» на мировых энергетических рынках не ограничивается ее экспортным потенциалом и репутацией надежного и стабильного поставщика энергоресурсов. Специфика «Газпрома» заключается в том, что он одновременно является и производителем, и поставщиком энергоресурсов, располагая мощной ресурсной базой и разветвленной газотранспортной инфраструктурой. Благодаря географическому положению России у «Газпрома» есть возможность стать энергетическим мостом между рынками Европы и Азии, осуществляя поставки собственного газа и оказывая услуги по транзиту газа других производителей.
Таким образом, «Газпром» как транснациональная компания выступает связующим звеном не только европейского, но и азиатского рынков, учитывая мнение всех заинтересованных сторон1.
______________________________

1По данным годового отчета ОАО «Газпром» за 2007 год. 
ЗАКЛЮЧЕНИЕ


Таким образом, транснациональные корпорации играют ведущую роль не только в экономике современного мира, они становятся определяющими в других сферах жизни общества, вызывая далеко идущие социальные, социокультурные и политические изменения за пределами того очага, где они зарождаются. Транснациональные корпорации для достижения своих интересов, для дальнейшего усиления своей экономической мощи, открытия и либерализации национальных рынков использовали во многом зависимые от них государственные институты западных стран (прежде всего США), а также созданные специально для этих целей международные организации, такие, как Международный валютный фонд, Всемирный банк, Всемирная торговая организация. Можно предположить, что в экономической глобализации был задействован и политический фактор. 
Так, известный социолог М. Кастельс непосредственно указывает на правительства стран "большой семерки" и контролируемые ими международные финансовые и экономические институты как на главных агентов в становлении глобальной экономики. Также, по мнению У. Пфаффа, "опыт последних пяти лет не был результатом действия объективных сил, вырастающих из природы самой экономики, или неумолимых технологических сил. Это результат сознательного политического выбора, сделанного правительствами стран с развитой экономикой - главным образом правительством США, - действующими с благими намерениями, но и в соответствии с тем, что они считают своими национальными интересами и особыми интересами их влиятельных политических клиентур в финансовых и корпоративных сообществах". Таким образом, экономический фактор в глобализации находится, в силу указанных обстоятельств, в сложной системе взаимодействий с фактором политическим. Максимальную выгоду от экономической глобализации, очевидно, получают прежде всего США и другие страны Запада.
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