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ВВЕДЕНИЕ
Рыночная экономика предлагает становление и развитие организаций различных организационно-правовых форм, основанных на разных видах частной собственности, появление новых собственников, – как отдельных граждан, так и трудовых коллективов организаций. 

Появился такой вид экономической деятельности, как предпринимательство  - это хозяйственная деятельность, т.е. деятельность, связанная с производством и реализацией продукции, выполнением работ, оказанием услуг или же продажей товаров, необходимых потребителю. Она имеет регулярных характер и отличается, во-первых, свободой в выборе направлений и методов деятельности, самостоятельностью в принятии  решений (разумеется, в рамках закона и направленных  норм), во-вторых, ответственностью за  принимаемые решения и их использования. В-третьих, этот вид деятельности не исключает риска, убытков и банкротства. Наконец, предпринимательство четко ориентированно на получение прибыли, чем в условиях развитой конкуренции достигается и удовлетворение общественных потребностей.  Это важнейшая предпосылка и причина заинтересованности в результатах финансово – хозяйственной деятельности. Реализация этого принципа на деле зависит не только от предоставленной  организации самостоятельности и необходимости финансировать свои расходы без государственной поддержки, но и от той доли прибыли, которая остается в распоряжении организации после уплаты налогов. Кроме того, необходимо создать такую экономическую среду, в условиях которой выгодно производить товары (выполнять работы, оказывать услуги), получать прибыль, снижать издержки.

Поэтому, для принятия тех или иных решений в управлении организацией немаловажным становится проведение различных видов анализа. Анализ связан с повседневной финансово-экономической деятельностью организаций, их коллективов, менеджеров, собственников.
Чтобы обеспечить выживаемость организации в современных условиях, управленческому персоналу необходимо, прежде всего, уметь реально оценить финансовое состояние, как своей организации, так и существующих конкурентов.

В настоящее время в условиях рыночной экономики конкурентоспособность организаций и целесообразность их деятельности в будущем основывается, прежде всего, на эффективности их функционирования. Эффективность финансовой деятельности служит залогом финансовой привлекательности для внешних инвесторов, контрагентов по финансово-хозяйственной деятельности, а также собственников организации. В связи с этим приобретает огромное значение оценка финансовых результатов деятельности организации в настоящем, прошлом и будущем. 
Основным инструментом для оценки финансового состояния организации является финансовый анализ, который характеризует итоги финансово-экономической деятельности организации. Для принятия того или иного решения необходимо проанализировать обеспеченность организации финансовыми ресурсами, целесообразность и эффективность их размещения и использования, платежеспособность организации и её финансовое взаимоотношения с партнерами. Анализ и оценка финансовых показателей необходим для эффективного управления организацией. С его помощью руководители организации могут осуществлять  планирование, контроль, улучшать и совершенствовать направления своей деятельности. 

Итак, успешное финансовое управление направлено на:

· выживания организации в условиях конкурентной борьбы;

· избежание банкротства и кредитных финансовых неудач;

· лидерство в борьбе с конкурентами;

· приемлемые темпы роста экономического потенциала организации;

· рост объемов и реализации;

· максимизация прибыли;

· минимизация расходов;

· обеспечение рентабельной работы организации.

 Всё вышеизложенное подчёркивает актуальность данной дипломной работы выполненной на тему «Оценка эффективности финансовой деятельности  организации ЗАО «Телеком». 
Цель настоящей работы - показать методику комплексного анализа и оценки эффективности финансовой деятельности  ЗАО «Телеком», проводимой по данным бухгалтерской отчетности с использованием стандартных средств. А также, использовать данные анализа для разработки практических мероприятий, с целью повышения эффективности финансовой  деятельности  организации.
Объектом дипломного исследования является финансовая деятельность организации ЗАО «Телеком» как составная часть хозяйственной деятельности в целом.

Основной продукцией данной организации является выполненные строительно-монтажные работы по строительству и ремонту линейных сооружений связи ведомственных сетей передачи данных, в том числе волоконно-оптических линий связи, соединительных линий межстанционной связи, монтажу необходимого оборудования.

Предметом исследования является сама методика анализа финансово-хозяйственной деятельности и практика применения ее в управленческой деятельности организации.

Основными задачами  настоящей дипломной работы являются:

·  проведение анализа финансово-экономической деятельности организации ЗАО «Телеком»;
· оценка финансового состояния организации и оценка финансовых результатов её деятельности;
· разработка на основе полученных результатов деятельности организации мероприятий по повышению эффективности её работы;
· оценка эффективности рекомендуемых мероприятий. 

В данной дипломной работе использованы материалы бухгалтерской отчетности за 2003 и 2006 годы и различные методические источники:

Материал в данной дипломной работе изложен по трем направлениям:

·  изложение теоретических основ анализа финансово-экономической деятельности организации как системы общественных знаний о предмете;
· проведение анализа и оценка финансового состояния организации, уровня её деловой активности и рентабельности;
· описание предложенного мероприятия по повышению эффективности финансово-экономической деятельности организации ЗАО «Телеком».
В связи с ограничениями в объеме, предусмотренными при написании дипломной работы, методика анализа эффективности финансовой деятельности более подробно раскрыта в части анализа  прибыльности и рентабельности, анализа оборачиваемости средств организации, анализа ликвидности и платёжеспособности. В работе не рассматривается методика сравнительной комплексной рейтинговой оценки организаций, а также анализ экстенсификации и интенсификации использования ресурсов организации, так как последний является частью управленческого анализа деятельности, и поэтому недоступен для внешних аналитиков, использующих в качестве информационной базы данные внешней бухгалтерской отчетности.

Методика анализа финансового состояния рассматривается применительно к функционирующей организации, деятельность которой не будет полностью прекращена в обозримом будущем. Основное внимание в работе уделено методике комплексного анализа и оценки эффективности финансовой деятельности на основе данных прошлых лет.
Структурно дипломная работа состоит из введения, трех глав, заключения и списка использованной литературы.
1 ФИНАНСОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ОРГАНИЗАЦИИ КАК ОБЪЕКТ                                                                      КОМПЛЕКСНОГО АНАЛИЗА 

1.1 Понятие и информационная база комплексного анализа финансовой деятельности организации

В многочисленных трудах [1,3,9], посвященных финансовому и экономическому анализу, термин "финансовая деятельность" трактуется с двух позиций. В более узком понимании термин "финансовая деятельность" можно рассматривать с точки зрения представления данных в "Отчете о движении денежных средств", в котором вся деятельность организации подразделяется на финансовую, инвестиционную и текущую.
 Под финансовой деятельностью здесь понимается деятельность, связанная с краткосрочными финансовыми вложениями: выпуск облигаций и иных ценных бумаг краткосрочного характера, выбытие ранее приобретенных на срок до 12 месяцев акций, облигаций. 
Под инвестиционной понимается деятельность, связанная с капитальными вложениями организации в связи с приобретением земельных участков, зданий и иной недвижимости, оборудования, нематериальных активов и других внеоборотных активов, а также их продажей, с осуществлением долгосрочных финансовых вложений в другие организации, выпуском облигаций и других ценных бумаг долгосрочного характера. 
Под текущей понимается деятельность организации в соответствии с целями и задачами ее создания, что отражается в учредительных документах. Текущая деятельность, как правило, преследует извлечение прибыли в качестве основной цели (производство промышленной продукции, выполнение строительно-монтажных работ, торговля, общественное питание, сдача имущества в аренду и др.), однако у некоммерческих организаций текущая деятельность может быть, наоборот, не связана с получением прибыли (образовательные учреждения, учреждения культуры и спорта, заготовка сельскохозяйственной продукции и пр.) 

С другой стороны термин "финансовая деятельность" можно рассматривать несколько шире, имея в виду финансово-хозяйственную деятельность организации в целом. Таким образом, существует комплексный подход к пониманию финансовой деятельности: вся деятельность организации делится на финансовую и производственную. Конечно, по сравнению с первым вариантом такое разделение деятельности не может иметь четкой границы. В частности, В.В. Ковалев в своей книге [1] выделяет финансовую и хозяйственную деятельности и, вследствие этого, предлагает разграничивать такие составляющие экономического анализа как финансовый анализ и анализ хозяйственной деятельности. 

Итак, финансовая деятельность - это деятельность, связанная с движением финансовых ресурсов организации. Последние представляют собой денежные доходы и поступления, предназначенные для выполнения финансовых обязательств организации перед работниками, государством, контрагентами, кредитными учреждениями и прочими хозяйствующими субъектами экономики; а так же для осуществления затрат с целью развития процессов расширенного воспроизводства. 

Круг лиц, участвующих в финансовой деятельности организации, неоднороден, и поэтому возникает потребность в изучении экономики организации с различных позиций. Поставщиков и подрядчиков, кредитные учреждения интересует вопрос о финансовом состоянии организации, и, в частности, о её платежеспособности; инвесторов и собственников также интересует финансовое состояние организации, но в первую очередь, эффективность деятельности: доходность вложений и дивиденды; менеджеров - конкурентоспособность выпускаемой продукции (работ, услуг), рентабельность и оборачиваемость средств; государство - надежность организации как налогоплательщика, её способность обеспечить новые рабочие места.

Зачастую заинтересованность внешних пользователей информации выражается в рассмотрении лишь одной из систем показателей деятельности организации. Например, цель банка, который предоставляет компании кредитную линию, заключается в анализе коэффициентов ликвидности; потенциальный инвестор, который рассматривает вопрос о вложении денежных средств в компанию, анализирует показатели рентабельности и оценивает степень риска вложений. Вместе с тем результаты анализа для определенных конкретных целей не могут отразить целостную картину деятельности исследуемой организации. Так, платежеспособность зависит от качества и конкурентоспособности производимых товаров (услуг) и скорости оборота активов; рентабельность определяется финансовой независимостью организации; доходность - эффективностью финансовой деятельности в целом. Например, в практике финансового анализа проблема согласования результатов отдельных аспектов финансовой деятельности существует между ликвидностью и доходностью, как показателем эффективности финансовой деятельности. Вложение средств в высоколиквидные активы обычно характеризуется низкой доходностью, и, наоборот, вложение средств в менее ликвидные активы, связанные с большим риском, принесет большую доходность. Таким образом, мы видим, что для оценки финансовой деятельности организации необходим комплексный анализ - анализ системы показателей, позволяющий всесторонне оценить результаты финансовой деятельности организации.

Как известно целью любой коммерческой организации является генерирование прибыли. Однако для внешнего аналитика величина полученного дохода не может дать ответа на вопрос: оптимален ли размер полученной прибыли для данной организации в данный момент времени, то есть абсолютные показатели не могут дать целостную картину результативности деятельности. Известно, что одни и те же результаты можно получить, вложив разное количество и качество средств для достижения цели, или по-другому - избрав более или менее эффективные пути достижения цели. Соответственно, эффективность достижения цели можно трактовать как получение более качественного результата при меньших затратах. Как уже сказано выше, цель работы организации, и, в частности, финансовой деятельности, - это получение прибыли; следовательно, эффективность финансовой деятельности можно определить как получение более качественной прибыли. Под качественной прибылью подразумевается та прибыль, которая, во-первых, более стабильна от влияния прочих факторов по отношению к основной деятельности, то есть более прогнозируемая; во-вторых, качественные показатели которой имеют положительную динамику.

Итак, для целей настоящей работы под комплексным анализом эффективности финансовой деятельности понимается системное комплексное исследование финансового состояния, позволяющее провести всестороннюю оценку финансовой деятельности организации, удовлетворяющую потребностям в информации широкому кругу пользователей, с целью оценки качества её деятельности. Комплексность анализа подразумевает использование определенной совокупности показателей [1]. В.В. Ковалев выделяет три основных требования, которым должна удовлетворять система показателей: а) всесторонность охвата изучаемого объекта показателями системы, б) взаимосвязь этих показателей, в) верифицируемость (т.е. проверяемость) - ценность качественных показателей возникает тогда, когда ясна информационная база показателей и алгоритм расчета.

Информационным стержнем комплексного анализа финансовой деятельности является Бухгалтерский баланс (форма №1) и Отчет о прибылях и убытках (форма №2), хотя это нисколько не умаляет значения остальных источников информации. Бухгалтерский баланс позволяет получить информацию о финансовом и имущественном состоянии организации в прошлом и сделать прогнозы на будущее; Отчет о прибылях и убытках является расшифровкой одного из балансовых показателей - нераспределенной прибыли (непокрытого убытка) - и позволяет оценить, за счет какой деятельности (текущей, прочей или чрезвычайной) был получен тот или иной финансовый результат деятельности организации; Отчет о движении капитала содержит информацию, которая позволяет отследить изменение в капитале собственников; Отчет о движении денежных средств важен при анализе ликвидности, так как в этом отчете находится информация о свободных денежных средствах организации [2].
 Как уже упоминалось ранее, главная цель деятельности организации в современных условиях – получение максимальной прибыли, что невозможно без эффективного управления капиталом. Поиски резервов для увеличения прибыльности организации составляют основную задачу менеджера.

Очевидно, что от эффективности управления финансовыми ресурсами и организации целиком и полностью зависит результат деятельности организации в целом. Если дела в организации идут самотеком, а стиль управления в новых рыночных условиях не меняется, то борьба за выживание становится непрерывной.

Для управления производством нужно иметь представление не только о ходе выполнения плана, результатах хозяйственной деятельности, но и о тенденциях и характере происходящих изменений в экономике организации. Осмысление, понимание информации достигаются с помощью экономического анализа. 

Анализ  финансово-экономической деятельности организации  является одним из наиболее действенных методов  управления, основным элементом обоснования руководящих решений. В условиях становления рыночных отношений он имеет целью обеспечить устойчивое развитие доходного, конкурентно-способного производства и включает различные направления – правовое, экономическое, производственное, финансовое и т.д. 

Содержание анализа финансово-экономической деятельности организации предполагает всестороннее изучение технического уровня производства, качества и конкурентоспособности выпускаемой продукции (работ, услуг), обеспеченность производства материальными, финансовыми и трудовыми ресурсами. Он основан на системном подходе, комплексном учете разнообразных факторов, качественном подборе достоверной информации и является важной функцией управления.

 Главной задачей финансово-экономического анализа является выявление, возможностей повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью  рациональной финансовой политики.

Основным результатом деятельности организации являются продукция (работы, услуги), затраты; разница между ними – прибыль, которая является источником пополнения средств организации, завершающим и начальным этапом нового витка производственного процесса.

Оценка результатов финансово-экономической деятельности организации осуществляется в рамках финансового анализа, основной целью которого является обеспечение руководства организации  информацией для принятия решений по управлению финансовыми ресурсами.

С помощью финансового анализа можно объективно оценить внутренние и внешние отношения анализируемого объекта:  характеризовать его платежеспособность, эффективность и доходность деятельности организации, перспективы развития, а затем по его результатам принять обоснованные решения.

Финансовый анализ представляет собой процесс, основанный на изучении данных о финансовом состоянии организации и результатов её деятельности в прошлом с целью оценки будущих условий и результатах её деятельности. Таким образом, главной задачей финансового анализа является снижение неизбежной неопределенности, связанной с принятием экономических решений, ориентированных в будущее.

Финансовый анализ дает возможность оценить:

· имущественное состояние организации;

· степень предпринимательского риска, в части возможности погашения обязательств перед третьими лицами;

· достаточность капитала для текущей деятельности и долгосрочных инвестиций;

· потребность в дополнительных источниках финансировании;

· способность к наращиванию капитала;

· рациональность привлечения заемных средств;

· обоснованность политики распределения и использования прибыли;

-        целесообразность выбора инвестиций и др.

В широком смысле финансовый анализ может использоваться как инструмент обоснования краткосрочных и долгосрочных решений, целесообразность инвестиций; как средство оценки мастерства и качества управления; как способ прогнозирования будущих результатов. 

Раскрывая сущность финансового анализа,  необходимо также выяснить структуру и последовательность его осуществления.  В связи с этим не обходимо выделить следующие блоки анализа, составляющие его последовательность:

· анализ финансового состояния организации:

a) общая оценка финансового состояния и его изменения за отчетный год;
b) анализ ликвидности баланса;
c) анализ финансовых коэффициентов;

· анализ финансовых результатов деятельности организации;

a) анализ уровня, структуры и динамики абсолютных показателей финансовых результатов;
b) анализ рентабельности и деловой активности организации;

· анализ эффективности финансово-экономической деятельности организации.

Принятые решения по результатам финансового анализа должны быть направлены, прежде всего, на создание финансовых ресурсов для развития организации, в целях обеспечения роста рентабельности, инвестиционной привлекательности, то есть  улучшения финансового состояния организации.[3,4]

1.1 Методика комплексного анализа эффективности финансовой деятельности                     организации: приемы и способы

Для того чтобы составить достаточно полное представление об эффективности финансовой деятельности организации, в процессе комплексного анализа необходимо получить ответ на следующий круг вопросов:

Каковы изменения в составе имущества и источников его формирования за анализируемый период времени, и каковы причины таких изменений? 
Какие статьи Отчета о прибылях и убытках могут быть использованы для прогнозирования финансовых результатов? 
Какова рентабельность продаж; собственного и заемного капитала; активов и в том числе чистых активов? 
Какова оборачиваемость имущества организации? 
Способна ли организация генерировать доход? Какова эффективность её финансовой деятельности?

Для получения ответов на эти вопросы следует решить комплекс задач, которые в своей системности представляют методику комплексного анализа "как совокупность правил, приемов и способов для целесообразного выполнения какой-либо работы" [5]. Основными составляющими методики анализа являются определение целей и задач анализа; круга заинтересованных пользователей информации; методы, приемы и способы решения поставленных задач. Одним из основополагающих моментов в выборе методики комплексного анализа является формирование репрезентативной системы взаимосвязанных показателей, так как изначально неверно заданные параметры, несмотря на высокое качество работы, не смогут дать заинтересованным лицам полноценного ответа на поставленные вопросы и, соответственно, эффективность работы аналитика будет сведена к нулю. 

Так какие же показатели определяют эффективность финансовой деятельности организации? 

Прежде чем ответить на этот вопрос, следует еще раз подчеркнуть, что в настоящей работе мы рассматриваем эффективность финансовой, а не хозяйственной деятельности. Отметим, что термин "эффективность" ряд авторов использует в связи с оценкой финансово-хозяйственной деятельностью по данным управленческой отчетности (А.Д. Шеремет, Л.Т. Гиляровская, А.Н.Селезнева, Е.В. Негашев, Р.С. Сайфулин, Г.В. Савицкая), при этом особое внимание в ходе проведения комплексного экономического анализа акцентируется на показатели и оценку интенсификации и экстенсификации финансово-хозяйственной деятельности с факторным рассмотрением влияния таких производственных показателей, как фондоотдача, ресурсоотдача, материалоотдача. Другие авторы, например, О.В. Ефимова и М.Н. Крейнина рассматривают понятие "эффективность" в контексте финансового анализа: определяющими показателями здесь выступают рентабельность и оборачиваемость. В.В. Ковалев подразумевает под оценкой эффективности текущей деятельности деловую активность, как совокупность трех составляющих: оценка степени выполнения плана по основным показателям и анализ отклонений; оценка и обеспечение приемлемых темпов наращивания объемов финансово-хозяйственной деятельности; оценка уровня эффективности использования финансовых ресурсов коммерческой организации; так же сюда входит анализ прибыли и рентабельности. А сам термин "эффективность" В.В. Ковалевым определен как "относительный показатель, соизмеряющий полученный эффект с затратами или ресурсами, использованными для достижения эффекта" [1]. Под эффектом понимается абсолютный результативный показатель, а для организации этим показателем является прибыль. В переводной литературе термин "эффективность" определяется показателями величины совокупных активов, доходностью нетто-активов и доходностью инвестированного капитала [6]. Р. Каплан в своей работе "Система сбалансированных показателей" в целом критикует подход определения эффективности деятельности организации только по финансовым показателям, и предлагает рассматривать деятельность организации по четырем критериям: финансовому, взаимоотношениям с клиентами, внутренним бизнес-процессам и обучению и развитию персонала [7]. Однако здесь подразумевается анализ всей деятельности компании, поэтому особо обратим внимание на блок "финансовая деятельность". При эффективности финансовой деятельности Каплан выделяет два показателя: рентабельность инвестиций и добавленная стоимость компании [7].
Учитывая вышеизложенное, выделим показатели, отражающие эффективность финансовой деятельности организации – это показатели рентабельности, финансовой устойчивости, ликвидности, платёжеспособности и деловой активности, определяемой оборачиваемостью. Также для анализа эффективности финансовой деятельности организации проводиться общая оценка динамики и структуры статей бухгалтерского баланса. Рассмотрим каждую группу выделенных показателей более детально.

1.2.1 Общая оценка динамики и структуры статей бухгалтерского баланса
 Традиционно авторы методик финансового анализа в качестве первого и второго этапов комплексного анализа финансового состояния предлагают горизонтальный и вертикальный анализ баланса (и Отчета о прибылях и убытках); последний для удобства может быть представлен в агрегированной форме, то есть с выделением укрупненных статей. Целью горизонтального анализа является оценка динамики стоимости имущества, собственного капитала и обязательств во времени. Горизонтальный анализ заключается в построении аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели дополняются относительными темпами их роста / снижения. В частности при проведении горизонтального анализа баланса данные баланса на базу отсчета берутся за 100%, далее строятся динамические ряды статей и разделов баланса в процентах к итогу. Вертикальный анализ необходим для определения изменений в структуре активов и пассивов организации. В результате изучения полученных данных формируется общее представление о финансовом состоянии исследуемого объекта. Например, при комплексном анализе эффективности в качестве структурного анализа выступает анализ структуры капитала: так, при исследовании рентабельности собственного капитала изменение структуры в сторону увеличения заемного капитала снижает долю собственного капитала, что проявляется в росте уровня рентабельности.
Наиболее полную и глубокую информацию о финансовом состоянии и его динамики, по мнению Шеремета А.Д.[7] можно получить при помощи построения на основе баланса организации специального сравнительного баланса.

Сравнительный аналитический баланс получается из исходного баланса путем дополнения его показателями структуры, динамики и структурной динамики вложений и источников средств организации за отчетный период. Обязательными показателями сравнительного аналитического баланса являются: абсолютные величины по статьям исходного отчетного баланса на начало и конец периода; удельные веса статей баланса в валюте баланса на начало и конец периода; изменения в абсолютных величинах; изменения в удельных весах; изменения в процентах к величинам на начало периода (темп прироста статьи баланса); изменения в процентах к изменениям валюты баланса (темп прироста структурных изменений – показатель динамики структурных изменений); цена одного процента роста валюты баланса и каждой статьи – отношение величины абсолютного изменения к проценту абсолютного изменения на начало периода.

Сравнительный аналитический баланс замечателен тем, что он сводит воедино и систематизирует те расчеты и прикидки, которые обычно осуществляет любой аналитик при первоначальном ознакомлении с балансом. Схемой сравнительного баланса охвачено множество важных показателей, характеризующих статику и динамику финансового состояния. Сравнительный баланс фактически включает показатели горизонтального и вертикального анализа. В ходе горизонтального анализа определяются абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за определенный период, а целью вертикального анализа является вычисление удельного веса нетто. Все показатели сравнительного баланса можно разбить на три группы:

· показатели структуры баланса;

· показатели динамики баланса;

· показатели структурной динамики баланса.

Для осмысления общей картины изменения финансового состояния весьма важны показатели структурной динамики баланса. Сопоставляя структуры изменений в активе и пассиве, можно сделать вывод о том, через какие источники в основном был приток новых средств и в какие активы эти новые средства в основном вложены.

Для общей оценки динамики финансового состояния организации следует сгруппировать статьи баланса в отдельные специфические группы по признаку ликвидности (статьи актива) и срочности обязательств (статьи пассива). 

Чтение баланса по таким систематизированным группам ведется с использованием методов горизонтального и вертикального анализа.

Непосредственно из аналитического баланса можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния организации. 

Горизонтальный, или динамический, анализ этих показателей позволяет установить их абсолютные приращения и темпы роста, что важно для характеристики финансового состояния организации. Не меньшее значение для оценки финансового состояния имеет и вертикальный, структурный, анализ актива и пассива баланса.

Так, соотношение собственного и заемного капиталов говорит об автономии организации в условиях рыночных связей, о её финансовой устойчивости. Особое значение для корректировки финансовой стратегии организации, определения перспектив финансового положения имеет трендовый анализ отдельных статей баланса за более продолжительное время с использованием, как правило, специальных экономико-математических методов (среднее приращение, определение функций, описывающих поведение данной статьи баланса и др.)

По данным бухгалтерского учета из разделов IV и V пассива баланса следует выделить неплатежи, а именно ссуды, непогашенные в срок, платежные требования поставщиков, неоплаченные в срок, недоимки в бюджет и прочие.

Признаками «хорошего» баланса с точки зрения повышения (роста) эффективности можно назвать также следующие показатели:
· коэффициент текущей ликвидности больше  2,0;
· обеспеченность организации собственным оборотным капиталом больше 0,15;

· рост собственного капитала;

· отсутствие резких изменений в отдельных статьях баланса;
· дебиторская задолженность находится в соответствии (равновесии) с размерами кредиторской задолженности;

· в балансе отсутствуют «больные» статьи (убытки, просроченная задолженность банкам и бюджету);

· в организации запасы не превышают минимальную величину источников формирования (собственных оборотных средств, долгосрочных кредитов и займов, краткосрочных кредитов и займов).

1.2.2 Рентабельность и прибыльность как показатели эффективности финансовой деятельности организации

Показатели рентабельности как одни из основных показателей эффективности финансовой деятельности позволяют совокупно отразить "качество" финансового состояния организации и перспективы её развития. Формулировка: "показатели рентабельности по сравнению с отчетным периодом увеличились в организации Y на х%" - является недостаточной при интерпретации результатов анализа, поэтому при анализе рентабельности важно не только непосредственно рассчитывать показатели рентабельности и использовать динамический метод, определяя изменения показателя рентабельности во времени, но и обращать внимание на следующие моменты: 1) "качество" показателей рентабельности; 2) правильная группировка показателей рентабельности по укрупненным группам для выявления тенденции к изменению не отдельных разрозненных показателей, а ее влияние на группу показателей в целом.
При определении качественной стороны показателей рентабельности рассмотрим детализировано совокупность элементов, представляющих собой числитель и знаменатель этих показателей. Для целей группировки показателей рентабельности будем исходить из понятия финансовой деятельности, которое было дано нами ранее: финансовая деятельность - часть финансово-хозяйственной деятельности организации, выраженная через финансовые показатели, при условном разделении всей деятельности на финансовую и производственную.

Структура показателей рентабельности в общем и целом представляет собой отношение прибыли (как экономического эффекта деятельности) к ресурсам или затратам, т.е. в любом рассматриваемом показателе рентабельности прибыль выступает в качестве одного из составляющих факторов. Исходя из этого, для определения "качества" показателей рентабельности необходимо исследовать "качество" прибыли как количественного показателя, прямопропорционально влияющего на рентабельность, определив за счет какой (основной или прочей) деятельности получена данная прибыль.

Прибыль организации и факторы, которые ее формируют: доходы и расходы - отражаются в бухгалтерской отчетности форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках". Исходя из целей интерпретации показателя "прибыль" в финансово-экономической литературе выделяют понятия: экономическая и бухгалтерская прибыль. Экономическая прибыль (убыток) - это прирост или уменьшение капитала собственников в отчетном периоде. Если рассмотреть ситуацию, что в отчетном периоде независимыми оценщиками был определен прирост деловой репутации организации на +10000 тыс. рублей, то при соблюдении принципа непрекращаемой деятельности к бухгалтерскому учету эта сумма не может быть принята, т.к. согласно ПБУ 14/2000 "Учет нематериальных активов" деловая репутация подлежит отражению в бухгалтерском учете только при продаже организации в целом и определяется как "разница между покупной ценой организации (как приобретенного имущественного комплекса в целом) и стоимостью всех ее активов и обязательств по данным бухгалтерского баланса". Определение прибыли в рамках бухгалтерского подхода может быть сформулировано, основываясь на определении доходов и расходов согласно ПБУ 9/99 "Доходы организации" и ПБУ10/99 "Расходы организации", как положительная разница между доходами, признаваемыми как увеличение экономических выгод в результате поступления активов или погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, и расходами, признаваемыми как уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов или возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации (при признании доходов и расходов не учитываются вклады по решению собственников имущества). Итак, вышесказанное позволяет говорить о том, что в количественном выражении показатели "экономическая прибыль" и "бухгалтерская прибыль" не совпадают. Причина здесь заключается в том, что при определении бухгалтерской прибыли исходят из принципа консерватизма, при котором не учитываются прогнозируемые доходы, а при расчете экономической прибыли будущие доходы учитываются. 
Конечным финансовым результатом деятельности организации является показатель чистой прибыль или чистого убытка (нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода), величина которого формируется в несколько этапов в форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках". Изначально определяется валовая прибыль как разность между выручкой от продажи и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг. При анализе валовой прибыли важно выявить влияние динамику доли себестоимости в выручке. Затем определяется прибыль (убыток) от продаж как разность между валовой прибылью и суммой коммерческих и управленческих расходов. Данный вид прибыли участвует в расчете показателя рентабельности продаж. На следующем этапе рассчитывается прибыль (убыток) до налогообложения как разность между суммой операционных и внереализационных доходов и расходов. Далее, исходя из величины прибыли (убытка) до налогообложения с учетом расходов на налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи, определяют прибыль (убыток) от обычной деятельности. Отдельно в Отчете о прибылях и убытках (раздел 4) выделены чрезвычайные доходы и расходы. С экономической точки зрения обособление данной информации в отдельный раздел позволяет "очистить" конечный финансовый результат от экстраординарных и редко повторяющихся хозяйственных операций, которые не позволяют правильно отразить динамику развития финансово-хозяйственной деятельности организации. Чистая прибыль (убыток), сформированная с учетом влияния всех вышеуказанных показателей, рассчитывается как сумма прибыли (убытка) от обычной деятельности и чрезвычайных доходов за минусом чрезвычайных расходов. 

В процессе анализа важно определить, как те или иные виды доходов и расходов повлияли на формирование чистой прибыли (убытка). 

Определив "качество" прибыли и порядок ее формирования, рассмотрим второй момент при определении показателей рентабельности - укрупненную группировку показателей рентабельности.

В.В. Ковалев различает две группы показателей рентабельности: 1) рентабельность как показатель отношения прибыли и ресурсов; 2) рентабельность как отношение прибыли и совокупного дохода в виде выручки от продажи товаров, работ, услуг. В первую группу входят показатели рентабельности капитала: совокупного, собственного, заемного; во вторую - рентабельность продаж [1].

О.В. Ефимова представляет группировку показателей рентабельности в соответствии с видами деятельности организации: текущая, инвестиционная и финансовая. Также выделен один обобщающий показатель, который наиболее полно характеризует эффективность деятельности организации - это показатель рентабельности собственного капитала. Показатели, которые выделяются автором в соответствии с видами деятельности, рассмотрены с точки зрения их влияния на обобщающий показатель. В текущей деятельности выделяются такие показатели, как: рентабельность активов, рентабельность оборотных активов, рентабельность продаж и рентабельность расходов. В инвестиционной деятельности выделяются рентабельность инвестиций, рентабельность владения инвестиционным инструментом и внутренний показатель доходности инвестиций. Показатели рентабельности совокупных вложений капитала, цены заемного капитала и эффект финансового рычага (отношение заемного капитала к собственному) составляют третью группу показателей - доходность финансовой деятельности. [10].

А.Д. Шеремет выделяет рентабельность активов с детализацией на внеоборотные, оборотные и чистые активы и рентабельность продаж [9]. 

Дж. К. Ван Хорн говорит о том, что "существуют только два типа показателей рентабельности. Благодаря показателям первого типа оценивают рентабельность по отношению к продажам, а показатели второго типа - по отношению к инвестициям" и, соответственно, выделяет показатели рентабельности продаж и рентабельности инвестиций [11].
Для анализа будем использовать следующие показатели рентабельности:

·  рентабельность производства Рпр, %: характеризует эффективность использования основных и оборотных средств на предприятии и показывает величину прибыли полученную предприятием с каждого рубля производственных фондов. Данный показатель определяется по формуле:
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 – величина общей прибыли, млн.руб.;
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 – среднегодовая стоимость основных производственных фондов, млн. руб.;
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 - среднегодовая стоимость материальных оборотных фондов, млн. руб.

· рентабельность услуг Ру, %: характеризует эффективность использования ресурсов и показывает величину прибыли полученную предприятием с каждого рубля затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг). Данный показатель определяется по формуле:
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где 
[image: image6.wmf]Ï

 – величина общей или чистой прибыли, млн. руб.;

       З – общая сумма затрат на производство и реализацию продукции, млн.руб.
· рентабельность продаж Рп-ж, %: показывает величину прибыли полученную предприятием с каждого рубля выручки от реализации продукции (работ, услуг). Данный показатель определяется по формуле:
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где 
[image: image8.wmf]Âð

  – величина выручки от реализации продукции, работ, услуг, млн.руб.

При анализе рентабельности продаж в числителе формулы можно рассмотреть несколько видов прибыли. Так, когда берется отношение прибыли от продаж к объему выручки, то мы получаем "чистоту аналитического эксперимента", которая заключается в том, что на данный показатель не должны влиять элементы, не относящиеся к продажам, например, прочие доходы и расходы. Данный показатель позволяет оценить эффективность управления продажами в процессе основной деятельности. При рассмотрении отношения валовой прибыли к выручке мы оцениваем долю каждого рубля, полученного при реализации продукции, которая может быть направлена на покрытие коммерческих и управленческих расходов. Отношение прибыли до налогообложения к выручке позволяет выявить влияние внереализационных и операционных факторов. Чем сильнее влияние операционных и внереализационных доходов и расходов, тем, соответственно, ниже "качество" конечного финансового результата деятельности организации. Отношение прибыли от обычной деятельности позволяет выявить влияние налогового фактора. И, наконец, отношение чистой прибыли к выручке является конечным показателем в системе показателей рентабельности продаж и отражает влияние всей совокупности доходов и расходов. 
· рентабельность собственного капитала Рск, % определяется по формуле:
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где 
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 – величина чистой прибыли, млн. руб.;
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 - источники собственных средств, млн. руб.;
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 - доходы и расходы, млн. руб.

При анализе рентабельности собственного капитала следует выявить тенденции в количественном изменении составляющих собственного капитала: уставного капитала, резервного капитала, добавочного капитала, чистой прибыли и резервов. Так же следует сравнить величину чистых активов и уставного капитала. Так, если чистые активы будут меньше уставного капитала, то уставный капитал организация должна уменьшить до фактической величины чистых активов; в случае, когда величина чистых активов меньше минимально установленной законодательством величины уставного капитала, организация подлежит ликвидации. В качестве инвестированного капитала можно рассматривать не только капитал собственников, но и долгосрочные обязательства организации. При данном подходе подразумевается, что организация может распоряжаться долгосрочными обязательствами также, как и собственным капиталом в силу долговременного характера первого.
При расчете рентабельности заемного капитала следует учесть, что мы рассматриваем заемный капитал с позиции заемщика, а не кредитодателя, поэтому рентабельность заемного капитала определяется по формуле:
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где   
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 - расчеты, млн. руб.
· рентабельность активов (общего капитала) РА, % определяется по формуле:
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где  
[image: image16.wmf]ВБ

 - валюта баланса, млн. руб.

При расчете рентабельности активов в качестве показателя прибыли берется конечный финансовый результат - чистая прибыль. Этот коэффициент показывает эффективность управления активами организации через отдачу каждого рубля, вложенного в активы и характеризует генерирование доходов данной компанией. Так же этот показатель является еще одной характеристикой ресурсоотдачи, но не через объем реализации, а посредством прибыли до налогообложения [1]. Анализ рентабельности активов включает в себя анализ рентабельности оборотных активов и анализ рентабельности чистых активов.

· рентабельность реального капитала Ррк, % определяется по формуле:
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где 
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 - реальный капитал, млн. руб.
Рентабельность чистых активов показывает рациональность управления структурой капитала, способность организации к наращиванию капитала через отдачу каждого рубля, вложенного собственниками. В увеличении показателя рентабельности чистых активов прежде всего заинтересованы собственники компании, так как чистая прибыль, приходящаяся на единицу вкладов собственников, показывает общую прибыльность бизнеса, выбранного в качестве объекта инвестирования, а также уровень выплаты дивидендов и влияет на рост котировок акций на бирже.
Показатели рентабельности оборотных и чистых активов определяются аналогично рентабельности совокупных активов, в знаменателе формулы при этом берется средняя величина оборотных и чистых активов, соответственно. Рассмотрим эти коэффициенты подробнее.

В целом увеличение рентабельности чистых активов можно охарактеризовать как положительное, при этом следует учитывать изменения в соотношении между заемным и собственным капиталом. Так, при росте доли заемного капитала в общих пассивах увеличение показателя рентабельности чистых активов не всегда является приемлемым, т.к. в долгосрочной перспективе это повлияет на финансовую устойчивость и текущую платежеспособность (коэффициент текущей ликвидности) организации. Уменьшение показателя рентабельности чистых активов может говорить о неэффективном использовании капитала и об "омертвлении" части капитала, который не используется и не приносит прибыль.
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где 
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 - оборотные активы, млн. руб.
Рентабельность оборотных активов показывает отдачу каждого рубля, вложенного в оборотные активы. Это один из основных показателей эффективности деятельности, т.к. известно, что оборотные активы непосредственно создают прибыль организации, в то время как внеоборотные активы создают условия для формирования этой прибыли. Согласно оптимальной структуре активов организации доля оборотных активов должна превышать долю внеоборотных активов, однако здесь важно учитывать отраслевую специфику анализируемой организации. Увеличение рентабельности оборотных активов при неизменном показателе чистой прибыли может свидетельствовать об уменьшении доли оборотных активов, что рассматривается как негативная тенденция. Однако если уменьшение доли оборотных активов было вызвано такими факторами, как: уменьшение запасов в части готовой продукции, более рациональное управление объемами запасов сырья и материалов - можно сказать, что это положительная тенденция, при сохранении которой в будущем можно ожидать увеличения чистой прибыли организации. Опережающий темп роста чистой прибыли по сравнению с ростом оборотных активов в отчетном периоде свидетельствует об увеличении эффективности работы оборотных активов. Следует еще раз подчеркнуть о важности определения "качества" чистой прибыли.
Один из следующих методов, используемых в процессе комплексного анализа эффективности финансовой деятельности является коэффициентный метод, который предполагает расчет определенных количественных показателей, позволяющих сделать выводы о качественных изменениях в деятельности организации. К таким коэффициентам относятся: коэффициенты, характеризующие деловую активность, ликвидность, платёжеспособность и финансовую устойчивость. 

1.1.1 Оборачиваемость имущества и обязательств как составляющая эффективности финансовой деятельности организации
Эффективность финансовой деятельности организации в немалой степени зависит от скорости оборота средств: чем быстрее оборачиваемость, тем при прочих равных условиях возможности для наращивания дохода у организации больше, а значит и эффективность финансовой деятельности выше.

Скорость оборота отдельных групп активов и их общая оборачиваемость, а также оборачиваемость кредиторской задолженности и обязательств существенно различаются в зависимости от сферы деятельности организации (производственная, снабженческо-сбытовая, посредническая и др.), их отраслевой принадлежности (не вызывает сомнения, что оборачиваемость оборотных средств на судостроительном заводе и в авиакомпании будет объективно различной), масштабам (как правило, на малых предприятиях оборачиваемость средств значительно выше, чем на крупных) и другим параметрам. Не меньшее воздействие на оборачиваемость активов и обязательств оказывают общеэкономическая ситуация в стране, уровень развития ее отдельных регионов, сложившаяся система безналичных расчетов и связанные с ней условия хозяйствования предприятий.

Вместе с тем длительность нахождения средств в обороте в значительной степени определяется внутренними условиями деятельности организации, и в первую очередь эффективностью стратегии управления его активами (или ее отсутствием). Так, руководство может выбрать различные модели стратегии финансового управления оборотными средствами: 

· агрессивную, при которой формирование активов, необходимых для осуществления хозяйственной деятельности, происходит в основном за счет краткосрочной кредиторской задолженности и обязательств. С позиции эффективности деятельности - это весьма рискованная стратегия, поскольку поддержание работоспособности организации предполагает высокую оборачиваемость активов. 

· консервативную, которая предполагает использование преимущественно долгосрочных источников финансирования оборотных активов (эта модель, правда, на наш взгляд, носит несколько ирреальный характер). Поскольку сроки возврата заемного капитала значительно отдалены во времени, оборачиваемость активов, таким образом, может быть относительно низкой. 

· компромиссную, которая сочетает в себе оба указанных источника финансирования.

Изменяя выбранную модель поведения (это, безусловно, происходит не хаотично, и выбранная стратегия применяется последовательно на протяжении определенного периода времени), финансовые менеджеры могут воздействовать на объем, структуру и оборачиваемость активов и обязательств организации, а, следовательно, влиять на эффективность ее деятельности. 

Следует заметить, что для внутреннего аналитика финансовая политика предприятия является объектом пристального внимания и служит отправной точкой при анализе финансово-хозяйственной деятельности. Внешний аналитик по данным отчетности может составить лишь приблизительное представление о финансовой политике предприятия, точнее сказать, об отдельных ее моментах, лежащих на поверхности, но даже такая информация должна быть им использована при изучении эффективности финансовой деятельности организации (конечно, при этом аналитик в своих действиях должен руководствоваться принципом осторожности). Касательно оборачиваемости активов и обязательств речь идет о том, что внешний аналитик, используя отчетность за ряд лет и, выявив тенденции в динамике показателей оборачиваемости, может с некоторой долей условности предположить, что такой же стратегии предприятие будет придерживаться и далее, и в соответствии с этим стоить прогноз на будущее. 

В процессе анализа оборачиваемости аналитик использует динамический, коэффициентный и факторный методы исследования показателей оборачиваемости. Динамический метод исследования позволяет выявить временное изменение показателей оборачиваемости. Коэффициентный метод анализа оборачиваемости предполагает расчет показателей оборачиваемости и продолжительности одного оборота. При факторном методе мы выявляем на результативный показатель оборачиваемости влияние других факторов. 

Логика расчета показателей оборачиваемости активов и обязательств заключается в соотношении показателя выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг (далее - выручка) и средней за период величины активов и обязательств. 

Помимо показателей оборачиваемости при оценке деловой активности и эффективности финансово-хозяйственной деятельности рассчитывают показатели продолжительности оборотов активов и обязательств в днях, определяемые как отношения продолжительности отчетного периода (в днях) к показателям оборачиваемости. 

Рассмотрим основные показатели оборачиваемости и средних сроков оборота активов и обязательств организации:

· коэффициент оборачиваемости активов (КОА) показывает, количество совершаемых активами оборотов за анализируемый период:
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где Вр – выручка от реализации, млн. руб.; 

      ВБА -  валюта баланса по активу, млн.руб.

Обобщающим показателем оборачиваемости имущества организации является показатель оборачиваемости активов, рассчитываемый как отношение выручки к средней стоимости всех активов. Рост оборачиваемости активов за отчетный период по сравнению с предыдущим периодом свидетельствует об ускорении оборота активов, снижение оборачиваемости, наоборот, - о замедлении оборота имущества организации. 

Оборачиваемость активов за период может изменяться под влиянием таких факторов, как: платежная дисциплина и формы расчетов, объем заказов на производство, конкурентоспособность выпускаемой продукции, учетная политика для целей бухгалтерского учета в части методов оценки запасов, начисления амортизации, формирования себестоимости продукции. 
·  продолжительность одного оборота (ДОА) характеризует продолжительность одного оборота всего авансируемого капитала (активов) в днях.
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где 360 – расчетный период, дни.

       КОА - коэффициент оборачиваемости активов.
· коэффициент оборачиваемости внеоборотных активов (КВА) показывает скорость оборота немобильных активов предприятия за анализируемый год.
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где ВА. – стоимость внеоборотных активов, млн. руб.
·      продолжительность одного оборота внеоборотных активов (ДВА), дни. Характеризует продолжительность одного оборота немобильных активов в днях.
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где  КВА - коэффициент оборачиваемости внеоборотных активов. 
· коэффициент оборачиваемости оборотных активов (КОб.А). Показывает скорость оборотов мобильных активов предприятия за анализируемый период.

                                                               
[image: image25.wmf]ÎÀ

Âð

=

Ê

Îá.À

,                                                           (13)




где ОА -  стоимость оборотных активов за расчетный период, млн. руб.;
· продолжительность одного оборота оборотных активов (ДОб.А), дни. Выражает продолжительность оборота мобильных активов за анализируемый период, т.е. длительность производственного цикла предприятия.
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где  КОб.А - коэффициент оборачиваемости оборотных активов.
·      коэффициент оборачиваемости материальных запасов и затрат (Кзз). Показывает скорость оборота запасов и затрат.
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где ЗЗ – стоимость запасов и затрат, млн. руб.
· продолжительность одного оборота запасов и затрат (Дзз), дни. Показывает скорость превращения запасов и затрат из материальной в денежную форму. Снижение показателя – благоприятная тенденция.
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где КЗЗ -  коэффициент оборачиваемости запасов и затрат.
При условии использования ранее накопленных товарно-материальных ценностей увеличение объема заказов положительно влияет на оборачиваемость запасов и на оборачиваемость активов организации в целом. Вместе с тем рост объема заказов может оказывать противоположное влияние на динамику оборачиваемости имущества: увеличение производственных мощностей влечет за собой подготовительный этап наращивания производственных запасов. Таким образом, для адекватных выводов о деловой активности организации аналитику необходимо знать тенденции в направлениях развития ее производства и реализации. Такая информация доступна для внутреннего аналитика, а внешний аналитик может получить информацию из обзоров аналитических агентств, из средств массовой информации (но только в отношении крупных предприятий, как правило, эмитентов ценных бумаг).

Выбор того или иного метода оценки материально-производственных запасов при отпуске их в производство и ином выбытии также может оказать влияние на оборачиваемость средств в организации. Наиболее распространенным в нашей стране до сих пор был метод оценки по фактической себестоимости заготовления. Однако при его использовании в условиях длительного хранения запасов занижается себестоимость реализованной продукции (работ, услуг) (и, следовательно, завышаются прибыль и уплачиваемый с нее налог), а также стоимость остатков материалов на складах, а значит, искусственно завышается их оборачиваемость. Использование метода оценки материалов по стоимости последних закупок (LIFO), хотя и весьма привлекательно с точки зрения налогообложения (поскольку в условиях инфляции он максимизирует себестоимость реализованной продукции), приводит к искажению величины остатков материалов в сторону их уменьшения. В результате и в этом случае достоверность показателя оборачиваемости активов снижается. Оценка запасов товарно-материальных ценностей по стоимости первых закупок (метод FIFO) приводит к тому, что себестоимость реализованной продукции формируется исходя из наиболее низких (в условиях инфляции) цен на материалы, а их остатки оцениваются по максимальной (рыночной) стоимости. Поэтому оборачиваемость активов в данном случае будет объективно ниже, чем при использовании рассмотренных ранее методов оценки запасов. 
Анализ оборачиваемости запасов может быть проведен на основе общепринятого или специального показателя оборачиваемости. В последнем случае вместо выручки от продаж используется показатель себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг. Уточненный показатель оборачиваемости более точно отражает эффективность использования товарно-материальных ценностей, т.к. величина изъятия (списания) и притока запасов зависит от количества выпускаемой продукции (работ, услуг) и себестоимости единицы. Оборачиваемость запасов в организации зависит от длительности производственно-коммерческого цикла: чем больше период времени, который проходит между авансированием поставщиков (подрядчиков) для приобретения необходимых материалов (услуг) и погашением дебиторской задолженности за реализованную продукцию (работы, услуги), тем больше должна быть величина созданных запасов в организации, и наоборот. Другими словами, низкая оборачиваемость не всегда является признаком низкой деловой активности и неэффективности финансовой деятельности. 
· коэффициент оборачиваемости  дебиторской задолженности (КДтЗ). Показывает число оборотов, совершенных дебиторской задолженностью за анализируемый период. При ускорении оборачиваемости происходит снижение  значения показателя, что свидетельствует об улучшении расчетов с дебиторами.
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где  ДтЗ - дебиторская задолженность, млн. руб.

Особое внимание в процессе анализа оборачиваемости активов занимает анализ оборачиваемости дебиторской задолженности. При этом можно рассчитывать специальный уточняющий показатель оборачиваемости дебиторской задолженности: вместо выручки от продаж используется величина погашения дебиторской задолженности за период. Данная величина - это ничто иное, как кредитовый оборот по счету расчетов с покупателями в дебет счета, на котором отражается получение активов или погашение встречных обязательств (это могут быть счета денежных средств, материальных запасов или счета расчетов с кредиторами). Внешний аналитик информацию о величине погашенной дебиторской задолженности может найти в форме № 4 "Отчет о движении денежных средств" по строке поступления выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг и выручки от продажи основных средств и иного имущества, однако при этом не будет учтена часть расчетов, оплаченная неденежными средствами (взаимозачеты). Полные сведения о погашенной дебиторской задолженности содержаться в форме № 5 "Приложение к бухгалтерскому балансу", в разделе 2 "Дебиторская и кредиторская задолженности". 

В процессе анализа оборачиваемости дебиторской задолженности целесообразно рассчитывать уточненные коэффициенты оборачиваемости отдельно по долгосрочной и краткосрочной дебиторской задолженности. Информационной базой для этого служат данные раздела 2 формы № 5. С другой стороны, для целей финансового анализа долгосрочная дебиторская задолженность может рассматриваться как составная часть внеобротных активов, а ее погашение может отражаться в составе оборота по использованию (списанию) внеоборотных активов. 
· продолжительность одного оборота дебиторской задолженности (ДДтЗ), дни. Характеризует средний срок погашения дебиторской задолженности. Снижение показателя – благоприятная тенденция.
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где КДтЗ - коэффициент оборачиваемости  денежных средств и средств в расчетах (дебиторская задолженность).
Ускорение сроков расчетов покупателей и заказчиков ведет к увеличению оборачиваемости дебиторской задолженности, а значит и улучшению эффективности финансовой деятельности. Как правило, работа с постоянными клиентами обеспечивает более устойчивый приток денежных средств в организацию, т.к. отработана схема и сроки расчетов, известны источники финансирования, проверено "качество" деловых отношений. С другой стороны, оборачиваемость может быть увеличена за счет сокращения суммы выданных авансов при взаиморасчетах с поставщиками и подрядчиками; переход на безавансовую форму расчетов с кредиторами является более привлекательной для организации, т.к. не требует дополнительного отвлечения денежных средств. 
Увеличение скорости оборота дебиторской задолженности, а значит сокращение периода оборота в днях, свидетельствует об улучшении платежной дисциплины со стороны покупателей и заказчиков, о повышении деловой активности. И наоборот, отрицательная динамика коэффициентов оборачиваемости дебиторской задолженности говорит об ухудшении взаиморасчетов, о снижении эффективности финансовой деятельности.
· коэффициент оборачиваемости собственного капитала (КСК). Отражает активность собственного капитала. Рост в динамике означает повышение эффективности использования собственного капитала.
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где СК – стоимость собственного капитала за расчетный период, млн. руб.

· продолжительность одного оборота собственного капитала (ДСК), дни. Характеризует скорость оборота собственного капитала. Снижение показателя в динамике отражает благоприятную для предприятия тенденцию.
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где КСК - коэффициент оборачиваемости собственного капитала.
· коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (ККтЗ). Показывает скорость расчетов с кредиторами. Ускорение неблагоприятно сказывается на ликвидности предприятия.
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где КтЗ – кредиторская задолженность, млн. руб.

· продолжительность одного оборота кредиторской задолженности (ДКтЗ). Характеризует средний срок возврата долгов организацией.
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где ККтЗ - коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности.
Кредиторская задолженность является одной из основных составляющих обязательств организации. При этом можно, выделяя долгосрочную и краткосрочную задолженности, рассчитать оборачиваемость по видам кредиторской задолженности. Формула расчета аналогична расчету показателя оборачиваемости совокупных обязательств, только вместо показателя средней величины обязательств берется средняя величина кредиторской задолженности. Более детальный анализ подразумевает возможность расчета и анализ оборачиваемости по видам задолженности в разрезе отдельных кредиторов: работников организации, поставщиков и подрядчиков, государства, дочерних и зависимых обществ. 

Показатель оборачиваемости кредиторской задолженности может быть существенно уточнен, если вместо выручки от продаж использовать дебетовый оборот по счетам расчетов с кредиторами. Оборот по погашению кредиторской задолженности можно оценить, используя данные раздела 3 формы № 4 "Отчет о движении денежных средств" о направлениях расходования денежных средств, однако при этом не учитываются расчеты путем зачета взаимных однородных требований. 
· коэффициент оборачиваемости реальных активов (КРА). Показывает число оборотов, совершенных реальными активами за анализируемый период. 
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где РА – реальные активы, млн. руб.
· продолжительность одного оборота реальных активов (ДРА). Характеризует скорость оборота реальных активов. Снижение показателя в динамике отражает благоприятную для предприятия тенденцию.
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где КРА - коэффициент оборачиваемости реальных активов.
·  коэффициент оборачиваемости денежных средств (КДС). Показывает число оборотов, совершенных денежными средствами за анализируемый период. 
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где ДС – денежные средства, млн. руб.
· продолжительность одного оборота денежных средств (ДДС). Характеризует скорость оборота денежных средств. Снижение показателя в динамике отражает благоприятную для организации тенденцию.
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где КДС - коэффициент оборачиваемости денежных средств.
Изучение оборачиваемости денежных средств и краткосрочных финансовых вложений является заключительным этапом анализа оборачиваемости активов организации. Внутренний аналитик, имеющий возможность выделить из состава краткосрочных финансовых вложений наиболее ликвидные и менее ликвидные краткосрочные финансовые вложения, в расчет данного показателя оборачиваемости включает только высоколиквидные краткосрочные финансовые вложения (прочие краткосрочные финансовые вложения участвуют при расчете показателя оборачиваемости дебиторской задолженности); информация о собственных акциях, выкупленных у акционеров, не включается в расчет показателя в случае их аннулирования или при отсутствии возможностей их быстрой реализации. Внешнему аналитику такая информация недоступна.

Уточненный показатель оборачиваемости денежных средств и краткосрочных финансовых вложений предполагает использовать вместо показателя выручки от продаж величину кредитового оборота по счетам денежных средств и краткосрочных финансовых вложений (за исключением внутренних оборотов). Сумма оттока денежных средств за период отражается в разделе 3 формы № 4 "Отчет о движении денежных средств". Соответственно сказанному уточняется и показатель периода оборота, выраженного в днях.

Рост оборачиваемости денежных средств и краткосрочных финансовых вложений за период является показателем увеличения деловой активности организации. Увеличение продолжительности нахождения средств в обороте, наоборот, свидетельствует о нерациональности использования высоколиквидного имущества организации. Исключение из этого может составлять ситуация, при которой организация целенаправленно накапливает денежные средства, например, для выкупа собственных акций у акционеров.

Использование различных методов начисления амортизации по основным средствам и нематериальным активам также влияет на оборачиваемость средств в организации. Так, например, при использовании способа начисления амортизации исходя из остаточной стоимости на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования и коэффициента ускорения, остаточная стоимость основных средств и нематериальных активов в первые годы их эксплуатации будет значительно ниже, чем при использовании линейного метода. Другими словами, применение способа уменьшаемого остатка позволяет изначально завысить оборачиваемость внеобротных активов и активов в целом, тогда как при линейном методе начисления амортизации показатель оборачиваемости активов при прочих равных условиях имеет более равномерную динамику.

Немаловажное значение на величину показателей оборачиваемости оказывает выбранный в учетной политике метод списания общехозяйственных расходов. Общехозяйственные расходы могут распределяться между готовой продукцией и незавершенным производством, оставшимся на конец отчетного периода, или же в качестве условно-постоянных расходов сразу списываться на себестоимость реализуемой продукции в том месяце, в котором они образовались. В первом случае показатели оборачиваемости запасов и совокупных активов будут ниже, чем при использовании второго способа. Так как скорость оборота имущества, исчисленная в днях, изменяется обратно пропорционально показателям оборачиваемости, использование метода "усеченной" себестоимости позволяет говорить о более высокой деловой активности, поскольку период одного оборота в данном случае при прочих равных условиях будет меньше.

Положительная динамика оборачиваемости имущества не всегда означает прибыльность деятельности организации. Если рентабельность продаж отрицательна (т.е. деятельность организации убыточна), то рост оборачиваемости активов приводит к ускорению убыточной деятельности, т.е. к ускоренному производству убытков. Если рентабельность продаж положительна (деятельность прибыльна), то рост оборачиваемости активов может компенсировать снижение уровня рентабельности продаж с точки зрения влияния на уровень рентабельности активов.

Изменение оборачиваемости совокупных активов за период обусловлено изменением показателей выручки от продаж и средней стоимостью активов. Если темпы прироста выручки опережают темпы прироста или, наоборот, снижения стоимости активов, оборачиваемость активов возрастает. Снижение выручки и более медленное снижение или рост стоимости активов приводят к снижению оборачиваемости активов.

Помимо оборачиваемости активов в целом рассчитываются частные показатели оборачиваемости: оборачиваемость внеоборотных активов, оборачиваемость текущих активов; в составе последнего показателя отдельно выделяют оборачиваемость запасов, дебиторской задолженности, денежных средств и краткосрочных финансовых вложений. Формулы расчёта данных показателей были приведены нами выше [12].
Итак, изучая динамику количества оборотов, которое совершают за анализируемый период капитал организации или его составляющие, можно определить, насколько успешно происходила финансово-хозяйственная деятельность организации.
1.1.2 Анализ финансовой устойчивости организации
В условиях рынка, когда деятельность организации самофинансируется, а  при  недостатке собственных средств осуществляется за счет заемных, важно определить финансовую устойчивость организации.
Общая устойчивость организации – это такое состояние, когда организация стабильна, на протяжении достаточно длительного периода выпускает и реализует конкурентно-способную продукцию, получает чистую прибыль, достаточную для производственного и социального развития, является ликвидной и кредитоспособной. Таким образом, финансовая устойчивость является комплексным и наиболее важным критерием, характеризующим финансовое состояние организации.  

Наиболее полно финансовая устойчивость организации может быть раскрыта на основе изучения взаимосвязи статей актива и пассива баланса. Между статьями пассива и актива баланса существует тесная взаимосвязь.  Каждая статья актива баланса имеет свои источники финансирования.  Источники финансирования долгосрочных активов, как правило, является собственный капитал и долгосрочные заемные средства.

Оборотные (текущие) активы образуются за счет, как собственного капитала,  так и краткосрочных заемных средств.  Желательно, чтобы они были наполовину сформированы за счет собственного, а  наполовину – за счет заемного капитала. Тогда обеспечивается гарантия погашения внешнего долга.

В зависимости от источников формирования общую сумму текущих активов (оборотных средств) принято делить на две части:

·   переменную, которая создана за счет краткосрочных обязательств организации;
·   постоянный минимум текущих активов (запасов затрат), который образуется за счет собственного капитала.

Недостаток собственного оборотного капитала приводит к увеличению переменной  и уменьшению постоянной части текущих актов, что также свидетельствует об усилении финансовой зависимости организации и неустойчивости её положения.

Показатели финансовой устойчивости характеризуют степень риска,  связанного со способом формирования структуры собственных и заемных средств, которые используются организацией для финансирования активов. Они дают возможность измерить степень устойчивости организации в финансовом отношении, её возможности продолжать бесперебойно работать.

Финансовая устойчивость организации характеризуется с помощью относительных финансовых коэффициентов. Информационная база для их расчета являются статьи актива и пассива бухгалтерского баланса [4].
Коэффициенты финансовой устойчивости:

· коэффициент автономии (КА)
Характеризует уровень общей финансовой независимости организации, определяет удельный вес собственного капитала во всем капитале организации.
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где СК – собственный капитал, млн. руб.
· коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами в части формирования оборотных активов (КОСО).

Характеризует долю собственных источников  в формировании оборотных активов.
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где СОК -  собственный оборотный капитал, млн. руб.;

       ОА – оборотные активы, млн. руб.

· коэффициент маневренности собственного капитала (КМСК).
Показывает, какая часть собственных средств организации находится в мобильной форме, т.е. вложена в оборотные активы 
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· коэффициент привлечения (финансовый рычаг) (КПР).
Показывает сколько заемных средств привлекла организация на 1 рубль собственных средств, вложенных в активы.
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· коэффициент финансирования (обратный коэффициенту привлечения) (КФ).
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· коэффициент финансовой устойчивости (КФУ). Показывает эффективность вложения капитала в активы.
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где АК – авансируемый капитал, млн. руб.
1.1.3 Анализ ликвидности и платёжеспособности организации
Одним из показателей, характеризующих финансовое положение организации, является её платежеспособность, т. е. возможность наличными денежными ресурсами своевременно погашать свои платежные обязательства.

Оценка платежеспособности по балансу осуществляется на основе характеристики ликвидности статей баланса, которые определяются временем, необходимым для превращения их в денежные средства. Чем меньше требуется времени для инкассации данного статьи, тем выше её ликвидность.

Ликвидность баланса – возможность субъекта хозяйствования обратить активы в наличность и погасить свои платежные обязательства, а точнее, это степень покрытия долговых обязательств организации её активами, срок превращения которых в денежную наличность соответствует сроку погашения платежных обязательств. Она зависит от степени соответствия величины имеющихся платежных средств величине краткосрочных долговых обязательств.

Ликвидность организации – это более общее понятие, чем ликвидность баланса. Ликвидность баланса предполагает изыскание платежных средств только за счет внутренних источников (реализация активов). Но организация может привлечь заемные средства со стороны, если у нее имеется соответствующий имидж в деловом мире и достаточно высокий уровень инвестиционной привлекательности. 

Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени убывающей ликвидности, с краткосрочными обязательствами по пассиву, которые группируются по степени срочности их погашения [7,9].
Первая группа (А1) включает в себя абсолютно ликвидные активы, такие как денежная наличность и краткосрочные финансовые вложения. 

Ко второй группе (А2) относятся быстро реализуемые активы: готовая продукция, товары отгруженные и дебиторская задолженность. Ликвидность этой группы оборотных активов зависит от своевременности отгрузки продукции, оформления банковских документов, скорости платежного документооборота в банках, от спроса на продукцию, ее конкурентоспособности, платежеспособности покупателей, форм расчетов и др.

Значительно больший срок понадобится для превращения производственных запасов и незавершенного производства в готовую продукцию, а затем в денежную наличность. Поэтому они отнесены к третьей группе медленно реализуемых активов (А 3).

Четвертая группа (А4) – это трудно реализуемые активы, куда входят основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, незавершенное строительство.

Соответственно на четыре группы разбиваются и обязательства организации:

· П1 - наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность и прочие пассивы);

· П2  -  среднесрочные обязательства (краткосрочные кредиты банка);

· П3 - долгосрочные кредиты банка и займы, доходы будущих периодов, фонды потребления, резервы предстоящих расходов и платежей;

· П4 - собственный (акционерный) капитал, находящийся постоянно в распоряжении организации.

Баланс считается абсолютно ликвидным, если:

· А1>=П1;

· А2>=П2;

· А3>=П3;

· А4<=П4.
Для анализа  ликвидности и платежеспособности организации используются следующие показатели [7,9,12]:

· коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособности) (КАП).

Показывает, какая часть текущей задолженности может быть погашена на дату составления баланса или другую конкретную дату.
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где КВ – краткосрочные вложения, млн. руб.;

       КО – краткосрочные обязательства, млн. руб.

· коэффициент промежуточной (критической) ликвидности (ККЛ).

Показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена не только за счет имеющихся денежных средств, но и ожидаемых поступлений.
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· коэффициент текущей ликвидности (покрытия) (КТЛ).

Позволяет установить, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обязательства.
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· ликвидность материально-производственных запасов (КЛМПЗ).

Позволяет установить, в какой степени материально-производственные запасы покрывают краткосрочные обязательства.
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где МПЗ – материально-производственные запасы, млн. руб.
· ликвидность дебиторской задолженности (КЛДтЗ).

Позволяет установить, в какой степени дебиторская задолженность покрывает краткосрочные обязательства.
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· коэффициент покрытия финансовых обязательств активами (КПФО).
Позволяет установить, в какой степени организация может покрыть все свои долговые обязательства активами.
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· коэффициент общей платёжеспособности (КОПЛ).
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· коэффициент финансового риска (КФР).
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Рассматриваемая выше методика комплексного анализа эффективности финансовой деятельности позволяет по данным внешней отчетности оценить эффективность и рискованность управления организации на основе показателей рентабельности, оборачиваемости, ликвидности и платёжеспособности. Так, финансовый риск и эффективность существуют в постоянной взаимозависимости: получение максимальной отдачи на капитал и высокий уровень рентабельности требует от организации использования не только собственных, но и заемных средств; привлечение заемных средств обусловливает возникновение у организации финансового риска. Увеличение абсолютной величины кредиторской задолженности и, как следствие, уменьшение ее оборачиваемости, с одной стороны, может отразится на общей платежеспособности организации, с другой стороны при эффективном управлении может произойти замена краткосрочных обязательств в виде кредитов и займов "бесплатной" кредиторской задолженностью.
2 АНАЛИЗ ЭКОНОМИЧЕСКИХ И ФИНАНСОВЫХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ
2.1 Общая характеристика организации
Закрытое акционерное общество «Телеком» создано в соответствии с законодательством РБ и акционерами общества.

Общество в своей деятельности руководствуется Гражданским кодексом РБ, Законом «Об акционерных обществах, обществах с ограниченной ответственностью и обществах с дополнительной ответственностью», другими законодательными актами РБ, договором о совместной деятельности по созданию общества и своим уставом.

Общество является юридическим лицом согласно законодательству РБ с момента государственной регистрации (свидетельство о государственной регистрации коммерческой организации ЗАО «Телеком» от 28.12.2000 г. №1557), имеет самостоятельный баланс, может от своего имени приобретать имущественные и личные неимущественные права и исполнять обязанности, быть истцом и ответчиком в суде, открывать расчётный, валютный и другие счета в банке, иметь печати, штампы со своим наименованием.

Органами управления ЗАО «Телеком» являются:

· Общее собрание акционеров общества;

· Правление общества;

· Директор общества.

 ЗАО «Телеком» имеет лицензию Министерства связи и информатизации Республики Беларусь № 02140/0165170 от 26 апреля 2004 года (строительство и проектирование линейных сооружений местной телефонной сети), зарегистрирована в реестре лицензий Министерства связи и информатизации РБ за № 200, лицензию Проматомнадзора МЧС РБ № 02300/0109290 от 29 марта 2004 года (на право осуществления деятельности в области промышленной безопасности), зарегистрирована в реестре лицензий Проматомнадзора МЧС РБ за № 597, лицензию Министерства внутренних дел РБ № 02010/0160132 от 30 июля 2004 года (на право осуществления деятельности по обеспечению безопасности юридических и физических лиц), зарегистрирована в реестре лицензий Министерства внутренних дел РБ за № 3789.

Основными целями деятельности общества являются:

· получение максимальной прибыли для удовлетворения социальных, культурных и экономических интересов акционеров общества и членов трудового коллектива;

· содействие научно-техническому прогрессу в экономике РБ;

· удовлетворение потребностей потребителей – предприятий, учреждений и граждан в производимой обществом продукции, оказываемых работах и услугах.

Перечень видов экономической деятельности, осуществляемых ЗАО «Телеком» согласно общегосударственного классификатора РБ 005-2001: монтаж, наладка, ремонт и техническое обслуживание электрораспределительной и регулирующей аппаратуры, передающей аппаратуры, монтаж приборов контроля и регулирования технологических процессов, строительство инженерных сооружений, электромонтажные работы, аренда строительного оборудования, неспециализированная оптовая торговля непродовольственными товарами, деятельность автомобильного грузового транспорта, электросвязь, аренда строительных машин и оборудования, деятельность в области архитектуры, инженерные услуги и т.д.

Основной продукцией общества является выполненные строительно-монтажные работы по строительству и ремонту линейных сооружений связи ведомственных сетей передачи данных, в том числе волоконно-оптических линий связи, соединительных линий межстанционной связи, монтажу необходимого оборудования.[13]

2.2 Общая оценка динамики и структуры статей бухгалтерского баланса
Анализ финансового состояния  ЗАО «Телеком» проведем на  основании бухгалтерских балансов за 2004 – 2005 годы. Для исследования структуры и динамики финансового состояния организации построим  сравнительный  аналитический баланс за анализируемые периоды, который дает наиболее полную информацию о финансовом состоянии организации.
  Сравнительный аналитический баланс получен из исходных балансов путем дополнения его показателями  структуры и динамики.[14] 
Таблица 1 - Горизонтальный и вертикальный анализ активов ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы

	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Структура, %
	Динамика

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	абс. ед.
	%

	
	
	
	
	
	
	
	05/04
	06/05
	05/04
	06/05

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Внеоборотные активы
	208,0
	231,0
	263,0
	36,9
	26,9
	31,6
	23,0
	32,0
	111,1
	113,9

	Оборотные активы
	356,0
	628,0
	570,0
	63,1
	73,1
	68,4
	272,0
	-58,0
	176,4
	90,8

	Продолжение таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Итого активов
	564,0
	859,0
	833,0
	100,0
	100,0
	100,0
	295,0
	-26,0
	152,3
	97,0

	Коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов
	0,6
	0,4
	0,5
	-
	-
	-
	-0,2
	0,1
	63,0
	125,4


Анализируя данные по сравнительному балансу можно сделать вывод, что стоимость имущества анализируемой организации за 2005 год увеличилась на 52,3%, что в абсолютных единицах составляет 295,0 млн. руб., и составило к концу года 859,0 млн. руб. Причём наибольший прирост получили оборотные активы, их величина увеличилась по сравнению с 2004 годом на 76,4% и составила к концу года 628 млн.руб. Величина внеоборотных активов увеличилась лишь на 11,1% и составила 231 млн. руб.

 К концу 2006 года стоимость имущества снизилась на 3% и составила 833,0 млн. руб. Причём стоимость внеоборотных активов увеличилась по сравнению с 2005 годом на 13,9% и составила 263 млн. руб. Таким образом, уменьшение общей стоимости имущества организации в 2006 году по сравнению с 2005 связано со снижением стоимости оборотных активов на 9,2%.

Динамика изменения стоимости активов ЗАО «Телком» представлена на рисунке 1.
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Рисунок 1 – Динамика изменения стоимости активов ЗАО «Телеком» за 2004 – 2006 годы

В структуре активов ЗАО «Телеком» в каждом из анализируемых периодов наибольший удельный вес занимают оборотные активы: 63%, 73% и 68% соответственно в 2004, 2005 и 2006 году. Такая структура активов говорит о материалоёмкости организации. 
Для большей наглядности построим диаграммы структуры активов за 2004 – 2006 годы (рисунок 2).
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Рисунок 2 –  Структура активов ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы
К концу 2005 года удельный вес внеоборотных активов уменьшился на 10% по сравнению с 2004 годом, и составил 26,9%, а удельный вес оборотных увеличился на 10% и составил 73,1%. Что касается 2006 года, то к концу года  удельный вес внеоборотных активов увеличился на 4,7% и составил 31,6%, а удельный вес оборотных активов уменьшился на 5,3% и составил 68,4% в сумме активов.  
Горизонтальный анализ активов организации за 2004 – 2006 годы показывает, что абсолютная их сумма за 2005 год по сравнению с 2004 годом возросла, а за 2006 год по сравнению с 2005 уменьшилась. Если бы не было инфляции, то можно было бы сделать вывод, что организация в 2005 году повысила свой экономический потенциал. В условиях инфляции этого сказать нельзя, поскольку основные средства, остатки незавершенного капитального строительства периодически переоцениваются с учетом роста индекса цен. Вновь поступившие запасы отражены по текущим ценам, ранее оприходованные запасы – по ценам, действующим на дату их поступления. Средства в расчетах, денежная наличность не переоцениваются. Поэтому очень трудно привести все статьи актива баланса в сопоставимый вид и сделать вывод о реальных темпах прироста их величины.
Рассмотрим более подробно изменение структуры и динамики внеоборотных и оборотных активов.

Таблица 2 - Анализ изменения структуры внеоборотных активов ЗАО "Телеком"
	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Структура, %
	Динамика,

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	млн. руб.
	%

	
	
	
	
	
	
	
	05/04
	06/05
	05/04
	06/05

	Внеоборотные активы, всего:          

в том числе          
	208,0
	231,0
	263,0
	100,0
	100,0
	100,0
	23,0
	32,0
	111,1
	113,9

	Основные средства
	205,0
	230,0
	263,0
	98,6
	99,6
	100,0
	25,0
	33,0
	112,2
	114,3

	Нематериальные активы
	3,0
	1,0
	0,0
	1,4
	0,4
	0,0
	-2,0
	-1,0
	33,3
	0,0


Рост величины внеоборотных активов во всех анализируемых периодах связан с увеличением размера основных средств организации на 25 млн. руб. в 2005 году по сравнению с 2004 годом и на 33 млн. руб. в 2006 году по сравнению с 2005 годом. Общее увеличение суммы внеоборотных активов не так значительно вследствие уменьшения размера нематериальных активов.

В целом, динамика структуры внеоборотных активов характеризуется:
- увеличением доли основных средств с 98,6% до 99,6% в2005 году и с 99,6% до 100% в 2006 году;

- снижением доли нематериальных активов с 3% до 1% в 2005 и с 1% до 0% в 2006 году;
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Рисунок 3 –  Структура внеоборотных активов ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы
Анализ изменения структуры оборотных активов в 2004 - 2006 годах представлен в таблице 3.
Таблица 3 - Анализ изменения структуры оборотных активов ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Структура, %
	Динамика

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	млн. руб.
	%

	
	
	
	
	
	
	
	05/04
	06/05
	05/04
	06/05

	Оборотные активы, всего: 

 в том числе          
	356,0
	628,0
	570,0
	100,0
	100,0
	100,0
	272,0
	-58,0
	176,4
	90,8

	Запасы и затраты
	77,0
	73,0
	173,0
	21,6
	11,6
	30,4
	-4,0
	100,0
	94,8
	237,0

	Налоги по приобретённым ценностям
	20,0
	6,0
	15,0
	5,6
	1,0
	2,6
	-14,0
	9,0
	30,0
	250,0

	Товары отгруженные, выполненные работы, оказанные услуги
	0,0
	0,0
	343,0
	0,0
	0,0
	60,2
	0,0
	343,0
	-
	-

	Дебиторская задолженность
	220,0
	480,0
	3,0
	61,8
	76,4
	0,5
	260,0
	-477,0
	218,2
	0,6

	Денежные средства
	39,0
	69,0
	36,0
	11,0
	11,0
	6,3
	30,0
	-33,0
	176,9
	52,2


Общая сумма оборотных активов ЗАО «Телеком» в 2005 году по сравнению с 2004 годом увеличилась на 272 млн. руб., а в 2006 году по сравнению с 2005 годом уменьшилась на 58 млн. руб.

Изменения оборотных активов организации в 2005 году по сравнению с 2004 годом вызваны следующими основными факторами:

· на 4 млн. руб. снизились запасы и затраты;
· сумма налогов по приобретённым ценностям уменьшилась на 14 млн. руб.;
· сумма дебиторской задолженности возросла на 260 млн. руб.;

· размер денежных средств увеличился на 30 млн. руб.;

Изменения оборотных активов организации в 2006 году по сравнению с 2005 годом вызваны следующими основными факторами:

· на 100 млн. руб. возросли запасы и затраты;
· сумма налогов по приобретённым ценностям увеличилась на 9 млн. руб.;
· сумма дебиторской задолженности уменьшилась на 477 млн. руб.;

· размер денежных средств уменьшился на 33 млн. руб.;

Структура оборотных активов ЗАО «Телеком»  в 2004 – 2006 годах представлена на рисунке 4.
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Рисунок 4 –  Структура оборотных активов ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы
Положительным в динамике структуры оборотных активов является существенное сокращением удельного веса дебиторской задолженности, ее доля в - оборотном капитале снизилась с 76% до 0,5% на конец 2006 года по сравнению с2005 годом. При значительном увеличении материальных оборотных средств (запасов) организации удалось улучшить реализацию продукции. Об этом говорит увеличение отгруженных товаров на 343 млн. руб., доля которых в 2006 году составила 60,2% в общей сумме оборотных активов.
Отрицательным в динамике структуры оборотных активов является изменением следующих показателей:
- сокращением доли денежных средств - на 4,7 % в 2006 году по сравнению с 2005 годом;

-  увеличением доли налогов по приобретенным ценностям с 1% до 2,6% в 2006 году по сравнению с 2005;
Таблица 4 - Горизонтальный и вертикальный анализ пассивов ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы
	Статья пассива
	Годовое значение, млн. руб.
	Структура, %
	Динамика,

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	млн. руб.
	%

	
	
	
	
	
	
	
	05/04
	06/05
	05/04
	06/05

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Источники собственных средств                 в том числе:
	248,0
	426,0
	710,0
	44,0
	49,6
	85,2
	178,0
	284,0
	171,8
	166,7

	Уставный фонд
	8,0
	8,0
	8,0
	-
	-
	-
	0,0
	0,0
	100,0
	100,0

	Резервный фонд
	1,0
	1,0
	1,0
	-
	-
	-
	0,0
	0,0
	100,0
	100,0

	Добавочный фонд
	222,0
	253,0
	293,0
	-
	-
	-
	31,0
	40,0
	114,0
	115,8

	Нераспределённая прибыль
	17,0
	164,0
	408,0
	-
	-
	-
	147,0
	244,0
	964,7
	248,8

	Доходы и расходы                в том числе:
	146,0
	243,0
	-21,0
	25,9
	28,3
	-2,5
	97,0
	-264,0
	166,4
	-8,6

	расходы будущих периодов
	-1,0
	-1,0
	-33,0
	-
	-
	-
	0,0
	-32,0
	100,0
	3300,0

	Продолжение таблицы 4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	прибыль отчётного года
	147,0
	244,0
	12,0
	-
	-
	-
	97,0
	-232,0
	166,0
	4,9

	Расчёты                в том числе:
	170,0
	190,0
	144,0
	30,1
	22,1
	17,3
	20,0
	-46,0
	111,8
	75,8

	кредиторская задолженность
	170,0
	190,0
	144,0
	-
	-
	-
	20,0
	-46,0
	111,8
	75,8

	Итого:
	564,0
	859,0
	833,0
	100,0
	100,0
	100,0
	295,0
	-26,0
	152,3
	97,0
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Рисунок 5 –  Структура и динамика пассивов ЗАО «Телеком»
Анализ пассива балансов за 2004 – 2006 годы выявил такие результаты: наибольший вес приходится на такой раздел пассива как источники собственных средств (248 млн. руб., 426 и 710 млн. руб. в 2004, 2005 и 2006 году соответственно, что в процентном выражении составляет 44%, 50% и 85%). Наибольший удельный вес в данном разделе принадлежит добавочному фонду и нераспределённой прибыли. При анализе данных статей пассива наблюдается устойчивая тенденция к увеличению во всех анализируемых периодах. При анализе доходов и расходов наблюдается нестабильная тенденция: в 2005 году их величина возросла на 66%, а в 2006 наблюдается резкий спад. Это связано в первою очередь со значительным уменьшением величины прибыли отчетного периода с 244 млн. руб. в 2005 году до 12 млн. руб. в 2006 году. Наблюдается тенденция к снижению доли кредиторской задолженности в общей сумме пассива с 30%  в 2004 году до 17% в 2006 году.
2.3 Структура и динамика доходов 

Доходы представляют собой денежные средства, получаемые организациями связи за предоставляемые клиентуре услуги по установленным тарифам.

Доходы от основной деятельности по ЗАО «Телеком» включают в себя доходы по СМР (выполнение подрядных работ по строительству и проектированию линейных сооружений связи местной телефонной сети, ведомственных сетей передачи данных, в том числе оптико-волоконных линий связи, соединительных линий межстанционной связи и монтажу необходимого оборудования).

В таблице 5 представлена динамика доходов от основной деятельности ЗАО «Телеком» за 2004 – 2006 годы.

Таблица 5 – Динамика доходов ЗАО «Телеком» за 2004 – 2005 годы в фактических ценах
	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Динамика,

	
	
	%
	абс. ед.

	
	2004
	2005
	2006
	2005/2004
	2006/2005
	2005/2004
	2006/2005

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг 
	2027,0
	3271,0
	3479,0
	161,37
	106,36
	1244,00
	208,00
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Рисунок 6 – Диаграмма динамики доходов ЗАО «Телеком» в фактических ценах

Таблица 6 – Динамика доходов ЗАО «Телеком» за 2004 – 2005 в сопоставимых ценах

	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Динамика,

	
	
	%
	абс. ед.

	
	2004
	2005
	2006
	2005/2004
	2006/2005
	2005/2004
	2006/2005

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг 
	2240,97
	3408,38
	3479,00
	152,09
	102,07
	1167,41
	70,62
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Рисунок 7 – Диаграмма динамики доходов ЗАО «Телеком» в сопоставимых ценах
Для более объективной оценки выручки от реализации ЗАО «Телеком» проведём анализ динамики изменения её годовых значений за анализируемый период в сопоставимых ценах (в ценах 2006 года).  Как видно из рисунка  7  за весь анализируемый  период с 2004 по 2006 годы наблюдается увеличение выручки от реализации продукции, работ, услуг. Однако, темпы прироста выручки по годам различны. Так за период с 2004 по 2005 год выручка увеличилась на 52,09%, что в абсолютных единицах составило 1167,41 млн. руб., а за период с 2005 по 2006 год наблюдается снижение темпов роста по сравнению с предыдущим периодом (выручка увеличилась всего на 2,07%, что в абсолютных единицах составило 70,62 млн. руб.).  Увеличение годовых значений выручки связано, прежде всего, с ростом тарифов на оказываемые услуги, а так же с увеличением объёмов выполняемых работ. 
2.4 Структура и динамика расходов

Затраты представляют собой величину использованных производственных ресурсов, выраженных в денежной форме. Все затраты рассматриваются по следующим статьям: материальные затраты, расходы на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных средств и нематериальных активов прочие затраты.

Статья “Материальные затраты” включает в себя: сырьё и материалы, покупные комплектующие изделия, работы и услуги производственного характера, выполняемого сторонними организациями. 

В состав  “Прочих” затрат входят: арендная плата, суточные, платежи по страхованию, налоги и платежи, включаемые в себестоимость продукции (инновационный фонд), представительские расходы, оплата нематериальных услуг сторонних организаций, которые включают в себя следующие услуги: связи, информационно - вычислительного обслуживания, вневедомственной охраны, вневедомственной охраны, рекламных агентств и аудиторских организаций, пассажирского транспорта, банков, коммунального хозяйства и бытового обслуживания, образования, здравоохранения, юридических организаций и  другие затраты.
Рассмотрим структуру затрат на производство и реализацию услуг ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы (таблица 7, рисунок 9).

Таблица 7 – Затраты на производство и реализацию продукции по основному виду деятельности за 2004 - 2006 годы в фактических ценах

	Наименование элемента затрат
	Годовое значение, млн. руб.
	Годовой уд. вес, %
	Динамика, %

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	2005/2004
	2006/2005

	Материальные затраты
	626,00
	1159,00
	1024,00
	43,26
	49,03
	39,40
	185,14
	88,35

	Расходы на оплату труда
	498,00
	721,00
	986,00
	34,42
	30,50
	37,94
	144,78
	136,75

	Отчисления на социальные нужды
	184,00
	275,00
	338,00
	12,72
	11,63
	13,01
	149,46
	122,91

	Амортизация основных средств и нематериальных активов
	27,00
	37,00
	61,00
	1,87
	1,57
	2,35
	137,04
	164,86

	Прочие
	112,00
	172,00
	190,00
	7,74
	7,28
	7,31
	153,57
	110,47

	ВСЕГО
	1447,00
	2364,00
	2599,00
	100,00
	100,00
	100,00
	163,37
	109,94
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Рисунок 8 – Диаграмма динамики затрат по производству и реализации продукции ЗАО «Телеком»
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Рисунок 9 – Диаграмма структуры затрат по производству и реализации продукции ЗАО «Телеком» за 2004 - 2006 годы
Для более точного анализа расходов переведём цены в сопоставимые, умножив их на соответствующие коэффициенты. Представим динамику расходов за 2004 – 2006 годы. в сопоставимых ценах в таблице 8.
Таблица 8 – Затраты на производство и реализацию продукции по основному виду деятельности за 2004 - 2006 годы в сопоставимых ценах
	Наименование элемента затрат
	Годовое значение, млн. руб.
	Годовой уд. вес, %
	Динамика, %

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	2005/2004
	2006/2005

	Материальные затраты
	692,08
	1207,68
	1024,00
	47,83
	51,09
	39,40
	174,50
	84,79

	Расходы на оплату труда
	550,57
	751,28
	986,00
	38,05
	31,78
	37,94
	136,46
	131,24

	Отчисления на социальные нужды
	203,42
	286,55
	338,00
	14,06
	12,12
	13,01
	140,86
	117,95

	Амортизация основных средств и нематериальных активов
	29,85
	38,55
	61,00
	2,06
	1,63
	2,35
	129,16
	158,22

	Прочие
	123,82
	179,22
	190,00
	8,56
	7,58
	7,31
	144,74
	106,01

	ВСЕГО
	1599,75
	2463,29
	2599,00
	110,56
	104,20
	100,00
	153,98
	105,51
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Рисунок 10 – Диаграмма динамики затрат по производству и реализации продукции ЗАО «Телеком» в ценах 2006 года
Для более объективной оценки расходов ЗАО «Телеком» проведём анализ динамики изменения их годовых значений за анализируемый период в сопоставимых ценах (в ценах 2006 года).  Как видно из рисунка  10 за весь анализируемый  период с 2004 по 2006 годы наблюдается рост затрат на производство и реализацию продукции, работ, услуг. Однако, темпы роста годовых значений различны. Так за период с 2004 по 2005 год величина затрат на производство и реализацию продукции увеличилась на 53,98%, а за период с 2005 по 2006 год наблюдается снижение темпов роста по сравнению с предыдущим периодом (величина затрат увеличилась всего на 5,51%.  Увеличение годовых значений затрат связано, прежде всего, с ростом цен на сырьё и материалы, топливо и энергию, а так же с увеличением объёмов выполняемых работ.
 Анализируя данные таблицы 7 и рисунка 9 можно сделать вывод, что структура затрат за анализируемые 3 года практически не меняется. Наибольший удельный вес в структуре затрат на производство и реализацию продукции занимают материальные затраты (в среднем 44%), это значит, что говорит о материалоёмкости данной организации. Второе место по величине затрат занимают расходы на оплату труда (36%), что говорит о трудоёмкости организации. Третье место принадлежит отчислениям на социальные нужды (в среднем 13%), в связи со значительной величиной расходов на оплату труда . Незначительный удельный вес занимают прочие затраты и амортизационные отчисление и составляют в среднем за 3 года соответственно 8% и 2%.

Необходимо отметить, что все статьи затрат значительно возросли за 2005 год по сравнению с 2003 годом. Так, в 2005 году наибольшее увеличение произошло статьи материальных затрат на 74,5%, увеличились затраты и на остальные статьи затрат:  расходы на оплату труда - на 36,46%, отчисления на социальные нужды – на  40,86%, амортизация – на 29,16%, прочие затраты – на 44,74%.

Однако в 2006 году происходит снижение материальных затрат на 15,21% по сравнению с 2005 годом, что свидетельствует о более эффективном их использовании.

2.5 Анализ себестоимости 100 рублей выручки от реализации

Себестоимость является важнейшим показателем хозяйственной деятельности организации, в котором аккумулируется использование всех ресурсов, всех видов затрат в денежном выражении по производству и реализации продукции, работ, услуг.

Себестоимость 100 руб. выручки от реализации показывает сумму затрат необходимую для получения 100 руб. выручки.

Для определения себестоимости 100 руб. выручки построим таблицу 9 и на основании её построим диаграмму динамики себестоимости 100 руб. выручки ЗАО «Телеком» за 2004 – 2006 годы (рисунок 11).

Таблица 9 – Анализ себестоимости 100 рублей выручки

	Наименование показателя
	Годовое значение
	Динамика, %
	Динамика, абс. ед.

	
	2004
	2005
	2006
	2005/2004
	2006/2005
	2005/2004
	2006/2005

	Выручка от реализации продукции, млн. руб.
	2027,00
	3271,00
	3479,00
	161,37
	106,36
	1244,00
	208,00

	Затраты на производство и реализацию продукции, млн. руб.
	1447,00
	2364,00
	2599,00
	163,37
	109,94
	917,00
	235,00

	Себестоимость 100 руб. выручки, руб.
	71,39
	72,27
	74,71
	101,24
	103,37
	0,89
	2,43
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Рисунок 11 – Диаграмма динамики себестоимости 100 руб. выручки от реализации продукции ЗАО «Телеком»

Проанализировав таблицу 9 можно сделать вывод, что за весь анализируемый период с 2004 по 2006 годы наблюдается рост величины себестоимости 100 руб. выручки. В 2005 году по сравнению с 2004 её прирост составил 1, 24%, что абсолютных единицах составляет 0,89 руб., а в 2006  - 3,37%, что в абсолютных единицах составляет 2,43 руб. Рост себестоимости 100 руб. выручки от реализации обусловлен опережением темпов роста затрат на производство и реализацию продукции темпов роста выручки в анализируемых периодах. Рост данного показателя негативно влияет на конечный финансовый результат деятельности предприятия, т.е. на прибыль.

2.6 Анализ прибыли и рентабельности
Проведём анализ прибыли и рентабельности организации на основании показателей рассмотренных нами в первом разделе настоящей работы (формулы 1 - 8).
Показатели прибыли и рентабельности ЗАО «Телеком» представлены в таблицах 10 и 11.[15]

Таблица 10 – Показатели прибыли ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Динамика, 

	
	
	%
	абс. ед.

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	04/03
	05/04
	06/05
	04/03
	05/04
	06/05

	Прибыль (убыток) от реализации
	78,0
	343,0
	561,0
	219,0
	439,7
	163,6
	39,0
	265,0
	218,0
	-342,0

	Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов
	0,0
	-113,0
	-138,0
	-125,0
	-
	122,1
	90,6
	-113,0
	-25,0
	13,0

	Прибыль (убыток) от внереализационных доходов и расходов
	2,0
	-1,0
	-3,0
	-8,0
	-50,0
	300,0
	266,7
	-3,0
	-2,0
	-5,0

	Прибыль (убыток) за отчётный
период
	80,0
	229,0
	420,0
	86,0
	286,3
	183,4
	20,5
	149,0
	191,0
	-334,0

	Налоги и платежи из прибыли
	63,0
	82,0
	176,0
	74,0
	130,2
	214,6
	42,0
	19,0
	94,0
	-102,0

	Нераспределённая прибыль (непокрытый убыток)
	17,0
	147,0
	244,0
	12,0
	864,7
	166,0
	4,9
	130,0
	97,0
	-232,0
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Рисунок 12 – Динамики показателей прибыли ЗАО «Телеком»
Данные таблицы 10 свидетельствуют о нестабильной динамике показателей прибыли ЗАО «Телеком». Так в 2005 году по сравнению с 2004 годом наблюдается рост практически всех показателей прибыли за исключением прибыли от внереализационных и операционных доходов и расходов. Однако в 2006 году по сравнению с 2005 годом величины общей и чистой прибыли значительно уменьшаются на 75,2% и на 95,1% соответственно. Это связано в первую очередь с сокращением величины прибыли от реализации на 61%. 
Таблица 11 – Показатели рентабельности ЗАО «Телеком»

                                                                                                                                   В процентах
	Наименование показателя
	Значения по годам

	
	2004
	2005
	2006

	1
	2
	3
	4

	Рентабельность производства
	31,09
	41,81
	7,29

	Рентабельность услуг (по общей прибыли)
	15,83
	17,77
	3,31

	Рентабельность услуг (по чистой прибыли)
	10,16
	10,32
	0,46

	Рентабельность продаж (по общей прибыли)
	11,30
	12,84
	2,47

	Продолжение таблицы 11

	1
	2
	3
	4

	Рентабельность продаж (по чистой прибыли)
	7,25
	7,46
	0,34

	Рентабельность собственного  капитала
	35,17
	39,61
	1,41

	Рентабельность заёмного капитала
	86,47
	128,42
	8,33

	Рентабельность активов
	26,06
	28,41
	1,44

	Рентабельность реальных активов
	52,13
	80,53
	2,75

	Рентабельность оборотных активов
	41,29
	38,85
	2,11


Данные таблицы 11 свидетельствуют о непостоянной динамике показателей рентабельности ЗАО «Телеком» в анализируемых периодах. В 2005 году по сравнению с 2004  годом произошёл рост всех показателей рентабельности, однако в 2006 году наблюдается их резкое снижение по сравнению с 2005 годом и даже по сравнению с 2004 годом. Это связано в первую очередь с резким сокращением величин общей и чистой прибыли из-за увеличения внереализационных  операционных расходов и недостаточностью прибыли от реализации продукции, в связи с увеличением доли затрат в стоимости реализованной продукции  в 2006 году по сравнению с 2005 годом.

Из произведенных расчетов видно, что рентабельность продаж снизилась до 0,34% в 2006 году, против 7,46% - в предыдущем, т.е. прибыль с каждого рубля реализованной продукции снизилась. Рентабельность основной  деятельности уменьшилась на конец 2006 года на 9,86%, по сравнению с 2005 годом, т.е. прибыль, получаемая с каждого рубля затраченного на производство и реализацию продукции,  также уменьшилась. Понижение рентабельности продаж и основной деятельности говорит о том, что руководству организации следует пересмотреть тарифы на предоставляемые услуги в сторону их увеличения или уменьшить расходы связанные с производством и реализацией продукции, относимые на себестоимость.

 Рентабельность всего капитала организации за 2006 год уменьшилась на 26,97%  по сравнению с прошлым годом и составила 1,44%, т.е. прибыль с каждого рубля, вложенного в имущество в 2006 году значительно уменьшилась.

 Рентабельность производственного капитала в 2005 году составляла 41,81%, а в 2006 году – 7,29%, т.е. прибыль с каждого рубля, вложенного в производственный капитал, уменьшилась. Понижение данного показателя объясняется большим вложением средств в основные активы и недостаточной фондоотдачей.
Рентабельность собственного капитала в 2006 году также понизилась. 
Исходя, из вышеизложенного можно сделать вывод, что в 2006 году деятельность организации была менее эффективна по сравнению с предыдущими годами.
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Рисунок 13 – Диаграмма динамики показателей рентабельности ЗАО «Телеком»
2.7 Анализ деловой активности
Проанализировать на сколько эффективно организация использует свои средства, позволяют коэффициенты деловой активности (см. п. 1.2.3). 

Для анализа и оценки деловой активности  организации ЗАО «Телеком» рассчитываем показатели, характеризующие эффективность использования его средств (формулы: 9 – 26).

Значения данных показателей представлены в таблицах 12 и 13.[14,15,16]
Таблица 12– Анализ показателей деловой активности ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Значения на конец года
	Динамика, абс.ед.

	
	2004
	2005
	2006
	05/04
	06/05

	Коэффициент общего оборота капитала
	3,59
	3,81
	4,24
	0,21
	0,43

	Коэффициент оборачиваемости реальных активов
	7,19
	10,80
	8,10
	3,61
	-2,70

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	5,69
	5,21
	6,19
	-0,49
	0,98

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	9,21


	6,81


	1159,67

	-2,40
	1152,85

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	11,92
	17,22
	24,51
	5,29
	7,30

	Коэффициент оборачиваемости внеоборотных активов
	9,75
	14,16
	13,42
	4,41
	-0,74

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	5,14
	4,89
	5,05
	-0,26
	0,16

	Коэффициент оборачиваемости запасов и затрат
	26,32
	44,81
	20,11
	18,48
	-24,70

	Коэффициент оборачиваемости денежных средств
	51,97
	47,41
	96,64
	-4,57
	49,23


По данным таблиц 12 и 13 можно сделать выводы, что  за анализируемый период времени показатель ресурсоотдачи увеличился на 0,21 и на 0,43 об. соответственно за 2005 и 2006 годы, и как следствие период оборота общего капитала сократился до 94,54 дней в 2005 году и до 86,2 дней в 2006 году.  Это означает, что в  организации быстрее совершался полный цикл производства и обращения, приносящий прибыль. Этот показатель деловой активности имеет большое аналитическое значение, так как он тесно связан с прибыльностью организации, а, следовательно, влияет на результативность ее финансово-хозяйственной деятельности.

Таблица 13 – Анализ показателей деловой активности ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Значения на конец года, день
	Динамика, абс.ед.

	
	2004
	2005
	2006
	05/04
	06/05

	Длительность оборота общего капитала
	100,17
	94,54
	86,20
	-5,63
	-8,34

	Длительность оборота реальных активов
	50,08
	33,35
	45,12
	-16,74
	11,77

	Длительность оборота оборотных средств
	63,23
	69,12
	58,98
	5,89
	-10,13

	Длительность оборота дебиторской задолженности
	39,07
	52,83
	0,31
	13,76
	-52,52

	Длительность оборота кредиторской задолженности
	30,19
	20,91
	14,90
	-9,28
	-6,01

	Длительность оборота собственного капитала
	69,98
	73,63
	71,30
	3,65
	-2,33

	Длительность оборота внеоборотных активов
	36,94
	25,42
	27,21
	-11,52
	1,79

	Длительность оборота запасов и затрат
	13,68
	8,03
	17,90
	-5,64
	9,87

	Длительность оборота денежных средств
	6,93
	7,59
	3,73
	0,67
	-3,87


Оборачиваемость материальных запасов в 2005 году увеличилась на 18,84 оборотов по сравнению с прошлым годам, и как следствие сократился период оборота материальных запасов с 13,68 дней в 2004 году до 8,03 дней в 2005 году. В 2006 году данный показатель уменьшился на 24,7 оборотов, следовательно увеличилась продолжительность одного оборота запасов и затрат на 9,87 дней,  что говорит о снижении эффективности использования материальных запасов. 
Коэффициент оборачиваемости собственного капитала отражает активность использования денежных средств. В анализируемой организации этот показатель в 2005 году   уменьшился на 0,26 оборота по сравнению с прошлым годом, однако в 2006 году он возрос на 0,16 оборота и составил 5,05 оборотов.

Количество дней, за которые средства, вложенные в 2005 в текущие активы, проходят полный цикл и снова принимают денежную форму, возросло с 63 дней до 69 дней, т.е. оборачиваемость мобильных активов имеет негативную тенденцию, однако в 2006 году этот показатель снизился на 10 дней и составил 59 дней.

Средний срок погашения дебиторской задолженности в 2005 году по сравнению с 2004 годом увеличился с 39 до 52 дней, а в 2006 году уменьшился до 0,31 дня, что, безусловно, является положительной тенденцией.
Средний срок погашения кредиторской задолженности на протяжении всего анализируемого периода сократился с 30 до 21 дня в 2005 году и с 21 до 15 дней в 2006 году. 

Следует отменить, что в целом замедление оборачиваемости оборотных активов в  2005 году по сравнению с 2004 годом, привело к дополнительному вовлечению средств в оборот  в данной организации в сумме 53,52 млн. руб. Однако увеличение данного показателя в 2006 году привело к относительной экономии оборотных средств, величина которой составила 97,99 млн. руб. (формула 48).
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  – продолжительность одного оборота оборотных активов в базисном и отчётном году, соответственно, дни.
Оценить деловую активность предприятия можно и по соотношению темпов роста основных показателей: совокупных активов (ТА), объема продаж (ТВр) и прибыли (ТП): 
                                    100% < ТА  < Т Вр < ТП,                                                                      (42)

Данное соотношение принято называть «золотым правилом экономики». Если данные пропорции соблюдаются, то это свидетельствует о динамичности развития предприятия и укреплении его финансового положения. Соотношение означает: во-первых, прибыль увеличивается более высокими темпами, чем объем продаж продукции, что свидетельствует об относи​тельном снижении издержек производства и обращения; во-вторых, объем продаж возрастает более высокими темпа​ми, чем активы (капитал) предприятия, то есть ресурсы предпри​ятия используются более эффективно; и, наконец, в-третьих, экономический потенциал предприятия возрастает по сравнению с предыдущим периодом.

Однако если деятельность организации требует значительного вложения средств (капитала), которые могут окупиться, и принести выгоду лишь в более или менее длительной перспективе, то вероятны отклонения от этого "золотого правила". Тогда эти отклонения не следует рас​сматривать как негативные. К причинам возникновения таких от​клонений относятся: приложение капитала в сферу освоения новых технологий производства, переработки, хранения продукции, мо​дернизации и реконструкции действующих предприятий. При этом следует учитывать наличие искажающего влияния инфляции.

Темпы роста данных показателей для ЗАО «Телеком» представлены в таблице 14 [14,15].
Таблица 14 – Темпы роста прибыли, выручки от реализации и активов за 2004 – 2006 годы

	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Динамика, %

	
	2004
	2005
	2006
	05/04
	06/05

	Прибыль
	229,00
	420,00
	86,00
	183,41
	20,48

	Выручка от реализации
	2027,00
	3271,00
	3479,00
	161,37
	106,36

	Активы
	564,00
	859,00
	833,00
	152,30
	96,97


Для наглядности построим диаграммы динамики темпов роста анализируемых показателей (рисунок 14)
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Рисунок 14 – Динамика темпов роста прибыли, выручки и активов в 2005 и 2006 годах

Для данной организации темп роста активов за 2005 год составил 152%, объема продаж (выручки) – 161%, прибыли – 183%, то есть данное условие выполнено: 100% < 183% < 161% < 152%.
Первое неравенство (100% < 183%) показывает, что организации наращивала свой экономический потенциал и масштабы деятельности.

Второе неравенство (183% < 161%) свидетельствует о том, что объем продаж рос быстрее экономического потенциала. Из этого можно сделать вывод о повышении эффективности использования ресурсов на предприятии.

Третье неравенство (161% < 152% означает, что прибыль предприятия росла быстрее объема реализации продукции и совокупного капитала.

Таким образом, можно сказать, что организация за период с 2004 по 2005 год развивалась динамично.
Что касается 2006 года, то для него данное соотношение не выполняется: темп роста активов составил 97%, объема продаж (выручки) – 106%, прибыли – 20%.

2.8 Анализ финансовой устойчивости организации
Финансовую устойчивость организации определим уровнем «финансовой независимости». Уровень финансовой независимости определим через расчет следующих коэффициентов (см. п. 1.2.4, формулы 27 -32).
Значения данных показателей представлены в таблице 15. [14]
Таблица 15 -  Анализ показателей финансовой устойчивости

	Наименование показателя
	Значения на конец года
	Нормативное значение
	Отклонение от норматива
	Динамика, абс. ед.

	
	2004
	2005
	2006
	
	2004
	2005
	2006
	05/04
	06/05

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,52
	0,70
	0,75
	(0,15
	0,37
	0,55
	0,60
	0,17
	0,05

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,70
	0,70
	0,75
	(0,5
	0,20
	0,20
	0,25
	0,00
	0,05

	Продолжение таблицы 15

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Коэффициент финансовой независимости
	0,70
	0,78
	0,83
	(0,5
	0,20
	0,28
	0,33
	0,08
	0,05

	Коэффициент манёвренности собственного капитала
	0,47
	0,65
	0,62
	(0,5
	-0,03
	0,15
	0,12
	0,18
	-0,04

	Коэффициент привлечения
	0,43
	0,28
	0,21
	<1
	0,57
	0,72
	0,79
	-0,15
	-0,08

	Коэффициент финансирования
	2,32
	3,52
	4,78
	>1
	1,32
	2,52
	3,78
	1,20
	1,26


Таким образом, видно, что полученные коэффициенты, характеризующие финансовую устойчивость организации на протяжении всего анализируемого периода, достигли нормативных значений. Более того, на конец 2006 года наблюдается рост коэффициентов автономии и коэффициентов финансирования, что говорит о том, что доля собственного капитала в общей сумме капитала организации имеет тенденцию к увеличению. Значения коэффициентов обеспеченности собственными оборотными средствами и манёвренности собственного капитала говорит о том, что у организации существует достаточное количество собственных оборотных средств. Наблюдается, снижение  коэффициента привлечения, значение которого к концу 2006 года было меньше нормативного значение на 0,79. Это говорит о том, что зависимость организации от заемного капитала снизилась. 

Рост и до этого довольно высоких коэффициентов финансовой устойчивости говорит о стабильной финансовой устойчивости организации.
2.9 Анализ ликвидности и платёжеспособности организации
Платежеспособность определим через ликвидность его баланса. Для этого активы баланса сгруппируем по степени их ликвидности в порядке убывания ликвидности и сравним с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения в порядке возрастания сроков (см. п. 1.2.5).

Для анализа ликвидности бухгалтерского баланса построим таблицу 16. [14]
В анализируемой организации в период с 2004 по 2006 годы баланс не является абсолютно ликвидным, так как не выполнятся первое неравенство: А1 < П1



Исходя из этого можно охарактеризовать ликвидность баланса как недостаточную, т.е. организация не обладает достаточным количеством наиболее ликвидных активов для своевременного погашения наиболее срочных обязательств. 

Однако следует отметить, что оставшиеся неравенства соблюдаются и отражают некоторый излишек.

Важно также отметить, что недостаток средств по одной группе активов 
не может компенсироваться их избытком по другой группе, то есть 
менее ликвидные активы не могут заместить более ликвидные и наоборот.
Таблица 16 – Анализ ликвидности баланса

                                                                                                              В миллионах рублей
	Актив
	Годовое значение
	Пассив
	Годовое значение
	Платёжный излишек/недостаток

	
	2004
	2005
	2006
	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	39
	69
	36
	Наиболее срочные обязательства (П1)
	170
	190
	144
	-131
	-121
	-108

	Быстро реализуемые активы (А2)
	220
	480
	346
	Краткосрочные пассивы (П2)
	0
	0
	0
	220
	480
	346

	Медленно реализуемые активы (А3)
	97
	79
	188
	Долгосрочные пассивы (П3)
	0
	0
	0
	97
	79
	188

	Трудно реализуемые активы (А4)
	208
	231
	263
	Постоянные пассивы (П4)
	394
	669
	689
	186
	438
	426

	Баланс
	564
	859
	833
	Баланс
	564
	859
	833
	-
	-
	-


Для более качественной оценки финансового положения организации определим ряд финансовых коэффициентов (формулы: 33 – 40).
Значения данных коэффициентов представлены в таблице 17.
Сравнительный анализ коэффициентов ликвидности и платежеспособности показывает, что все анализируемые коэффициенты в период с 2004 по 2006 годы соответствуют нормативным значениям. Однако, если сравнить динамику, то видно, что некоторые коэффициенты ликвидности имеют тенденцию к понижению.

Таблица 17 – Анализ показателей ликвидности и платёжеспособности

	Наименование показателя
	Значения на конец года
	Нормативное значение
	Отклонение от норматива
	Динамика, абс. ед.

	
	2004
	2005
	2006
	
	2004
	2005
	2006
	05/04
	06/05

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,09
	3,31
	3,96
	(1,10
	0,99
	2,21
	2,86
	1,21
	0,65

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,23
	0,36
	0,25
	(0,1
	0,13
	0,26
	0,15
	0,13
	-0,11

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	1,64
	2,92
	2,76
	(0,50
	1,14
	1,78
	0,98
	1,28
	-0,16

	Ликвидность материально-производственных запасов
	0,45
	0,38
	1,20
	-
	-
	-
	-
	-0,07
	0,82

	Ликвидность дебиторской задолженности
	1,41
	2,56
	2,51
	-
	-
	-
	-
	1,15
	-0,05

	Коэффициент покрытия финансовых обязательств активами
	0,30
	0,22
	0,17
	<0,85
	0,55
	0,63
	0,68
	-0,08
	-0,05

	Коэффициент общей платёжеспособности
	1,66
	1,59
	3,03
	>1,1
	0,56
	0,49
	1,93
	-0,06
	1,43

	Коэффициент финансового риска
	0,43
	0,28
	0,21
	(0,5
	0,07
	0,22
	0,29
	-0,15
	-0,08


Удовлетворительный коэффициент абсолютной ликвидности показывает достаточное количество денежных средств на расчетном счете при одновременной, значительной задолженности по наиболее срочным обязательствам, что свидетельствует об устойчивом финансовом положении организации, т.е. организация может погасить свои срочные обязательства за счет наличных средств в данный момент.

Коэффициент промежуточной ликвидности имеет  также достаточно высокое значения:  1,64; 2,92 и 2,76 в 2004, 2005 и 2006 году соответственно. Это свидетельствует о том, что за счет ликвидных активов (за счет поступления средств от дебиторов) организация сможет погасить свои краткосрочные обязательства в полном объёме.

Коэффициент текущей ликвидности имеет тенденцию к повышению, его значение в 2006 году достигло 3,96. Это говорит о том, что организация может полностью рассчитаться в данный период времени со всеми краткосрочными обязательствами.

Следовательно, можно сделать вывод об устойчивой платёжеспособности организации.
2.10 Выводы 

Предварительный анализ финансово-экономической деятельности ЗАО «Телеком» за 2004 ​- 2006 годы показал, что рост выручки организации составил в 2005 году по сравнению с 2004 годом 61%, а в 2006 году по сравнению с 2005 годом – 6%, в то время как рост имущества в 2005 году составил  52% по сравнению с 2004 годом, а в 2006 году роста вовсе не наблюдалось: общая стоимость имущества организации уменьшилась на 3% по сравнению с 2005 годом. 
За  период с 2004 по 2006 годы  увеличилась сумма затрат по производству и реализации продукции, работ, услуг. Так за период с 2004 по 2005 год величина затрат на производство и реализацию продукции увеличилась на 63%, а за период с 2005 по 2006 год наблюдается снижение темпов роста по сравнению с предыдущим периодом (величина затрат увеличилась всего на 9,94%.  Увеличение годовых значений затрат связано, прежде всего, с ростом цен на сырьё и материалы, топливо и энергию, а так же с увеличением объёмов выполняемых работ.

Себестоимости 100 руб. выручки за период с 2004 по 2006 также увеличилась. В 2005 году по сравнению с 2004 её прирост составил 1, 24%, что абсолютных единицах составляет 0,89 руб., а в 2006  - 3,37%, что в абсолютных единицах составляет 2,43 руб. Рост себестоимости 100 руб. выручки от реализации обусловлен опережением темпов роста затрат на производство и реализацию продукции темпов роста выручки в анализируемых периодах. 
Анализ финансовых показателей, характеризующих платежеспособность и финансовую независимость организации, показал, что на конец 2006 года каждый из показателей достиг нормативного значения, более того, практически все показатели в динамике имеют тенденцию к повышению по сравнению с предыдущим  аналогичным периодом.

Так текущая ликвидность в течение 2006 года повысилась с 3,31 до 3,96, т.е. организация к концу года могла расплатиться полностью по своим текущим обязательствам. 
Коэффициент обеспеченности собственными  оборотными средствами в части формирования оборотных средств во всех анализируемых периодах имеет положительное значение, т.е. организация имеет достаточное количество собственных средств для формирования оборотных активов для дальнейшей деятельности. 

Данная ситуация в формировании оборотных средств может положительно повлиять на доверие кредиторов, с точки зрения возврата долгов.

Коэффициент привлечения, характеризующий использование заемного капитала на 1 рубль собственного, достиг к концу 2006 года значения 0,21 (при норме меньше 1,0), что гораздо ниже нормативного значения. Этот факт свидетельствует о снижении зависимости деятельности организации от заемного капитала, т.е. о некотором улучшении финансовой устойчивости организации. Однако следует учесть и тот факт, что организация не использовала заемные источники на длительной основе, следовательно, внеоборотные активы, прежде всего, формировались за счет собственного капитала.

Показатели оборачиваемости активов организации, характеризующие деловую активность, также повысились к концу 2006 года. Ускорение оборачиваемости активов в организации положительно повлияло на эффективность использования имущества. По сравнению с аналогичным периодом предшествующего года на 0,98 руб. увеличилась отдача с каждого рубля средств, вложенных в оборотные активы, на 0,43 руб. увеличилась отдача с каждого рубля средств, вложенных в совокупные активы. Экономический результат ускорения оборачиваемости  оборотных средств привел к относительной экономии оборотных средств, величина которой составила 97,99 млн. руб.

 Однако наблюдается понижение некоторых показателей оборачиваемости к концу 2006 года, таких как коэффициент оборачиваемости собственного капитала и коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности. Это произошло в целом за счет недостаточного роста объема продаж и большими вложениями    в имущество организации.
Анализ финансовых результатов показал, что, несмотря на увеличение выручки от реализации за 2006 год на 208 млн. руб., организация получила прибыль в 2006 году 12 млн. рублей, против 244 млн. руб. – в 2005 году. Это объясняется тем, что темп роста затрат в 2006 году превысил темп роста выручки. И, как следствие, всё это привело к падению уровня  рентабельности организации.

Так, рентабельность продаж понизилась с 7,46% до 0,34%. Все показатели рентабельности, рассчитанные в данной дипломной работе на конец 2006 года, имеют тенденцию к понижению. 

Ухудшение финансовых результатов организации объясняется тем, что по решению акционеров был взят курс на повышение качества оказываемых услуг. Для реализации этого решения была приобретена  дорогостоящая техника и другое оборудование, необходимое для функционирования организации.  

В связи с достаточной суммой собственного капитала организация не  использовала краткосрочные заемные средства, в частности дорогостоящие кредиты банка и средства кредиторов. 

Все вышесказанное свидетельствует о недостаточно эффективной финансовой деятельности организации на конец 2006 года. 
 Таким образом, руководству организации следует принять меры по недопущению дальнейшего ухудшения  финансового состояния и выработать мероприятия по более рациональному управлению капиталом организации с целью повышения эффективности финансовой деятельности.

3 ПОВЫШЕНИЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ ЗАО «ТЕЛЕКОМ»

3.1 Рекомендации и мероприятия по улучшению эффективности финансовой деятельности ЗАО «Телеком»

Предварительный анализ финансовых и экономических показателей деятельности ЗАО «Телеком» за 2004 ​- 2006 годы показал, что эффективность финансовой деятельности организации на конец 2006 года снизилась, несмотря на то, что финансовые показатели, характеризующие платежеспособность и финансовую независимость организации достигли своих нормативных значений. Так организация получила прибыль в 2006 году 12 млн. рублей, против 244 млн. руб. – в 2005 году. И, как следствие, всё это привело к падению уровня   всех показателей рентабельности организации.
Для исправления сложившейся ситуации в организации и для более эффективной работы в дальнейшем, руководству следует принять меры  по повышению всех уровней рентабельности (услуг, продаж, собственного, заёмного и совокупного капитала), прежде всего, за счёт  увеличения прибыли в 2007 году по сравнению с 2006 годом.

Для достижения этой цели следует разработать мероприятие, реализация которого позволить повысить выручку от реализации продукции.

Рассмотрим исходные данные и содержание такого мероприятия.

В 2006 году организацией было приобретено  новое оборудование и техника, которые должны способствовать повышению качества оказываемых услуг (выполняемых работ), а, следовательно, должны способствовать  увеличению выручки от реализации. Кроме того, в 2007 году руководство организации организация планировало постепенно расширить свою зону действия за пределы Минского района в Шумилинский район Витебской области. 

Таким образом, суть мероприятия, реализация которого позволит повысить все показатели рентабельности, заключается в выполнении строительно-монтажных работ по строительству и ремонту линейных сооружений связи не только в пределах Минского района, но и  на территории Шумилинского района.
В связи с тем, что услуги, оказываемые организацией, пользуются повышенным спросом, то планируется, что реализация данного мероприятия приведёт к приросту выручки от реализации продукции на 30% в 2007 году по сравнению с 2006 годом. 
При этом следует отметить, что производственные мощности организации в 2006 году не были задействованы на 100%. Таким образом, при расширении своей зоны действия организации нет необходимости дополнительно наращивать производственную мощность.  

С учетом увеличения в 1,3 раза выручки от реализации в 2007 году по сравнению с предыдущим годом данная величина составит 4523,7 млн. руб.
Для определения себестоимости выполненных работ, и получения перспективной прибыли в  конце 2007 года, разделим расходы 2006 года на переменные и постоянные.          Переменные расходы в организации включают в себя: 

· сырьё и материалы;
· работы и услуги производственного характера, выполненные другими организациями;
· прочие материальные затраты;

· заработная плата работников;

· отчисления на социальные нужды; 

· прочие.

  Постоянные расходы:

· амортизационные отчисления;

· электрическая энергия.

При этом переменные расходы возрастут пропорционально выручке и составят 3298,9 млн. рублей, постоянные возрастут на величину инфляции – 5%, кроме амортизационных отчислений.

Амортизационные отчисления в 2006 году составили 61 тыс. руб., в 2007 году - также 61 млн. руб., в силу того, что в течение 2007 года организация не планирует приобретать дополнительные производственные мощности.   
Учитывая вышесказанное, общие расходы организации в 2007 году составят 3362,9 млн. рублей.
Таким образом, спрогнозировав величину выручки от реализации и общей суммы затрат по производству и реализации продукции можно рассчитать прогнозную величину прибыли от реализации за 2007 год с учётом всех налогов и отчислений, производимых из выручки (налог на добавленную стоимость (НДС) -  в размере 18% от общей суммы выручки от реализации, сбор в республиканский фонд поддержки производителей сельскохозяйственной продукции, продовольствия и аграрной науки, налог с пользователей автомобильных дорог  в дорожные фонды (ОН) - в размере 3% от суммы выручки от реализации за вычетом налога на добавленную стоимость) [17]. Результаты расчетов представлены в таблице 18.

Таблица 18 - Расчет прогнозируемой себестоимости и прибыли от реализации продукции на 2007 год

 В миллионах рублей
	Наименование показателя
	Годовое значение

	
	2006
	2007 (прогноз)

	Выручка от реализации
	3479,00
	4523,70

	Затраты на производство и реализацию продукции, в т.ч.

· переменные 

· постоянные 
	2599,00
2537,00
    62,00
	3362,90
3298,90
    64,05

	НДС
	  530,69
	   690,05

	ОН
	   88,45
	   115,00

	Прибыль от реализации
	  219,00
	   355,30


 Данные таблицы свидетельствуют о том, что прогнозная прибыль от реализации продукции  составит 355,3 млн. руб.
Для расчета прогнозной величины общей прибыли спрогнозируем величины прибыли от операционных и внереализационных доходов и расходов, используя трендовый метод.

Для построения линий тренда воспользуемся средствами Microsoft Excel и значениями соответствующих величин за 2003-2006 годы (таблица 19).

Таблица 19 – Прибыль от операционных и внереализационных доходов и расходов за 2003 – 2006 годы

В миллионах рублей
	Наименование показателя
	Годовое значение

	
	

	
	2003
	2004
	2005
	2006

	Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов
	0,0
	-113,0
	-138,0
	-125,0

	Прибыль (убыток) от внереализационных доходов и расходов
	2,0
	-1,0
	-3,0
	-8,0


На основании данных таблицы 19  построим графики зависимости величин прибыли от операционных и внереализационных доходов и расходов. В качестве приближающих функций  выберем полиномиальные функции шестой степени (рисунки 15, 16). [18]
Для определения прогнозной величины прибыли от операционных доходов и расходов приближающая функция имеет вид:

                                                 y = 67x3 - 527,5х2 + 1126,5х – 879                                     (43)

Для определения прогнозной величины прибыли от внереализационных доходов и расходов приближающая функция имеет вид:

                                                   y = 1,33x3 - 12х2 + 29,67х – 20                                           (44)
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Рисунок 15 – Прогнозирование прибыли от операционных доходов и расходов

Таким образом, прогнозные величины прибыли от операционных доходов и расходов и внереализационных доходов и расходов составят 440 млн. руб. и -5 млн. руб. соответственно.

В результате расчетов общая прибыль организации в 2007 году составит 790,3 млн. руб. (355,3 + 440 - 5). 
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Рисунок 16 – Прогнозирование прибыли от внереализационных доходов и расходов

Рассчитаем прогнозную величину чистой прибыли организации за 2007 год с учётом всех налогов и отчислений, производимых из прибыли (налог на недвижимость -  в размере 1% от остаточной стоимости ОПФ, налог на прибыль  - в размере 24% от суммы общей прибыли за вычетом налога на недвижимость, отчисления в целевой фонд оздоровления реки Свислочь и её бассейна = 0,3 руб. * среднесписочная численность работников * индекс изменения стоимости строительно-монтажных работ; местные налоги и сборы – в размере 3% от величины прибыли остающейся в распоряжение организации; отчисления в фонд стабилизации Министерства связи и информатизации -  в размере 15% от величины прибыли остающейся в распоряжение организации за вычетом местных налогов и сборов) [17,19].
Результаты расчетов представлены в таблице 20.
Таблица 20 – Расчёт прогнозной величины чистой прибыли за 2007 год
В миллионах рублей
	Наименование показателя
	Годовое значение

2007 (прогноз)

	1
	2

	Прибыль общая
	790,30

	Налог на недвижимость
	     2,02

	Налог на прибыль
	 189,19

	Продолжение таблицы 20

	1
	2

	Отчисления в целевой фонд оздоровления реки Свислочь и её бассейна
	  0,42

	Местные налоги и сборы
	17,96

	Отчисления в фонд стабилизации Министерства связи и информатизации
	87,11

	Прибыль чистая
	               493,60


Исходя из полученных результатов,  построим прогнозный баланс организации на 2007 год. При построении учтём то, что статьи актива баланса (текущие активы): денежные средства, дебиторская задолженность, запасы – обычно растут с ростом величины выручки от реализации. Внеоборотные активы не зависят от объёма продаж, если используются не на полную мощность. Статьи пассива баланса (текущие обязательства) обычно возрастают при увеличении объёма реализации. Нераспределённая прибыль может также возрасти, но не прямопропорционально объёму реализационного дохода. Постоянные финансовые источники не меняются с изменением объёма реализации [18].
В нашем случае предположим, что все текущие активы организации кроме запасов и затрат изменятся прямопропорционально изменению выручки от реализации: возрастут на 30%. Величину запасов и затрат определим методом доли от объёма реализации за 2006 год. Таким образом, прогнозная величина запасов и затрат составит 226,2 млн. руб. (0,0497*4523,7)
Согласно расчетам финансовых результатов организации  чистая прибыль составит 493,6 млн. руб. Следовательно, собственные средства организации увеличатся на эту же сумму.
Так как условия расчетов с дебиторами и кредиторами не изменились по сравнению с 2006 годом, при определении ожидаемых остатков дебиторской и кредиторской задолженности воспользуемся методикой М.Н. Крейниной [4] из которой следует, что дебиторская задолженность возрастает прямопропорционально росту выручки (30%), кредиторская задолженность возрастает прямопропорционально росту себестоимости продукции (23%).

Тогда дебиторская задолженность на конец 2007 года составит 3,9 млн. руб. (3*1,3).

Кредиторская задолженность на конец 2007 года составит 177,12 млн. руб. (144*1,23).

Внеоборотные средства уменьшатся на сумму амортизационных отчислений в размере 61 млн. руб.  и составят 202 млн. руб.

Исходя, из предложенных расчетов определенных статей прогнозного баланса, баланс-нетто в агрегированном виде будет иметь следующий вид (таблица 21).
Таблица 21 -  Баланс организации в агрегированном виде на 2007 год
В миллионах рублей
	Актив
	Пассив

	Статья
	Сумма
	Статья
	Сумма

	
	На конец 2006 года
	На конец 2007 года
	
	На конец 2006 года
	На конец 2007  года

	Внеоборотные активы
	Капитал и резервы

	Основные средства
	263
	202
	Уставной капитал
	8
	8

	Оборотные активы
	Фонды и резервы
	681
	759,28

	Запасы и затраты
	173
	226,2
	Итог по разделу
	689
	767,28

	Налоги по приобретённым ценностям
	15
	19,5
	
	
	

	Товары отгруженные
	343
	446
	Расчёты

	Дебиторская задолженность
	3
	3,9
	Кредиторская задолженность
	144
	177,12

	Денежные средства
	36
	46,8
	
	
	

	Итог по разделу
	570
	742,4
	Итого по разделу
	144
	177,12

	Баланс-нетто
	833
	944,4
	Баланс-нетто
	833
	944,4


3.2 Расчет эффективности финансовой деятельности после внедрения предложенного мероприятия
На основании полученных прогнозных результатов финансово-экономической деятельности и полученного баланса на 2007 год рассмотрим, как повлияет реализация предложенного мероприятия на повышение эффективности финансовой деятельности организации.

Для этого, вновь рассчитаем все финансовые коэффициенты и показатели, характеризующие финансовое состояние организации ЗАО «Телеком» и эффективность её деятельности (см. п. 1.2). 
3.2.1 Анализ прибыли и рентабельности
Проведём анализ  прогнозной прибыли и рентабельности организации в 2007 году на основании показателей рассмотренных нами в первом разделе настоящей работы (формулы 1 - 8).
 Прогнозные показатели прибыли организации ЗАО «Телеком» представлены в таблице 22 .

Таблица 22 – Прогнозные показатели прибыли ЗАО «Телеком» на 2007 год
	Наименование показателя
	Годовое значение, млн. руб.
	Динамика,

	
	
	%
	абс. ед.

	
	2006
	2007 (прогноз)
	07/06
	07/07

	Прибыль (убыток) от реализации
	219,0
	355,3
	162,2
	136,3

	Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов
	-125,0
	440,0
	-352,0
	565,0

	Прибыль (убыток) от внереализационных доходов и расходов
	-8,0
	-5,0
	62,5
	3,0

	Прибыль (убыток) за отчётный период
	86,0
	790,3
	919,0
	704,3

	Налоги и платежи из прибыли
	74,0
	296,7
	400,9
	222,7

	Нераспределённая прибыль (непокрытый убыток)
	12,0
	493,6
	4113,3
	481,6


Данные таблицы 22 свидетельствуют, что реализация предложенного мероприятия приведёт к  значительному росту прибыли ЗАО «Телеком» в 2007 году по сравнению с 2006. 

На основании данных таблицы 22 построим диаграмму динамики прогнозных показателей прибыли организации ЗАО «Телеком» на 2007 год (рисунок 17).
Прогнозные показатели рентабельности организации ЗАО «Телеком» представлены в таблице 23 .

Значения всех рассчитанных показателей рентабельности имеют тенденцию к росту, т.е. организация после реализации предложенного мероприятия сможет работать более эффективно.
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Рисунок 17 – Динамика прогнозных показателей прибыли ЗАО «Телеком» на 2007 год
Таблица 23 – Прогнозные показатели рентабельности ЗАО «Телеком» на 2007 год

В процентах
	Наименование показателя
	Годовое значение

	
	2006
	2007 (прогноз)

	Рентабельность производства
	7,29
	57,25

	Рентабельность услуг (по общей прибыли)
	3,31
	23,50

	Рентабельность услуг (по чистой прибыли)
	0,46
	14,68

	Рентабельность продаж (по общей прибыли)
	2,47
	17,47

	Рентабельность продаж (по чистой прибыли)
	0,34
	10,91

	Рентабельность собственного  капитала
	1,41
	64,33

	Рентабельность заёмного капитала
	8,33
	278,68

	Рентабельность активов
	1,44
	52,27

	Рентабельность реальных активов
	2,75
	115,27

	Рентабельность оборотных активов
	2,11
	66,49


Так рентабельность продаж увеличится с 0,34 % до 10,91 %, что подтверждает спрос на продукцию. Рентабельность основной деятельности составит 14,68 % в 2007 году, что на 14,22 % больше чем в 2006 году.

На основании данных таблицы 23 построим диаграмму динамики прогнозных показателей рентабельности организации ЗАО «Телеком» на 2007 год (рисунок 18).
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Рисунок 18 – Диаграмма динамики прогнозных показателей рентабельности ЗАО «Телеком»
Рентабельность совокупного капитала (активов) достигнет в 2007 году уровня 52,27 % вместо 1,44 – в 2006 году. 
Рентабельность производства показывает, что в 2007 году организация получит прибыли на 0,5 руб. больше с каждого рубля, вложенного в производственные фонды.

Рентабельность собственного капитала возрастет до 64,33 %, т.е. на каждый рубль собственного капитала организация получит прибыли 0,64 руб., это на 0,63 руб. больше, чем в 2006 году.
Исходя, из вышеизложенного можно сделать вывод, что в 2007 году деятельность организации будет более эффективной по сравнению с предыдущим годам.
3.2.2 Анализ деловой активности
Проанализируем на сколько эффективно организация будет использовать свои средства, с помощью коэффициентов деловой активности (см. п. 1.2.3). 

Для анализа и оценки деловой активности  организации ЗАО «Телеком» рассчитаем показатели, характеризующие эффективность использования его средств (формулы: 9 – 26).

Значения данных показателей представлены в таблицах 24 и 25.

Таблица 24 – Анализ прогнозных показателей деловой активности ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Значение на конец года, оборот
	Динамика,

	
	2006
	2007 (прогноз)
	%
	абс. ед.

	1
	2
	3
	4
	5

	Коэффициент общего оборота капитала
	4,24
	4,79


	112,97
	0,55

	Коэффициент оборачиваемости реальных активов
	8,10
	10,56


	130,37


	2,46

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	6,19
	6,09


	98,38
	-0,10

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	1159,67

	1159,92
	100,02
	0,25

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	24,51
	25,54
	104,20
	1,03

	Коэффициент оборачиваемости внеоборотных активов
	13,42
	22,39
	166,84
	8,97



	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	5,05
	5,90
	116,83
	0,85



	Продолжение таблицы 24

	1
	2
	3
	4
	5

	Коэффициент оборачиваемости запасов и затрат
	20,11
	20,00
	99,45
	-0,11



	Коэффициент оборачиваемости денежных средств
	96,64
	96,66


	100,02
	0,02


Таблица 25– Анализ прогнозных показателей деловой активности ЗАО «Телеком»
	Наименование показателя
	Значения на конец года, дни
	Динамика,

	
	2006
	2007 (прогноз)
	%
	абс. ед.

	Длительность оборота общего капитала
	86,20
	75,16
	87,19
	-11,04

	Длительность оборота реальных активов
	45,12
	34,09
	75,56
	-11,03

	Длительность оборота оборотных средств
	58,98
	59,11
	100,23
	0,13

	Длительность оборота дебиторской задолженности
	0,31
	0,31
	100,12
	0,00

	Длительность оборота кредиторской задолженности
	14,90
	14,10
	94,60
	-0,80

	Длительность оборота собственного капитала
	71,30
	61,02
	85,58
	-10,28

	Длительность оборота внеоборотных активов
	27,21
	16,08
	59,09
	-11,13

	Длительность оборота запасов и затрат
	17,90
	18,00
	100,56
	0,10

	Длительность оборота денежных средств
	3,73
	3,72
	99,85
	-0,01


Расчет коэффициентов деловой активности показал, что в результате реализации предложенного мероприятия практически все коэффициенты будут иметь тенденцию к росту. Так оборачиваемость капитала организации возрастет с 4,24 оборота на конец 2006 года до 4,79 оборота на конец 2007 года, оборачиваемость внеоборотных активов - соответственно с 13,42 до 22,39. Также увеличится оборачиваемость реальных активов, дебиторской и кредиторской задолженности, собственного капитала и денежных средств.

Оборачиваемость текущих (оборотных) активов незначительно снизиться с 6,19 оборотов. до 6,09 и, как следствие, период, за который текущие активы проходят полный цикл и снова примут  денежную форму, увеличится за 2007 год с 58,98 дней до 59,11 дней. 
Период оборачиваемости  производственных запасов и затрат увеличится на 0,1 дня.

Период возврата дебиторской задолженности практически останется на уровне 2006 года.

Период погашения кредиторской задолженности уменьшился со 14,9 дней на конец 2006 года до 14,1 дней на конец 2007 года. 

В целом можно сделать вывод, что проведение предложенного мероприятия положительно отразится на деловой активности организации.

3.2.2 Анализ финансовой устойчивости организации
Финансовую устойчивость организации после проведения предложенного мероприятия определим через расчет следующих коэффициентов (см. п. 1.2.4, формулы 27 -32).
Значения данных показателей представлены в таблице 26.
Таблица 26 -  Анализ прогнозных показателей финансовой устойчивости

	Наименование показателя
	Значения на конец года
	Нормативное значение
	Отклонение от норматива
	Динамика, абс.ед.

	
	2006
	2007 (прогноз)
	
	2006
	2007
	07/06

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,75
	0,76
	(0,15
	0,60
	0,61
	0,01

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,75
	0,81


	(0,5
	0,25
	0,31
	0,06

	Коэффициент финансовой независимости
	0,83
	0,81


	(0,5
	0,33
	0,31
	-0,02

	Коэффициент манёвренности собственного капитала
	0,62
	0,74


	(0,5
	0,12
	0,24
	0,12

	Коэффициент привлечения
	0,21
	0,23


	<1
	0,79
	0,77
	0,02

	Коэффициент финансирования
	4,78
	4,33


	>1
	3,78
	3,33
	-0,45


Из таблицы мы видим, что все анализируемые коэффициенты  в 2007 году достигнут нормативного значения. Однако у некоторых из них наблюдается незначительная тенденция к понижению.

Так снижение коэффициента финансовой независимости с 0,83 в 2006 году до 0,81 в 2007  говорит о незначительном увеличении финансовой  зависимости организации от внешних источников.

Также несколько понизится коэффициент финансирования с 4,78 до 4,33, что говорит о том, что за 2007 год в организации увеличится соотношение между заёмными и собственными средствами в сторону незначительного увеличения заёмных.

Несмотря на это, коэффициент финансовой устойчивости возрастёт на 0,06 в 2007 году. Коэффициент привлечения повысится, что свидетельствует о том, что  на каждый рубль собственного капитала, вложенного в активы организации на конец 2007 года, будет приходиться  0,23 рубля заемных средств, тогда как на конец 2006 года этот показатель составлял 0,21 рубля.

Коэффициент обеспеченности собственным оборотным капиталом в части формирования оборотных средств и коэффициент маневренности будут продолжать иметь положительную тенденцию. Т.е. в формировании более мобильных оборотных средств организация увеличит долю собственного капитала.

Таким образом, на основании расчетов можно сделать вывод, что несмотря на снижение некоторых коэффициентов финансовой устойчивости к концу 2007 года организация будет сохранять  стабильное финансовое состояние.

3.2.3 Анализ ликвидности и платёжеспособности организации

Платежеспособность организации после проведения предложенного мероприятия определим через ликвидность ее баланса. Для этого активы баланса сгруппируем по степени их ликвидности в порядке убывания ликвидности и сравним с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения в порядке возрастания сроков (см. п. 1.2.5).

Для анализа ликвидности бухгалтерского баланса построим таблицу 27. 
В анализируемой организации после проведения мероприятий баланс не будет является абсолютно ликвидным, так как не будет выполнятся первое неравенство: А1 < П1



Исходя из этого, можно охарактеризовать ликвидность баланса как недостаточную, т.е. организация не обладает достаточным количеством наиболее ликвидных активов для своевременного погашения наиболее срочных обязательств. 

Однако следует отметить, что оставшиеся неравенства соблюдаются и отражают некоторый излишек.

Таким образом, можно сказать, что ликвидность бухгалтерского баланса практически не изменится и останется на уровне 2006 года.

Таблица 27 – Анализ ликвидности прогнозного баланса на 2007 год

В миллионах рублей
	Актив
	Годовое значение
	Пассив
	Годовое значение
	Платёжный излишек/недостаток

	
	2006
	2007
	
	2006
	2007
	2006
	2007

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	36
	46,8
	Наиболее срочные обязательства (П1)
	144
	177,12
	-108
	-130,32

	Быстро реализуемые активы (А2)
	346
	449,9
	Краткосрочные пассивы (П2)
	0
	0
	346
	449,9

	Медленно реализуемые активы (А3)
	188
	245,7
	Долгосрочные пассивы (П3)
	0
	0
	188
	245,7

	Трудно реализуемые активы (А4)
	263
	202
	Постоянные пассивы (П4)
	689
	767,28
	-426
	-565,28

	Баланс
	833
	944,4
	Баланс
	833
	944,4
	-
	-


Для более качественной оценки финансового положения организации определим ряд финансовых коэффициентов (формулы: 33 – 40).
Значения данных коэффициентов представлены в таблице 28.
Таблица 28 – Анализ прогнозных показателей ликвидности и платёжеспособности
	Наименование показателя
	Значения на конец года
	Нормативное значение
	Отклонение от норматива
	Динамика, абс. ед.

	
	2006
	2007
	
	2006
	2007
	07/06

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент текущей ликвидности
	3,96
	4,19


	(1,10
	2,86
	4,19
	0,23

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,25
	0,26


	(0,1
	0,15
	0,16
	0,01

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	2,76
	2,91


	(0,50
	0,98
	2,41
	0,15

	Продолжение таблицы 28

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Ликвидность материально-производственных запасов
	1,20
	1,28
	-
	-
	-
	0,08

	Ликвидность дебиторской задолженности
	2,51
	2,65
	-
	-
	-
	0,14

	Коэффициент покрытия финансовых обязательств активами
	0,17
	0,19
	<0,85
	0,68
	0,66
	0,02

	Коэффициент общей платёжеспособности
	3,03
	2,42
	>1,1
	1,93
	1,32
	-0,61

	Коэффициент финансового риска
	0,21
	0,23


	(0,5
	0,29
	0,27
	0,02


Расчет вышеперечисленных коэффициентов показал, что реализация предложенного мероприятия приведёт к росту всех показателей ликвидности. Так коэффициент текущей ликвидности повысится на 0,23, абсолютной ликвидности – на 0,01, промежуточной ликвидности на 0,15, ликвидности материально-производственных запасов – на 0,08, дебиторской задолженности на 0,14. Всё это говорит о том, что организация будет обладать достаточным количеством ликвидных активов при одновременной, значительной задолженности по наиболее срочным обязательствам, что свидетельствует об устойчивом финансовом положении организации.

Коэффициент покрытия финансовых обязательств активами, коэффициент общей платёжеспособности и коэффициент финансового риска будут иметь незначительную отрицательную тенденцию, однако останутся в пределах своих нормативных значений.

Следовательно, можно сделать вывод о том, что организация после проведения предложенного мероприятия останется в стабильном финансовом положении.

3.3 Вывод

Анализ финансовой деятельность организации ЗАО «Телеком» после проведения предложенного мероприятия  показал, что на конец 2007 года прирост  выручки организации составит 30%, а прирост имущества - 13% по сравнению с 2006 годом, т.е. наблюдается опережающий рост выручки организации, что повлияет на улучшении её финансового состояния. 
Финансовые показатели, характеризующие платежеспособность и финансовую независимость организации, на конец 2007 года достигнут своих нормативных значений, более того, практически все показатели в динамике будут иметь тенденцию к повышению по сравнению с предыдущим  2006 годом.

Так уровень текущей ликвидности в течение 2007 года повысится  с 3,96 до 4,19, т.е. организация к концу года сможет полностью расплатиться по своим текущим обязательствам. 
Коэффициент обеспеченности собственными  оборотными средствами в части формирования оборотных средств будет иметь положительное значение (0,76) , т.е. организация будет иметь достаточное количество собственных средств для формирования оборотных активов. 

Данная ситуация в формировании оборотных средств может положительно повлиять на доверие кредиторов, с точки зрения возврата долгов.

Коэффициент привлечения, характеризующий использование заемного капитала на 1 рубль собственного, достигнет к концу 2007 года значения 0,23 (при норме меньше 1,0), что гораздо ниже нормативного значения. Этот факт свидетельствует о незначительной зависимости деятельности организации от заемного капитала. 
Показатели оборачиваемости активов организации, характеризующие деловую активность, также повысятся к концу 2007 года. Ускорение оборачиваемости активов в организации положительно повлияет на эффективность использования имущества. По сравнению с аналогичным периодом предшествующего года на 0,55 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных в совокупные активы, на 2,46 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных в реальные активы, на 8,97 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных во внеоборотные активы. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала возрастёт с 5,05 до 5,9. 

 Однако будет наблюдаться и незначительное снижение некоторых показателей оборачиваемости к концу 2007 года, таких как коэффициент оборачиваемости оборотных активов и запасов и затрат. В целом замедление оборачиваемости оборотных активов в  2007 году по сравнению с 2006 годом, приведёт к дополнительному вовлечению средств в оборот  в данной организации в сумме 1,63 млн. руб.
Анализ финансовых результатов деятельности ЗАО «Телеком» после проведения предложенного мероприятия показал, что, в результате увеличения выручки от реализации за 2007 год на 1044,7 млн. руб., организация получит чистую прибыль в 2007 году 493,6 млн. рублей, против 12 млн. руб. – в 2006 году. Это объясняется тем, что темп роста затрат в 2007 году будет ниже темпа роста выручки. И, как следствие, всё это приведёт к росту  уровня  рентабельности организации.

Так, рентабельность продаж возрастёт с 0,34% до 10,91%. Все прогнозные показатели рентабельности, рассчитанные в данной дипломной работе, на конец 2007 года будут иметь тенденцию к повышению. 

В связи с достаточной суммой собственного капитала организация не будет  использовать краткосрочные заемные средства, в частности дорогостоящие кредиты банка и средства кредиторов. 

Все вышесказанное свидетельствует о том, что реализация предложенного мероприятия положительно повлияет на эффективность финансовой деятельности организации. 
ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Главная цель деятельности организации в современных условиях – получение максимальной прибыли, что невозможно без эффективного управления капиталом. Поиски резервов для увеличения прибыльности организации составляют основную задачу менеджера.

Очевидно, что от эффективности управления финансовыми ресурсами и организации целиком и полностью зависит результат деятельности организации в целом. 

Чтобы обеспечить выживаемость организации в современных условиях, управленческому персоналу необходимо, прежде всего, уметь реально оценить финансовое состояние, как своей организации, так и существующих конкурентов.

Анализ  финансовой деятельности организации  является одним из наиболее действенных методов  управления, основным элементом обоснования руководящих решений.

Главной задачей финансового анализа является выявление, возможностей повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью  рациональной финансовой политики.

В данной дипломной работе полностью раскрыта сущность и значение анализа финансовой деятельности  организации любой формы собственности. Показана методика комплексного анализа и оценки эффективности финансовой деятельности  ЗАО «Телеком», проводимой по данным бухгалтерской отчетности с использованием стандартных средств. Данные анализа затем были использованы для разработки практических мероприятий, с целью повышения эффективности финансовой  деятельности анализируемой  организации.

В первом разделе настоящей работы рассмотрены понятие, цели, задачи, возможности и информационная база комплексного анализа финансовой деятельности, а также приведены основные приёмы и способы такого анализа. Таким образом, в данном разделе делается акцент на возможность с помощью финансового анализа объективно оценить внутренние и внешние отношения анализируемого объекта:  характеризовать его платежеспособность, эффективность и доходность деятельности, перспективы развития, а затем по его результатам принять обоснованные решения.

Также в первом разделе настоящей работы были выделены показатели, отражающие эффективность финансовой деятельности организации – это показатели рентабельности, финансовой устойчивости, ликвидности, платёжеспособности и деловой активности, определяемой оборачиваемостью. Также для анализа эффективности финансовой деятельности организации проводиться общая оценка динамики и структуры статей бухгалтерского баланса. 

В ходе анализа проведенного во втором разделе работы были выявлены следующие результаты.

Рост выручки организации составил в 2005 году по сравнению с 2004 годом 61%, а в 2006 году по сравнению с 2005 годом – 6%, в то время как рост имущества в 2005 году составил  52% по сравнению с 2004 годом, а в 2006 году роста вовсе не наблюдалось: общая стоимость имущества организации уменьшилась на 3% по сравнению с 2005 годом; 

За  период с 2004 по 2006 годы  увеличилась сумма затрат по производству и реализации продукции, работ, услуг. Так за период с 2004 по 2005 год величина затрат на производство и реализацию продукции увеличилась на 63%, а за период с 2005 по 2006 год наблюдается снижение темпов роста по сравнению с предыдущим периодом (величина затрат увеличилась всего на 9,94%.  Увеличение годовых значений затрат связано, прежде всего, с ростом цен на сырьё и материалы, топливо и энергию, а так же с увеличением объёмов выполняемых работ.
Себестоимости 100 руб. выручки за период с 2004 по 2006 также увеличилась. В 2005 году по сравнению с 2004 её прирост составил 1, 24%, что абсолютных единицах составляет 0,89 руб., а в 2006  - 3,37%, что в абсолютных единицах составляет 2,43 руб. Рост себестоимости 100 руб. выручки от реализации обусловлен опережением темпов роста затрат на производство и реализацию продукции темпов роста выручки в анализируемых периодах. 
Анализ финансовых показателей, характеризующих платежеспособность и финансовую независимость организации, показал, что на конец 2006 года каждый из показателей достиг нормативного значения, более того, практически все показатели в динамике имеют тенденцию к повышению по сравнению с предыдущим  аналогичным периодом.

Так текущая ликвидность в течение 2006 года повысилась с 3,31 до 3,96, т.е. организация к концу года могла расплатиться полностью по своим текущим обязательствам. 

Коэффициент обеспеченности собственными  оборотными средствами в части формирования оборотных средств во всех анализируемых периодах имеет положительное значение, т.е. организация имеет достаточное количество собственных средств для формирования оборотных активов для дальнейшей деятельности. 

Коэффициент привлечения, характеризующий использование заемного капитала на 1 рубль собственного, достиг к концу 2006 года значения 0,21 (при норме меньше 1,0), что гораздо ниже нормативного значения. Этот факт свидетельствует о снижении зависимости деятельности организации от заемного капитала, т.е. о некотором улучшении финансовой устойчивости организации. Однако следует учесть и тот факт, что организация не использовала заемные источники на длительной основе, следовательно, внеоборотные активы, прежде всего, формировались за счет собственного капитала.

Показатели оборачиваемости активов организации, характеризующие деловую активность, также повысились к концу 2006 года. Ускорение оборачиваемости активов в организации положительно повлияло на эффективность использования имущества. По сравнению с аналогичным периодом предшествующего года на 0,98 руб. увеличилась отдача с каждого рубля средств, вложенных в оборотные активы, на 0,43 руб. увеличилась отдача с каждого рубля средств, вложенных в совокупные активы. Экономический результат ускорения оборачиваемости  оборотных средств привел к относительной экономии оборотных средств, величина которой составила 97,99 млн. руб.

 Однако наблюдается понижение некоторых показателей оборачиваемости к концу 2006 года, таких как коэффициент оборачиваемости собственного капитала и коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности. Это произошло в целом за счет недостаточного роста объема продаж и большими вложениями    в имущество организации.

Анализ финансовых результатов показал, что, несмотря на увеличение выручки от реализации за 2006 год на 208 млн. руб., организация получила прибыль в 2006 году 12 млн. рублей, против 244 млн. руб. – в 2005 году. Это объясняется тем, что темп роста затрат в 2006 году превысил темп роста выручки. И, как следствие, всё это привело к падению уровня  рентабельности организации.

Так, рентабельность продаж понизилась с 7,46% до 0,34%. Все показатели рентабельности, рассчитанные в данной дипломной работе на конец 2006 года, имеют тенденцию к понижению. 

Результаты проведённого анализа свидетельствовали о недостаточно эффективной финансовой деятельности организации на конец 2006 года. 

 Таким образом, руководству организации необходимо было принять меры по недопущению дальнейшего ухудшения  финансового состояния и выработать мероприятия по более рациональному управлению капиталом организации с целью повышения эффективности финансовой деятельности.

Для исправления сложившейся ситуации в организации и для более эффективной работы в дальнейшем, в третьем разделе настоящей дипломной работы руководству организации были предложены меры  по повышению всех уровней рентабельности (услуг, продаж, собственного, заёмного и совокупного капитала), прежде всего, за счёт  увеличения прибыли в 2007 году по сравнению с 2006 годом.

Для достижения этой цели было предложено мероприятие, реализация которого позволила бы повысить выручку от реализации продукции. Суть мероприятия заключается в расширении своей зоны деятельности за пределы Минского района: выполнении строительно-монтажных работ по строительству и ремонту линейных сооружений связи на территории Шумилинского района Витебской области.

В результате внедрения предложенного мероприятия и расчета  балансовых статей с помощью методов планирования и прогнозирования была получена прогнозная величина чистой прибыли и составлен прогнозный баланс на конец 2007 года. 

На основании прогнозного баланса и полученных прогнозных показателей был проведён анализ финансовой деятельность организации.

 Результаты анализа показали, что на конец 2007 года прирост  выручки организации составит 30%, а прирост имущества - 13% по сравнению с 2006 годом, т.е. наблюдается опережающий рост выручки организации, что повлияет на улучшении её финансового состояния. 

Финансовые показатели, характеризующие платежеспособность и финансовую независимость организации, на конец 2007 года достигнут своих нормативных значений, более того, практически все показатели в динамике будут иметь тенденцию к повышению по сравнению с предыдущим  2006 годом.

Так уровень текущей ликвидности в течение 2007 года повысится  с 3,96 до 4,19, т.е. организация к концу года сможет полностью расплатиться по своим текущим обязательствам. 

Коэффициент обеспеченности собственными  оборотными средствами в части формирования оборотных средств будет иметь положительное значение (0,76) , т.е. организация будет иметь достаточное количество собственных средств для формирования оборотных активов. 

Данная ситуация в формировании оборотных средств может положительно повлиять на доверие кредиторов, с точки зрения возврата долгов.

Коэффициент привлечения, характеризующий использование заемного капитала на 1 рубль собственного, достигнет к концу 2007 года значения 0,23 (при норме меньше 1,0), что гораздо ниже нормативного значения. Этот факт свидетельствует о незначительной зависимости деятельности организации от заемного капитала. 

Показатели оборачиваемости активов организации, характеризующие деловую активность, также повысятся к концу 2007 года. Ускорение оборачиваемости активов в организации положительно повлияет на эффективность использования имущества. По сравнению с аналогичным периодом предшествующего года на 0,55 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных в совокупные активы, на 2,46 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных в реальные активы, на 8,97 руб. увеличится отдача с каждого рубля средств, вложенных во внеоборотные активы. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала возрастёт с 5,05 до 5,9. 

 Однако будет наблюдаться и незначительное снижение некоторых показателей оборачиваемости к концу 2007 года, таких как коэффициент оборачиваемости оборотных активов и запасов и затрат. В целом замедление оборачиваемости оборотных активов в  2007 году по сравнению с 2006 годом, приведёт к дополнительному вовлечению средств в оборот  в данной организации в сумме 1,63 млн. руб.

Анализ финансовых результатов деятельности ЗАО «Телеком» после проведения предложенного мероприятия показал, что, в результате увеличения выручки от реализации за 2007 год на 1044,7 млн. руб., организация получит чистую прибыль в 2007 году 493,6 млн. рублей, против 12 млн. руб. – в 2006 году. Это объясняется тем, что темп роста затрат в 2007 году будет ниже темпа роста выручки. И, как следствие, всё это приведёт к росту  уровня  рентабельности организации.

Так, рентабельность продаж возрастёт с 0,34% до 10,91%. Все прогнозные показатели рентабельности, рассчитанные в данной дипломной работе, на конец 2007 года будут иметь тенденцию к повышению. 

Все вышесказанное свидетельствует о том, что реализация предложенного мероприятия положительно повлияет на эффективность финансовой деятельности организации. 

Таким образом, если организация ЗАО «Телеком» внедрит мероприятие, предложенное в данной дипломной работе, то эффективность его деятельности повысится.

Результаты проведенного финансово–экономического анализа и предложенного мероприятия доведены до сведения руководства ЗАО «Телеком» и оно намерено использовать их в своей дальнейшей работе.

ЛИТЕРАТУРА
1. Ковалев В.В. Финансовый анализ: методы и процедуры.- М.: Финансы и Статистика, 2002г. 

2. Донцова Л.В., Никифорова Н.А. Комплексный анализ бухгалтерской отчетности.- М.: Дело и Сервис, 2001 г. 

3. Балабанов И.Т. Финансовый анализ и планирование хозяйствующего субъекта.- М.: Финансы и статистика, 2001 г. 

4. Крейнина Н.М. Финансовое состояние предприятия: методы оценки.- М.: Дело и Сервис, 1997 г. 

5. Гиляровская Л. Т. Экономический анализ.- М.: Юнити, 2003 г. 

6. Уолш К., Ключевые показатели менеджмента.- М.: Дело, 2001 г. 

7. Каплан Р., Нортон Д. Сбалансированная система показателей.- М.: Олимп-Бизнес, 2003г. 

8. Положение по бухгалтерскому учету "Учетная политика предприятия" ПБУ 1/98 8

9. Шеремет А.Д. , Негашев Е.В. Методика финансового анализа деятельности коммерческих предприятий.- М.: Инфра-М, 2003г. 

10. Ефимова О.В. Финансовый анализ.- М.: Бухгалтерский учет, 2002г. 

11. Ван Хорн Дж. К. Основы управления финансами. - М.: Финансы и Статистика, 2001г.

12. Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С., Негашев Е.В. Методика финансового анализа. - М.: ИНФРА-М, 2001 г.
13. Устав организации ЗАО «Телеком» 

14. Бухгалтерский баланс за 2006 - 2006 гг. (форма 1)

15. Отчёт о прибылях и убытках (форма 2) за 2006 – 2006 гг.

16. Приложение к бухгалтерскому балансу (форма 5)
17. Интернет: www.nalog.by
18. Теплова Т.В. Планирование в финансовом менеджменте: учебно-методическое пособие. – М.: ВШЕ, 1998. – 140с.

19. Интернет: www.belstat.gov.by
[image: image82][image: image83][image: image84][image: image85][image: image86][image: image87][image: image88][image: image89][image: image90][image: image91][image: image92][image: image93][image: image94][image: image95][image: image96]
PAGE  
6

_1241442501.unknown

_1241443389.unknown

_1241444167.unknown

_1241582603.unknown

_1241582775.unknown

_1241582920.unknown

_1241582982.unknown

_1241582904.unknown

_1241582701.unknown

_1241444475.unknown

_1241444589.unknown

_1241444657.unknown

_1241516549.unknown

_1241516595.unknown

_1241516521.unknown

_1241444620.unknown

_1241444530.unknown

_1241444385.unknown

_1241444430.unknown

_1241444317.unknown

_1241443865.unknown

_1241444083.unknown

_1241444118.unknown

_1241443910.unknown

_1241443532.unknown

_1241443794.unknown

_1241443468.unknown

_1241443094.unknown

_1241443274.unknown

_1241443338.unknown

_1241443231.unknown

_1241442608.unknown

_1241442862.unknown

_1241442523.unknown

_1241434813.unknown

_1241436263.unknown

_1241436410.unknown

_1241436600.unknown

_1241436291.unknown

_1241435476.unknown

_1241435509.unknown

_1241434846.unknown

_1241434629.unknown

_1241434800.unknown

_1241434806.unknown

_1241434746.unknown

_1235935812.unknown

_1241434547.unknown

_1241434582.unknown

_1235936237.unknown

_1241434266.unknown

_1235935910.unknown

_1235929762.unknown

_1235935619.unknown

_1204216665.unknown

