56
diplomrus.ru -  Авторское выполнение научных работ на заказ. Контроль плагиата, скидки, гарантии, прямое общение с автором.

МИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ

РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
Кафедра           Финансов, денежного обращения и кредита

Специальность         060400  «Финансы и кредит»

ДИПЛОМНАЯ РАБОТА

на тему: «Анализ финансового состояния предприятия»

на примере Федерального государственного учреждения комбината «Первомайский»

Содержание:

	Введение
	3 

	1  Теоретические аспекты финансового анализа
	7

	 1.1 Место и роль финансового анализа в производственной деятельности
	7

	1.2 Финансовая отчетность предприятия как информационная   база финансового анализа
	11

	1.3 Методы финансового анализа
	18

	2  Анализ финансового состояния комбината «Первомайский»
	22

	2.1 Структурный анализ активов и пассивов комбината «Первомайский»
	24

	
	2.2 Анализ финансовых показателей 
	37

	
	2.3 Оценка эффективности производства
	59



	3  Пути укрепления финансового состояния комбината «Первомайский»
3.1 Предупреждение банкротства комбината
3.2 Расширение рынка сбыта

3.3. Диверсификация оборудования и расширение ассортимента продукции
	83


	Заключение
	87



	
	

	
	


ВВЕДЕНИЕ

В условиях рыночной экономики и новых форм хозяйствования организации сталкиваются с рядом  ранее не возникавших проблем. Основным источником информации о финансовом положении является финансовая отчетность, поэтому практически все пользователи для познания финансового механизма предприятия, процессов формирования и использования финансовых ресурсов используют финансовый анализ. 

В настоящее время финансовый анализ получил новую форму представления - форму рекламного характера. Публикация результатов финансового анализа в виде  отчетов показывает инвесторам и акционерам результаты работы предприятия за отчетный период времени и тенденции роста прибыли и развития предприятия на следующий год, и служат хорошим рекламным материалом для привлечения новых инвестиций.

В рыночных условиях залогом выживаемости и основой стабильного положения предприятия служит его финансовая устойчивость. Она отражает такое состояние финансовых ресурсов, при котором предприятие свободно маневрируя денежными средствами, способно путем эффективного их использования обеспечить бесперебойный процесс производства и реализации продукции, а также затраты по его расширению и обновлению.

Определение границ финансовой устойчивости относится к числу наиболее важных экономических проблем, поскольку недостаточная финансовая устойчивость может привести к отсутствию у предприятия средств для развития производства, их неплатежеспособности и, в конечном случае к банкротству, а «избыточная» устойчивость будет препятствовать развитию, отягощая затраты предприятия излишними запасами и резервами.

Для оценки финансовой устойчивости предприятия необходим анализ его финансового состояния. Финансовое состояние представляет собой совокупность показателей, отражающих различие размещения и использования финансовых ресурсов. Финансовое состояние определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает, в какой степени гарантированы экономические интересы самого предприятия и его партнеров по финансовым и другим отношениям.
Деятельность любого предприятия ориентирована на получение определенных результатов. Однако одни предприятия уверенно достигают поставленных целей своей деятельности, а другие работают менее успешно. Многие деятельность предприятия связывают с правильным выбором вида деятельности, наличием достаточных ресурсов и умением ориентироваться в бурном море рыночной экономики. Удачная хозяйственная деятельность нашего предприятия, бесспорно, зависит от правильной начальной ориентации и благоприятных условий его деятельности – обеспеченности материальными и трудовыми ресурсами. Однако, значительную роль играет и то, как управлять предприятием в неспокойном мире хозяйственных неожиданностей, информационных сюрпризов, жесткой конкуренции. Управление осуществляется на основе различных форм и методов воздействия на объект управления. Анализ деятельности хозяйственного субъекта является одним из наиболее действенных методов управления, основным элементом обоснования руководящих решений, он имеет целью обеспечить устойчивое развитие доходного конкурентоспособного производства и включает различные направления: правовое, экономическое, производственное, финансовое и др.
В данной дипломной работе мною проведен анализ финансовой деятельности Федерального государственного учреждения «Первомайский» за 2004, 2005 год на основании годовой бухгалтерской отчетности: 
-    бухгалтерского баланса – форма № 1                                 

· отчета о прибылях и убытках – форма № 2 

Целью моей дипломной работы  является исследование финансового  состояния комбината «Первомайский», выявление основных проблем в финансовой  деятельности организации и дать рекомендации по управлению финансами.
Исходя из этой цели были поставлены следующие задачи:

· раскрыть и показать сущность и методы  финансового анализа;

· провести анализ состояния и  структуры активов предприятия; 

· провести анализ структуры источников формирования капитала

          предприятия;

· оценить ликвидность, платежеспособность и устойчивость комбината       «Первомайский»;

· рассмотреть динамику финансового  результата предприятия;

· разработать мероприятия по улучшению финансового состояния комбината «Первомайский».

Как было сказано выше объектом анализа является комбинат «Первомайский».  

Федеральное государственное учреждение комбинат «Первомайский» является одним из подведомственных комбинатов Управления Федерального Агентства по государственным резервам.

Комбинат «Первомайский» производит продукцию по спецзаказу государства для дальнейшего хранения ее на других подведомственных комбинатах. 

В связи с переходом на рыночные отношения и дефицитом бюджетных средств, комбинатам  было разрешено заниматься предпринимательской деятельностью на основании генерального разрешения выданного Министерством финансов  РФ от 21.01.02 г.  № 160079.  

Доход от внебюджетной деятельности является в настоящее время главным доходом комбината. 

Комбинат «Первомайский», является единственным государственным промышленно-торговым предприятием. Комбинат «Первомайский» создан в 1930 году.

Комбинат «Первомайский» производит следующую продукцию:

	1.
	Фильтрующие материалы
	- РФМ-1,7

	2.
	Сорбционно-активные материалы
	- СКТ

	3.
	Сорбционно-активные материалы
	- ГФГ-Б

	4.
	Фильтры для очистки воды
	- Фильтр ФГО

	5.
	Фильтры для очистки воды
	- «Стрела-40302»

	6.
	Фильтры для очистки воды
	- Сменный к-т «Стреле»

	7.
	Автомобильные фильтры
	- ЭФВФ 2101-11090100-06

	8.
	Автомобильные фильтры
	- Воздухоочиститель 5301-1109010-01

	9.
	Автомобильные фильтры
	- ЭФ 740.1109560-03

	10.
	Автомобильные фильтры
	- ЭФОМ 840.1012040-19

	11.
	Автомобильные фильтры
	- ГУР 4310-3407359-02

	12.
	Автомобильные фильтры
	- ФТОТ 2108-1117010

	13.
	Автомобильные фильтры
	- Адсорбер 2112-1161040-00


Каждая выпускаемая продукция  имеет сертификат качества и проходит испытания в лаборатории комбината.

Приоритетной  народно-хозяйственной продукцией продолжают оставаться активированные угли типа СКТ, адсорберы для ВАЗа, фильтры для очистки воды, топлива и масел для ВАЗа и КАМАЗа. 

Комбинат «Первомайский» включает в себя: административно – управленческое здание и 3 цеха основного производства и 2 цеха вспомогательного производства. На территории комбината также находятся склады в которых хранятся материальные ценности государственного резерва, загрузка складов госрезервом – 40 % от общей складской площади, свободная площадь с начала 2006 г. будет сдана  в аренду сторонним организациям. 

Большая часть зданий и сооружений находится в удовлетворительном состоянии и нуждается в капитальном ремонте и обновлении технологического оборудования.

      Количество работающих на конец 2005 года 558 человек.

Юридический адрес предприятия:

 109033, г. Москва, Люберецкий район, п. Котельники. 

1  ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА

1.1  МЕСТО И РОЛЬ ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА В ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

В современных рыночных условиях исключительно велика роль анализа финансового состояния предприятия. Финансовое состояние является результатом взаимодействия всех элементов системы финансовых отношений предприятия и поэтому определяется совокупностью производственно-хозяйственных факторов.

Целью анализа является:

- определение сущности и содержания деловой активности;

- оценка финансово-хозяйственных перспектив его функционирования в будущем;

- выявление зон возможных преднамеренных и непреднамеренных ошибок в отчетности.

Анализ – это один из методов познания окружающей действительности. Финансовый анализ есть метод познания финансового механизма предприятия, процессов формирования и использования финансовых ресурсов для его оперативной и инвестиционной деятельности. Результатом финансового анализа является оценка финансового благополучия предприятия, состояние его имущества, активов и пассивов баланса, скорости оборота всего капитала и его деятельных частей, доходности используемых средств. Финансовые оценки бухгалтерских отчетов нужны как ориентиры. 

Аналитические процедуры в ходе предварительного ознакомления с бизнесом предприятия сводятся к следующим типовым действиям:

- сравнение текущих данных с данными предыдущих периодов;

- сравнение текущих данных с данными плана и прогноза;

- сравнение текущих данных с нормативными (или оптимальными) значениями;

- сравнение текущих данных предприятия со средними отраслевыми данными;

- сравнение финансовых коэффициентов с нефинансовыми показателями.

Целью применения аналитических процедур является определение нетипичных ситуаций в деятельности предприятия и в его отчетности. 

По итогам года отчетного периода для администрации предприятия, учредителей, собственников и акционеров нужна полная и обстоятельная информация о финансовом положении предприятия, полученных доходах и их использовании. Такая информация может быть получена в результате проведения комплексного анализа финансовых отчетов по научно обоснованной методике. Клиентов интересует не только текущее финансовое состояние всего предприятия, но и перспективы роста, ожидаемые последствия от принятых решений, сканирование возможностей достижения стратегических целей. Анализ финансового состояния представляет большой интерес для каждого предприятия не только для оценки потенциальных партнеров, но и для самооценки, осуществляемой с точки зрения внешних пользователей бухгалтерской отчетности. Любому предприятию далеко не безразлично, по каким показателям будут оценивать его финансовое состояние возможные контрагенты, акционеры, кредиторы.

Программа анализа может состоять из следующих трех этапов:

- выбор приемов и методов анализа, оптимальных для достижения поставленных целей и задач;

- определение информационной базы анализа;

- установление критерия при принятии решений в случае выявления необычных колебаний.

Анализ применяется для сравнения учетных и отчетных данных текущего года с уже проверенной информацией прошлых лет. При этом обращается внимание на имевшие место изменения, которые могут отражать различные тенденции в хозяйственной деятельности предприятия или являются результатом влияния различных факторов. Так, понижение процентного отношения прибыли к объему продаж за отчетный период может свидетельствовать о возрастающей конкуренции в этой сфере, где работает предприятие, или о наличии морально устаревших запасов готовой продукции на складе предприятия. 

Более детальный анализ состоит в ежеквартальных и ежемесячных сравнениях компонентов основных показателей. К примеру, анализируются составляющие элементы себестоимости реализованной продукции: проверяются операции по счетам сырья и материалов, незавершенного производства, готовой продукции и др. При этом вышеназванные элементы рассматриваются на уровне цехов, других структурных подразделений, а также по ассортименту продукции или так называемым центрам затрат.

Существенные неожиданные разницы между данными предварительной отчетности предприятия за текущий период и другой информацией прошлых лет, используемые для сравнения, называют необычными колебаниями. Одной из возможных причин существования необычных разниц являются преднамеренные и непреднамеренные ошибки в учете и отчетности. Таким образом, если сумма необычных колебаний велика, то нужно установить вызвавшие их причины и определить для себя, является ли это результатом воздействия нормальных экономических явлений или же ошибкой. Предположим, что по сравнению с прошлым годом произошло уменьшение значений двух следующих коэффициентов: во-первых, соотношения между возможной суммой сомнительной дебиторской задолженности и общей величиной счетов дебиторов и, во-вторых, отношения объема продаж за период к общей сумме счетов дебиторов. Из этого можно сделать вывод о возможном занижении суммы сомнительной дебиторской задолженности в текущем году.

Несопоставимость данных аналитического и синтетического учета может служить сигналом о недостоверности отчетных данных. Проверка первичных документов и регистров бухгалтерского учета включает также их счетную проверку. Особое внимание при этом следует обращать на документы, принятые для выплаты наличных денег, оприходования или списания товарно-материальных ценностей и т.д., т.е. на случаи, когда общая сумма выплаченных денег, оприходованной или израсходованной продукции определяется на основании итоговых данных ведомостей, накладных и т.п.

Если в ходе анализа не обнаруживается необычных колебаний, то, следовательно, возможность существенных преднамеренных и непреднамеренных ошибок в учете тех или иных показателей минимальна. Следовательно, можно сократить дальнейшее детальное тестирование  по проанализированным объектам, что сэкономит время проверки.   

Для точной и полной характеристики финансового состояния предприятия и тенденций его изменения достаточно сравнить небольшое количество финансовых коэффициентов. Важно, чтобы каждый из этих показателей отражал наиболее существенные стороны финансового состояния. 

Результаты анализа часто являются индикатором тех серьезных финансовых трудностей, которые могут возникнуть у аудируемого предприятия в будущем. К примеру, если коэффициентное соотношение долгосрочного долга к собственному капиталу выше, чем обычно, а коэффициент прибыли на общую сумму активов ниже среднего, то, следовательно, существует довольно высокий риск финансовой нестабильности у предприятия. 

    1.2 ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ КАК  

          ИНФОРМАЦИОННАЯ БАЗА ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА
В соответствии с Законом РФ о бухгалтерском учете и Положением о бухгалтерском учете и отчетности в РФ утвержденным приказом Министерства финансов РФ от 26.12.1994г. №170 предприятия и организации представляют бухгалтерскую (финансовую) отчетность по следующим адресам (пользователям финансовой информации):

- собственникам (участникам, учредителям) в соответствии с учредительными документами;

- государственной налоговой инспекции (налоговую отчетность по месту нахождения юридического адреса предприятия);

- другим государственным органам, на которые возложена проверка отдельных сторон деятельности предприятия и получение соответствующей отчетности. К ним относятся, например, финансовые органы, осуществляющие финансирование расходов предприятия за счет ассигнований из бюджета или бюджетных ссуд;

- органам Госкомимущества, министерствам, ведомствам представляют отчетность предприятия, находящиеся в государственной или муниципальной собственности полностью или частично, а также приватизированные предприятия (в том числе арендные), созданные на базе государственных предприятий или их структурных подразделений, до окончания выкупа.

 С 01.01.96г. бухгалтерская отчетность представляется также органам

Государственной статистики для обобщения и публичного использования внешними пользователями информации.

Годовую бухгалтерскую отчетность предприятия представляют не позднее 1 апреля следующего за отчетным годом. 

Предприятия с иностранными инвестициями представляют годовую бухгалтерскую отчетность каждому собственнику в порядке, предусмотренном учредительными документами, и органу государственной налоговой инспекции по месту нахождения юридического адреса предприятия к 15 марта следующего  за отчетным года. 

Предприятия, имеющие в своем составе филиалы или дочерние компании, представляют в те же сроки консолидированный баланс.

В составе годового бухгалтерского отчета предприятия представляют следующие формы:

- форма №1 «Баланс предприятия». В нем фиксируются стоимость (денежное выражение) остатков имущества, материалов, финансов, образованный капитал, фонды, прибыль, займы, кредиты и прочие долги и обязательства. Для баланса характерно наличие информации о состоянии и составе хозяйственных средств предприятия, входящих в актив, и источников из образования, составляющих пассив. Эта информация представляется «На начало года» и «На конец года», что и дает возможность анализа, сопоставления показателей, определяя их рост или снижение. Однако отражение в балансе только остатков не дает возможности ответить на все вопросы собственников и прочих заинтересованных служб. Нужны дополнительные подробные сведения не только об остатках, но и о движении хозяйственных средств и их источников. Это достигается введением следующих форм отчетности:

- форма №2 «Отчет о прибылях и убытках»;

- форма №3 «Отчет об изменении капитала»;

- форма №4 «Отчет о движении денежных средств»;

- «Пояснительная записка» с изложением основных факторов, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового состояния;

- итоговая часть аудиторского заключения (для предприятий, подлежащих обязательному аудиту), удостоверяющая степень достоверности сведений, включаемых в бухгалтерскую отчетность предприятия.

Отчетность – это заключительный элемент метода бухгалтерского учета. Подготовка бухгалтерской отчетности – это забота не только бухгалтерии, но и других экономических и технических служб предприятия, потому что при составлении отчетности подводятся итоги и оцениваются все аспекты деятельности предприятия. Отчетность составляется на основании всех видов текущего учета – бухгалтерского, статистического, оперативно-технического. Она может содержать как количественные, так и качественные характеристики, стоимостные и натуральные показатели. Все элементы бухгалтерского отчета тесно связаны между собой и представляют собой единое целое, т.е. систему экономических показателей, характеризующих условия и результаты работы предприятия за отчетный период. Вместе с тем сведения, содержащиеся в бухгалтерской отчетности, имеют комплексный характер, потому что, как правило, они отражают разные аспекты одних и тех же хозяйственных операций и явлений.

Например, данные, представленные в балансе предприятия (форма №1), дополняют сведения, содержащиеся в отчете о финансовых результатах (форма №2), и наоборот.

Системность и комплексность сведений, содержащихся в бухгалтерской отчетности, являются следствием определенных требований, предъявляемых к ее составлению:

- полнота отражения в учете за отчетный год всех хозяйственных операций, осуществляемых в этом году, и результатов инвентаризации имущества и обязательств;

- правильность отнесения доходов и расходов к отчетному периоду в соответствии с Планом счетов бухгалтерского учета и Положением о бухгалтерском учете и отчетности в РФ;

- тождество данных аналитического учета оборотам и остаткам по счетам синтетического учета на дату проведения годовой инвентаризации;

-  соблюдение в течение отчетного года принятой учетной политики.

Изменение учетной политики по сравнению с предыдущим годом должно быть объяснено в объяснительной записке к годовому отчету.

Бухгалтерская отчетность предприятия служит основным источником информации о его деятельности. Тщательное изучение бухгалтерских отчетов раскрывает причины достигнутых успехов, а также недостатков в работе предприятия, помогает наметить пути совершенствования его деятельности. Полный всесторонний анализ отчетности нужен, прежде всего, собственникам и администрации предприятия для принятия решений об оценке своей деятельности. 

Наиболее информативной формой для анализа и оценки финансового состояния предприятия является бухгалтерский баланс - форма №1.  

Актив баланса характеризует имущество организации, его состав и состояние  в денежной форме. Пассив баланса характеризует состав и состояние прав на имущество, возникающих в процессе хозяйственной деятельности организаций у предпринимателей, акционеров, государства, инвесторов, банков и др. Баланс отражает состояние хозяйства в денежной оценке.

 В актив баланса включаются статьи, в которых объединены определенные элементы хозяйственного оборота предприятия по функциональному признаку. Актив баланса состоит из двух разделов. Так, в разделе I «Внеоборотные активы» отражаются здания, сооружения, машины, оборудование; долгосрочные финансовые вложения; инвестиции в дочерние и иные предприятия; нематериальные активы. Раздел II актива баланса «Оборотные активы» отражает величину материальных оборотных средств: производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции и т.д.; наличие у предприятия свободных денежных средств, величину дебиторской задолженности и прочих активов. В Российской Федерации актив баланса строится в порядке возрастающей ликвидности средств, т.е. в прямой зависимости от скорости превращения этих активов в процессе хозяйственного оборота в денежную форму. 

Так, в разделе I актива баланса показано недвижимое имущество, которое практически до конца своего существования сохраняет первоначальную форму. Ликвидность, т.е. подвижность этого имущества в хозяйственном обороте, самая низкая. В разделе II актива баланса показаны такие элементы имущества предприятия, которые в течение отчетного периода многократно меняют свою форму. Подвижность этих элементов актива баланса, т.е. ликвидность, выше, чем элементов раздела I. Ликвидность же денежных средств равна единице, т.е. они абсолютно ликвидны.

В пассиве баланса группировка статей дана по юридическому признаку. Вся совокупность обязательств предприятия за полученные ценности и ресурсы, прежде всего, разделяется по субъектам: перед собственниками хозяйства и перед третьими лицами (кредиторами, банками и др.) Обязательства перед собственниками (собственный капитал) состоят, в свою очередь, из двух частей:

-из капитала, который получает предприятие от акционеров и пайщиков в момент учреждения хозяйства и впоследствии в виде дополнительных взносов извне;

-из капитала, который предприятие генерирует в процессе своей деятельности, фондируя часть полученной прибыли в виде накоплений.

Внешние обязательства предприятия (заемный капитал или долги) подразделяются на  долгосрочные и краткосрочные (сроком до 1 года). Внешние обязательства представляют собой юридические права инвесторов, кредиторов и др. на имущество предприятия. С экономической точки зрения внешние обязательства – это источник формирования активов предприятия, а с юридической – это долг предприятия перед третьими лицами.

Статьи пассива баланса группируются по степени срочности погашения (возврата) обязательств. Первое место занимает уставный капитал как наиболее постоянная (перманентная) часть баланса. За ним следуют остальные статьи.

Наиболее важными задачами баланса являются:

- оценка доходности (рентабельности) капитала;

- оценка степени деловой (хозяйственной) активности предприятия;

- оценка рыночной устойчивости;

- оценка ликвидности баланса и платежеспособности предприятия.

Баланс позволяет оценить эффективность размещения капитала предприятия, его достаточность для текущей и предстоящей хозяйственной деятельности, оценить размер и структуру заемных источников, а также эффективность их привлечения.

На основе информации баланса внешние пользователи могут принять решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным предприятием как с партнером; оценить кредитоспособность предприятия как заемщика; оценить возможные риски своих вложений, целесообразность приобретения акций данного предприятия и его активов и другие решения.

Некоторые наиболее важные статьи баланса расшифровываются в приложении к балансу (форма №5), которое состоит из следующих разделов:

1) Движение заемных средств (долгосрочных кредитов и займов, краткосрочных кредитов и займов) с выделением ссуд, не погашенных в срок.

2) Дебиторская и кредиторская задолженность (долгосрочная и краткосрочная), а также обеспечения (полученные и выданные).

Амортизируемое имущество: нематериальные активы; основные средства.

3) Движение средств финансирования долгосрочных инвестиций и финансовых вложений.

4) Финансовые вложения (долгосрочные и краткосрочные, паи и акции других предприятий, облигации и другие ценные бумаги, предоставленные займы и др.).

5)  Затраты, произведенные организацией (по элементам).

6)  Расшифровка отдельных прибылей и убытков.

7) Социальные показатели: численность персонала; отчисления на социальные нужды (в Фонд социального страхования, в Пенсионный фонд, на медицинское страхование).

8) Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах:

- арендованные основные средства;

- товары, принятые на ответственное хранение;

- товары, принятые на комиссию;

- износ жилищного фонда;

- износ объектов внешнего благоустройства;

- списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов;

- прочие.

Данные баланса и показатели формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» используются для оценки финансового состояния предприятия.

Форма №2 содержит сведения о текущих финансовых результатах деятельности предприятия за отчетный период. Здесь показаны величина балансовой прибыли или убытка и слагаемые этого показателя:

-  прибыль (убыток) от реализации продукции;

- финансовый результат от прочей реализации (от реализации основных средств и нематериальных активов) и других финансовых операций;

- доходы и расходы от прочих внереализационных операций (штрафы, убытки от безнадежных долгов и т.п.).

В форме №2 представлены также затраты предприятия на производство реализованной продукции (работ, услуг) по полной или производственной себестоимости, коммерческие расходы, управленческие расходы, выручка нетто от реализации продукции, товаров, работ, услуг. Показаны суммы налога на прибыль и отвлеченных средств.

Отчет о финансовых результатах является важнейшим источником информации для анализа показателей рентабельности предприятия, рентабельности реализованной продукции, рентабельности производства продукции, определения величины чистой прибыли, остающейся в распоряжении предприятия и других показателей.

1.3  МЕТОДЫ ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА

Основные методы  анализа финансового состояния - горизонтальный, вертикальный, трендовый, коэффициентный и факторный.

Горизонтальный анализ заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные балансовые показатели дополняются относительными темпами роста. Цель горизонтального анализа состоит в том, чтобы определить абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за определенный период. Ценность результатов анализа существенно снижается в условиях инфляции, но полученные данные можно использовать при межхозяйственных сравнениях. Горизонтальный анализ выполняется как по данным баланса, так и по данным ф.2 « Отчет о прибылях и убытках».

Вертикальный (структурный) анализ актива и пассива баланса с помощью относительных показателей дает возможность получить представление о финансовом отчете: о структуре актива и пассива   баланса, доле отдельных статей отчетности в валюте баланса. Цель вертикального анализа заключается в расчете  удельного веса отдельных статей в итоге баланса и оценке их динамики, что позволяет установить и прогнозировать структурные изменения активов и источников их покрытия. Используя относительные показатели, можно сравнивать показатели различных организаций одной отрасли, а также организаций разных отраслей. Эти показатели сглаживают также негативное влияние инфляционных процессов. Динамика структуры хозяйственных  средств и источников их покрытия дает возможность определить самые общие тенденции в изменении финансового положения организации.  

Горизонтальный и вертикальный анализ взаимно дополняют друг  друга, и  на  их   основе строится сравнительный аналитический баланс. Все показатели такого баланса можно разбить  на три группы: показатели структуры баланса; показатели динамики баланса; показатели структурной динамики баланса. На основе сравнительного аналитического баланса осуществляется анализ структуры имущества и источников формирования.

Трендовый анализ заключается в сопоставлении величин балансовых  статей за ряд лет (или других смежных отчетных периодов) для выявления тенденций, доминирующих в динамике показателей. Трендовый анализ носит перспективный, прогнозный характер, поскольку позволяет  на основе изучения закономерностей изменения экономического показателя в прошлом спрогнозировать величину показателя на перспективу. Для  этого рассчитывается уравнение регрессии, где в качестве переменной выступает анализируемый показатель, а в качестве переменной выступает анализируемый показатель, а в  качестве фактора, под влиянием которого изменяется  переменная, - временный интервал (годы, месяцы, и т.д.) Уравнение регрессии дает возможность построить линию, отражающую теоретическую динамику анализируемого показателя рентабельности. Подставив в полученное уравнение регрессии порядковый номер планируемого года, рассчитывают прогнозное значение показателя.

Широко применяется метод коэффициентного анализа. Коэффициенты основаны на определенных зависимостях между отдельными показателями отчетности. Коэффициентный анализ можно использовать в двух направлениях: как внутрихозяйственный и как внешний. Информационной базой внутрихозяйственного анализа является весь циркулирующий документопоток (первичные документы, учетные регистры, планы и сметы, отчеты о заседаниях Совета директоров предприятия и общего собрания акционеров, техническая документация и т.п.). Информационной базой внешнего анализа является внешняя отчетность предприятия. Относительные показатели финансового состояния подразделяются на коэффициенты распределения и коэффициенты координации. 

Коэффициенты распределения применяются в тех случаях, когда требуется определить, какую часть тот или иной абсолютный показатель финансового состояния составляет от итога включающей его группы абсолютных показателей. Коэффициенты распределения и их изменения за отчетный период играют большую роль в ходе предварительного ознакомления с финансовым состоянием клиента по балансу. 

Коэффициенты координации используются для выражения отношений разных по существу абсолютных показателей финансового состояния или их линейных комбинаций, имеющих различный экономический смысл. 

Анализ финансовых коэффициентов заключается в сравнении отчетных величин с базисными, а также в изучении их динамики за отчетный период и за ряд лет. В качестве базисных величин используются усредненные по временному ряду значения показателей данного предприятия, относящиеся к прошлым, благоприятным с точки зрения финансового состояния периодам; среднеотраслевые значения показателей; значения показателей, рассчитанные по данным отчетности наиболее удачливого конкурента. Например, анализируя показатели отчетности предприятия, можно квалифицировать его позиции как устойчивые, без каких-либо финансовых трудностей. Однако, при сравнении со среднеотраслевыми данными картина может измениться. 

Кроме того, в качестве базы сравнения могут служить теоретически обоснованные или полученные в результате экспертных опросов величины, характеризующие оптимальные или критические с точки зрения устойчивости финансового состояния значения относительных показателей. Например: 

- коэффициент автономии, равный доле источников собственных средств в общем итоге баланса; его минимальное значение теоретически оценивается на уровне 0,5;

- коэффициент соотношения заемных и собственных средств, равный отношению величины обязательств предприятия к величине его собственных средств. Он должен быть  менее 1;  

- коэффициент текущей ликвидности, который показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время; нормальное значение данного показателя 2,0.

Факторный анализ дает оценку  влияния отдельных факторов  на результативный показатель как прямым методом дробления последнего на составные части, так и обратным методом, когда отдельные элементы соединяются в общий результативный показатель.

2  АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ

КОМБИНАТА «ПЕРВОМАЙСКИЙ»

Содержание и основная целевая установка финансового анализа на
комбинате «Первомайский» - оценка финансового состояния и выявление возможности повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта - это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.
В традиционном понимании финансовый анализ представляет собой метод оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия на основе его бухгалтерской отчетности. Принято выделять два вида финансового анализа - внутренний и внешний. Внутренний анализ проводится работниками предприятия (финансовыми менеджерами). Внешний анализ проводится аналитиками, являющимися посторонними лицами для предприятия (например, аудиторами).
Анализ финансового состояния предприятия преследует несколько целей:
- определение финансового положения;

- выявление     изменений     в     финансовом     состоянии     в пространственно  временном  разрезе;
-прогноз основных тенденций финансового состояния.
           Финансовое   состояние   предприятия   характеризуется   системой показателей, отражающих наличие, размещение, использование финансовых ресурсов предприятия и всю производственно-хозяйственную деятельность предприятия. Основной формой при анализе финансового состояния является баланс.
Исходя из поставленных целей, можно сформировать задачи:
- предварительный обзор баланса и анализ его ликвидности;
- характеристика имущества предприятия: основных и оборотных
средств и их оборачиваемости, выявление проблем;
- характеристика источников средств предприятия: собственных и
заемных;
- оценка финансовой устойчивости;
- расчет коэффициентов ликвидности;
- анализ прибыли и рентабельности;
Для решения вышеперечисленных задач был использован годовой бухгалтерский баланс комбината «Первомайский» за 2004, 2005 год. 

Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств (активов предприятия) и источниками их формирования (собственного капитала и обязательств, то есть пассива). Данные сведения представлены в балансе предприятия.

2.1 СТРУКТУРНЫЙ АНАЛИЗ АКТИВОВ И ПАССИВОВ КОМБИНАТА «ПЕРВОМАЙСКИЙ»

Цель структурного анализа – изучение структуры и динамики средств предприятия и источников их формирования для ознакомления с общей картиной финансового состояния. Структурный анализ носит предварительный характер, поскольку в результате его проведения еще нельзя дать окончательной оценки качества финансового состояния, для получения которой необходим расчет специальных показателей.

Анализ начинается со сравнения темпов прироста активов и темпов прироста финансовых результатов предприятия.

Основные показатели  представлены в таблице 1 - «Сравнение динамики активов и финансовых результатов» и на рисунке 1 – «Изменение величины активов и выручки от реализации в 2004, 2005 гг».

Таблица 1  -   Сравнение динамики активов и финансовых результатов
	Показатели
	Базисный период
	Отчётный период
	Темп прироста

показателя (%)

	Величина активов предприятия
	42094670
	49226322
	16,9



	Выручка от реализации за период
	47307467
	68188184
	44,1

	Прибыль от реализации за период
	5390537
	7641038
	41,7


Из данных таблицы 1 видим, что в  2005 году   величина   активов увеличилась на 7131652 рубля (49226322-42094670) или на 16,9 % по сравнению к  2004 году,  показатель   выручки  от   реализации    продукции увеличился за отчетный период на 20880717 рубля (68188184-47307467) или на 44,1 %, а прибыль от реализации продукции увеличилась на 2250501 рубля или 

41,7 %. Так как темпы прироста прибыли больше темпов прироста активов, за счет увеличения выручки, из этого следует, что повышение эффективности использования активов предприятия достигнуто, в основном, за счёт увеличения объёма продаж.

Активы предприятия состоят из оборотных и внеборотных. Поэтому наиболее общую структуру активов характеризует коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов. (К о/в)= оборотные активы /внеоборотные активы.

В дипломной работе предварительный анализ структуры активов проводится на основе данных таблицы 2 - «Анализ структуры активов» стр. 26. В таблице представлены абсолютные показатели по видам активов, их удельные веса в общей величине активов, изменения абсолютных показателей и удельных весов значения и изменение коэффициента соотношения оборотных и внеоборотных активов. 

Из таблицы 2 видно, что структура активов комбината «Первомайский» несколько изменилась:

- В 2004г. уменьшилась доля  внеоборотных активов на 14 %, а доля оборотных активов наоборот увеличилась.

 - В связи с этим изменилось соотношение оборотных и внеоборотных активов: в 2004 году оно составляет 1,26 , в 2005 году – 2,29.

Анализируя актив предприятия в первую очередь следует изучить изменения в их составе и дать им оценки, как показано в таблице 3 - «Анализ статей актива баланса» на странице 28. В ходе анализа выяснилось, что в 2004, 2005 гг. произошло увеличение общей стоимости имущества. Увеличение имущества на комбинате «Первомайский» произошло за счет увеличения оборотных активов, так как внеоборотные активы на конец года наоборот уменьшились. 

Рассмотрим изменения во внеоборотных активах. На начало 2004 г. стоимость   внеоборотных    активов     составила   44 %   к    общей    стоимости 

имущества, а к концу 2005 г. – 30%. Снижение стоимости внеоборотных активов обусловлено сокращением такого элемента, как «основные средства» за год на 4071760 рубля, за счет списания изношенного оборудования, начисления амортизации.

Оборотные средства комбината «Первомайский» значительно увеличились к концу года. На начало года на мобильную часть имущества приходилось 56 % (23504002/42094670), а к концу года уже 70 % (34297605/49226322). Увеличение произошло за счет материальных оборотных средств (48% в общей стоимости оборотных средств против 44% на начало анализируемого периода) и, в частности, за счет готовой продукции, незавершенного производства, накопления сырья и материалов на складе. Картина соотношения оборотных и внеоборотных активов представлена на рисунке 2. Наиболее мобильная часть оборотных средств – денежные средства и дебиторская задолженность.  Денежные средства на начало 2005 года составили 27% (6336393/23504002), а к концу года они значительно уменьшились и составили лишь 15 % (5282901/34297605) в общей сумме  оборотных средств. А дебиторская задолженность наоборот увеличилась к концу 2005 г. на 5637005 руб.(11955250-6318245). В процентном соотношении к общей величине оборотных средств дебиторская задолженность увеличилась (с 26% - 6318245/23504002 на начало года до 35% - 11955250 /34297605 на конец года). Предприятие расширяет свою деятельность, следовательно, растет и число покупателей, а соответственно и дебиторская задолженность. Вместе с тем предприятие может сократить реализацию работ, тогда счета дебиторов уменьшатся. Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно. Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность. Наличие последней создает финансовые затруднения, так как предприятие будет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др.   Кроме  того, замораживание средств в дебиторской задолженности 

приводит к замедлению оборачиваемости капитала. Поэтому предприятие заинтересовано в сокращении сроков погашения  платежей.  

Большое значение на финансовое состояние предприятия оказывает состояние производственных запасов. В целях нормального хода производства и сбыта продукции запасы должны быть оптимальными. Наличие меньших по объему, но более подвижных запасов означает, что меньшая сумма наличных финансовых ресурсов находится в запасах. Накопление больших запасов свидетельствует о спаде активности предприятия. Большие сверхплановые запасы приводят к замораживанию оборотного капитала, замедлению его оборачиваемости, в результате чего ухудшается финансовое состояние предприятия. В то же время недостаток запасов также отрицательно влияет на финансовое положение предприятия, так как сокращается производство продукции, уменьшается сумма прибыли. Поэтому предприятие стремится к тому, чтобы производство вовремя и в полном объеме обеспечивалось всеми необходимыми ресурсами и в то же время, чтобы они не залеживались на складах.
Охарактеризовать структуру средств предприятия можно с использованием коэффициента имущества производственного назначения, равный отношению суммы стоимостей производственных основных средств, запасов и незавершенного строительства к общей стоимости всех активов  предприятия. 

К п.им. =(ст.210+ст.120+ст.130 формы 1)/баланс

К п.им. 2003 г.= 0,64 (9541227+1375289+17215379)/42094670

К п.им. 2004 г.= 0,61 (15050384+13143619+1785098)/49226322

Нормальным для промышленного предприятия считается К п.им. ≥ 0,51.

В случае снижения показателя ниже критической границы целесообразно пополнение собственного капитала (уставного капитала) или привлечение  долгосрочных заемных средств для увеличения имущества производственного назначения.

Пассив баланса отражает отношения, возникающие  в процессе привлечения средств. Пассив баланса – это в определенном смысле сумма обязательств  предприятия.  Например,  уставный  капитал  с  известной   долей 

условности можно трактовать как обязательство перед собственником по выделенным организации основным и оборотным средствам. Кредиты банков – это обязательство организации  перед банками по ссудам, полученным на различные цели. Кредиторская задолженность есть обязательство перед контрагентами: перед поставщиками – за полученные товарно-материальные ценности и оказанные услуги; перед рабочими и служащими – по оплате труда; перед бюджетом – по налогу на прибыль и другим платежам и т.д.

Сведения, которые приводятся в пассиве баланса, позволяют определить, какие изменения произошли в структуре собственного и заемного капитала, сколько привлечено в оборот предприятия долго- и краткосрочных заемных средств. Финансовое состояние предприятия и его устойчивость во многом зависят от того, какие средства оно имеет в своем распоряжении и куда они вложены.

По степени принадлежности используемый капитал подразделяется на собственный (раздел I пассива баланса формы 1) и заемный (разделы II и III пассива баланса формы 1).

Предварительный анализ структуры пассивов проведен на основании данных таблицы 4 - «Капитал комбината Первомайский» на странице 32  и рассмотрим  рисунок 3 - «Капитал предприятия в 2004, 2005 гг.». Анализируя структуру пассива баланса видно, что доля собственных источников значительно выше, чем заёмных. 

В таблице отражены доли изменений по каждому виду источников средств (собственные, заемные) в изменении общей величины источников средств комбината «Первомайский».Проведем анализ собственных средств комбината «Первомайский. Анализ собственных средств показал, что в абсолютных показателях собственные  средства  предприятия  к  концу  2004  г.  увеличились  на   3405853  рубля   (31967988  –  28562135),   а  к концу   2005  г.

произошло незначительное увеличение, всего на 40594 рубля (32008582 – 31967988). Хотя удельный вес собственных средств предприятия в 2004 году уменьшился на 10 % и на конец 2004 года составил 76%, а в 2005 году их удельный вес сократился на 11 % и составил к концу анализируемого периода 65 % от  средств предприятия, что вызвано резким ростом доли заемных средств. Несмотря на это собственные средства составляют  более 50%, т.е. у предприятия собственных средств больше, чем заёмных. Необходимо отметить, что если удельный вес соб​ственных средств составляет более 50%, то можно считать что, продав принадле​жащую предприятию часть активов оно сможет полностью погасить свою задол​женность разным кредиторам.
Поскольку заемные средства выросли за отчётный год, а доля собственных сократилась, то необходимо более детально рассмотреть влияние каждой статьи на прирост заемных средств. Проведем анализ заёмных средств комбината «Первомайский». Долгосрочные займы в отчетном и в предыдущих периодах отсутствуют. Краткосрочные кредиты и займы увеличились к концу 2005 года на 734989 руб. (1534989-800000) или на 192 %.

В абсолютных величинах кредиторская задолженность увеличилась на 6356069 (15682751-9326682) руб. хотя в процентном соотношении к общей величине заемных средств кредиторская задолженность уменьшилась (92% на начало года и 91 % на конец года), из – за  увеличения по ст. 610 «краткосрочные кредиты и займы».
На предприятии наблюдается кризис неплатежей, о чем свидетельствует наличие дебиторской и кредиторской задолженности.

Для более детального анализа структуры всей задолженности, целесообразно рассмотреть соотношение дебиторской и кредиторской задолженности, представ​ленной в таблице 5 на странице 35.

На основании сравнительного анализа таблицы 5  можно сделать вывод, что превышение кредиторской задолженности над дебиторской произошло за счет существующих взаимозачетов на предприятии. То есть, если все дебиторы 

погасят свои обя​зательства, то комбинат  сможет погасить все свои обязательства перед кре​диторами. В то же время превышение кредиторской задолженности над деби​торской произошло за счет не оплаченных налогов и сборов за 2005 год, срок оплаты которых начало 2006 года.

Таким образом, на основании проведенного предварительного обзора баланса предприятия за 2004-2005 год, можно сделать вывод о неудовлетворительной работе предприятия  и росте больных статей в 2005 году. В связи с этим необходимо дать оценку кредитоспособности предприятия, которая производится на основе анализа ликвидности баланса.     
2.2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ

Одним из показателей, характеризующих финансовую устойчивость предприятия, является его платежеспособность, т.е. возможность наличными денежными ресурсами своевременно погашать свои платежные обязательства. 

Анализ платежеспособности необходим не только для предприятия с целью оценки и прогнозирования финансовой деятельности, но и для внешних инвесторов (банков). Прежде чем выдать кредит, банк должен удостовериться в кредитоспособности заемщика. То же должны сделать и предприятия, которые хотят вступить в экономические отношения друг с другом. Особенно важно знать о финансовых возможностях партнера, если возникает вопрос о предоставлении ему коммерческого кредита или отсрочки платежа. 

        Платежеспособность предприятия – это наличие у предприятия денежных средств, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения.

       Ликвидность предприятия – это способность предприятия своевременно исполнять свои обязательства по всем видам платежей.

       Ликвидность активов – это способность активов трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности определяется продолжительностью временного периода, в течении которого эта трансформация может быть осуществлена. Чем короче период трансформации, тем выше ликвидность активов.

Понятия платежеспособности и ликвидности очень близки, но второе более емкое. От степени ликвидности баланса зависит платежеспособность. В то же время ликвидность характеризует как текущее состояние расчетов, так и перспективу. Предприятие может быть платежеспособным на отчетную дату, но иметь неблагоприятные возможности в будущем.

В ходе анализа ликвидности определяются:

-достаточность средств для покрытия обязательств, сроки которых истекают в  

соответствующие периоды;

-суммы ликвидных средств и проверка достаточности для выполнения срочных обязательств;

-ликвидность и платежеспособность предприятия на основе ряда показателей.

Анализ ликвидности и платежеспособности предприятия проводится в 2 этапа:

1-й этап – группировка активов баланса по срокам их трансформации в денежные средства, а пассивов – по степени срочности их оплаты;

2-й этап -  расчет показателей платежеспособности предприятия.

Рассмотрим оценку ликвидности баланса комбината «Первомайский».

Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств орга​низации  её  активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку по​гашения обязательств. Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их по​гашения и расположенными  в  порядке  возрастания  сроков. 

В таблице 6 на странице 39 и на рисунке 4 представлены активы комбината «Первомайский» по степени ликвидности, пассивы по срокам погашения. 
В зависимости от степени ликвидности, то есть скорости превращения в денежные средства, активы предприятия разделяются на следующие группы:

А-1). Наиболее ликвидные активы: (стр. 250 +стр. 260 баланса формы 1) 

а) денежная наличность 

б) краткосрочные финансовые вложения 

· на начало 2004 г. – 5485098 (5485098+0)

· на конец   2004 г. – 6336393 (6336393+0)

· на начало 2005 г. – 6336393 (6336393+0)

· на конец  2005 г.  – 5282901 (5282901+0)

А-2). Быстро реализуемые активы: (стр. 240)

а) дебиторская задолженность по срокам погашения до 12 месяцев.

· на начало 2004 г. –5219826

· на конец   2004 г. –6318245

· на начало  2005 г.– 6318245

· на конец   2005 г. –11955250
А-3). Медленно реализуемые активы (стр.210+стр.220)

а) готовая продукция

б) сырье, материалы

в) незавершенное производство

г) НДС по приобретенным ценностям

· на начало 2004 г. – 6536705 (6052172+484533)
· на конец   2004 г. – 10849364(10214311+635053)

· на начало  2005 г.– 10849364(10214311+635053)

-    на конец   2005 г. – 17059454(16297349+762105)

А-4). Трудно реализуемые активы стр.190 (стр.120+130)

а) основные средства

б) незавершенное строительство

· на начало 2004 г. –15883553(15178315+705238)

· на конец   2004 г. –18590668 (17215379+1375289)

· на начало  2005 г.– 18590668 (17215379+1375289)

-    на конец   2005 г. – 14928717 (13143619+1785098)

  Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты:

П-1). Наиболее срочные обязательства (стр. 620+630+660)

а) кредиторская задолженность и кредиты банка, сроки возврата которых наступили.

· на начало 2004 г. –2363047 (2363047+0)

· на конец   2004 г. –9326682 (9326682+0)

· на начало  2005 г.– 9326682 (9326682+0)

-    на конец   2005 г. – 15682851 (15682851+0)

П-2). Краткосрочные пассивы (стр. 610)

а) Краткосрочные кредиты банка

· на начало 2004 г. –200000 

· на конец   2004 г. –800000 

· на начало  2005 г.–800000 

-    на конец   2005 г. – 1534989 

П-3). Долгосрочные пассивы (стр. 590)

а) долгосрочные кредиты банка и займы

-    на начало 2004 г. – конец 2005 г. долгосрочных пассивов на комбинате -0


П-4). Постоянные пассивы (стр. 490+640+650)

а) собственный капитал

· на начало 2004 г. –28562135  

· на конец   2004 г. –31967988

· на начало  2005 г.– 31967988

-    на конец   2005 г. – 32008582

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить итоги приведенных групп по активу и пассиву. Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения:
А-1 ≥ П-1

А-2 ≥ П-2

А-3 ≥ П-3

А-4 ≤ П-4

Таблица  7  -   Соотношение активов и пассивов баланса комбината 

«Первомайский»

	Абсолютно

Ликвидный

баланс
	2004 год
	2005 год

	
	На начало

года
	На конец

года
	На начало

Года
	На конец

года

	А1 ( П1;

А2 ( П2;

А3 ( П3;

А4 ( П4.
	А1 ( П1;

А2 > П2;

А3 ( П3;

А4 < П4.
	А1 (  П1;

А2  ( П2;

А3  (  П3;

А4  (  П4.
	А1 (  П1;

А2  ( П2;

А3 (  П3;

А4 (  П4.
	А1 (  П1;

А2  > П2;

А3  ( П3;

А4 (  П4.


Сопоставление итогов А1 и П1 (сроки до 3-х месяцев) отражает соотношение текущих платежей и поступлений. На анализируемом предприятии  это соотношение не удовлетворяет условию абсолютно ликвидного баланса, что свидетельствует о том, что в ближайший к рассматриваемому моменту промежуток времени организации не удастся поправить свою платежеспособность.

Предприятию недостает высоколиквидных средств для погашения обязательств. (А1 < П1)

На конец 2005 года платежный недостаток наиболее ликвидных активов для покрытия наиболее срочных обязательств снизился с 6336393 руб. до 5282901 руб. В 2004 г. соотношение А1 и П1 было 0,67:1 (6336393 руб./ 9326682руб.), а в 2005 г. 0,34:1 (5282901 руб./15682751 руб.). Теоретически значение данного соотношения должно быть 0,2:1. Таким образом, в конце 2005 года предприятие может оплатить абсолютно ликвидными средствами 34 % своих краткосрочных обязательств, что свидетельствует о недостатке абсолютно ликвидных средств. 

Сравнение итогов А2 и П2 в сроки до 6 месяцев показывает тенденцию изме​нения текущей ликвидности в недалёком будущем. Текущая ликвидность свиде​тельствует о платежеспособности (+) или неплатежеспособности (-) организации на ближайший к рассматриваемому моменту промежуток времени.

ТЛ на 2005 г. = (А1 + А2) - (П1 + П2) = (5282901 + 11955250) -(15682751 + +1534989) =  17238151 – 17217740 = +20411руб.

На конец 2005 года текущая ликвидность предприятия положительна, т.е. предприятие в состоянии рассчитаться по своей кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения, при условии погашения краткосрочной дебиторской задолженности.

Для оперативного анализа текущей платежеспособности, ежедневного контроля за поступлением средств от реализации работ, погашения дебиторской задолженности и прочим поступлением денежных средств, а также для контроля за выполнением платежных обязательств перед поставщиками, банками и прочими кредиторами составляется платежный календарь, в котором, с одной стороны подсчитываются наличные и ожидаемые платежные средства, а с другой – платежные обязательства на этот же период. Оперативный платежный календарь составляется на основе данных об отгрузке и реализации продукции, о закупках средств производства, документов о расчетах по оплате труда, на выдачу авансов работникам, выписок со счетов банков и др.

   Для определения текущей платежеспособности необходимо платежные средства на соответствующую дату сравнить с платежными обязательствами на эту дату. Идеальный вариант, если коэффициент будет составлять единицу или немного больше.

Анализируя состояние платежеспособности предприятия, необходимо рассматривать причины финансовых затруднений, частоту их образования и продолжительность просроченных долгов. Причинами неплатежеспособности могут быть невыполнение плана по производству и реализации работ, повышение ее себестоимости; невыполнение плана прибыли и как результат - недостаток собственных источников самофинансирования предприятия, высокий процент налогообложения.       

Одной из причин ухудшения платежеспособности может быть неправильное использования оборотного капитала:  отвлечение средств в дебиторскую задолженность, вложение в сверхплановые запасы и на прочие цели, которые временно не имеют источников финансирования.

Сравнивая медленно реализуемые активы и долю срочных обязательств, можно определить перспективную ликвидность, т.е. прогнозную платежеспособность.

Однако в связи с тем, что у данного предприятия отсутствуют долгосрочные обязательства, то и проанализировать перспективную ликвидность не представляется возможным. 

Четвертое условие ликвидности баланса (постоянные активы меньше или равны постоянным пассивам).

 Четвертое условие ликвидности баланса (постоянные активы меньше или равны постоянным пассивам) выполняется и в начале года и в конце.

В целом предприятие платежеспособно. Предприятие способно оплатить свои краткосрочные обязательства, денежными средствами -34% и за счет возврата дебиторской задолженности – 66 %.

2-й этап - расчет показателей платежеспособности предприятия.

Для оценки ликвидности и платежеспособности предприятия используются также относительные показатели, различающиеся набором ликвидных активов, рассматриваемых в качестве покрытия краткосрочных обязательств. Рассмотрим таблицу  8 – Коэффициенты ликвидности комбината «Первомайский» на странице 46 .

1. Мгновенную платежеспособность предприятия характеризует коэффициент абсолютной ликвидности, показывающий, какую часть краткосрочной задолженности может покрыть организация за счет имеющихся денежных средств и краткосрочных финансовых вложений, быстро реализуемых в случае надобности. Коэффициент абсолютной ликвидности является наиболее жестким критерием ликвидности предприятия. Краткосрочные обязательства включают: краткосрочные кредиты банков и прочие краткосрочные займы, краткосрочную кредиторскую задолженность, включая задолженность по дивидендам,  резервы   предстоящих   расходов   и   платежей,  прочие   кратко -

срочные пассивы. Показатель рассчитывается по формуле:
Ка.л.=
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Нормальное ограничение Ка.л. >= 0,2 означает, что каждый день подлежат погашению 20% краткосрочных обязательств или, другими словами, краткосрочная задолженность, имеющая место на отчетную дату, может быть погашена за 5 дней (1:0,2).

На комбинате «Первомайский» коэффициент абсолютной ликвидности на начало года составил – 0,6 (6336393/9326682+800000), на конец года –0,3 (5282901/15682751+1534989).

Таким образом, в конце года предприятие может оплатить абсолютно ликвидными средствами 30 % своих краткосрочных обязательств, что свидетельствует о недостатке абсо​лютно ликвидных средств, но соответствует нормативу.

На предприятии повысилась краткосрочная кредиторская задолженность, что является крайне отрицательным фактором, так как задолженность по платежам в бюджет может принести предприятию различные штрафы, пени, что весьма нежелательно.

Платежеспособность предприятия с учетом предстоящих поступлений от дебиторов характеризует коэффициент быстрой ликвидности, или коэффициент промежуточного покрытия. Он начисляется по узкому кругу оборотных активов, когда из расчета исключена наименее ликвидная их часть – производственные запасы. Он показывает, какую часть текущей задолженности организация может покрыть в ближайшей перспективе при условии полного погашения дебиторской задолженности. Коэффициент определяется отношением суммы дебиторской задолженности и денежных средств к краткосрочным пассивам предприятия.
Кл.=
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Кл.=стр. 260+стр.240/стр. (стр.690 – стр.640,650,660)  

На начало года величина этого коэффициента составляет 1,24 (6336393+6318245)/(9326682+800000), а на конец года – 1,0 (5282901+11955250)/(15682751+1534989).

По результатам расчета коэффициенты быстрой ликвидности видно, что значение этого коэффициента на начало и на конец года немного больше нормального значения (Кл.(н.г.) = 1,24; Кл.(к.г.) = 1,0), но на комбинате большую долю ликвидных средств составляет дебиторская задолженность, часть которой трудно своевременно взыскать для своевременного погашения своих краткосрочных обязательств. Из расчета видно, что на предприятии в конце 2005 г. увеличилась дебиторская задолженность и краткосрочные обязательства, что еще раз подтверждает сложившийся кризис неплатежей.

3. Коэффициент текущей ликвидности или коэффициент общего покрытия отражает прогнозируемые платежные возможности организации при условии погашения краткосрочной дебиторской задолженности и реализации запасов (с учетом компенсации осуществленных затрат). Дает общую оценку ликвидности предприятия, показывая, сколько рублей оборотных средств (текущих активов) приходится на рубль текущей краткосрочной задолженности.
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Нормальное ограничение показателя ≥ 2.

Данное ограничение установлено «Методическими положениями по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса», утвержденными распоряжениями №31-р от 12.08.94 г. Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве).

Официально рекомендованный норматив следует признать несколько завышенным. Предприятие погашает свои обязательства в основном за счет оборотных активов; если оборотные активы превышают по величине краткосрочные пассивы, предприятие может рассматриваться как успешно функционирующее. Значение показателя может значительно варьировать по отраслям и видам деятельности, а его разумный рост в динамике обычно рассматривается как благоприятная тенденция.

Несомненно, что коэффициент покрытия должен быть больше единицы. Если соотношение меньше единицы, то текущие обязательства превышают текущие активы, что свидетельствует о высоком уровне финансового риска. Низкий уровень ликвидности может свидетельствовать так же о затруднениях в сбыте продукции.

Для повышения уровня коэффициента покрытия (текущей ликвидности) необходимо пополнять реальный собственный капитал предприятия и обоснованно сдерживать рост внеоборотных активов и долгосрочной дебиторской задолженности. Коэффициент покрытия отражает прогноз платежеспособности на относительно отдаленную перспективу.

Высокую степень ликвидности означает соотношение больше чем 2:1. Однако ситуация в этом случае должна бать подвергнута тщательному анализу. Это может означать, что предприятие имеет в своем распоряжении больше средств, чем оно может эффективно использовать. Как правило, это влечет за собой ухудшение показателей эффективности использования активов. Изменения привлечение финансов требует дополнительных расходов на выплату процентов. 

Как показал анализ коэффициента покрытия, рассчитанного по данным баланса комбината «Первомайский» – предприятие может покрыть свои краткосрочные обязательства за счет имеющихся оборотных средств.

Кп на начало года составил 2,3 (23504002-3292)/(9326682+800000), а на конец года 1,99 (34297605-7219)/(15682751+1534989) , что в пределах  нормы (2), но наметилась тенденция к понижению его уровня. 

Превышение оборотных активов над краткосрочными финансовыми обязательствами обеспечивает резервный запас для компенсации убытков, которые может понести предприятие при размещении всех оборотных активов, кроме наличности. Чем больше величина этого запаса, тем больше уверенность кредиторов, что долги будут погашены.

Анализ показателей платежеспособности комбината «Первомайский» показал, что значения коэффициентов  соответствуют нормативным значениями (коэффициент абсолютной ликвидности > 0,2; коэффициент промежуточного покрытия или быстрой ликвидности = 1; коэффициент текущей ликвидности или общего покрытия (
[image: image5.wmf]»

 2). Это является основанием для признания структуры баланса предприятия удовлетворительной, а предприятия  платежеспособным.
Рассмотренные показатели являются основными для оценки ликвидности и платежеспособности.
Проведем анализ финансовой устойчивости комбината  «Первомайский». В рыночных условиях, когда хозяйственная деятельность предприятия и его развитие осуществляется за счёт самофинансирования, а при недостаточности соб​ственных финансовых ресурсов - за счёт заёмных средств, важной аналитической характеристикой является финансовая устойчивость предприятия.

Финансовая устойчивость - это определённое состояние счетов предприятия, гарантирующее его постоянную платежеспособность. В результате осуществления какой-либо хозяйственной операции финансовое состояние предприятия может остаться неизменным, либо улучшиться, либо ухудшиться. Поток хозяйственных операций, совершаемых ежедневно, является как бы «возмутителем» определённого состояния финансовой устойчивости, причиной перехода из одного типа устойчивости в другой. Знание предельных границ изменения источников средств для покрытия вложения капитала в основные фонды или производственные запасы позволяет генерировать такие потоки хозяйственных операций, которые ведут к улучшению финансового состояния предприятия, к повышению его устойчивости. 

Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка величины и структуры активов и пассивов. Это необходимо, чтобы ответить на вопросы: насколько организация независима с финансовой точки зрения, растет или снижается  уровень этой независимости и отвечает ли состояние его активов и пассивов задачам её финансово-хозяйственной деятельности.

Обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, который опре​деляется в виде разницы величины источников средств и величины запасов и за​трат.

Общая величина запасов и затрат  равна сумме строк 210 и 220 актива баланса.

На начало года – 10849364 руб. (10214311+635053)
На конец года –17059454 руб. (16297349+762105)

Для характеристики источников формирования запасов и затрат используется несколько показателей, которые отражают различные виды источников:

Наличие собственных оборотных средств (490-190);

На начало года – 13377320 (31967988 – 18590668)

          На конец года  - 17079865 (32008582 – 14928717) 

Наличие собственных и долгосрочных заёмных источников формирования запасов и затрат или функционирующий капитал (490-190+590);

На начало года – 13377320 (31967988-18590668+0)

На конец года – 17079865 (32008582-14928717+0)

Общая величина основных источников формирования запасов и затрат  (490-190+590+610).

 На начало года – 14177320 (31967988-18590668+800000)

              На конец года – 18614854 (32008582-14928717+1534989)

Рассчитанные показатели анализа обеспеченности запасов источниками формирования приведены в таблице 9.

Таблица 9 - Показатели, характеризующие основные источники формирования запасов и затрат

	Наименование

Показателя
	По состоянию

	
	На начало 2005 года
	На конец 2005 года

	Общая величина запасов и затрат (ЗИЗ), в рублях
	10849364
	17059454

	Собственные оборотные средства  (СОС), в рублях
	13377320
	17079865

	Собственные оборотные средства + долгосрочные кредиты (СД), в рублях
	13377320
	17079865

	Общая величина источников формирования запасов (ОИ),

в рублях
	14177320
	18614854


Трём показателям наличия источников формирования запасов и затрат соответствуют три показателя обеспеченности запасов и затрат источниками формирования ,  данные показатели  представлены в таблице 10 на странице 53.

Таблица 10 -  Показатели обеспеченности запасов и затрат источниками формирования

	Показатели
	На начало     2005 г.
	На конец     2005 г.

	1.Излишек (+) или недостаток (-) СОС

 (Фс= СОС- ЗИЗ)
	+2527956
	+ 20411

	2.Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заёмных источников (Фт=СД-3И3)
	+2527956
	+20411

	3.Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников 

(Фо= ОИ- ЗИЗ)
	+3327956
	+1555400



Вышеперечисленные показатели показывают, что предприятие было достаточно обеспечено запасами  в 2004, 2005 годах. С помощью этих показателей определяется трёхкомпонентный показатель типа  финансовой ситуации 
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         Финансовое состояние предприятие характеризуется 4-мя финансовыми состояниями:

1. Абсолютная устойчивость финансового состояния. Этот тип ситуации встречается крайне редко, представляет собой крайний тип финансовой устойчиво​сти и отвечает следующим условиям: Фс (О; Фт (О; Фо (0; т.е. S= {1,1,1};

2. Нормальная устойчивость финансового состояния, которая гарантирует платежеспособность: Фс< 0; Фт(0; Фо(0; т.е. S={0,1,1};

3. Неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением платеже​способности, но при котором всё же сохраняется возможность восстановления рав​новесия за счет пополнения источников собственных средств за счет сокращения дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемости запасов: Фс<0; Фт<0;Фо(0;т.е. S={0,0,1};

1А.Д.Шеремет «Теория экономического анализа» , М.изд.2002 г.,страница 232
4. Кризисное финансовое состояние, при котором предприятие на грани бан​кротства, поскольку в данной ситуации денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают даже его кредиторской задол​женности: Фс<0; Фт<0; Фо<0; т.е. S={0,0,0}.

На комбинате «Первомайский» трёхкомпонентный показатель финансовой ситуации S={1;1;1}  в 2004 г., в 2005 г. 

Таким образом, можно сделать вывод, что у комбината «Первомайский» в 2004г., 2005 г. – финансовое состояние абсолютно устойчивое. 

Но из таблицы 10 на стр.53 видно, что показатели обеспеченности предприятия собственными оборотными средствами резко снизились на конец 2005 г., но при этом сохраняется возможность восстановления рав​новесия за счет пополнения источников собственных средств за счет сокращения дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемости запасов.


Исходя из целей, поставленных в данной работе, более приемлемо использовать для анализа финансовой устойчивости комбината «Первомайский» относительные показатели, или финансовые коэффициенты. Изучаются состав и структура источников средств организации и их использование. Результатом такого анализа  должна стать оценка независимости организации от внешних кредиторов. Чем выше доля заемных средств в общей величине источников, тем выше финансовый риск для контрагентов  в работе с данной организацией и тем более неустойчиво ее финансовое положение. Все относительные показатели финансовой устойчивости, характеризующие состояние и структуру активов организации, и обеспеченность их источниками покрытия можно разделить на три группы. Эти показатели, характеризующие:  состояние оборотных средств, состояние основных средств, финансовую независимость организации. Формулы расчета этих коэффициентов приведены в таблице 11 на странице 55, а их значения для комбината «Первомайский» в таблице 12 на странице 56. 

Из данных таблицы № 12 на стр.56 можно сделать выводы о состоянии каждого коэффициента и о финансовой устойчивости предприятия в целом.

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными оборотными средствами на комбинате «Первомайский» в 2005 г. увеличился с 0,57(13377320/23504002) до 0,50 (17079865/34294605) по сравнению с 2004 г., что выше  рекомендуемой нормы, следовательно, считается - платежеспособным. 

Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами показывает, в какой степени материальные запасы покрыты собственными источниками и нуждаются в привлечении заемных. Коэффициент обеспеченности материальных запасов на конец 2005 года равен 1,13 (13377320/9541227) , в 2004 году –1,05 (17079865 /15050384), что на 0,08 меньше чем в 2004 году. Собственные оборотные средства значительно выше величины запасов, следовательно, предприятие покрывает все материальные запасы собственными средствами. 

    Значение коэффициента маневренности собственного капитала в конце 2004 г.  был 0,46 (13377320/31967988), а в 2005г. увеличился до 0,59 (17079865/32008582), и достиг нормы. Уровень рассматриваемого коэффициента зависит от характера деятельности организации: в фондоемких производствах его величина должна быть ниже, чем в материалоемких, так как в этом случае значительная часть собственных средств является источником покрытия основных производственных фондов. С финансовой точки зрения, чем выше коэффициент маневренности, тем лучше финансовое состояние организации. 

     Коэффициент реальной стоимости имущества на конец 2004г. равен 0,6 ((17215379+9541227)/42094670), а в 2005г. 0,57 ((13143619+15050384) /49226322), т.е. в пределах нормы. Комбинат «Первомайский» обеспечивает  производственный процесс организации средствами производства.


Коэффициент автономии в 2004г. равен 0,7 (31967988/42094670), на конец 2005г. равен 0,65(32008582/49226322),  коэффициент в пределах нормы, коэффициент отражает тенденцию к снижению зависимости организации от заемных источников финансирования. 


    Коэффициент финансовой активности в пределах нормы, т.е. меньше 1 , что свидетельствует о платежеспособности и дает возможность на получение кредита. 

Коэффициент финансовой зависимости показывает, какая часть деятельности организации финансируется за  счет собственных средств, а какая - за счет заемных. Если его значение снижается до единицы (или 100%), это означает что владельцы полностью финансируют свое предприятие. Поэтому можно сделать вывод, что в 2005 г. величина заемных средств увеличилась на 20 % по сравнению с 2004 годом.
Таким образом, проведенный анализ динамики коэффициентов финансовой устойчивости показывает, что  организация старается придерживаться нормативов. Обеспечение собственных текущих активов собственным капиталом является гарантией устойчивости финансового состояния при неустойчивой кредитной политике. Высокие значения коэффициента маневренности положительно характеризуют финансовое состояние предприятия. Уровень собственных оборотных средств увеличился, отметим, что наличие собственных оборотных средств характеризует степень финансовой устойчивости предприятия, его положение на финансовом рынке, степень платежеспособности и ликвидности.

В целом по итогам анализа ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости состояние комбината «Первомайский» можно охарактеризовать как удовлетворительное. 
Но намечается тенденция к изменению ситуации из-за не своевременных платежей, наличие у комбината дебиторской задолженности. 

2.3 ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОИЗВОДСТВА

Для оценки управления деятельностью предприятия наука и практика выработала специальные инструменты, называемые экономическими показателями. 

Экономические показатели – это микромодели экономических явлений.

Аналитик должен знать природу каждого экономического показателя, идет ли речь об эффективности деятельности или деловой активности предприятия.

В общем случае результативность, экономическая целесообразность и рентабельность функционирования организации измеряются абсолютными и относительными показателями. Различают показатели экономического эффекта и экономической эффективности.

Экономический эффект – показатель, характеризующий результат деятельности. Это абсолютный, объемный показатель; его можно суммировать в пространстве и времени.

Экономическая эффективность – это сложная категория экономической науки. Она пронизывает все сферы практической деятельности человека, все стадии общественного производства.

Экономическая эффективность – это относительный показатель, соизмеряющий полученный эффект с затратами или ресурсами, использованными для достижения этого эффекта. Значение этого коэффициента уже нельзя суммировать в пространстве и времени.

Для оценки финансового состояния предприятия необходимо провести анализ, который позволяет выявить насколько эффективно предприятие использует свои средства. К показателям, характеризующим эффективность производства, относятся коэффициенты оборачиваемости (деловой активности), рентабельности-прибыльности или доходности капитала, ресурсов или продукции. Деловая активность предприятия в финансовом аспекте проявляется, прежде всего в скорости оборота его средств. 
Рентабельность предприятия отражает степень прибыльности его деятельности.

Анализ деловой активности и рентабельности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов оборачиваемости и рентабельности, которые являются относительными показателями финансовых результатов деятельности предприятия.

В качестве данного показателя могут быть использованы итог баланса, величины мобильных средств (оборотных активов), готовой продукции, дебиторская задолженности, основных средств и прочих внеоборотных активов, собственных средств, перманентного капитала.

Рассмотрим наиболее важные финансовые коэффициенты рентабельности и деловой активности, получаемые при различных вариантах знаменателя относительного показателя.

Рассмотрим показатели деловой  активности комбината «Первомайский».

Термин «деловая активность» начал использоваться в отечественной литературе сравнительно недавно – в связи с внедрением широко известных в различных странах мира методик анализа финансовой отчетности на основе системы аналитических коэффициентов. В широком смысле деловая активность означает весь спектр усилий, направленных на продвижение фирмы на рынках продукции, труда, капитала. В более узком смысле – как текущая производственная и коммерческая деятельность предприятия.

Текущая деятельность любой коммерческой организации может быть охарактеризована с различных сторон. В нашей стране основными оценочными показателями традиционно считаются объем реализации и прибыль. Показатели деловой активности (оборачиваемости) показывают сколько раз за анализируемый период «оборачиваются» те или иные активы предприятия. Обратная величина, помноженная на 360 дней, указывает на продолжительность одного оборота этих активов.  Расчет коэффициентов деловой активности представлен в таблице 13 на странице 61. 

Показатели оборачиваемости имеют большое значение для оценки финансового положения предприятия, поскольку скорость оборота средств, т.е. скорость превращения их в денежную форму, оказывает непосредственное влияние на платежеспособность предприятия. Увеличение скорости оборота средств отражает при прочих равных условиях повышение производственно-технического потенциала предприятия. Показатели оборачиваемости представлены в таблице 14 , динамику оборачиваемости показателей комбината «Первомайский» рассмотрим на рисунке 5.

Таблица  14   -   Показатели оборачиваемости

	Показатель
	На начало года
	На конец года
	Изменение в %

	1.Коэффициент  общей оборачиваемости капитала
	1,12
	1,58
	+5

	2. Оборачиваемость мобильных средств.
	2,97
	3,35
	+4

	3.Оборачиваемость мобильных средств в днях
	121
	107
	-14

	4.Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных активов (запасов)
	4,96
	4,98
	+2

	5.Оборачиваемость  материальных оборотных активов в днях
	73
	75
	- 2

	6.Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	6,2
	4,88
	-23

	7. Средний срок оборота дебиторской задолженности
	58
	74
	+31

	8. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	5,07
	4,35
	-27

	9. Средний срок оборота кредиторской задолженности
	71
	83
	+36

	10. Фондоотдача основных средств и прочих внеоборотных активов
	2,7
	5,2
	+62

	11. Коэффициент оборачивае-мости собственного капитала
	7,47
	12,91
	+72


Наиболее распространенным является коэффициент общей оборачиваемости капитала. Этот показатель следует рассматривать только с качественными характеристиками предприятия: значительная оборачиваемость активов может наблюдаться не только в силу эффективного использования активов, но и в связи с отсутствием вложений на развитие производственных мощностей.

Отношение суммы продаж (выручки от реализации) ко всему итогу средств характеризует эффективность использования предприятием всех имеющихся средств независимо от источников их образования, то есть показывает, сколько раз за анализируемый период совершается полный цикл производства и обращения, приносящий прибыль, или сколько денежных единиц  реализованной продукции принесла каждая денежная единица активов.

Расчет коэффициента общей оборачиваемости капитала для комбината «Первомайский» показал, что его значение увеличилось с 1,12 (47307467/42094670) на начало года до 1,18 (68188184/49226322) на конец года, что означает ускорение кругооборота средств предприятия и повышения его деловой активности.

Коэффициент оборачиваемости мобильных средств (оборотных активов) рассчитывается как отношение выручки от реализации к сумме величины запасов и затрат по балансу и величины денежных средств по балансу. Показывает скорость оборота всех мобильных средств (оборотных активов) предприятия.

Данные проведенного анализа свидетельствуют об улучшении финансового положения комбината «Первомайский». По сравнению с предыдущим годом скорость оборота увеличилась с 2,97 (47307467/9541227+6336393) до 3,35 (68188184/15050384+5282901) на конец года и соответственно продолжительность оборота уменьшилась на 14 дней, что приведет к притоку денежных средств.

Эта ситуация
[image: image7.wmf] рассматривается удовлетворительно, т.к. коэффициент оборачиваемости материальных оборотных активов (запасов) незначительно, но увеличился на конец года и составил 4,98 (68188184/15050384)  по сравнению с началом года, когда он составлял 4,96 (47307467/9541227). Продолжительность оборота материальных оборотных активов уменьшилась на 2 дня. Этот коэффициент отражает число оборотов запасов предприятия за анализируемый период.

Этот показатель выражается так же в днях. Сумма дней в течение которых оплачиваются счета и реализуются материально-производственные запасы. Характеризует продолжительность цикла, в течение которого материально-производственные запасы превращаются в наличные денежные средства. Чем скорее оборотные средства оборачиваются в процессе функционирования предприятия, тем меньше их потребуется при данном объеме производства.

Следующим этапом анализа оборачиваемости текущих активов должна быть оценка оборачиваемости и погашения дебиторской и кредиторской задолженности. Деятельность любого предприятия связана с приобретением материалов, продукции, потреблением разного рода услуг. В том случае, если расчеты за продукцию или оказанные услуги производятся на условиях последующей оплаты, можно говорить о получении предприятием кредита от своих поставщиков и подрядчиков. В то же время, само предприятие выступает кредитором своих покупателей и заказчиков, а так же поставщиков в части выданных или авансов под предстоящую поставку продукции. Поэтому от того, насколько соответствуют сроки предоставленного предприятию кредита общим условиям его производственной и финансовой деятельности (длительности нахождения материалов в запасах, периоду их преобразования в готовую продукцию, сроку погашения дебиторской задолженности) зависит финансовое благополучие предприятия.

Определенный интерес представляет коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности – показывает скорость оборота дебиторской задолженности. Рассчитывается как отношение выручки от реализации к величине дебиторской задолженности.

Более точно этот коэффициент можно вычислить используя данные формы № 5, раздел 2. Он в этом случае выражается отношением суммы погашенной дебиторской задолженности к средней за период дебиторской задолженности.

На комбинате «Первомайский» коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности снизился к концу года до 4,88 (68188184/13964320) по сравнению с началом года, когда он составлял 6,2 (47307467/7626382), что означает о не сокращении продаж в кредит.

Средний срок оборота дебиторской задолженности можно рассчитать как отношение количества дней в анализируемом периоде к величине коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности.

Данный показатель характеризует средний срок погашения дебиторской задолженности.

На нашем предприятии срок погашения дебиторской задолженности увеличился на 16 дней, что отрицательно оценивается. При анализе необходимо обратить внимание на величину просроченной дебиторской задолженности. Рост этого показателя свидетельствует о снижении ликвидности. Для этого, чтобы научиться управлять процессом изменения дебиторской задолженности, необходимо:

· контролировать состояние расчетов с покупателями по отсроченным задолженностям;

· по возможности ориентироваться на большее число покупателей в целях уменьшения риска неуплаты одним или несколькими крупными покупателями;

· следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности: значительное превышение дебиторской и кредиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости предприятия и делает необходимым привлечения дорогостоящих кредитов банков и займов;

· использовать систему скидок при досрочной оплате. 

В условиях инфляции любая отсрочка платежа приводит к тому, что предприятие – производитель реально получает лишь часть стоимости реализованной продукции.

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого предприятию.

На нашем предприятии величина оборачиваемости кредиторской задолженности снизилась с 5,07 (47307467/9326682)   на начало года до 4,35 (68188184/15682751) на конец года, что свидетельствует об уменьшении скорости оплаты задолженности предприятия.

Средний срок оборота кредиторской задолженности рассчитывается отношением количества дней в анализируемом периоде к коэффициенту оборачиваемости кредиторской задолженности.

Данный показатель отражает средний срок возврата долгов предприятия. Срок погашения кредиторской задолженности увеличился по сравнению с предыдущим годом на 12 дней.

Фондоотдача основных средств и прочих внеоборотных активов характеризует эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов, измеряемую величиной продаж, приходящейся на единицу стоимости средств. Как известно основные средства полностью не превращаются в наличные деньги, т.к. неоднократно участвуют в цикле производства продукции и ее продаж. Поэтому по этому показателю неправомерно рассчитывать продолжительность одного оборота в днях.

Рассчитывается данный показатель, как отношение выручки от реализации к стоимости основных средств.

На комбинате «Первомайский» величина фондоотдачи на конец года значительно выше, чем на начало года, что свидетельствует о значительном снижении издержек отчетного года. (2,7 – 47307467/17215379 на начало года,  5,2 – 68188184/13143619 на конец года).

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала показывает скорость оборота собственного капитала, что для акционерных обществ означает активность средств, которыми рискуют акционеры.

Рассчитывается как отношение выручки от реализации к величине источников собственных средств по балансу.

Рост К10А отражает повышение уровня продаж, которое должно в значительной степени обеспечиваться кредитами и, следовательно, снижать долю собственников в общем капитале предприятия. Эта ситуация наблюдается на нашем предприятии.

На начало года значение коэффициента составило 7,47 (47307467/6336393), а на конец года 12,91 (68188184/5282901).

Рассмотрим анализ формирования и распределения прибыли   комбината.

Финансовый результат деятельности предприятия выражается в изменении величины его собственного капитала за отчетный период. Способность предприятия обеспечить неуклонный рост собственного капитала может быть  оценена системой показателей финансовых результатов. Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в форме № 2 годовой отчетности. 


Показатели финансовых результатов (прибыли) характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия по всем направлениям его деятельности: производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. Они  составляют основу экономического развития предприятия и укрепления его финансовых отношений со всеми участниками коммерческого дела.

 Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения проблем социального и материального поощрения персонала. Таким образом, показатели прибыли являются важнейшими в системе оценки результативности и деловых качеств предприятия, степени  его надежности и финансового благополучия, как партнера. Однако различных пользователей бухгалтерской отчетности интересуют только определенные показатели финансовых результатов. Например, администрацию предприятия интересуют масса полученной прибыли и  ее структура, факторы, воздействующие на ее величину, налоговые инспекции заинтересованы в получении достоверной информации о всех слагаемых налогооблагаемой базы прибыли. Потенциальных инвесторов интересуют вопросы качества прибыли, т.е. устойчивости и надежности получения прибыли в ближайшей и  обозримой перспективе, для выбора и обоснования стратегии инвестиций, направленной на минимизацию потерь и финансовых рисков от вложений в активы данной организации.

Для  анализа, оценки уровня и динамики показателей прибыли, данные представлены в таблице 15 на странице 69 и на рисунке 6. Из данных таблицы  следует, что в  отчетном периоде валовая прибыль комбината «Первомайский» составила 12936755 руб., по отношению к предшествующему периоду она увеличилась на  3948336 руб. (12936755-8988419) или на 43,9 %. Соответственно, прибыль остающаяся в распоряжении комбината, также увеличилась на 53,8% и составила 5137821 руб. Следует отметить, что  по отношению к аналогичному периоду прошлого года выручка от реализации продукции увеличилась на 20880717 рубля (68188184-47307467) или на 44 %, однако себестоимость реализованной продукции к концу 2005 г. также увеличилась на 44 %,следовательно, можно сделать вывод, что увеличение прибыли произошло за счет увеличения объемов реализации продукции.

Рассмотрим анализ структуры прибыли комбината «Первомайский» в 2004,2005 гг. При анализе структуры прибыли отчетного периода необходимо проанализировать удельный вес ее составляющих. Позитивным считается высокий удельный вес прибыли от продаж продукции.


Изменения в структуре прибыли характеризуется данными из таблицы 16  на странице 70. На основе этих данных  сделаны выводы, что в 2004-2005 г. возросла доля валовой прибыли на 13,1% и прибыли от продаж на 9,5%.  Также увеличилась: доля прибыли от операционной деятельности и внереализационных   операций,  прибыль  от  обычной   деятельности  и  чистая 

прибыль, но доля налога на прибыль и прочих обязательных платежей осталась неизменной.

Проведем анализ показателей рентабельности комбината «Первомайский». Показатели рентабельности характеризуют финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия с различных позиций и группируются в соответствии с интересами участников экономического процесса, рыночного обмена.

Показатели рентабельности являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли предприятий. Поэтому они обязательны при проведении сравнительного анализа и оценке финансового состояния предприятия. При анализе производства показатели рентабельности используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования.

Основным показателем безубыточности работы организации является прибыль. Однако по этому показателю, взятому изолированно, нельзя сделать обоснованные выводы об уровне рентабельности. Поэтому в анализе используют коэффициенты рентабельности, рассчитываемые как отношение полученного дохода (прибыли) к средней величине использованных ресурсов.

Существует два подхода к оценке экономической эффективности: ресурсный и затратный.

Коэффициенты рентабельности (доходности) с одной стороны, представляют собой частный случай показателей эффективности, когда в качестве показателя эффекта в числителе дроби берется прибыль, а в знаменателе – величина ресурсов или затрат. На практике анализ не всегда выполняется в соответствии с канонами теории, поэтому, с другой стороны, рентабельность понимается в более широком смысле, нежели эффективность. Поэтому говорят о двух группах показателей рентабельности. Два вида базовых показателей и предопределяют две группы коэффициентов рентабельности.

· рентабельность инвестиций (капитала);

· рентабельность продаж.

Существует множество коэффициентов рентабельности в зависимости от того, с чьей позиции пытаются оценить эффективность финансово-хозяйственной деятельности организаций.

Целесообразно выделить четыре крупные группы лиц, заинтересованных в деятельности конкретной коммерческой организации.

Первая группа – это лендеры, т.е. физические и юридические лица, ссужающие деньги предприятию на долгосрочной основе и получающие свою долю в виде процентов по ссудам и займам. С позиции этой группы лиц основным показателем является прибыль до вычета процентов и налогов.

Вторая группа – это государство, которое, безусловно, заинтересовано в том, чтобы любая нормально действующее предприятие эффективно функционировало. Каждое такое предприятие вносит свою лепту в решение комплекса социальных и экономических задач. В общем доходе предприятия всегда присутствует доля, взымаемая государством посредством системы налогообложения и находящаяся в налогооблагаемой прибыли.

Третья группа – это владельцы предприятия. С позиции текущего момента для них важен конечный результат, т.е. прибыль к распределению, а с позиции долгосрочной перспективы представляет интерес сумма реинвестированной прибыли.

Четвертая группа представляет работников предприятия и ее контрагентов (поставщиков и кредиторов). Представители этой группы удовлетворяют свои интересы путем получения соответствующей доли из общих доходов предприятия.

На уровень и динамику показателей рентабельности оказывает влияние вся совокупность производственно-хозяйственных факторов: уровень организации производства и управления; структура капитала и его источников; степень использования ресурсов; объем, качество и структура продукции; прибыль по видам деятельности и направления ее использования.

Показатели рентабельности капитала формируются как отношение прибыли к различным показателям авансированных средств, из которых наиболее важными являются: все активы предприятия; собственные средства; собственный капитал.

Несовпадение уровней рентабельности по этим показателям характеризует степень использования предприятием финансовых рычагов для повышения доходности: долгосрочных кредитов и других заемных средств.

Данные показатели специфичны тем, что отвечают интересам всех участников бизнеса предприятия. Например, администрацию предприятия интересует отдача (доходность) всех активов (всего капитала); потенциальных инвесторов и кредиторов – отдача на инвестируемый капитал.

 Рентабельность собственного капитала зависит от изменения уровня рентабельности продукции, скорости оборота собственного капитала и соотношения собственного и заемного капитала. Отдача акционерного капитала при увеличении доли заемных средств в составе совокупного капитала.

Показатели рентабельности продаж формируются на основе расчета уровней рентабельности по показателям прибыли, отражаемым в отчетности предприятий. Данные показатели характеризуют прибыльность продукции базисного и отчетного периодов.

В данном случае на основе показателей прибыли и выручки от реализации рассчитывают коэффициенты рентабельности по всей продукции в целом и по отдельным ее видам. В первом случае сопоставляют прибыль от реализации и выручку от реализации в целом, во втором – прибыль от реализации и выручку от реализации продукции конкретного вида (если такая градация может быть сделана в рамках внутреннего анализа).

Для аналитика в ходе оценки рентабельности весьма важным является выявление факторов, повлиявших на величину достигнутых финансовых результатов.В отношении показателей прибыли несложным, но весьма эффективным является вертикальный анализ отчета о прибылях и убытках.

Рассмотрим наиболее распространенные в отечественной практике показатели рентабельности (таблица 17 стр. 74).
1) Рентабельность продаж

Этот коэффициент рассчитывается как отношение прибыли от реализации работ и услуг к выручке от реализации. Показывает, насколько эффективно и прибыльно предприятие ведет свою деятельность.
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К1R(базисный год)= (5390537/47307467)х100%=11%
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Рентабельность продаж показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции. Она тем больше, чем меньше доля затрат на рубль реализации. Рост рентабельности продаж является следствием роста цен при постоянных затратах на производство реализованной продукции или снижения затрат на производство при постоянных ценах.

Повышение рентабельности в первую очередь обеспечивается изменением постоянных затрат и лишь в небольшой степени удельных переменных затрат. По данным формы № 2 к постоянным затратам относятся коммерческие и управленческие расходы (стр. 030 + стр. 040). К переменным затратам относится себестоимость реализации товаров, работ, услуг.

Расчет рентабельности продаж для комбината «Первомайский» показал, что значения этого коэффициента не изменились 11%, что означает неизменность величины затрат на производство и цен на продукцию, и прибыль на единицу реализованной продукции одинакова.
2) Рентабельность всего капитала

С помощью этого коэффициента можно сделать оценку общеэкономической эффективности использования совокупных ресурсов предприятия. Рентабельность всего капитала показывает, сколько денежных единиц прибыли получено предприятием с единицы стоимости активов независимо от источников привлечения средств. Рентабельность всего капитала рассчитывается отношением прибыли от реализации к общему итогу баланса.
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Возможными причинами падения рентабельности капитала являются :

· переоценка основных средств;

· увеличение дебиторской и кредиторской задолженности;

· рост запасов и затрат.

Снижение рентабельности капитала свидетельствует о снижении спроса на продукцию.

Имеет ли значение для оценки инвестиционной привлекательности, за счет каких факторов растет или снижается рентабельности капитала? Безусловно нет. У разных предприятий неодинаковы возможности повышения рентабельности реализации и увеличения объема продаж. Если продукция пользуется достаточно высоким спросом, в течение какого-то времени рентабельность реализации можно наращивать путем повышения цен. Однако, это всегда временный фактор. Второй способ повышения рентабельности реализации снижение себестоимости продукции. Для этого надо, чтобы цены на материальные ресурсы и средства на оплату труда росли медленнее цен на реализуемую продукцию. Этот фактор тоже вряд ли достаточно надежен в нынешних условиях.

Наиболее последовательная политика предприятия, отвечающая целям повышения его инвестиционной привлекательности, состоит в том, чтобы увеличивать объем производства и реализацию продукции, пользующейся спросом на более или менее длительную перспективу. Иными словами увеличение производства той продукции, необходимость которой определена путем улучшения рыночной конъюнктуры.

В теории финансового анализа содержится оценка оборачиваемости и рентабельности капитала по отдельным его составляющим: оборачиваемость и рентабельность материальных оборотных средств, средств в расчетах, собственных и заемных источников средств. Однако, на наш взгляд, сами по себе эти показатели ничего не дают. Чисто арифметически, в результате уменьшения знаменателей при расчете этих показателей по сравнению со знаменателем показателя рентабельности или оборачиваемости всех активов мы имеем более высокую рентабельность и оборачиваемость отдельных элементов капитала. При анализе рентабельности капитала, надо принимать во внимание роль отдельных его элементов - как в активах, так и в источниках средств. Но зависимость, на наш взгляд, целесообразно строить через оценку структуры капитала в увязке с динамикой его оборачиваемости и рентабельности.

В целом такой подход позволяет ответить на вопрос, при какой структуре имущества, при росте или снижении каких его элементов предприятие может повысить оборачиваемость и рентабельность капитала. 

В нашем примере рентабельность всего капитала к концу года увеличилась с 13% на начало года до 0,16% на конец года. Также увеличилась и оборачиваемость всего капитала, а рентабельность продаж одинакова как на начало года, так и на конец, что свидетельствует о том, что спрос на продукцию увеличился.

3) Рентабельность основных средств и прочих внеоборотных активов
Рассчитывается отношением прибыли от реализации к величине основных средств и прочих внеоборотных активов.


[image: image10.wmf]F

Pr

ств

новныхсред

величинаос

еализации

прибыльотр

К

R

3

=

=

х100%
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Данный коэффициент отражает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов, измеряемую величиной прибыли, приходящейся на единицу стоимости средств.

Сам по себе показатель рентабельности основных средств малоинформативный; его используют для пространственно-временных сопоставлений, включая сравнения со среднеотраслевыми и среднепрогрессивными значениями.

Рост этого показателя оценивается положительно, но при снижении рентабельности всего капитала фирмы свидетельствует об избыточном увеличении мобильных средств, что может быть следствием образования излишних товарно-материальных ценностей, затоваривание готовой продукцией в результате снижения спроса, чрезмерного роста дебиторской задолженности или денежных средств.

Падение рентабельности основных средств и прочих внеоборотных активов при переоценке основных средств не является отрицательным фактором. Здесь также целесообразно применение формулы Дюпона. Домножить числитель и знаменатель дроби на выручку от реализации получим произведение рентабельности продаж и фондоотдачи. Следовательно, при увеличении этих показателей увеличивается и рентабельность основных фондов

K3R=
[image: image11.wmf]F

Pr

х
[image: image12.wmf]R

R

= 
[image: image13.wmf]R

Pr

 х 
[image: image14.wmf]F

R


В нашем случае на комбинате «Первомайский» коэффициент рентабельности основных средств увеличился к концу года до 0,58 по сравнению с началом года, когда он составлял 0,31. Это свидетельствует об эффективном использовании основных средств.
3) Рентабельность собственного капитала

Показывает эффективность использования собственного капитала. Рассчитывается как отношение чистой прибыли к величине источников собственных средств предприятия по балансу.

К4R= P чистая

          1 S
К4R(базисный год)= (3339804/31967988)х100% =10,4%
К4R(отчетный год)=(5137821 /32008582)х100% =16,1%

Характеризует объем прибыли, приходящийся на один рубль собственного капитала.

Рентабельность собственного капитала можно повысить за счет привлечения заемных средств. Этот прирост называется эффектом финансового рычага (левериджа)

ЭФР = (К2R – СПС) х 
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Дифференциал = K2R  - СПС

Если новое заимствование приносит увеличение эффекта финансового рычага, то оно выгодно.

Особо выгодно привлечение средств в виде кредиторской задолженности – бесплатного кредита. В результате чего средняя процентная ставка по всем привлеченным средствам уменьшается и резко увеличивается рентабельность собственного капитала.

Дифференциал должен быть всегда положительным, т.е. средняя процентная ставка должна быть меньше рентабельности капитала.

Для расчета величины эффекта финансового рычага необходимо ввести ряд параметров:

1.Норматив отнесения процентов по кредиторам на себестоимость в расчете на рассматриваемый период времени.

2.Средняя процентная ставка (СПС) по кредитам вычисляется по условиям конкретных кредитных договоров следующим образом:
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Последовательно вычисляются следующие значения:

1.Рентабельность всего капитала

2.Плечо финансового рычага (ПФР). Возрастание плеча финансового рычага с одной стороны увеличивает величину эффекта финансового рычага, с другой стороны при большом плече (ПФР>r) возрастает риск кредитора, что может привести к увеличению им ставки процента по кредитам, что снизит значение дифференциала. Таким образом, плечо рычага нужно регулировать в зависимости от величины среднего процента по кредитам.

3.Дифференциал = К2R – СПС, т.е. разница между экономической рентабельностью всего капитала и средней процентной ставкой.

Отметим, что риск кредитора выражен именно величиной дифференциала, чем больше дифференциал, тем меньше риск  и наоборот. Значение дифференциала не должно быть отрицательным. Отрицательное значение дифференциала означает, что предприятие несет убытки от использования заемных средств.

4.Рентабельность собственного капитала и доля эффекта финансового рычага в рентабельности собственных средств. В зарубежной практике золотой серединой считается величина ЭФР/К4R = 0,25  - 0,35, что позволяет компенсировать налоговые изъятия из прибыли.

5. Расчет отношения экономической рентабельности к средней процентной ставке -  чем больше эта величина, тем лучше. При приближении этой величины к единице величина дифференциала стремится к нулю, что означает падение эффективности использования заемных средств.

Уровень финансового рычага (левериджа) прямо пропорционально влияет на степень финансового риска компании и требуемую акционерами норму прибыли, чем выше сумма процентов к выплате, являющихся, кстати, постоянными обязательными расходами, тем меньше чистая прибыль. Таким образом, чем выше уровень финансового рычага, тем выше финансовый риск компании.

Очевидно, что если рыночная ситуация сложится неудачно, и выручка предприятия окажется низкой, то предприятие с более высоким уровнем финансового рычага (левериджа) гораздо раньше потеряет финансовую устойчивость и станет убыточным, чем предприятие которое предпочитало финансировать свою деятельность из собственных средств и сохранило низкий уровень финансовой зависимости от внешних источников. Для предпринимателя комбината «Первомайский» показатели рентабельности собственного капитала больше, чем показатели рентабельности всего капитала. Это говорит о том, что предприятие использует заемные средства. К концу года это соотношение увеличилось, что свидетельствует  об увеличении доли заемных средств.

К концу года значение коэффициента увеличилось, что соответствует более эффективному использованию собственного капитала, несмотря на увеличение доли заемных средств.

5) Рентабельность перманентного капитала.

Рассчитывается как отношение чистой прибыли к сумме собственного капитала и долгосрочных кредитов.

К5R= Р чистая

           1S+КТ

К5R(базисный год)= (3339804/31967988+0)х100% =10,4%
К5R(отчетный год)= (5137821/32008582+0)х100% =16,1%

Коэффициент отражает эффективность использования капитала, вложенного в деятельность фирмы на длительный срок (как собственного так и заемного).

В нашем случае у предприятия долгосрочные кредиты и займы отсутствуют, поэтому значения рентабельности перманентного капитала будут соответствовать значениям рентабельности собственного капитала.

В целом по предприятию наблюдается улучшение в использовании его имущества. Предприятие характеризуется в этот период достаточно высоким уровнем показателей деловой активности и рентабельности.

3 ПУТИ УКРЕПЛЕНИЯ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ КОМБИНАТА «ПЕРВОМАЙСКИЙ»

Для диагностики вероятности банкротства используется несколько подходов, основанных на применении:

а) анализа обширной системы критериев и признаков;

б) ограниченного круга показателей;

в) интегральных показателей.

Признаки банкротства  при многокритериальном подходе в соответствии с рекомендациями Комитета по обобщению практики аудирования обычно делят на две группы:

К первой группе относятся показатели, свидетельствующие  о возможных финансовых затруднениях и вероятности банкротства в недалеком будущем:

- Повторяющиеся существенные потери в основной деятельности, выражающиеся в хроническом спаде производства, сокращении объемов продаж хронической убыточности;

- Наличие хронически просроченной кредиторской и дебиторской    задолженности;

-     Низкие значения ликвидности  и тенденция их к снижению;

-     Увеличение до опасных пределов доли заемного капитала в общей его

cумме;

-     Дефицит собственного оборотного капитала;

-     Неблагоприятные  изменения в портфеле заказов;

-     Снижение производственного потенциала и т.д.

Во вторую группу входят показатели, неблагоприятные значения которых не дают основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое, но сигнализируют о возможности резкого его ухудшения в будущем при непринятии действующих мер. К ним относятся:

- Чрезмерная зависимость предприятия от какого – либо одного конкретного   проекта, типа оборудования, вида актива, рынка сырья или рынка сбыта;

- Потеря ключевых контрагентов

- Недооценка обновления техники и технологии

- Потеря опытных сотрудников аппарата управления

- Вынужденные простои, не ритмичная работа

- Неэффективные долгосрочные соглашения и т.д.

Устойчивость финансового положения предприятия является результатом умелого, просчитанного управления всей совокупностью производственных и хозяйственных факторов, определяющих результаты деятельности.

Анализ финансовой устойчивости показал, что организация находится в удовлетворительном состоянии из-за нехватки денежных средств, которые бы покрывали кредиторскую задолженность. По анализируемым показателям ликвидности и платежеспособности можно сказать, что предприятие платежеспособно, но обладает нехваткой наиболее ликвидных средств.

Наиболее важным направлением является разработка мероприятий по повышению величины собственного капитала предприятия, и, в первую очередь объема собственных оборотных средств, позволяющих оплатить свои краткосрочные обязательства.

1. Пополнить собственный капитал предприятие может за счет накопления нераспределенной прибыли или за счет распределения прибыли после налогообложения в фонды накопления.

2. К концу года у комбината «Первомайский» увеличилась зависимость от заемных средств, но несмотря на это для обеспечения покрытия запасов целесообразно брать кредиты на долгосрочной и среднесрочной основе, т.к. рентабельность собственного капитала повышается в результате того, что эффект от вложения средств может быть значительно выше, чем процентная ставка.

3. Необходимо составить план возврата заемных средств и определить суммы процентов по данному кредитному договору, а так же источники их выплаты. Предприятию может быть выгодно взять вексельный кредит, при этом следует сравнить процентные ставки по векселю и кредиту.

В результате анализа оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженности с учетом их нормативных значений рекомендуется провести следующие мероприятия:

· принять решение о замене не денежных форм расчетов (взаимозачетов) или установить их оптимальный критический уровень;

· рассмотреть возможность реструктуризации кредиторской задолженности 

-  целесообразно провести полную инвентаризацию задолженности в целях реализации возможности взаимного погашения задолженности либо ее реструктуризации или провести анализ и списание безнадежных долгов и невостребованных сумм. Усилить претензионную работу и обращаться с исками в арбитражный суд.

4. Так же комбинат «Первомайский» может вложить инвестиции в новое оборудование для расширения производства, потому что дополнительная прибыль от дополнительных продаж делает такие инвестиции привлекательными. Также можно инвестировать в обновление изношенного и устаревшего оборудования, чтобы улучшить эффективность по затратам. Здесь обоснованием инвестиций является уменьшение производственных расходов.

Некоторые  стратегии призывают выходить на новые рынки. Для этого потребуется совершенно новое оборудование или даже придется перераспределять существующие мощности через реструктурирование активов или их продажу (и реинвестирование выручки от продаж). Другие стратегии могут предусматривать покупку исследовательского оборудования на том основании, что развитие продукта или процесса может дать потенциальную прибыль. Инвестиции могут также затрагивать значительные расходы по продвижению товаров на рынок с целью увеличить в долгосрочном периоде долю рынка принадлежащую комбинату и внебюджетную прибыль от большого объема деятельности.

У решения о замене есть три важных последствия. Во-первых, эффективность нового оборудования выше, а следовательно, результатом замены будет экономия на производственных расходах по сравнению с теми, которые были при старом оборудовании. Во-вторых, прирост объема выпуска продукции  приведет к увеличению контрибуции (а значит, и прибыли), если реализация продукции пройдет успешно. В-третьих, мы должны  делать скидку на изменение налога в результате изменения суммы амортизационных отчислений, включаемых в затраты на производство.  

5. Комбинат «Первомайский» на 2006 год заключил ряд договоров со сторонними организациями на оказание платных услуг по хранению материальных ценностей на временно свободных складах и на открытых площадках  комбината, что пополнит  доход комбината.

6. Так же комбинат «Первомайский» должен провести маркетинговые исследования рынка поставщиков с целью повышения качества и снижения стоимости сырья и комплектующих.

Снижение стоимости сырья отразится на себестоимости продукции, что в свою очередь повлияет на увеличение объема реализации продукции, а следовательно увеличится выручка от реализованной продукции и увеличится прибыль организации. 

Предложенные пути обеспечат предприятие необходимыми ликвидными средствами, которые будут направлены на погашение задолженности перед кредиторами, покрытие убытков и расширение производства, а следовательно произойдет улучшение финансового состояния предприятия.

Состояние неспособности должника платить по своим обязательствам принято называть банкротством (от итал. banko -скамья и rotto  - сломанный). В соответствии с Федеральным законом Российской Федерации «О несостоятельности (банкротстве)»  от  8  января   1998  г.   под банкротством  (несостоятельностью) предприятий понимается признанная арбитражным судом или объявленная должником неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и исполнить обязанность по уплети обязательных платежей. При этом в законе определены дан внешних признака несостоятельности:
•     денежные обязательства или обязанности по уплате обязательных платежей не исполнены в течение трех месяцев о момента наступления даты их исполнения,
•    минимальный размер денежных обязательств и обязательных платежей составляет не менее 500 размеров минималь​ной месячной заработной платы, утвержденной Правительством РФ
От состояния предприятий-банкротов, идентифицированного отмеченными выше признаками, следует отличать:
•  фиктивное банкротство — заведомо ложное объявление предприятия, имеющего возможность удовлетворить требование кредиторов в полном объеме, о своей несостоятельности с це​лью введения в заблуждение кредиторов для получена них отсрочки или рассрочки платежей или скидки с долгов;
•     преднамеренное банкротство -   преднамеренное создание или увеличение неплатежеспособности предприятия руководителем или собственником, нанесение ими ущербе предприятию в личных интересах или интересах иных лиц заведомо некомпетентное ведение дел.
В этих случаях мера ответственности за допущение банкротства предприятия устанавливается в соответствии с Уголовным кодексом,
•     временно неплатежеспособное предприятие, финансовое стояние которого вызвано тем, что предприятию должны больше, чем должно оно само, но не может погасить дебиторскую задолженность и вынуждено допускать просрочку своих платежей.

Типовая форма плана финансового оздоровления предприятия ут​верждена распоряжением Федерального управления по делам о несо​стоятельности (банкротстве) при ГКУГИ РФ № 98-Р от 15.12.1994 г. «Об утверждении типовой формы плана финансового оздоровления (бизнес-плана), порядка его согласования и методических рекоменда​ций по разработке планов финансового оздоровления».

Из сказанного можно сделать вывод, что основная задача управления банкротством предприятий заключается не в том, что​бы предотвратить кончину какой-либо деятельности его, которая неизбежна в силу объективных обстоятельств, а в том, чтобы при выявлении диагноза этой кончины направить все усилия на качест​венное преобразование этой деятельности на базе умирающей.

В настоящее время в связи с серьезной конкуренцией в области производства фильтрующей продукции над комбинатом «Первомайский» нависает реальная угроза если не банкротства, то по крайней мере возможности перехода из прибыльного в убыточное предприятие. Основными конкурентами комбината на отечественном рынке являются такие крупные предприятия, как:

1) Компания «АКВАФОР».( Российско-американская компания, основана в 1992 году). Сегодня АКВАФОР - это современное химическое производство волокнистых сорбентов и единственная в России экструзионная линия изготовления картриджей по технологии "карбон-блок", литье пластмассы и сборка фильтров для воды. Научно-технический потенциал АКВАФОРА обеспечивается химическим, микробиологическим, конструкторским и технологическим отделами. АКВАФОР производит фильтры для воды, рассчитанные на различные категории потребителей: от недорогой насадки на кран до стационарных моделей с отдельным краном и высокопроизводительных систем комплексной очистки воды. В России только АКВАФОР разрабатывает и производит такой широкий ассортимент фильтров для очистки воды.

2) Компания «Биг-фильтр». Специализируется преимущественно на автомобильных (масляных, воздушных, топливных) фильтрах.

3)  Торговая марка «Новая вода». Собственная продукция, выпускаемая под торговой маркой «Новая Вода», появилась на отечественном рынке бытовых фильтров для очистки воды осенью 2000 года и с тех пор стала одной из самых популярных. Для разработки и выпуска ее продукции были привлечены лучшие научные и инженерные кадры, доставшиеся России от ведущих научно-исследовательских институтов бывшего СССР.

4) Научно-производственное предприятие «Сфера». Научно производственное предприятие «СФЕРА» основано в 1990 году специалистами Саратовского Государственного Технического Университета во главе с кандидатом технических наук Сёминым Александром Геннадьевичем. Предприятие специализируется на мониторинге окружающей среды, разработке и производстве систем пылеочистки промышленных выбросов в атмосферу.

Как видно, все основные конкуренты комбината «Первомайский» имеют в своей деятельности достаточно узкую специализацию, что дает возможность более четко сконцентрироваться на чем-то одном, в результате чего минимизируется себестоимость и растет качество. В таких условиях широкопрофильность предприятия может сказаться негативно на его деятельности. 

При на​ступлении рискового случая возникает потребность в финансовом оздоровлении «неудачников».

Различают два вида тактики финансового оздоровления:

•
Защитная — проведение сберегающих мероприятий, основу которых составляет сокращение всех расходов, связанных с производством и сбытом продукции, содержанием основных фон​дов и персонала.

В ходе реализации защитной тактики решаются следующие задачи: 

- установление жесткого контроля затрат с целью устранения убытков; определение порога рентабельности; 

- сокращение доли накладных расходов и фиксированных издержек, норм расхода ре​сурсов всех видов; 

-  снятие с производства убыточной продукции;

-  анализ по причинам и центрам ответственности; продажа или пе​редача в аренду лицензий, патентов, имущества бесперспективных производств, объектов незавершенного строительства; 

- реализация долгосрочных финансовых вложений, сверхнормативных запасов товарно-материальных ценностей; 

- установление обоснованных цен на продукцию с учетом норм рентабельности и эластичности спро​са; 

-  франчайзинг; 

-  выявление и использование внутрипроизводст​венных резервов;

-  проведение перепрофилирования производства, реструктуризация и погашение просроченной задолженности; спи​сание безнадежных долгов; кадровые перестановки, высвобожде​ние персонала; 

-  укрепление дисциплины труда и производства; 

-  со​вершенствование организации труда; 

- улаживание дел с кредитора​ми; истребование дебиторской задолженности; повышение культу​ры труда; 

- аудит и совершенствование бухгалтерского учета, учет​ной политики, формирование управленческого и финансового учета на предприятиях и т.д.

•
Наступательная -  проведение мероприятий реформатор​ского характера, направленных на приток инвестиций извне либо обеспечение условий для их поступлений в любой форме: от реали​зации производства, венчурного капитала, кредитов, капитала за счет повышения эффективности использования имущества, включая фондовый портфель, истребование государственной поддержки, на​логовых льгот, участие в конкурсах инвестиционных проектов.

В данном случае решаются следующие задачи: смена руково​дства (собственника); укрепление имиджа предприятия в деловом мире; проведение активного маркетинга; политики более высоких цен; повышение инвестирования собственного производства; об​новление основных фондов; повышение оборачиваемости оборот​ных средств; сокращение норм расходов ресурсов всех видов в ре​зультате внедрения прогрессивных технологий; сокращение трудо​емкости производства; изменение видов деятельности; обновление ассортимента; максимальное повышение объемов производства перспективных видов продукции и обеспечение их заказами; обес​печение нематериальными активами (лицензиями, патентами); разработка пакета бизнес-планов; формирование банка данных о рыночной конъюнктуре; проведение экспертизы платежеспособ​ности заказчиков; повышение культурно-технического уровня пер​сонала; реструктуризация; выпуск дополнительной эмиссии цен​ных бумаг; налаживание управленческого учета и т.д.

Абсолютно очевидным является тот факт, что в условиях резко растущей конкуренции в области производства фильтров как со стороны отечественных, так и со стороны зарубежных производителей руководству комбината «Первомайский» необходимо комбинировать в своей деятельности как принципы «наступательной», так и принципы «защитной» политики для достижения максимального результата и сведения к минимуму вероятности банкротства организации.

Так для комбината в современных условиях наиболее актуальными являются следующие принципы «защитной политики»:

- снятие с производства убыточной продукции. Совершенствование технологий в области производства фильтров происходит просто реактивными темпами. Возможны ситуации, когда сегодня твоя продукция в этой области является новинкой, а уже через месяц она будет считаться устаревшей и спрос на нее будет ничтожным. Руководству комбината «Первомайский» необходимо наладить четкий контроль за реализацией каждого вида своей продукции и проводить мониторинг продаж не реже одного раза в месяц. Это даст возможность принимать решения о снятии того или иного вида товаров с производства до того, как огромное количество произведенной, но не реализованной продукции будет пылиться на складах.

- установление обоснованных цен на продукцию с учетом норм рентабельности и эластичности спро​са. В современной России рынок фильтрующих приборов уже давно не является монополистическим (или даже олигополистическим). На сегодняшний день в стране (и за рубежом) существует множество производителей данного вида продукции, имеющих свободный доступ к рынку, поэтому необоснованно высокие цены (по сравнению с ценами конкурентов, а не себестоимостью. Это важно, поскольку в данном случае фиксированные нормы рентабельности, скажем 20 или 30 % могут формировать цены значительно выше, чем у конкурентов) могут отпугнуть не только потенциальных, но и действующих клиентов нашего предприятия. В результате чего объемы реализации могут снизиться до критического уровня, что может привести к серьезным убыткам и в конце концов банкротству предприятия. В данном случае следует учесть еще и тот факт, что потерять клиентов на рынке высокотехнологичных товаров значительно проще, чем вернуть.

- проведение перепрофилирования производства. Перепрофилирование производства в такой высококонкурентной сфере деятельности, как производство фильтров, не является каким-то единоразовым шагом. Данный пункт является актуальным в этой сфере всегда: каждый месяц, каждый день. Руководству комбината «Первомайский» необходимо все время искать какие-то новые пути улучшения ассортимента своей продукции. Так, например, на сегодняшний день хитом в сфере производства фильтрующих приборов являются фильтр-прессы. Фильтр-прессы являются оборудованием, оптимально подходящим для разделения значительно расслаивающихся полидисперсных суспензий. Образующийся в процессе фильтрования осадок имеет равномерную толщину и однородную структуру, что позволяет осуществить его эффективную промывку и просушку. Производство данного вида продукции является высокозатратным и требующим значительной величины инвестиций, однако, зная о невысокой конкуренции производителей данного вида продукции в России можно ожидать получение существенной прибыли от внедрения данного нововведения. 

Следует отметить, что «защитная» функция имеет ряд неприемлемых пунктов для комбината Первомайский в современных условиях. Так, скажем,  быстрое погашение задолженности перед кредиторами, хоть и несколько улучшит репутацию предприятия перед ними, однако вызовет существенный (с учетом относительно большой величины кредиторской задолженности, см. Баланс) отток финансовых ресурсов у предприятия, что ограничит возможности предприятия в сфере внедрения новых видов производств. Поэтому погашение кредиторской задолженности следует осуществлять только в случае возможности возникновения ее просрочки, чтобы недопустить резкого ухудшения репутации предприятия и не платить пеню кредиторам за данную просрочку. Таким образом, досрочное погашение кредиторской задолженности комбинатом «Первомайский» автором работы не приветствуется. В то же время комбинату следует искать пути привлечения дебиторов у досрочному погашению своих обязательств перед предприятием путем предоставления скидок за досрочное погашение или других методов. Такая политика увеличит свободные финансы в распоряжении предприятия и увеличит оборачиваемость дебиторской задолженности. Однако, учитывая все вышеизложенное, не следует «перегибать палку», то есть не следует допускать слишком большого дисбаланса величин дебиторской и кредиторской задолженностей, поскольку это может привести к неплатежеспособности комбината (высоколиквидных активов будет недостаточно для погашения текущих обязательств) и его банкротству. Поэтому следует установить некоторую относительную планку между величинами КЗ и ДЗ, например 200 %, и тогда в случае превышения кредиторской задолженности дебиторской более, чем в два раза, перестать стимулировать дебиторов к выплате своих обязательств и искать возможные пути погашения задолженности перед кредиторами.

И все же, следует отметить, что в сложившихся на рынке условиях в политике комбината «Первомайский» должны превалировать действия, характерные для наступательной тактики, а именно: 

- создание максимально комфортных условий для привлечения заемного капитала (как зарубежного так и отечественного). Это даст предприятию дополнительные возможности для развития новых видов производств и усовершенствования старых. Привлечь инвесторов, можно, в частности, путем составления грамотного и целесообразного бизнес-плана на средне- и долгосрочную перспективу (ориентируясь на хорошие финансовые показатели предприятия сегодня и успешную историю предприятия) и обратить на него их внимание. 

- учитывая давние связи предприятия с государством (напомним, что коммерческой деятельностью комбинат «Первомайский» начал заниматься всего четыре года назад), искать пути предоставления налоговых льгот, не нарушая при этом правил свободной конкуренции.

Таким образом, в сложившихся условиях, несмотря на свои размеры (предприятие не слишком велико по сравнению со своими гигантами-конкурентами) у комбината «Первомайский» есть достаточно возможностей для избежания банкротства и поддержания нормального финансового состояния. 


Помимо того, что было сказано выше, спрогнозировать банкротство можно и путем проведения расчетов. На практике для этого наиболее широко используются двух- и пятифакторная модели Альтмана.

Проведем прогноз возможного банкротства комбината «Первомайский» на основании данных моделей и данных отчетности (см. таблицы 4, 8, 15 из приложений к дипломной работе) предприятия за 2004-2005 годы (теорию по применению моделей Альтмана можно найти на следующей ссылке: http://www.cfin.ru/chuvakhin/insolv.shtml или множестве других):

1) Двухфакторная модель:

Z = - 0,3877 – 1,0736 * Ктл + 0,579 * К кпк, где

К тл – коэффициент текущей ликвидности (К тл  отч = 1,99, К тл баз = 2,3)

К кпк – удельный вес заемных средств в общем капитале (К кпк отч = 17217740 / 49226322 = 0,35, К кпк баз = 10126682 / 42094670 = 0,24)

Z отч = - 0,3877 – 1,0736 * 1,99 + 0,579 * 0,35 = - 2,33

Z баз = - 0,3877 – 1,0736 * 2,3 + 0,579 * 0,24 = - 2,72


Таким образом, и в базовом, и в отчетном периодах Z < 0, а значит вероятность банкротства мала, причем коэффициент Z имеет некоторую тенденцию приближения к нулю в, а значит, вероятность банкротства имеет тенденцию к увеличению, однако говорить о реальной угрозе на основании данной модели еще рано, поскольку Z даже на конец 2005 года достаточно далек от нуля.

2) Пятифакторная модель:

Z = 0,012 * К1 + 0,014 * К2 + 0,033 * К3 + 0,006 * К4 + 0,999 * К5, где

К1 – удельный вес СОС в валюте баланса (К1 отч = 17079865 / 49226322 = 0,35; К1 баз = 13377320 / 42094670= 0,32)

К2 = Нераспределенная прибыль / Валюта баланса; (К2 отч = 5137821 / 49226322= 0,104; К2 баз = 3339804 / 42094670= 0,079)

К3 = Валовая прибыль / Валюта баланса; (К3 отч = 12936755 / 49226322 = 0,263; К3 баз = 8988419 / 42094670 = 0,214)

К4 = Рыночная стоимость акций / Заемный капитал; (примем значения данного коэффициента в обоих периодах равным нулю в связи с отсутствием данных по рыночной стоимости акций. Это не повлияет на итоговый результат, поскольку коэффициент значимости данного показателя крайне мал – всего 0,006).

К5 = Выручка от реализации / Валюта баланса; (К5 отч = 68188184 / 49226322 = 1,39; К5 баз = 47307467 / 42094670 = 1,12)

Z отч = 0,012 * 0,35 + 0,014 * 0,104 + 0,033 * 0,263 + 0,999 * 1,39 = 1,4

Z баз = 0,012 * 0,32 + 0,014 * 0,079 + 0,033 * 0,214 + 0,999 * 1,12 = 1,13


Исходя из нормативных значений, видно, что в базовом (2004) году вероятность банкротства была существенна  (Zбаз=2,9736 < 1,81), причем и в отчетном (2004) году вероятность банкротства была на высоком уровне (Zотч=2,4912 < 1,81). Такие негативные показатели связаны, прежде всего, с незначительным превышением выручки над валютой баланса в обоих периодах (именно этот показатель является определяющим при расчете коэффициента Z). Однако мы видим положительную тенденцию в динамике данного показателя и следует ожидать, что в 2006 году Z превысит отметку 1,81 и вероятность банкротства выйдет на средний уровень по пятифакторной модели.


На базе полученных показателей построим таблицу, в которую включим показатели абсолютного и относительного прироста:

Таблица 3.1.1 – Результаты анализа возможного банкротства комбината «Первомайский» на основании двух- и пятифакторной моделей Альтмана

	Показатель
	Значение показателя
	Абсолютный прирост
	Относительный прирост (%)

	
	На конец 2004 года
	На конец 2005 года
	
	

	Двухфакторный коэффициент Альтмана
	-2.72
	-2.33
	0.39
	14.34

	Пятифакторный коэффициент Альтмана
	1.13
	1.40
	0.27
	23.89


По данным таблицы 3.1.1 можно сделать вывод, что за 2005 год оба показателя имели тенденцию к увеличению, однако если для пятифакторной модели такая тенденция является благоприятной (чем больше, тем лучше), то для двухфакторной – неблагоприятной, поскольку коэффициент стремится к нулю, что нежелательно.

На базе таблицы 3.1.1 построим графики коэффициентов Альтмана, дополнив их логарифмическими линиями тренда (они обозначены черным цветом), которые позволяют спрогнозировать значения на несколько периодов вперед (в нашем случае – на 2006-2007 годы):
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Рисунок 3.1.1 – Двухфакторная модель Альтмана и логарифмическая линия тренда к ней

По графику 3.1.1 можно сделать вывод, что к 2007 году значение двухфакторного коэффициента Альтмана достигнет отметки -2, что не является угрожающей тенденцией, поскольку до нуля все равно еще достаточно далеко.


[image: image20.emf]Пятифакторная модель Альтмана и прогнозная линия 

тренда

0.00

0.20

0.40

0.60

0.80

1.00

1.20

1.40

1.60

1.80

На конец

2004 года

На конец

2005 года

Периоды

Значения

Пятифакт

орный

коэффици

ент

Альтмана

Логарифмический(ПятифакторныйкоэффициентАльтмана


Рисунок 3.1.2 – Пятифакторная модель Альтмана и логарифмическая линия тренда к ней

По графику 3.1.2 можно сделать вывод, что к 2007 году значение двухфакторного коэффициента Альтмана приблизится к отметке 1,81, а данная величина относит комбинат к категории предприятий со средним риском банкротства.

Таким образом, еще раз отметим, что разные модели дают разный результат. 

3.2  Расширение рынка сбыта

Система сбыта товаров - ключевое звено маркетинга и своего рода финишный комплекс во всей деятельности фирмы по созданию, производству и доведению товара до потребителя. Собственно, именно здесь потребитель либо признаёт, либо не признаёт все усилия фирмы полезными и нужными для себя и соответственно покупает или не покупает её продукцию или услуги.

В понятие «сбыт» следует включать такой ряд функций: транспортировку, складирование, хранение, доработку, продвижение оптовым и розничным торговым звеньям, предпродажную подготовку и собственно продажу товара. Основными элементами системы сбыта в условиях рыночной экономики следует считать: канал сбыта, оптовик, розничный торговец, брокер, комиссионер, оптовый агент, консигнатор, торговый агент, дилер. Разнообразие участников системы сбыта объясняется следующим. Владелец фирмы стремится сократить сбытовые издержки, но необходимо, чтобы обеспечивалось удобство потребителя. Всё разнообразие и значительная численность всякого рода торговых посредников как раз и отражают, с одной стороны, специфику товара, рынка, самой фирмы, а с другой - требования создания максимума комфорта тому, кто покупает.
Поиск новых покупателей и расширение рынка сбыта своей продукции являются одними из приоритетных целей маркетинговой политики любого предприятия. Грамотные маркетинговые исследования в данной области позволяют производителю найти максимальное количество желающих приобрести его продукцию. В условиях обострения экологической ситуации на планете все больше потребителей начинают серьезно задумываться о своем здоровье, в том числе какую воду они пьют, поэтому следует ожидать, что в ближайшей перспективе рынок фильтров для потребительских нужд будет развиваться очень динамично, поэтому комбинату «Первомайский» уже сейчас необходимо всерьез задуматься, как привлечь на свою сторону потенциальных потребителей. 

Одним из наиболее верных решений, на взгляд автора, в такой ситуации является поиск крупных компаний-дистрибьюторов, которые позволят довести продукцию нашего комбината до максимального числа потребителей. Отметим, что развитие собственной дистрибьюторской сети на современном этапе  выглядит не особо реально, поскольку требует огромных финансовых затрат. Да, можно открыть несколько торговых точек по Москве и ее окрестностях, при этом не затрачивая каких-то значительных сумм, но это не принесет такого эффекта, какой может принести сотрудничество с дистрибьюторскими фирмами. Одной из наиболее крупных и успешных дистрибьюторских фирм, ориентированных на реализацию фильтров и функционирующих на российском рынке, является компания Коминтекс-технология. Компания «Коминтекс-Экология» была основана в Москве в 1993 году. Основное направление деятельности – дистрибьюция через российскую региональную дилерскую сеть высококачественных систем очистки воды для бытовых, коммерческих и производственных нужд. Налаженные тесные связи с производителями оборудования позволяют адаптировать водоочистное оборудование к особенностям отечественной воды и запросам российских заказчиков.

Инженерно-сервисный центр компании предоставляет полный спектр услуг: от предварительных консультаций и проектирования систем очистки до монтажа и сервисного обслуживания. После покупки и установки оборудования наши клиенты фирмы чувствуют себя брошенными. Каждый из них может рассчитывать на информационную поддержку и наличие в торговых точках расходных материалов и запасных частей.

Обязательная процедура проведения анализа воды, первично - до начала проектирования системы и повторно – после монтажа и пуско-наладки, позволяет предлагать заказчику не просто груду железа и пластика, а гарантированный желаемый результат – наличие чистой воды. Каждый клиент получает возможность оценить правильность сделанного выбора и обоснованность потраченных средств.

Таким образом, подписание договоров с такими крупными дистрибьюторскими компаниями позволит комбинату «Первомайский» не только найти новых потребителей, но и благодаря этим компаниям-посредникам, обеспечить своим клиентам качественное обслуживание своей продукции уже в процессе использования. 

Следует учесть и тот момент, что благодаря развитой филиальной сети крупных компаний-дистрибьюторов комбинат «Первомайский» может рассчитывать на поиск новых потребителей своей продукции не только в московском регионе, но и по всей России, и даже за ее пределами (если не в Западной Европе, то, по крайней мере, в странах СНГ продукция комбината может быть вполне конкурентоспособной).

Таким образом, главным тезисом политики расширения рынка сбыта своей продукции для комбината «Первомайский» в современных условиях является поиск компаний-дистрибьюторов для реализации своей продукции, поскольку развитие собственной дистрибьюторской сети требует огромных затрат, а главное – занимает много времени (для создания более-менее развитой собственной дистрибьюторской сети потребуется как минимум 2-3 года). А за это время рынок потенциальных потребителей может быть уже в достаточной степени занят.

3.3  Диверсификация оборудования и расширение ассортимента продукции
Сущность планирования, формирования и управления ассортиментом заключается в том, чтобы товаропроизводитель своевременно предлагал определенную совокупность товаров, которые бы, соответствуя в целом профилю его производственной деятельности, наиболее полно удовлетворяли требованиям определенных категорий покупателей. Набор товаров, предлагаемых предприятием-изготовителем на рынке, называют ассортиментом.
Номенклатура, или товарный ассортимент, — это вся совокупность изделий, выпускаемых предприятием. Она включает различные виды товаров. Вид товара (автомобиль, трактор, металлообрабатывающий станок, фильтр) делится на ассортиментные группы (типы) в соответствии с функциональными особенностями, качеством, ценой. Каждая группа состоит из ассортиментных позиций (разновидностей или марок), которые образуют низшую ступень классификации. Например, комбинат «Первомайский» производит автомобильные и водоочистительные фильтры. Автомобильные фильтры в свою очередь представлены масляными и топливными фильтрами. Водоочистительные фильтры делятся на фильтры, предназначенные для нужд потребителей (они характеризуются небольшими размерами) и фильтры промышленного назначения (характеризующиеся порой довольно внушительными размерами) 

Товарный ассортимент характеризуется широтой (количеством ассортиментных групп), глубиной (количеством позиций в каждой ассортиментной группе) и сопоставимостью (соотношением между предлагаемыми ассортиментными группами с точки зрения общности потребителей, конечного использования, каналов распределения и цен).
Формирование ассортимента — проблема конкретных товаров, их отдельных серий, определения соотношений между «старыми» и «новыми» товарами, товарами единичного и серийного производства, «наукоемкими» и «обычными» товарами, овеществленными товарами и или лицензиями и «ноу-хау». При формировании ассортимента возникают проблемы цен, качества, гарантий, сервиса, собирается ли производитель играть роль лидера в создании принципиально новых видов продуктов или вынужден следовать за другими изготовителями.
Формированию ассортимента предшествует разработка предприятием ассортиментной концепции. Она представляет собой направленное построение оптимальной ассортиментной структуры, товарного предложения, при этом за основу принимаются, с одной стороны, потребительские требования определенных групп (сегментов рынка), а с другой, — необходимость обеспечить наиболее эффективное использование комбинатом сырьевых, технологических, финансовых и иных ресурсов с тем, чтобы производить изделия с низкими издержками.

Управление ассортиментом предполагает координацию взаимосвязанных видов деятельности — научно-технической и проектной, комплексного исследования рынка, организации сбыта, сервиса, рекламы, стимулирования спроса. Трудность решения данной задачи состоит в сложности объединения всех этих элементов для достижения конечной цели оптимизации ассортимента с учетом поставленных стратегических рыночных целей предприятием. Если этого достигнуть не удается, то может получиться, что в ассортимент начнут включаться изделия, разработанные скорее для удобства производственных подразделений предприятия, нежели для потребителя.
Ассортиментная концепция выражается в виде системы показателей, характеризующих возможности оптимального развития производственного ассортимента данного вида товаров. К таким показателям относятся: разнообразие видов и разновидностей товаров (с учетом типологии потребителей); уровень и частота обновления ассортимента; уровень и соотношения цен на товары данного вида и др. Цель ассортиментных концепций — сориентировать предприятие на выпуск товаров, наиболее соответствующих структуре и разнообразию спроса конкретных покупателей.
Подкрепленная мерами организационного и иного характера по обеспечению выпуска продукции в предусмотренных структуре и наборе ассортиментная концепция может рассматриваться как своего рода программа по управлению развитием производства и реализацией соответствующих товаров. Целевая ее часть включает требования к оптимальной структуре ассортимента, а программная — систему мер по ее достижению за определенный период. Этой программе придает комплексный характер включение в нее вопросов, связанных с оптимизацией ассортимента. В качестве критериев оптимальности выступают требования потребителей к ассортименту и качеству товаров, ресурсные возможности, социальные установки.
Достижение соответствия между структурно-ассортиментным предложением товаров предприятием и спросом на них связано с определением и прогнозированием структуры ассортимента. Прогноз структуры ассортимента на долгосрочный период, в котором были бы учтены такие важные для потребителя признаки товара, как эстетические характеристики, точные размеры, конкретная цена, маловероятен. Дело не в детализации ассортимента по потребительским свойствам (например, по цветовой гамме, размерам изделий, соотношению цен), а, к примеру, в оптимальном разнообразии ассортимента по определенным признакам (типы телевизоров, наборы предметов кухонного обихода, целесообразные градации цен и т.д.) с расчетом на конкретные группы (сегменты) потребителей. Прогнозируется лишь тенденция развития ассортимента (а более точно — ассортиментная структура спроса и товарного предложения). Так, можно определить, какое разнообразие фильтров будет отвечать требованиям различных групп потребителей, но практически нереально дать прогноз потребности в конкретных моделях с набором конкретных свойств на перспективу. Указанные прогнозы, учитывая влияние фактора взаимозаменяемости товаров, необходимо рассматривать во взаимосвязи.
Прогноз тенденции развития ассортимента должен показывать такую траекторию развития процесса, которая позволит обеспечить достижение намечаемого соответствия товарного предложения предприятия меняющейся в перспективе ассортиментной структуре спроса на рынке.
Итак, суть проблемы формирования ассортимента для комбината «Первомайский» состоит в планировании фактически всех видов деятельности, направленных на отбор продуктов для будущего производства и реализации на рынке и на приведение характеристик этих продуктов в соответствие с требованиями потребителей. Формирование на основе планирования ассортимента продукции — непрерывный процесс, продолжающийся в течение всего жизненного цикла продукта, начиная с момента зарождения замысла о его создании и кончая изъятием из товарной программы.

Следует отметить, что одним из главных направлений использования мощностей производства фильтрующих приборов должна стать диверсификация, поскольку узкая специализация производства будет ограничивать возможности роста производства. Диверсификация связана с крупными капиталовложениями в переоснащение и создание нового оборудования, требует освоения новых технологий, видов сырья, поставок и т.п. Однако она обеспечивает мобильное перемещение материальных, людских и финансовых ресурсов из одной сферы в другую, повышает гибкость производства в целом и является важным условием конкурентоспособности, так как позволяет быстро реагировать на изменения конъюнктуры рынка. Комбинату «Первомайский» важно найти оптимальное сочетание диверсификации и специализации, поскольку чрезмерное развитие первой может привести к размыванию и распылению сил.

Система формирования ассортимента включает следующие основные моменты:
1. Определение текущих и перспективных потребностей покупателей, анализ способов использования данной продукции и особенностей покупательского поведения на соответствующих рынках.
2. Оценка существующих аналогов конкурентов по тем же направлениям.
3. Критическая оценка выпускаемых предприятием изделий в том же ассортименте, что и в п.п. 1 и 2, но уже с позиции покупателя.
4. Решение вопросов, какие продукты следует добавить в ассортимент, а какие исключить из него из-за изменений в уровне конкурентоспособности; следует ли диверсифицировать продукцию за счет других направлений производства предприятия, выходящих за рамки его сложившегося профиля.
5. Рассмотрение предложений о создании новых продуктов, усовершенствование существующих, а также о новых способах и областях применения товаров. 

6. Разработка спецификаций новых или улучшенных продуктов в соответствии с требованиями покупателей.
Таким образом, перед комбинатом «Первомайский» стоит задача выбора: либо выпускать фильтры, рассчитанные на широкие категории потребителей, либо выбрать политику узкой направленности. Каждый из видов политики имеет для комбината свои преимущества и свои недостатки. Так широкоассортиментная политика направлена на более широкий спектр потенциальных потребителей, однако при этом каждый из видов товара порой теряет свои качества и становится менее конкурентоспобным, что может привести к значительному снижению спроса на продукцию комбината в целом. К тому же широкопрофильное производство требует значительной диверсификации оборудования, что довольно накладно для предприятия в финансовом плане. В то же время узкая специализация рассчитана на ограниченное число потребителей, однако комбинат может более тщательно сконцентрировать свое внимание на качестве своей продукции и обеспечить ее конкурентоспособность. По мнению автора, в современных условиях комбинату «Первомайский» необходимо придерживаться политики узкой специализации, поскольку конкуренты в своем большинстве выпускают однородную и очень высококонкурентную продукцию. В таких условиях широкий профиль товаров, производимых комбинатом, может стать абсолютно неконкурентоспособным. 
Заключение

В соответствии с темой дипломной работы и поставленными в ней задачами подведем итоги теоретической оценки методов и приемов анализа финансовой отчетности предприятия и сформулируем окончательные выводы практической работы по анализу финансового состояния комбината «Первомайский».

В первой главе дипломной работы были рассмотрены теоретические аспекты понятия финансового состояния и процесса анализа финансового состояния предприятия. Основной задачей исследования, поставленной в первой главе, было выявление роли и значимости анализа финансового состояния в процессе управления финансами. Анализ финансового состояния предприятия – это процесс, который ставит своей целью оценку текущего и прошлого положения и результатов предприятия, а также прогнозирование будущих показателей. Таким образом, анализ финансового состояния имеет большую ценность для процесса принятия управленческих решений. 

Анализ финансового состояния предприятия позволяет в меньшей степени полагаться на догадки руководителей и специалистов, уменьшить неизбежную неопределенность и риск, которые присутствуют в любом процессе управления. Устойчивость финансового положения предприятия является результатом умелого, просчитанного управления всей совокупностью производственных и хозяйственных факторов, определяющих результаты деятельности. 

Во второй главе проведено исследование важнейших проблем финансового состояния комбината «Первомайский». Были рассмотрены данные бухгалтерской отчетности за 2004,2005 год и проанализирован актив и пассив баланса, финансовая устойчивость, ликвидность и платежеспособность предприятия, а также произведен анализ финансовых результатов деятельности предприятия. На основании всех этих данных можно сделать вывод, что предприятие ориентировано на расширение основной деятельности. На комбинате «Первомайский» проводится работа по уменьшению дебиторской задолженности и  производственных запасов. Основная часть в структуре капитала представлена собственными средствами, хотя в последнее время предприятие и прибегает к краткосрочным кредитам. Анализ финансовой устойчивости показал, что организация находится в удовлетворительном состоянии из-за нехватки денежных средств, которые бы покрывали кредиторскую задолженность. По анализируемым показателям ликвидности и платежеспособности можно сказать, что предприятие платежеспособно, но обладает нехваткой наиболее ликвидных средств. 

Произведенный анализ финансовых результатов показал, что у предприятия в 2004 году была прибыль 5390537 руб., а  в конце 2005 года –7641038 руб., прибыль увеличилась за счет увеличения объема продаж.


В третьей главе рассмотрены пути укрепления финансового состояния, а именно:  аренда  свободных площадей, продажа неиспользуемых основных средств и инвестирование в новое оборудование для расширения производства. 


Предложенные пути обеспечат предприятие необходимыми ликвидными средствами, которые будут направлены на погашение задолженности перед кредиторами, покрытие убытков и расширение производства, а следовательно произойдет улучшение финансового состояния предприятия.

На сегодняшний день проблемы экологической обстановки на Земле занимают одно из первостепенных значений как для руководства стран, так и для каждого человека лично. В таких условиях развитие производства, направленного на улучшение экологической ситуации (а производство фильтров, особенно водо- и воздухоочистительных  является одним из первостепенных производств в сфере экологии) становится одним из наиболее перспективных.. Такая ситуация, с одной стороны, открывает довольно широкие возможности  в поиске новых потребителей своей продукции, но и в то же время значительно обостряет конкуренцию в данной сфере, что грозит банкротством для неконкурентоспособных предприятий, к которым в случае недостаточных вложений в новые производства может быть отнесен и наш комбинат.

В ходе выработки ассортиментной политики комбината «Первомайский» руководству важно понимать, что исчерпавший свои рыночные возможности товар, вовремя не изъятый из производственной программы, приносит большие убытки, требуя несоразмерно получаемым результатам затрат средств, усилий и времени. Поэтому, если производитель не будет иметь четкой системы критериев изъятия товаров из производственно-сбытовой программы, и не будет систематически проводить анализ изготовляемых и реализуемых товаров, то его ассортимент неизбежно окажется «перегруженным» неэффективными изделиями, со всеми вытекающими отсюда отрицательными последствиями для производителя. 
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		Двухфакторный коэффициент Альтмана		-2.72		-2.33		0.39		14.34

		Пятифакторный коэффициент Альтмана		1.13		1.40		0.27		23.89
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