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Введение

В настоящее время в России всё ещё очень остро стоит вопрос обновления основных средств и материально-технической базы российских предприятий. К сожалению, практически во всех сферах российской экономики изношенность основных средств субъектов предпринимательства достигла максимума, что приводит к катастрофическим последствиям для населения. Так изношенность основных фондов жилищно-коммунального хозяйства, энергетики, транспорта приводит к постоянным авариям и как следствие жертвам среди людей. Но собственных средств для обновления материально-технической базы у подавляющего большинства наших предприятий нет. А надеяться на помощь государства или возможность переложить эти затраты на население, большинству российских предпринимателей не приходиться (за исключением монополистов, которые могут непомерно увеличив тарифы переложить свои затраты на плечи потребителей их товаров, услуг).

Традиционно предприниматели использовали три основных источника финансирования своей деятельности: собственный капитал (уставный капитал юридического лица или личные средства индивидуального предпринимателя), заёмный капитал и доход от ценных бумаг, выпускаемый ими. Однако в последнее время в мировой практике одним из основных способов привлечения средств в экономику стала инвестиционная деятельность. Именно благодаря инвестициям послевоенные Германия и Япония превратились из экономически разрушенных государств в страны с сильной и развитой экономикой. Инвестиции помогают предпринимателям справиться с важнейшей задачей в бизнесе – постоянное обновление средств производства и поддержание их на должном уровне, позволяющем конкурировать и выживать в условиях динамично развивающегося рынка.

В странах с развитой экономикой одним из основных видов инвестиционной деятельности является финансовая аренда (или по другому лизинг, термин, используемый в российском праве и экономике как синоним финансовой аренды). Благодаря финансовой аренде предприниматель вместо того, чтобы брать в заём деньги на покупку оборудования, необходимого для его деятельности, в банке под проценты, обращается к инвестору, который закупает это оборудование и отдаёт ему его в аренду. При этом предпринимателю не надо доказывать свою платёжеспособность или думать об обеспечении займа, а инвестор практически финансово не рискует, так как в случае неисполнения предпринимателем обязанности по оплате арендуемого имущества, оно возвращается обратно к инвестору, который, продав его или отдав в аренду, вернёт свои затраты.

Сейчас лизинг становится альтернативой установившейся форме  продаж оборудования из-за рубежа и внутри страны. Он позволяет осуществить полное финансирование капиталовложений, сохраняя предприятиям финансовую  ликвидность, которая может понадобиться им в оборотном капитале или для других капитальных вложений.

Целью работы является оценка эффективности использования лизинга на предприятии для финансирования приобретения оборудования.

Для решения цели работы был поставлен ряд задач:

· изучить экономическую сущность лизинговых отношений.  Важность этой задачи объясняется тем, что любая экономическая проблема не может быть решена, не будучи осмысленна и теоретически обоснована;

· дать классификацию и характеристику отдельных видов лизинга. Такая работа делает возможным определение особенностей разновидностей лизинга и позволяет определить сферы производства предприятия, где каждая из форм лизинга может быть использована с наибольшей эффективностью;

· провести сравнительный анализ и методику расчета и обоснования лизинговых платежей по отношению к кредитным сделкам. Возмездная основа лизинговых отношений делает платеж за лизинговое имущество ключевым параметром сделки, который поэтому и должен быть точно рассчитан и экономически обоснован;

Глава 1 Характеристика лизинговых операций

1.1 Понятие и сущность лизинга
Само понятие «лизинг» (или по-другому - финансовая аренда) в России появилось сравнительно недавно. Лизинг – слово английского происхождения от глагола leаse - сдавать и брать во временное пользование [24, с.32]. Таким образом, получается, что понятие «лизинг», используемое в современном гражданском праве, аналогично общепринятой аренде, когда арендодатель предоставляет арендатору имущество во временное владение и пользование или только во временное пользование (ст. 606 Гражданского кодекса Российской Федерации). На самом деле это не так. В настоящее время существует определённое терминологическое недоразумение в трактовке категорий «лизинг» и «аренда». Смысл этого недоразумения заключается в том, что в англосаксонском праве термины «аренда» и «лизинг» идентичны, а в российском праве эти два термина в определённом смысле различаются. В Гражданском кодексе Российской Федерации только некоторые арендные правоотношения названы лизингом, а именно отношения по финансовой аренде.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
Осуществление финансовой аренды (лизинга) предпринимателями возможно при наличии совместных корреспондирующих обязательств. Такие обязательства могут возникнуть только из договора финансовой аренды (лизинга), который является юридическим фактом для возникновения лизинговых правоотношений. Поэтому, основой в лизинговых правоотношениях является именно договор финансовой аренды (лизинга), который устанавливает, изменяет или прекращает права и обязанности сторон, участвующих в лизинговой операции [22, с.98]. 

 
В соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации договор финансовой аренды (лизинга) – это договор, по которому арендодатель (лизингодатель) обязуется приобрести в собственность указанное арендатором (лизингополучателем) имущество у определённого им же продавца и предоставить арендатору это имущество во временное владение и пользование для предпринимательской деятельности (ст. 665 Гражданского кодекса Российской Федерации). Аналогичное определение содержится и в Федеральном Законе «О финансовой аренде (лизинге)» (ст. 2 Закона). Там есть единственное дополнение, что договором лизинга может быть предусмотрено, что выбор продавца и приобретаемого имущества может быть осуществлён лизингодателем.

Договор финансовой аренды (лизинга) рассматривается Гражданским кодексом в качестве отдельного вида договорных арендных обязательств. Но в юридической литературе можно встретить иную точку зрения (о которой будет сказано ниже), согласно которой договор лизинга это самостоятельный тип договорных обязательств, в том числе и от договора аренды. Для того чтобы понять, что же такое договор финансовой аренды (лизинга) попытаемся определить его правовую природу.


Для этого, прежде всего, выделим характерные особенности договора лизинга. Выделяется шесть таких особенностей:

Во-первых, в отличие от обычного договора аренды (имущественного найма) в пользование арендатора (лизингополучателя) передаётся технический объект, специально приобретённый лизинговой фирмой для лизингополучателя по его просьбе.

Во-вторых, договор лизинга, как правило, заключается на определённый срок, установленный договором. Причём этот срок является длительным и охватывает нередко весь период эффективной службы оборудования, переданного в лизинг, то есть приближается к расчётному сроку его полной амортизации.

В-третьих, общая сумма лизинговых платежей за пользование арендованным оборудованием включает его стоимость с учётом амортизации, проценты за пользование займом (если был кредит), оплату услуг лизингодателя. Таким образом, объём лизинговых платежей должен превышать покупную цену оборудования, а разница составляет прибыль лизингодателя.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Характеризуя договор финансовой аренды (лизинга) в целом, обобщая вышесказанное, следует отметить, что он является:

· предпринимательским (его заключают, прежде всего, с целью получения дохода; основная цель лизингодателя – инвестирование средств (и как следствие получения прибыли));

· взаимным;

· консенсуальным;

· возмездным [24, с.26]. 
Во многих работах российских авторов, посвящённых лизингу в понимании современного гражданского права, то есть как аналогу финансовой аренде, утверждается, что лизинговые сделки заключались ещё в древнем государстве Шумер, первая зарегистрированная официальная лизинговая сделка была совершена в 1248 году, когда крестоносцы, готовясь к очередному походу «за гроб Господень», получили, таким образом, себе амуницию, а в Англии операции, аналогичные современному лизингу, применялись уже в средние века: их предметом были фермерское оборудование и лошади [20, с.15]. 

В данном случае наблюдается терминологическое недоразумение в трактовке категорий «лизинг» и «аренда». Лизинг как аналог общепринятой аренде действительно существовал ещё в доисторические времена. И в самом деле, некоторые положения о лизинге, как аренде имущества можно найти в Законах Хаммурапи, принятых между 1775-1750 годах до нашей эры, а одним из первых специальных законов об аренде имущества стал английский Закон Уэльса 1284 года (Stаtute of Wаles). Сам же термин «лизинг» был введён в общемировой экономический лексикон в 1877 году американской телефонной компанией «Белл», которая впервые осуществила лизинг как долгосрочную аренду имущества, решив не продавать свои телефонные аппараты, а сдавать их в аренду [20, с.16]. 
Однако сама финансовая аренда (или лизинг в российском понимании) возникла лишь в середине 20 века. Первой компанией, сделавшей лизинговые операции (операции финансовой аренды) по покупке и сдаче в аренду имущества своей основной деятельностью, стала американская «Юнайтед Стейтс Лизинг Корпорэйшн» («United Stаtes Leаsing Corp.», в настоящее время - «United Stаtes Leаsing Internаtionаl Inc.»), созданная в 1952 году Генри Шонфельдом в Сан-Франциско, США. Вскоре в штатах появились многочисленные последователи Шонфельда, убедившиеся в преимуществе получения доходов из таких лизинговых операций. И лизинг в США превратился в один из основных видов экономического бизнеса.


В конце пятидесятых годов под влиянием американских лизинговых компаний стали появляться европейские финансовые лизинговые общества. Во Франции первая лизинговая компания появилась в 1957 году («Sepаfites», с 1962 года – «Locаfаnce»), в Англии в 1960 году («Mercаntile Leаsing Compаny»), в Германии в 1962 году («Locаlleаse Mietfinаnzierung GmbH»). А к концу 60-ых годов она достигла уже Японию (в 1969 году была создана первая японская лизинговая компания – «Century Leаsing System») [23, с.24]. 

Таким образом, можно сделать вывод, что лизинг как аренда имущества, то есть предоставления собственником (титульным владельцем) имущества во владение и/или пользование другому лицу существовал с незапамятных времён. А вот финансовая аренда (финансовый лизинг) или лизинг в трактовке российского права зародилась в 50-ых годах прошлого века в США и именно оттуда перешла в страны Старого Света. 

В России до начала 90-х годов лизинг применялся в ограниченных масштабах и в основном советскими внешнеторговыми организациями для приобретения современных машин и оборудования по международным контрактам. В частности, на условиях лизинга в 1990 году Аэрофлот приобрел первые западноевропейские Аэробусы А-130 [23, с.26]. 
Лишь в первой половине 90-х годов при активном участии банковского капитала стали появляться первые российские лизинговые компании. В основном это были отраслевые лизинговые компании, такие как Аэролизинг, Лизингуголь, Росстанкоминструмент, Росагроснаб. Эти компании в большей мере финансировались за счёт бюджетных средств. В 1994 году лизинговые компании России для защиты своих интересов и представления их в органах государственной власти, международных организаций объединились в Российскую Ассоциацию лизинговых компаний (Рослизинг). 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
1.2 Классификация видов лизинга
Современный рынок лизинговых услуг характеризуется большим разнообразием лизинговых правоотношений. В практике зарубежных лизинговых компаний используется множество видов лизинга.

В российской юридической литературе пока нет однозначного толкования видов лизинговых правоотношений (лизинга). До 2002 года Федеральный Закон «О финансовой аренде (лизинге)» классифицировал российскую финансовую аренду (лизинг) по форме: внутренний и международный (внешний); по типу: долгосрочный, среднесрочный и краткосрочный; по основным видам: финансовый, возвратный и оперативный. После внесения изменений в данный Закон, лизинг на законодательном уровне по видам уже не разделяется (Закон отделяет только внутренний лизинг от международного, так как они регулируются разным законодательством). Это значит, что в условиях диспозитивности гражданских правоотношений участники лизингового договора могут пользоваться любым существующим в мировой лизинговой практике видом лизинга [25, с.175]. 

Обобщая юридическую литературу, лизинговую практику и Федеральный Закон «О финансовой аренде (лизинге)» (как в старой, так и новой редакции), можно выделить (классифицировать) в зависимости от разных оснований (критериев) следующие виды лизинга.

В зависимости от сектора рынка (сферы рынка), в котором осуществляются лизинговые операции (или как сказано в Федеральном Законе «О финансовой аренде (лизинге)» по форме лизинга) выделяется:

· внутренний лизинг;

· международный (внешний) лизинг.

При осуществлении внутреннего лизинга лизингодатель и лизингополучатель являются резидентами Российской Федерации (ч. 2 п. 1 ст. 7 Федерального Закона «О финансовой аренде (лизинге)»). То есть весь комплекс лизинговых действий осуществляется на территории Российской Федерации.

При международном лизинге лизингодатель или лизингополучатель являются нерезидентами Российской Федерации (ч. 3 п. 1 ст. 7 Федерального Закона «О финансовой аренде (лизинге)»).

Если в международном лизинге лизингодателем является резидент Российской Федерации, то есть предмет лизинга находится в собственности резидента Российской Федерации, то договор регулируется Гражданским кодексом Российской Федерации и Федеральным Законом «О финансовой аренде (лизинге)». Если лизингодателем является нерезидент Российской Федерации, то есть предмет лизинга находится в собственности иностранного лица, то договор регулируется нормами международного права (в частности Конвенцией УНИДРУА) и федеральными законами в области внешнеэкономической деятельности (в частности Федеральным Законом «Об иностранных инвестициях в Российской Федерации» 1999 года). 

Международный лизинг в свою очередь может быть нескольких видов:

· экспортный лизинг;

· импортный лизинг;

· прямой;

· транзитный [21, с.84]. 
· Вырезано.

· Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
Следующая классификация лизинга – в зависимости от стоимости предмета лизинга. По этому признаку лизинг разделяют на:

· крупный;

· стандартный;

· мелкий [21, с.86]. 
Предметом крупного лизинга являются такие вещи, как предприятия, самолёты, суда, энергетическое оборудование.

При стандартном лизинге в качестве предмета лизинга выступают, например, мини-пекарни, завод по разливу воды, технологическое оборудование.

Предметом мелкого лизинга может быть непроизводственное оборудование, такое как компьютеры, телефонные станции, системы безопасности и так далее.

Таким образом, деление по этому критерию производится на основе стоимости имущества, являющегося предметом лизинга.

Объём оказываемых услуг в договоре финансовой аренды (лизинга). Так в зависимости от объёма сервисного обслуживания (услуг) выделяют:

· чистый лизинг (net leаsing);

· мокрый лизинг (wet leаsing);

· генеральный лизинг [21, с.87]. 
Чистый лизинг имеет место в тех случаях, когда все расходы по эксплуатации, ремонту и страхованию предмета лизинга берёт на себя лизингополучатель, и они не включаются в лизинговые платежи.

При мокром лизинге обслуживание предмета лизинга полностью берёт на себя лизингодатель, увеличивая соответственно на сумму этих расходов лизинговые платежи. Иногда этот вид лизинга называют ещё «лизинг, включающий дополнительные обязательства». Мокрый лизинг может быть с полным набором услуг или с неполным. Полносервисный (полный) лизинг – когда лизингодатель берёт на себя комплексное техническое обслуживание предмета лизинга. При неполном мокром лизинге предполагается согласованное разделение функций по обслуживанию предмета лизинга между сторонами договора финансовой аренды (лизинга).

Генеральный лизинг позволяет при постоянном и проверенном сотрудничестве лизингодателя с лизингополучателем заключить общее соглашение по предоставлению лизинговой линии, по которой лизингополучатель может при необходимости брать дополнительное оборудование без заключения каждый раз нового договора финансовой аренды (лизинга).

1.3 Взаимосвязь лизинга и повышения эффективности деятельности предприятия
Лизинг - один из способов ускоренного обновления основных средств, позволяющий предприятию получить средства производства, не покупая их и не становясь их собственником.
Преимущества лизинга для арендатора:
- предприятие-пользователь освобождается от необходимости инвестирования единовременной крупной суммы, а временно вы​свобожденные суммы денежных средств могут использоваться на пополнение собственного оборотного капитала, что повышает его финансовую устойчивость;
- деньги, заплаченные за аренду, учитываются как текущие расхо​ды, включаемые в себестоимость продукции, в результате чего на данную сумму уменьшается налогооблагаемая прибыль;
- предприятие-арендатор вместо обычного гарантийного срока получает гарантийное обслуживание оборудования на весь срок  аренды;
- появляется возможность быстрого наращивания производствен​ной мощности, внедрения достижений научно-технического про​гресса, что способствует повышению конкурентоспособности предприятия.
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
 Может быть получен не только экономический, но и социальный  эффект — облегчение и улучшение условий труда работников предприятия.
Эффективность лизинга у лизингодателя также оценивается с по​мощью показателей чистой прибыли, рентабельности и срока окупа​емости инвестиций в лизинговые операции.
Глава 2 Оценка эффективности лизинга как средства финансирования приобретения оборудования на ОАО «Ашинский металлургический завод»
2.1 Характеристика предприятия

Открытое акционерное общество «Ашинский металлургический завод» - уникальное предприятие, специализирующееся на производстве металлопрокатной продукции, выпускающее широкую гамму современных, долговечных, экологически чистых товаров народного потребления из нержавеющей стали. Его цель – выпуск дешевой, качественной, конкурентоспособной продукции, максимальное удовлетворение требований и пожеланий потребителей. Квалифицированные кадры ОАО «АМЗ» позволяют изготавливать продукцию разнообразной номенклатуры с широким спектром свойств. 
Аппарат управления завода представляет собой структуры имеются должности: директор, гл. инженер, начальник ОТК, зам. директора по экономическим вопросам, зам. директора по снабжению и сбыту, гл. бухгалтер, зам. директора по хозяйственной части, начальник цеха основного производства. В состав отделов управления входят: финансовый отдел, бухгалтерия. Также имеются отделы: главного механика и энергетика, технологическая лаборатория, отдел технического контроля, отдел охраны труда и техники безопасности, отдел охраны окружающей среды, хозяйственный отдел, отдел организации труда и заработной платы, отдел производства и управления. Организационная структура завода построена с учетом товарного принципа. Директор завода имеет трех заместителей по коммерческой работе, по управлению персоналом и заместителя по экспорту и оказанию услуг. Отдел бухгалтерии состоит из четырех специалистов - главного бухгалтера, экономиста и двух рядовых бухгалтеров, занимающихся вопросами оперативного учета и контроля. Стратегию завода определяет отдел маркетинга и анализа предприятия, который занимается изучением проблем по экспорту и разрабатывает рекомендации для руководства компании по совершенствованию экспортной стратегии на базе изучения рынка, прогнозов в планировании объемов сбыта и управлении товародвижением, а также формирования ценовой политики. Большую роль в эффективности экспортной деятельности  играют и такие функциональные отделы как юридический, финансовый, бухгалтерия, технический. Качество менеджмента основных специалистов фирмы находится на достаточно высоком уровне, обеспечивающем выполнение поставленных стратегических задач. В целом организационная структура достаточно гибкая, постоянно совершенствуется с учетом изменений конъюнктуры и требований рынка. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
2.2 Сравнительный анализ лизинговых и кредитных операций на примере ООО «Ашинский металлургический завод»

Расчет лизинговых платежей производится в следующей последова​тельности:
1 рассчитываются размеры лизинговых платежей по годам, охваты​ваемым договором лизинга;
2 определяется общий размер лизинговых платежей за весь срок   договора лизинга как сумма платежей по годам;
3 исчисляются размеры лизинговых взносов (годовых) в соответ​ствии с выбранной сторонами периодичностью их уплаты, метода​ми начисления и способами перечисления. Общая сумма лизинго​вых платежей (ЛП) определяется по формуле:
                        ЛП = АО + ПК + ИЗ + ВЛ + ДУ + НДС,

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
r = 22% х (1 — ставка налога на прибыль) = 0,22 х (1 — 0,24) = 17%.  (6)
Сравнительные расчеты затрат на приобретение оборудования по лизингу и за счет кредита в текущих ценах приведены в таблице 7.
Преимущество лизинг а по сравнению с покупкой проявляется даже в таких жестких условиях кредитования и налогообложения, какие суще​ствуют в переходный период в России.  При коэффициенте дисконтирования выше 16% (в приведенных расчет ах Кд1 = 17%) финансовое пре​имущество переходит от лизинг а к покупке, что подтверждают расчеты по вариантам с убывающими и равномерными выплатами.
Таблица 6
Расчет затрат по приобретению оборудования в лизинг
	Годы
	Лизинговые платежи
	Экономия при лизинговых платежах по налогу на прибыль
	Затраты по лизингу при стратегии выплат

	
	Убывающие
	Равномерные
	Возраст ающие
	Убывающих   

 ( Ах0,24)
	Равномерных

(Б х 0,24)
	Возрас​т ающих    

(В х 0,24)
	Убыв ающей

АГ


	Равномерно

БД
	Возраст ающей

ВЕ


	
	 А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	
	
	

	1
	22282
	16752
	11222
	5348
	4020
	2693
	16934
	12732
	8529

	2
	19517
	16752
	13987
	4684
	4020
	3357
	14833
	12732
	10630

	3
	16752
	16752
	16752
	4020
	4020
	4020
	12732
	12732
	12732

	4
	13987
	16752
	19517
	3357
	4020
	4684
	10630
	12732
	14833

	5
	11222
	16752
	22282
	2693
	4020
	5348
	8529
	12732
	16934

	Итого
	83760
	83760
	83760
	20102
	20100
	20102
	63658
	63660
	63658


Для определения целесообразности лизинговых операций следует ориентироваться на минимально допустимую кредитную ставку в разме​ре 22%, при которой коэффициент дисконтирования составляет 17%, что обусловливает выгодность любой стратегии лизинговых выплат в сравне​нии с кредитной сделкой. Альтернативной возможностью достижения эффективности лизинговых операций в существующих условиях (при ставке выше 22%) является применение схемы движения наличности по уплате лизинговых взносов возрастающими долями в течение всего пери​ода.
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.
Таким образом, сравнительная оценка лизинговой операции и кре​дитной сделки свидетельствует о финансовых преимуществах приобрете​ния основных производственных фондов в лизинг, существенном сниже​нии обшей его стоимости и достижении экономического эффекта при незначительных размерах стартового капитала.

Заключение

Лизинг в России - сравнительно новый вид деятельности. Для стимулирования инвестиций в производственную сферу, для обновления промышленного потенциала, для повышения конкурентоспособности отечественных производителей нашей стране необходимо развивать лизинговые отношения. Но для этого нужно создать соответствующие условия. Как показывает опыт других передовых стран мира, этому уделяют самое пристальное внимание: соответствующее законодательство, налоговые льготы и т.д.

Лизинг становится гибким и многообещающим экономическим рычагом способным привлечь инвестиции, способствовать подъему отечественного производства, привлечь капитал в жизненно важные отрасли экономики страны, обеспечить реальную поддержку малому бизнесу, обеспечить долгосрочный и надежный доход для коммерческих банков и т. п. На лицо огромный потенциал лизинга в России.

Можно с полной уверенностью сказать, что лизинг в нашей стране постепенно будет наращивать свои обороты и будет играть все более весомую роль в экономике России.

Лизинговым компаниям сегодня приходится работать в достаточно жестких условиях относительной экономической нестабильности. При осуществлении долгосрочных инвестиционных проектов существуют высокие риски, связанные с тяжелым финансовым положением потребителей оборудования, поставляемого по лизингу. Положение ухудшат крайняя неразвитость залогового права, и практически отсутствует механизм страхования финансовых рисков.

Не способствует развитию лизинга отсутствие  систематизированной подготовки кадров для этой сложной сферы деятельности, а также низкий уровень разработанности методической базы.

В выпускной квалификационной работе лизинг рассмотрен как наиболее эффективный способ приобретения основных фондов для предприятия, способствующий повышению эффективности производства. Анализ существующего в настоящее время нормативного и методического материала, а также исследований специалистов и деятельности ООО «Ашинский металлургический завод» позволяет сделать ряд выводов:

1. существует множество мнений относительно того, как трактовать лизинг. Ни одному из исследователей не удалось наиболее исчерпывающим образом ответить на вопрос, какова же природа лизинга и чем он отличается от всех прочих отношений коммерческого оборота;

2. совершенствуя свои формы и методы, лизинг, по существу, оказывается не только порождением научно – технического прогресса, но и важнейшим средством его реализации;

3. лизинг – форма отношений, созданная для удовлетворения новых инвестиционных требований. На основе проведенных исследований автор приходит к выводу, что с экономической точки зрения лизинг содержит в себе одновременно свойства кредита, финансово – инвестиционной и арендной деятельности, которое неразрывны и образуют новую форму бизнеса;

4. развитию лизинговых отношений в значительной мере способствует их надлежащее законодательное регулирование, но в целом оно недостаточно и противоречиво, что неизбежно приводит к применению по аналогии традиционных норм (аренды и купли – продажи);

5. отрицательным фактом является то, что отсутствует порядок рассрочки таможенных платежей на срок лизингового контракта;

6. при лизинге создается феноменальная ситуация, когда у лизингополучателя работающий предмет лизинга создает фонд,  используемый для  его же выкупа.
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