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Введение

Рыночная экономика в Российской Федерации набирает всё большую силу. В новых условиях существенно поменялись правовые, финансово – экономические и социальные отношения как внутри предприятия, так и во внешней среде. Сложилось многообразие форм собственности, существенно изменились отношения предприятий с государством и другими субъектами рынка. Экономическая свобода, как условие и следствие рыночных отношений, предъявляет более высокие требования к уровню хозяйствования и экономической деятельности предприятия.

Вместе с тем набирает силу и конкуренция как основной механизм регулирования хозяйственного процесса.

В современных условиях выживаемость предприятия в конкурентной среде зависит от его финансовой устойчивости, которая достигается посредством повышения эффективности производства на основе экономического использования всех видов ресурсов, снижения затрат, выявления имеющихся резервов повышения производства продукции (работ, услуг) и увеличения прибыли.
Прибыль в условиях рынка — конечная цель и движущий мотив развития предприятия. Управление прибылью находится в центре экономической деятельности предприятий.

Прибыль является основным побудительным мотивом осуществления любой предпринимательской деятельности (в том числе торговой), поскольку обеспечивает рост благосостояния собственников предприятия через доход на вложенный капитал.

Прибыль служит критерием эффективности деятельности предприятия и основным внутренним источником формирования его финансовых результатов.

Прибыль является обобщающим показателем совокупных результатов всей хозяйственно-финансовой деятельности предприятий. Сама прибыль и ее относительный показатель - рентабельность являются одними из важнейших показателей конкурентоспособности торгового предприятия. Предприятие должно стремиться к получению максимальной прибыли, так как это будет залогом его дальнейшего успешного функционирования на рынке. 

Кроме того, прибыль предприятия через систему налоговых платежей позволяет формировать доходную часть государственных бюджетов всех уровней, создавая тем самым базу экономического развития государства в целом. 
Таким образом, обеспечивая интересы государства, собственников и персонала предприятий, прибыль является одним из важнейших показателей оценки эффективности деятельности предприятия в условиях рыночной экономики. Высокий уровень рентабельности дает преимущество любому предприятию в привлечении инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков, что определяет конкурентоспособность, а также степень его независимости от неожиданного изменения рыночной конъюнктуры. В связи с этим вопросы экономического анализа прибыли и рентабельности с целью выявления резервов для их повышения приобретают исключительно важное значение.

Актуальность данной темы обусловлена тем, что в условиях становления и развития рыночных отношений проблема увеличения прибыли и уменьшения убытков является главной в деятельности любой организации различной формы собственности.

В достижение полученных финансовых результатов деятельности предприятия большее значение имеет экономический анализ прибыли и рентабельности за предыдущие годы, изучение ее динамики, выявление резервов увеличения доходов и снижения издержек обращения. 

Большая актуальность увеличения накоплений предприятий и повышения на этой основе их конкурентоспособности явилось основанием для выбора темы дипломной работы.

Таким образом, целью данной выпускной квалификационной работы является теоретическая проработка вопроса сущности прибыли в условиях рыночной экономики, оценка прибыли и рентабельности ООО Техно-ценр  «Исток-Банкосервис», разработка направлений увеличения прибыли и повышения рентабельности ООО Техно-ценр «Исток-Банкосервис».

Чтобы достичь поставленной цели, в настоящей дипломной работе были рассмотрены наиболее важные моменты и направления в проведении оценки прибыли и рентабельности, как теоретически, так и практически. 

Для достижения данной цели необходимо решить ряд задач: 

1. Изучить экономическое содержание категорий прибыли и рентабельности.
2. Провести комплексную оценку прибыли и рентабельности ООО Техно-ценр  «Исток-Банкосервис».

3. Провести оценку факторов, влияющих на финансовые результаты организации.
4. Разработать основные направления увеличения прибыли и повышения рентабельности.

Объект исследования - финансовые результаты и прибыль ООО Техно-ценр  «Исток-Банкосервис».

Предмет исследования — механизмы формирования и использования прибыли предприятия.

Источниками информации при поведении настоящего исследования послужили научно методическая литература, нормативные и законодательные акты Российской Федерации, бухгалтерские балансы и отчеты о прибылях и убытках ООО Техно-ценр  «Исток-Банкосервис»за 2007 – 2008 годы.

Различные аспекты экономического обоснования прибыли и рентабельности нашли свое отражение в трудах многих исследователей, которые и были использованы автором данной работы. Среди них можно назвать Раицкого К.А., Кравченко Л.И,  Соломатина А.Н. и др.
Глава 1. экономическое содержание категорий прибыли и рентабельности

1.1. Сущность прибыли и рентабельности в современных

рыночных условиях
Прибыль как экономическая категория отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности. Результатом соединения факторов производства (труда, капитала, природоохранных ресурсов) и полезной производственной деятельности хозяйствующих субъектов является готовая продукция, которая становится товаром при условии ее реализации потребителю.
Прибыль в экономической литературе рассматривается с раз​личных точек зрения. Как результативный (оценочный) показа​тель она характеризует эффективность деятельности предприя​тия. Успех предпринимательской деятельности является экономи​ческим показателем роста предприятия. Как количественный показатель она представляет собой разность между валовыми до​ходами и расходами (издержками производства и обращения) предприятия.
Общая экономическая теория определяет роль прибыли так: «В реальной действительности прибыль – конечная цель и движущий мотив товарного производства и рыночной экономики». Действительно, трудно переоценить значение прибыли в общей системе стоимостных инструментов управления предприятием. Это обусловлено тем, что «…прибыль является основным показателем оценки хозяйственной деятельности предприятия, так как в ней аккумулируются все доходы, расходы, потери, обобщаются результаты хозяйствования». Таким образом, финансовым результатом может выступать не только прибыль, но и убыток.

Прибыль является не только источником обеспечения внутрихозяйственных потребностей предприятий, но и приобретает все большее значение в формировании бюджетных ресурсов, внебюджетных и благотворительных фондов.
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Так как тема работы раскрывается на основе действующего предприятия, то остановимся на вопросах, характеризующих прибыль только этого субъекта хозяйствования.
Значение прибыли для предприятия заключается в следующем:
· главная цель предпринимательской деятельности и фактор по​вышения материальной заинтересованности работников; основным моти​вом осуществления предпринимательской деятельности, ее конеч​ной целью является повышение благосостояния собственников предприятия. Характеристикой этого роста выступает размер дохо​да на вложенный капитал, источником которого является получае​мая прибыль. Для остальных работников предприятия прибыль так​же служит побудительным мотивом деятельности, так как она обес​печивает дополнительное материальное вознаграждение за труд и удовлетворяет ряд социальных потребностей.
· прибыль выступает источником финансовых ресурсов;

· прибыль служит источником образования фондов предприя​тия (накопления, потребления, развития и др.) и выступает фондо​образующим показателем, так как от ее величины зависит размер фондов предприятия;
· прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия. Характеризует качество торгово-хо​зяйственной деятельности предприятия посредством соотношения конечных результатов работы с произведенными затратами. При прочих равных условиях деятельность предприятия можно считать более эффективной, если его совокупные затраты обеспечивают большую прибыль или если данная сумма прибыли получена с минимальными затратами.
· прибыль обладает стимулирующей функцией. Это связано с тем, что прибыль является одновременно не только финансовым результатом, но и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Поэтому предприятие заинтересовано в получении максимальной прибыли, так как это является основой для расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников.
· прибыль выступает источником образования имущества, ка​питала;
· прибыль является источником трудовых и социальных льгот
для работников предприятия.

С бухгалтерской точки зрения прибыль состоит из двух состав​ляющих. Первая - это прибыль от основной и других видов дея​тельности, вторая — потенциальная прибыль (доход от владения ценными бумагами). Разновидностью потенциального дохода выступает чрезвычайный доход, который складывается из дохода от реализации активов и использования сумм от ускоренной амор​тизации.
Для оценки эффективности работы предприятия не достаточно использования показателя прибыли, поскольку наличие прибыли еще не означает, что предприятие работает эффективно. Абсолютная величина прибыли не позволяет судить о до​ходности и рентабельности предприятия. В этом от​ношении для оценки эффективности работы предприятия удобен показатель рентабельности.

Предприятие рентабельно, если сумма выручки от реализации продукции достаточны не только для покрытия затрат на производство и реализацию, но и для образования прибыли.
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Со структурой отдельных видов прибыли, формируемой на предприятии, связано понятие "качество прибыли". В наиболее обобщенном виде оно характеризует структуру источников формирования прибыли по видам деятельности: операционной, инвестиционной, финансовой. В рамках каждого из этих видов прибыли данное понятие характеризует конкретные источники роста прибыли. Понятие «качество прибыли» позволяет правильнее оценивать ее динамику, проводить сопоставимый ее анализ в процессе сравнения с деятельностью других предприятий [16, c. 101].

Прибыльность принято считать основным показателем успешной работы подразделения или корпорации вцелом, который в дальнейшем учитывается ее руководителями при начислении премий сотрудникам. Несмотря на чрезмерную популярность показателей прибыли как критерия оценки успешной работы предприятия, их слабые стороны давно не представляют ни для кого секрета.
Манипулирование показателями прибыли с целью сокрытия фактических результатов не составляет труда для управляющих, что часто и происходит в жизни. На самом деле прибыльность растет не за счет собственного капитала, а за счет заемного.

Показатели прибыли и нормы возврата инвестиций отражают результативность, эффективность деятельности предприятия за прошедший период времени, а не его возможности и потенциал успешной работы в будущем.

Резкое увеличение прибыли часто свидетельствует о приближающемся крушении фирмы, чем об улучшении ее деятельности, т.к. большинство программ направленных на увеличение прибыли являются «выжиманием последних соков» из имеющихся средств.
 В зависимости от метода исчисления в экономической теории и практике различают следующие виды прибыли: экономическую, бухгалтерскую, реальную, номинальную, нормальную (удовлет​ворительную), максимальную, недополученную, чистую, облагае​мую и не облагаемую налогом и др.

Экономическая прибыль — разность между валовыми дохо​дами и экономическими (явными и неявными) издержками.
Бухгалтерская прибыль тождественна прибыли до налогообложения и прибыли от продажи продукции.  

Прибыль до налогообложения определяют следующим образом: к при​были от продажи продукции прибавляют прибыль от реализации основных средств и прочих активов, а также внереализационные доходы и вычитают убытки от реализации основных средств и прочих акти​вов, внереализационные расходы.
Чистая прибыль, представляет собой  сумму  прибыли от обычных видов деятельности и чрезвычайных доходов за минусом чрезвычайных расходов.  Чистую прибыль предприятие распределяет и использу​ет самостоятельно.

Чистая прибыль может быть направлена на уплату местных налогов и сборов, образование резервных фондов, уплачиваются проценты по ссудам банков, полученных на восполнение недостатков оборотных средств, на приобретение основных средств, а также процентов по средствам, взятым взаймы у других организаций. Из чистой прибыли уплачиваются также штрафы и расходы по возмещению ущерба, подлежащим в соответствии с действующим законодательством внесению в бюджеты разных уровней.

Номинальная прибыль характеризует фактически получен​ный ее размер.
Реальная прибыль — это номинальная прибыль, скорректиро​ванная с учетом инфляции.

Минимальной считается такая прибыль, которая после уплаты налогов обеспечивает предприятию минимальный уровень рента​бельности на вложенный капитал, равный среднему проценту став​ки банков по депозитам, сложившийся за исследуемый период:
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где  К - вложенный капитал; Урмин - минимальный уровень рентабельности; Сн  - удельный вес налогов в налогооблагаемой прибыли.
Под нормальной прибылью понимается минимальное вознаг​раждение предпринимателя, удерживающее его в выбранной им сфере деятельности. Если получаемая прибыль меньше нормаль​ной, то капитал и предприниматель устремляются в другую сферу. Бегство капиталов из низкорентабельной отрасли в дальнейшем приведет к росту ее прибыльности, если спрос на данные товары и услуги постоянен, и тогда самый меньший по массе капитал может получить нормальную прибыль. Если же предприниматель в дан​ной отрасли деятельности получает более высокую, чем нормаль​ная, прибыль, то в эту отрасль устремляется дополнительный ка​питал из других отраслей и тем самым уровень прибыли снизится до нормального.
Недополученная прибыль — прибыль, которую могло бы по​лучить предприятие при более выгодном использовании ресурсов. Классификация прибыли представлена в рисунке 1.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
        Рис.1.  Классификации прибыли

Размеры прибыли и возможности ее роста находятся в сложной зависимости от ряда факторов, важнейшие из которых следующие:

-объем реализации;

- структура товарооборота;

- величина других доходов и расходов, входящих в состав прибыли (проценты, полученные и уплаченные, доходы от участия в других организациях, прочие операционные и внереализационные доходы и расходы);
- уровень налогообложения прибыли.

Источники образования прибыли в рыночной экономике многочисленны, они связаны между собой и выделить чистое их содержание сложно.
Доказано, что прибыль предприятия возрастает при экономии постоянных издержек (эффект производственно​го или операционного рычага), а также прибыль растет до тех пор, пока процентная ставка по банковским кредитам будет ни​же рентабельности вложенного капитала (эффект финансового рычага).

Основным источником получения торговым предприятием при​были является валовой доход. Валовой доход от реализации товаров представляет собой сумму выручки от реализации товаров, работ, услуг, определяемую как разницу между продажной и покупной стоимостью товаров.

Валовой доход от реализации товаров отражает цену торговых услуг, т.е. долю торговли в розничной цене товара. Розничная цена товара в обобщенном виде исчисляется по формуле:

РЦ = СС + Пп + ТНп + НДС + ТН ,         

      (1.2)

где РЦ - розничная цена товара; СС -себестоимость производства товара; Пп -прибыль производственного предприятия; ТНп - торговая надбавка посреднического предприятия; НДС; ТН- торговая надбавка розничного торгового предприятия.

Валовой доход торгового предприятия в основном образуется за счет торговых надбавок. Торговые надбавки устанавливаются в про​центах к ценам, по которым товар закупается у производителей (отпускная цена промышленности) или у посредников (оптовая цена).

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Фонд потребления складывается из двух частей: фонд оплаты труда и выплаты из фонда социального развития. Фонд оплаты труда является источником оплаты по труду, любых видов вознаграждения и стимулирования работников предприятия. Выплаты из фонда социального развития расходуются на проведение оздоровительных мероприятий, частичное погашение кредитов за кооператив, индивидуальное жилищное строительство, беспроцентные ссуды молодым семьям и другие цели, предусмотренные мероприятиями по социальному развитию трудовых коллективов.

Резервный фонд предназначен для обеспечения финансовой устойчивости в период временного ухудшения производственно – финансовых показателей. Он также служит для компенсации ряда денежных затрат, возникающих в процессе производства и потребления продукции.

Планирование распределения прибыли предприятия осущес​твляется в следующей последовательности. В первую очередь оп​ределяется потребность в прибыли по направлениям ее использо​вания (на развитие материально-технической базы; для сохране​ния финансовых резервов; для погашения кредитов и уплаты процентов по ним; для финансирования деятельности объедине​ний, ассоциаций, концернов, членом которых является данное предприятие; для выплаты дивидендов и другие цели). Затем срав​нивается сумма потребности в прибыли по всем направлениям ее использования с возможностями предприятия по ее получению [24, c. 326].. Для повышения эффективности производства очень важно, чтобы при распределении прибыли была достигнута оптимальность в сумме отчислений.
Основные направления использования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, определяются его учредительными документами или решением учредителей, в которых должно быть указано, какие фонды и в каких размерах создаются на предприя​тии за счет чистой прибыли и на какие цели они направляются.
К основным направлениям использования прибыли относят:

· выполнение обязательств перед бюджетами (федеральным, региональным, местным);

· расчеты с банками, предприятиями, организациями;

· инвестиции в развитие предприятия;

· выплата дивидендов по акциям;

· удовлетворение социальных и материальных потребностей работников.

Эффективность использования предприятием своих ресурсов нельзя охарактеризовать лишь размером прибыли. Для оценки эффективности работы предприятия необходимо учитывать показатели рентабельности. 
1.3 Рентабельность деятельности предприятия и методика ее определения
Показатели рентабельности - это важнейшие характеристики фактической среды формирования прибыли и дохода торговых предприятий. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. 

Показатели рентабельности характеризуют эффектив​ность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, коммерческой, инвестиционной и т.д.). Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или потребленными ресурсами. Их используют для оценки деятельности предприятия и как инструмент инвестиционной в политике и ценообразовании.

 Рентабельность, в общем смысле, характеризует целесообразность затраченных ресурсов в отношении к вновь приобретенным (прибыли) ресурсам.

Общая рентабельность представляет собой процентное отношение балансовой (общей) прибыли к среднегодовой суммарной стоимости производственных основных фондов и нормируемых оборотных средств. Расчетная представляет собой – отношение расчетной прибыли к среднегодовой стоимости тех производственных фондов, с которых взимается плата за фонды.

Если предприятие получает прибыль, оно считается рентабельным. Показатели рентабельности, применяемые в экономических расчетах, характеризуют относительную прибыльность.
Результативность и экономическая целесообразность функционирования предприятия могут оцениваться с помощью абсолютных и относительных показателей
Абсолютные показатели позволяют проанализировать динамику различных показателей прибыли за ряд лет. При этом следует отметить, что для получения более объективных результатов следует рассчитывать показатели с учетом инфляционных процессов.
Относительные показатели меньше подвержены влиянию инфляции т.к. представляют собой различные соотношения прибыли и вложенного капитала, или прибыли и издержек обращения.
Так как на размер абсолютной суммы прибыли влияет не только качество работы,   но и масштабы деятельности, то  для характеристики эффективности работы предприятия так же используют относительный показатель - уровень рентабельности.
Показатели рентабельности характеризуют относительную доходность предприятия, измеряемую в процентах к затратам средств или капитала с различных позиций. Они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. 
В экономической литературе приводится большое число пока​зателей рентабельности. Каждый из них играет определенную роль в оценке эффективности деятельности предприятия. На пра​ктике следует использовать систему показателей рентабельности.
Наиболее широкое распространение в аналитической работе получил показатель рентабельности товарооборота. Он опре​деляется так:

    Рт = 
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где ЧП – чистая прибыль; ВТ – валовой товарооборот.
Этот показатель характеризует связь между финансовыми ре​зультатами и торговой выручкой. Однако он имеет некоторые не​достатки: не характеризует эффективность использования вло​женных средств, основных и оборотных фондов. Сумма прибыли и ее уровень в процентах к товарообороту могут быть относитель​но высоки, но не будут окупать затраченных средств, что приведет впоследствии к невозможности решения хозяйственных задач. По​этому показатель рентабельности, исчисленный путем сопостав​ления прибыли и товарооборота, можно использовать лишь для оценки в совокупности с другими показателями, ибо как частный показатель он освещает только одну сторону явления.
Рентабельность можно представить как отношение чистой прибыли к валовому доходу:
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Рентабельность текущих затрат позволяет определить эф​фективность произведенных расходов и их окупаемость:

      
[image: image4.wmf]Р = 
[image: image5.wmf]100

´

И

ЧП

,                                               (1.8)

где И – издержки производства и обращения.
Однако этот показатель не отражает эффективность исполь​зования основных и оборотных фондов. Поэтому необходимо со​поставить прибыль с основными и оборотными фондами предприятия.
Отнесение прибыли к стоимости основных фондов, функцио​нирующих на предприятии, позволяет оценить эффективность их использования (рентабельность основных фондов).

       Роф = 
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где ОФ – среднегодовая стоимость основных фондов.
Рекомендуется также рассчитывать рентабельность оборот​ных средств:
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где ОС – среднегодовая сумма оборотных средств.
м
Глава 2. Экономическая оценка прибыли
ООО ТЕХНО-ЦЕНТР «ИСТОК-БАНКОСЕРВИС»
2.1. Характеристика финансово-хозяйственной

деятельности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис»
Объектом исследования является общество с ограниченной ответственностью «Новые технологии», сокращенное наименование ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис».

 Общество с ограниченной ответственностью Техно-центр «Исток-Банкосервис», далее предприятие, создано 10 ноября 1993 года по решению Учредителей, согласно заключенному между ними Учредительному договору и зарегистрировано 10 ноября 1993 года. Предприятие является коммерческой организацией.
ООО  Техно-центр «Исток-Банкосервис» является юридическим лицом, имеет в оперативном управлении обособленное имущество, отраженное на самостоятельном балансе, отвечает по своим обязательствам находящимися в его распоряжении денежными средствами, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, исполнять обязанности, быть истцом и ответчиком в суде. 

ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» является обществом с ограниченной ответственностью. Обще​ство является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, расчетный, валютный, другие счета, фирменное наименование, печать со своим фирменным наименованием, эмблему и товарный знак, регистрируемый в установленном законодательством порядке.

Общество осуществляет свою деятельность в соответствии с законодательством РФ, органов местного самоуправления и Уставом.

Общество создается в целях развития предпринимательства и извлечения прибыли. Для достижения поставленной цели Общество осуществляет следующие виды деятельности:
- оптовая продажа электроинструмента;

- осуществление консультационных услуг по подбору инструмента.

В перечень предлагаемой продукции  помимо бензопил российского ("Дружба", "Крона", "Тайга", "Урал") и импортного производства входят также электродрели, шлифовальные машины, перфораторы, дисковые пилы, электрорубанки, шуруповерты, фены промышленные, электронасосы, кусторезы, газонокосилки и т.д. За все время работы торговое предприятие зарекомендовало себя как надежный партнер, стабильная в финансовом отношении фирма, а также приобрело стабильную клиентуру, репутацию надежного поставщика и ответственного партнера по бизнесу.

ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» ведет бухгалтерский и управленческий учет, в зависимости с действующим Законодательством в Российской Федерации.

Директор и главный бухгалтер данной организации несут имущественную и материальную ответственность за соблюдение порядка ведения учета и отчетности.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Источники валового дохода оптовой торговли представлены в таблице 2.3.

Проведем факторный анализ доходов от реализации. Основными факторами, оказывающими влияние на доходы от реализации, являются товарооборот в текущих ценах, изменение физического объема продаж и изменение цен.
Влияние товарооборота в текущих ценах на доходы от реализации:
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Влияние физического объема продаж на доходы от реализации:
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Влияние изменения цен на доходы от реализации:
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Совокупное влияние факторов:
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В 2008 году по сравнению с 2007 годом доходы от реализации за счет изменения товарооборота в текущих ценах на 26900 тыс. руб. возросли на 3631,5 тыс. руб. За счет роста цен ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» получило доходов больше в 2008 году, чем в 2007 на 2550,7 тыс. руб. за счет роста физического объема продаж доходы от реализации возросли на 1080,8 тыс. руб.
Основное увеличение доходов от реализации произошло за счет роста товарооборота на 3631,5 тыс. руб.
По сравнению с 2007 годом уровень доходности в торговле ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» увеличился на 1,7% к обороту. В результате увеичения уровня доходности сумма доходов от реализации товаров увеличилась. Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования организации.

Методику оценки прибыли рассмотрим на примере оптовой торговли ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис».

Основными задачами анализа прибыли ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» являются: выявление причин и факторов, оказавших влияние на прибыли; определение динамики прибыли; разработка мероприятий и предложений по улучшению хозяйственной деятельности и повышению прибыли. Для анализа прибыли ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» используем данные таблицы 2.2.
Расчет влияния факторов на прибыль.
Влияние товарооборота в текущих ценах на прибыль от реализации:
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Влияние физического объема продаж на прибыль от реализации:
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Влияние изменения уровня цен:
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Влияние изменения уровня доходов от реализации товаров на прибыль от реализации:
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Увеличение среднего уровня доходов от реализации товаров на 1,7% увеличило прибыль в торговле ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» на 2997,8 тыс. руб.

Влияние издержкоемкости продажи товаров на прибыль от реализации:

                                   
[image: image25.wmf]100

*

)

(

2008

2007

2008

ÎÒ

Ó

Ó

Ï

ÈÎ

ÈÎ

ÓÈÎ

-

=

D

;


       (2.9)


[image: image26.wmf].

.

4

,

1234

100

176344

*

)

9

,

11

2

,

11

(

ðóá

òûñ

Ï

äð

-

=

-

=

D


Совокупное влияние факторов:
ΔП=430,4+2997,8+1234,4=4646,5 тыс. руб.
В отчетном периоде уровень доходов увеличился на 1,7 %,  что является положительным моментом в деятельности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис». Абсолютная сумма доходов увеличилась на 6597 тыс. руб. и составила 26804,3 тыс. руб. Это произошло за счет роста оборота торговли.

Уровень издержек обращения снизился на 0,7 % к обороту торговли. Это произошло за счет увеличения уровня постоянных издержек обращения, так как их сумма изменялась более высокими темпами, чем рост оборота торговли. Факторами увеличения уровня издержек обращения могли быть изменения в структуре оборота торговли, замедление оборачиваемости вложенных средств и др.

Прибыль от реализации товаров в 2008 году составила 7053,8 тыс. руб., увеличившись по сравнению с 2007 годом на 293 тыс. руб. Рентабельность продаж также увеличилась на 2,4% к обороту торговли.

2.3. Анализ формирования финансовых результатов
ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» за 2007 – 2008 годы
Маржинальный подход к оценке финансовых результатов и структуры затрат при данном объеме продаж предполагает разграничение переменных и постоянных затрат на продажу товарной продукции. Признанные коммерческие и управленческие расходы как расходы периода рассматриваются как условно – постоянные расходы. К числу постоянных расходов можно отнести и амортизацию основных средств, и прочие расходы. Корректировка себестоимости и прибыли от продажи на сумму амортизации и прочих расходов позволит приблизить последний показатель к величине маржинального дохода (как разнице между выручкой и переменными затратами). 

Это дает возможность оценить динамику таких показателей, как критический объем продаж, операционный рычаг, запас финансовой прочности и делает выводы о рисках хозяйственной деятельности, связанных с нерациональной структурой  затрат и последствиями вероятного снижения объема продаж. Рассчитаем структуру маржинального дохода ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис». (табл. 2.5.)
Таблица 2.5
Расчет структуры маржинального дохода
ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис»

	Показатели
	Ед.

изм.
	2007 год
	2008 год
	Отклонение, (+/-)
	Изменение, 

%

	Доходы от реализации 
	тыс. руб.
	20207,3
	26804,3
	+6597
	132,6

	Издержки обращения
	тыс. руб.
	17800
	19750,5
	+1950,5
	111,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	Постоянные
	тыс. руб.
	8544
	9446,5
	+902,5
	110,6

	Переменные
	тыс. руб.
	9256
	10304
	+1048
	111,3

	Маржинальный доход
	тыс. руб.
	10951,3
	16500,3
	+5549
	150,7

	Прибыль от продаж
	тыс. руб.
	2407,3
	7053,8
	+4646,5
	293,0



	Окончание табл. 2.5.

	Удельный вес прибыли в маржинальном доходе
	%
	22,0
	42,7
	-
	+20,7

	Удельный вес постоянных издержек обращения в маржинальном доходе
	%
	78,02
	62,4
	-
	-15,62


В структуре затрат на реализацию ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» переменные затраты занимают более 50 % и составляют в 2007 году 9256 тыс. руб., в 2008 году возросли до суммы 10304 тыс. руб. Темп изменения переменных затрат составил 111,3%. Постоянные затраты увеличиваются меньшими темпами: в 2007 году они составляли 8544 тыс. руб., в 2008 году – 9446,5 тыс. руб. 

Относительное увеличение переменных затрат по сравнению с доходом от реализации обусловило формирование маржинального дохода в 2007 году в размере 10951,3тыс. руб., сумма которого увеличилась в 2008 году до 16500,3 тыс. руб.

Структура маржинального дохода ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» претерпела существенные изменения. Доля прибыли, содержащейся в маржинальном доходе увеличилась с 22,0 % в 2007 году до уровня 42,7 %, при этом доля постоянных затрат, снизилась на 15,62 %. Структуру маржинального дохода в 2007 году можно признать неудовлетворительной, так как увеличивается негативное влияние роста постоянных затрат, снижающих показатель прибыли от продаж. 
Для того, чтобы выявить, какие затраты способствовали снижению прибыли от продаж, проведем факторный анализ маржинального дохода организации.
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Совокупное влияние:
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582,5+1381,2+2997,8+687,7-902,5=+4646,5 тыс. руб.
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Задача анализа ликвидности баланса возникает в связи с необходимостью давать оценку кредитоспособности предприятия, то есть его способности своевременно и полностью рассчитываться по всем своим обязательствам. Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств организации её активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их по​гашения и расположенными в порядке возрастания  сроков. 

В таблице 2.8 представлена оценка ликвидности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» за 2007-2008 гг.

Таблица 2.8
Расчет коэффициентов ликвидности 
ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» за 2007-2008 годы
	Показатели ликвидности
	Значение
	Нормативное значение
	Отклонение от норматива

	
	на начало года
	на конец года
	
	на начало года
	на конец года

	Коэффициент текущей (общей) ликвидности
	1,46
	2,2
	>2,0
	0,54
	-0,2

	Коэффициент быстрой ликвидности
	1,0
	1,4
	>1,0
	-
	-0,4

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,27
	0,26
	>0,2
	-0,07
	-0,06


На конец года коэффициент текущей ликвидности имеет значение не соответствующее норме (1,34 при нормативном значении 2,0 и более). В течение всего периода коэффициент текущей ликвидности стал больше на 0,2 процентных пункта. Для коэффициента быстрой ликвидности нормативным значением является 1,0 и более. В данном случае его значение составило 1,4. Это говорит о недостатке на конец периода у ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» ликвидных активов, которыми можно погасить наиболее срочные обязательства. При норме 0,2 и более значение коэффициента абсолютной ликвидности  на конец года  составило 0,06. 
Проанализируем коэффициенты финансовой устойчивости ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» за 2007-2008 годы.

Таблица 2.9
Показатели финансовой устойчивости 
ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис»за  2007-2008годы
	Показатель
	Нормативное значение
	Значение

	
	
	на начало года
	на конец года

	Коэффициент автономии 
	≥0,5
	0,28
	0,61

	Коэффициент отношения заемных и собственных средств
	≥1,0
	1,0
	0,4

	Коэффициент обеспеченности текущих активов
	≥0,1
	0,27
	0,3

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	≥0,5
	0,93
	0,98


Коэффициент автономии организации на конец 2008 года составил 0,61. Полученное значение говорит о высокой доле собственного капитала ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» в общем капитале организации. 
Коэффициент маневренности собственного капитала показывает, какая часть собственных средств организации находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать этими средствами. Значение коэффициента маневренности собственного капитала на конец 2008 год составило 0,98. Произошло снижение на 0,02 пункта, что является отрицательной тенденцией. 

В третьей главе разработаем основные направления совершенствования деятельности анализируемого предприятия и повышения прибыли.

глава 3. ОСНОВНЫЕ НАПРаВЛЕНИЯ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ И ПОВЫШЕНИЯ ПРИБЫЛИ  ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис»
3.1. Стратегия развития предприятия. Методика оценки и расчета

плановых показателей прибыли

Экономическая работа – это комплекс приемов, методов и технологий, обеспечивающих формирование и движение информационных потоков, оценку состояния социально – экономической деятельности, выявление тенденций развития и взаимосвязей явлений и процессов деятельности организации.

Экономическая работа включает в себя комплекс мероприятий в управлении:

1. Изучение и обобщение информации, необходимой для оперативного руководства и работ в условиях конкуренции;

2. Ведение оперативного учета и статистической отчетности;

3. Анализ и оценка показателей финансово – хозяйственной деятельности;

4. Обоснование прогнозов и планов развития организации;

5. Моделирование деятельности организации в условиях меняющейся рыночной среды;

6. Разработка комплекса организационно – экономических мер, направленных на повышение конкурентоспособности организации.

В планово – аналитических расчетах используются данные оперативного, статистического и бухгалтерского учета, различные нормативные материалы (ставки, расценки, тарифы, нормы).

Важным элементом экономической работы является всесторонний и глубокий анализ деятельности организации, в том числе и анализ масштабов деятельности. Таким образом, основной задачей экономической работы является - развитие системы управленческого учета и перспективного экономического анализа.

Экономическому анализу всегда придавалось большое значение. Он позволяет определить эффективность как отдельного предприятия, группы предприятий, так и, в конечном счете, всей экономики в целом. Принять правильное управленческое решение, выявить его рациональность и эффективность можно лишь на основе экономического анализа. В современных условиях экономический анализ приобретает еще большую важность. 

Своевременность анализа, подбор необходимой и достоверной информации, уверенность в сопоставимости данных в динамике позволяет свести к минимуму ошибки в оценке торговой деятельности предприятия. 

В настоящее время возрастает необходимость в проведении аналитической обработки экономической информации, так как в ходе анализа проводится много расчетов. Разносторонняя, достоверная, оперативно получаемая и обрабатываемая информация  необходима для принятия управленческих решений. В ходе анализа необходимо использование достоверной информации, только так возможно добиться более полной и точной картины состояния торговой деятельности предприятия. 

В связи с этим автоматизация аналитических расчетов стала объективно необходимой. В процессе автоматизации информационного обеспечения формируется совокупность внутренних и внешних потоков прямой и обратной информационной связи экономического объекта, методов средств, специалистов, участвующих в процессе обработки информации. 

Организационные формы проведения анализа совершенствуются по мере повышения научного уровня управления. В перспективе должна быть создана такая форма организации аналитической работы, которая обеспечит участие всех подразделений предприятия, работников разных профессий и специальностей – в ее проведении.

Современный уровень информатизации торговых предприятий предопределяет использование новейших технических, программных средств в различных информационных системах экономического объекта.

Таким образом, для предприятия важно перейти на автоматический анализ, то есть проводить расчеты на компьютерах, при этом усовершенствовать свою технологию расчетов и повысить оперативность. Так использование компьютерных технологий позволяет предприятию:

- решать задачи большей размерности;

- учитывать влияние большого числа факторов;

- снижать трудоемкость поиска обоснованного решения для адаптации предприятия к постоянно меняющимся условиям.

Наряду с экономическим анализом не менее важным элементом экономической работы является планирование. 

В условиях конкурентной среды торговые предприятия могут добиться устойчивого развития, ориентируясь только на прогрессивные методы управления. Это предполагает повышение роли планирования. Отсутствие планирования или низкий уровень его организации на предприятии могут вызвать негативные последствия: нестабильность, неверное принятие решений, несвоевременную переориентацию предприятия.

Таким образом, при совершенствовании экономической работы следует улучшать плановую работу предприятия. 

Планирование создает для торгового предприятия следующие преимущества:

1. дает возможность подготовить к использованию в будущем благоприятные условия;

2. последовательно проясняет проблемы, могущие возникнуть в будущем;

3. увеличивает возможности предприятия по обеспечению необходимой информацией;

4. способствует более рациональному использованию ресурсов;

5. улучшают координацию действий на предприятии и контроль.

После проведения многовариантных расчетов необходимо выбрать наиболее оптимальный, который в большей степени обеспечит конкурентоспособность предприятия и в тоже время, будет являться реальным для выполнения, с учетом возможных финансовых, трудовых, товарных ресурсов и материально – технической базы.

Для повышения прибыли и рентабельности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» можно рекомендовать составлять план финансово – хозяйственной деятельности и показывать, каким образом можно предупредить неблагоприятные факторы и тенденции экономического и социального развития.

Цель планирования прибыли на предприятии – определить источник развития и обеспечение конкурентоспособности на предприятии.

При разработке плана прибыли следует придерживаться стратегии развития предприятия и необходимо соблюдать следующие требования:

1. Плановая сумма прибыли должна быть не ниже отчетной.

2. План прибыли на год и внутри года по периодам должен быть одинаково напряженным. Это обеспечивает ритмичное и равномерное развитие предприятия.

3. Должны объективно оцениваться возможности предприятия по достижению запланированного размера прибыли:

- учет специфики влияния факторов;

- назначение ответственных служб и работников за реализацию основных направлений по повышению прибыльности.

4. Расчет прибыли должен осуществляться на многовариантной основе и должен быть экономически обоснованным.

Для планирования прибыли должна использоваться следующая информация:

- материалы анализа прибыли и рентабельности за отчетный период;

- плановые показатели деятельности предприятия; 
- ставки налогов на прибыль и других платежей;

- формы бухгалтерской отчетности № 1 Бухгалтерский баланс, № 2 Отчет о прибылях и убытках.

Для планирования прибыли можно использовать несколько методов. Каждый из них предусматривает взаимосвязь между прибылью, объемом деятельности и издержками.

1. Метод прямого счета

То есть определение прибыли, как разницы между суммой чистого дохода (без налога на добавленную стоимость) и суммой издержек обращения. Расчет на плановый период ведут согласно модели формирования прибыли предусмотренной формой № 2 Отчет о прибылях и убытках.

Прибыль = Чистый доход – Издержки обращения                                (3.1)
2. Метод экстраполяции

3. Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Пi -плановая сумма прибыли на единицу  товарооборота;

РПk
-количество дополнительно реализованного товара  в  натуральных  единицах  измерения.

Если прибыль рассчитана на рубль товарооборота, сумма резерва ее роста за счет увеличения объема реализации определяется  по  формуле
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где: PV - возможное увеличение объема продаж;

ПВ - фактическая валовая прибыль;

V - фактический объем продаж.
Увеличение прибыли предприятия может быть достигнуто за счет улучшения качества товаров. Резерв увеличения прибыли за счет повышения качества определяется по формуле 
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где:
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- резерв увеличения прибыли за счет повешения качества  товаров;

УДi- удельный вес i-го вида продукции в общем объеме реализации;

Цi-  отпускная цена  i-го вида товара;

V-  фактический объем реализации в анализируемом  периоде;

PV- возможное увеличение объема реализации.

Важное направление поиска резервов роста прибыли - снижение затрат на производство и реализацию продукции, например, сырья, материалов, топлива, энергии, амортизации  основных  фондов  и  других  расходов.

Увеличение прибыли предприятия может быть достигнуто также за счет продажи излишнего оборудования и другого имущества или сдачи его в аренду; снижения себестоимости продукции за счет более рационального использования материальных ресурсов, производственных мощностей и площадей, рабочей силы и рабочего времени; расширения рынка продаж и т.д.

Для повышения эффективности предприятия очень важно, чтобы была  четко отработанная налоговая политика, а налоги должны быть четкими и стабильными. Именно стабильность приведет к увеличению прибыли (дохода) предприятия. Если государство облагает предприятия высокими налогами, то это не стимулирует развитие производства, и, как результат поступление средств в бюджет. Следовательно, необходимо совершенствование налоговой политики, она нестабильна и очень сложна.

Выполнение этих предложений значительно повысит получаемую прибыль на предприятии.

Прибыль должна быть настолько весомой, чтобы обеспечивать все расширенное воспроизводство, решение стоящих перед предприятием задач. В современный период рыночная конкуренция должна быть более жесткой, но не за счет фактора цены, а в результате появления более изощренных, тонких методов и форм соперничества предприятий на рынке. Необходимо, чтобы предприятие гораздо больше времени уделяло таким сферам, как реализация и сбыт продукции, так как нужды и запросы потребителей становятся чрезвычайно индивидуализированными, а рынки очень разнообразными по своей структуре. 

Как же упоминалось, максимальное получение прибыли в основном связывается со снижением производственных издержек. Однако, в условиях, когда самими затратами предприятие может управлять, в основном только расход их количества, а цена на каждый входной материал (ресурс) практически неуправляемая, а в условиях не замедляющейся инфляции и бесконтрольности, предприятие крайне ограничено в возможности снижать производственные издержки, добиваясь таким путем увеличения прибыли. Поэтому, здесь возникает необходимость переоценки других качественных характеристик, влияющих на увеличение доходов предприятия.
Мероприятия по увеличению рентабельности:
-повышение производительности труда;
-сокращение издержек обращения;
-сокращение административно-управленческого персонала и др.

Основным источником резервов повышения уровня рентабельности являются увеличение суммы прибыли от реализации (Р↑П) снижение товарооборота в оптовых ценах (Р↓С). 

Для подсчета резервов роста рентабельности может быть использована следующая формула:




  (Пф +Р↑)   
                      Пф
Р↑R = Rв – Rф =        ————         * 100    -  —       * 100              (3.14)


         ∑( Vрпiв х Сiв)
             Зф
где, Р↑R – резерв роста рентабельности;

Rв – рентабельность возможная;

Rф - рентабельность фактическая;

Пф - фактическая сумма прибыли;

Vрпiв - возможный объем реализации с учетом выявленных резервов его роста;

Сiв - возможный уровень реализации  i-х видов товаров с учетом выявленных резервов снижения;

Зф - фактическая сумма издержек обращения.

Осуществляя тактику постоянных улучшений даже в давно известных услугах и работ, можно обеспечить себе неуклонный рост доли рынка, объемов  предлагаемых работ и доходов. 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Основой, предпринимательской деятельности является по​лучение наибольшей прибыли. Такой мотивационный стимул предполагает:
· повышение заинтересованности предприятия и трудо​вых коллективов в эффективном хозяйствовании, так как от конечных результатов зависят доходы предпринимателей и работников;

· конкуренцию между хозяйствующими субъектами; в этой  борьбе побеждают наиболее финансово-устойчивые и рентабельные предприятия, способные при необходимости расширять свою деятельность, маневрировать ценами, относительно «легко»  получать ссуды  в различных банках.

Следовательно, в рыночных условиях успешно развиваются лишь те предприятия, которые руководствуются в своей деятельности мотивом максимизации прибыли.

Прибыль как финансовый результат работы торгового предприятия представляет собой разность между суммой до​ходов и всех расходов и отчислений.
По результатам сравнения экономических показателей можно сделать вывод, что в 2008 году по сравнению с 2007 годом произошло увеличение оборота на 32,6 % или в абсолютной сумме на 44828,2 тыс. руб. В основном этот прирост произошел за счет увеличения количества проданных товаров на 25333,7 тыс. руб. В результате роста цен он вырос на 19494,5 тыс. руб.

Снижение товарных запасов на 561 тыс.  руб. привело к ускорению оборачиваемости в 76 раз. В ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» наблюдается следующая отрицательная тенденция, а именно темп изменения производительности труда (88,4%) меньше темпа изменения средней заработной платы (130,8 %).

Валовой доход ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» по торговле за 2008 год составил 4602,0 тыс. руб., что больше на +1834,0тыс. руб. по сравнению с 2007 годом. Основную долю (99,9 %) занимают доходы от реализации товаров, остальную часть (0,1 %) – операционные доходы. Доходы от реализации в 2007 году составили 2766,0 тыс. руб., что на 1833,0 тыс. руб. меньше чем в 2008 году. Операционные доходы в 2007 году по сравнению с 2008 годом увеличились на 50%.
В 2008 году по сравнению с 2007 годом доходы от реализации за счет изменения товарооборота в текущих ценах на 44828,2 тыс. руб. возросли на 905,5 тыс. руб. За счет роста цен ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» получило доходов больше в 2008 году, чем в 2007 на 393,8 тыс. руб. за счет роста физического объема продаж доходы от реализации возросли на 511,7 тыс. руб.

Основное увеличение доходов от реализации произошло за счет роста товарооборота на 44828,2 тыс. руб.
По сравнению с 2007 годом уровень доходности в торговле ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» увеличился на 0,51% к обороту. В результате увеличения уровня доходности сумма доходов от реализации товаров увеличилась. Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования организации.

Маржинальный доход предприятия позволяет определить предельные показатели финансово – хозяйственной деятельности. Критический объем продаж, операционный рычаг, запас финансовой прочности взаимосвязанные показатели.
Относительное увеличение переменных затрат по сравнению с доходом от реализации обусловило формирование маржинального дохода в 2007 году в размере 1616 тыс. руб., сумма которого увеличилась в 2008 году до 2308 тыс. руб.

Структура маржинального дохода ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» претерпела существенные изменения. Доля прибыли, содержащейся в маржинальном доходе снизилась с 45,9 % в 2007 году до уровня 27 %, при этом доля постоянных затрат, увеличилась на 18,8 %. Структуру маржинального дохода в 2007 году можно признать неудовлетворительной, так как увеличивается негативное влияние роста постоянных затрат, снижающих показатель прибыли от продаж. 

Динамика развития показателей рентабельности свидетельствует о снижение доходности различных сфер деятельности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис». Снижение рентабельности текущей деятельности за анализируемый период 2007 – 2008 гг. на 0,23 % свидетельствует об увеличении затрат на единицу продукции и снижении доходности операций по реализации товаров. Снижение рентабельности продаж, рассчитанной как на основании чистой прибыли, так и на основании прибыли от продаж, свидетельствует об уменьшении эффективности реализационной деятельности, имеющей отражение в направлениях и методах маркетинговой политики организации. В результате можно наблюдать снижение показателя общей рентабельности на 0,24 %, характеризующего результативность и  доходность всех видов деятельности коммерческой организации. 

Для повышения прибыли и рентабельности ООО Техно-центр «Исток-Банкосервис» можно рекомендовать составлять план финансово – хозяйственной деятельности и показывать, каким образом можно предупредить неблагоприятные факторы и тенденции экономического и социального развития.
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