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В В Е Д Е Н И Е
Прибыль, важнейшая экономическая категория, получила новое содержание в условиях современного экономического развития страны, формирования реальной самостоятельности субъектов хозяйствования. Являясь главной движущей силой рыночной экономики, она обеспечивает интересы государства, собственников и персонала предприятия.

Прибыль – это денежное выражение основной части денежных накоплений, создаваемых предприятиями любой формы собственности. Как экономическая категория она характеризует финансовый результат предпринимательской деятельности предприятия. Прибыль является показателем, который наиболее полно отражает эффективность производства, объем и качество произведенной продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства при любой форме собственности.

Она является не только источником обеспечения внутрихозяйственных потребностей предприятий, но и приобретает все большее значение в формировании бюджетных ресурсов, внебюджетных и благотворительных фондов.

Многоаспектное значение прибыли усиливается с переходом экономики государства на основы рыночного хозяйства. Дело в том, что акционерное, арендное, частное или другой формы собственности предприятие, получив финансовую самостоятельность и независимость, вправе решать, на какие цели и в каких размерах направлять прибыль, оставшуюся после уплаты налогов в бюджет и других обязательных платежей и отчислений.

Поэтому одной из актуальных задач современного этапа является овладение руководителями и финансовыми менеджерами современными методами эффективного управления формированием, распределением и использованием прибыли предприятия. Существенно растет и ответственность за своевременность и качество принимаемых решений. Повышается роль маркетинговых исследований, позволяющих изучать динамику потребностей на рынке товаров и услуг.

Грамотное, эффективное управление формированием прибыли предусматривает построение на предприятии соответствующих организационно-методических систем обеспечения этого управления, знание основных механизмов формирования прибыли, использование современных методов ее анализа и планирования.

Наряду с формированием прибыли на каждом предприятии должно быть обеспечено и эффективное управление ее распределением. Необходимо при этом иметь в виду, что каждый цикл распределения прибыли отчетного периода – это одновременно и процесс обеспечения эффективных условий ее формирования на расширенной основе в предстоящем периоде, реализации целей стратегического развития предприятия.

Целью дипломного проекта является изучение теоретических основ механизма управления прибылью в реальном секторе экономики, анализ эффективности ее формирования, распределения и использования на примере ООО «Бизнес Системы», выявление факторов, влияющих на финансовый результат предприятия, а также разработка рекомендаций по совершенствованию управления прибылью в современных условиях налогообложения.
Основными задачами, поставленными для достижения цели дипломной работы можно считать:

· Изучение теоретических и методологических основ анализа финансовых результатов деятельности предприятия. В рамках решения этой задачи необходимо рассмотреть понятийный аппарат финансового анализа; инструментарий осуществления финансового анализа, подразумевающий под собой совокупность методов, приемов и способов осуществления анализа финансового состояния предприятия, а также совокупность основных экономических показателей, расчет которых позволяет оценить динамику финансовых результатов деятельности предприятия;

· Проведение анализа показателей прибыльности и рентабельности предприятия, а также практики распределения прибыли на данном предприятии на основании бухгалтерской отчетности и Устава ООО «Бизнес Системы»;

· Разработка рекомендаций по оптимизации финансово-хозяйственной деятельности предприятия и непосредственно рекомендаций по совершенствованию процесса формирования и распределения прибыли предприятия.

Структура дипломной работы построена на разделении проекта на  3 главы, каждая из которых посвящена решению одной из поставленных выше задач.
Объектом дипломного исследования является частное коммерческое предприятие, входящее в состав Холдинга, объединяющего 36 предприятий разной направленности, осуществляющее деятельность по радиовещанию, телевещанию и выпуска газеты на территории г. Камышина.
Предметом исследования является сама методика анализа результатов финансовой деятельности предприятия и практика применения её в управленческой деятельности.

Анализируемый период охватывает четыре года работы предприятия: с 2000 г. по 2003 г. 

В процессе подготовки дипломной работы использовались материалы бухгалтерской отчётности и различные методические источники (бухгалтерский баланс с приложениями, статическая отчётность утверждённые Минфином и Госкомстатом Российской Федерации,  система показателей оценки финансово-хозяйственной деятельности по В. В. Ковалёву, Н.А. Никифоровой, П.И. Вахрину, Е.С. Стояновой, О.В. Ефимовой и А.Д. Шеремету).
ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ФОРМИРОВАНИЯ И РАСПРЕДЕЛЕНИЯ ПРИБЫЛИ

1.1. Сущность понятия прибыли и экономический механизм ее образования и распределения в новых условиях хозяйствования

Непосредственно перед тем, как приступить к рассмотрению сущности прибыли, необходимо определить ряд исходных экономических категорий, реально существующих в условиях рыночной экономики, из которых логично возникает понятие "прибыль".

С точки зрения новой экономической науки - российского финансового менеджмента - стоимость товара выявляется не только на стадии производства и распределения, но и на стадии реализации (обмена) и потребления. При этом стоимость товара включает в себя стоимость прошлого овеществленного труда и стоимость вновь созданного прибавочного продукта (живого труда). [8, c.17]
вырезано
Прибыль, как финансовый результат, представляет собой выраженный в денежной форме экономический итог хозяйственной деятельности предприятия.

В данном качестве прибыль выступает как один из основных обобщающих качественных показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, как инструмент для измерения эффективности производства, который наиболее полно характеризует все стороны хозяйственной деятельности предприятия. Однако, значение прибыли как обобщающего качественного показателя не следует преувеличивать, так как ее величина определяется во многом не зависящими от деятельности данного предприятия факторами (политика цен, изменение ставок налогов, структурные сдвиги в экономике и так далее).

И, наконец, прибыль как форма денежных накоплений предприятия представляет собой источник финансовых ресурсов, направляемых на потребление и накопление.

Стремление к получению прибыли ориентирует предприятия на увеличение объема производства и снижение затрат. В условиях рыночной экономики этим достигается не только цель предпринимательства, но и удовлетворение общественных потребностей.
Вопрос определения финансового результата предприятия – один из фундаментальных и наиболее сложных вопросов, стоящих перед бухгалтерским учетом и финансовым анализом. Многочисленные исследования на предмет изучения соответствия прибыли, исчисленной в бухгалтерском учете, ее экономическому содержанию привели к разграничению таких понятий как «бухгалтерская» (балансовая) прибыль и «экономическая» прибыль.

вырезано

Итак, экономическая прибыль, позволяет сравнить рентабельность вложенного капитала компании с минимально необходимой для оправдания ожиданий инвесторов доходностью и выразить полученную разницу в денежных единицах.

Можно сказать, что от показателя бухгалтерской прибыли экономическая прибыль отличается тем, что при ее расчете учитывается стоимость использования всех долгосрочных и иных процентных обязательств, а не только расходов по уплате процентов по заемным средствам как это имеет место быть при расчете бухгалтерской прибыли. Иными словами, бухгалтерская прибыль превышает экономическую прибыль на величину альтернативных затрат или затрат отвергнутых возможностей.
Существование понятий бухгалтерской и экономической прибыли не означает возможность прямого сопоставления их значений. У каждого показателя может быть своя сфера применения.
Предприятие всегда определяет в качестве своей главной стратегической цели получение максимальной прибыли и формирует в соответствии с этим критерием финансовую стратегию, пакет заказов, производственную программу, учетную политику, перспективные, годовые и оперативные планы.

Иногда, в целях сохранения квалифицированных кадров, предприятие направляет значительные средства в фонд оплаты труда, тем самым, увеличивая издержки производства и, соответственно, уменьшая массу прибыли. Но все подобные шаги носят все же тактический характер и, в конечном счете, подчинены решению главной стратегической задачи - получению возможно большей прибыли.

вырезано

Механизм формирования и распределения прибыли можно условно разделить на две части: механизм формирования прибыли и механизм распределения прибыли. Такой подход существенно облегчает задачу более подробного изучения и анализа рассматриваемого вопроса.

Рассмотрим более подробно процесс формирования прибыли.

Формирование прибыли представляет собой регламентируемый нормативно-правовыми актами процесс образования прибыли, который организуется и осуществляется финансовыми органами в целях определения в стоимостном выражении итогов финансово-хозяйственной деятельности предприятия за определенный период времени.
В российской практике при рассмотрении процесса формирования прибыли употребляются определения: валовая прибыль, балансовая прибыль, чистая прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, прибыль к налогообложению и ряд других. Эти определения нормативно не закреплены и могут употребляться в самых различных контекстах.

Официально действующее определение касается только термина «валовая прибыль» и дано в Законе РФ «О налоге на прибыль предприятий и организаций»:

Валовая прибыль представляет собой сумму прибыли от реализации продукции (работ, услуг), основных фондов (включая земельные участки), иного имущества предприятия и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость и акцизов и затратами на производство и реализацию, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг). [1, c.2]
вырезано

Наконец, в механизме формирования прибыли отражаются внереализационные доходы и расходы, т.е. результаты внереализационных операций.

В связи с тем, что подавляющую часть прибыли (95-97%) предприятия получают от реализации товарной продукции и услуг, этой части прибыли должно быть уделено главное внимание.

Кроме прибыли от реализации продукции в состав валовой прибыли включается, как отмечено выше, прибыль от реализации прочей продукции и услуг нетоварного характера. На долю этой прибыли приходится несколько процентов валовой прибыли. Результаты от прочей реализации могут быть как положительными, так и отрицательными. Предприятия транспорта, подсобных сельских хозяйств, торговых организаций, находящихся на балансе предприятия, могут иметь от реализации своей продукции, работ, услуг не только прибыль, но и убытки, что соответственно скажется на объеме прибыли.

Отдельной составной частью прибыли выделена прибыль от реализации основных фондов и другого имущества. У предприятий могут образоваться излишние материальные ценности в результате изменения объема производства, недостатков в системе снабжения, реализации и других причин. Длительное хранение этих ценностей в условиях инфляции приводит к тому, что выручка от их реализации окажется ниже цен приобретения. Поэтому от реализации ненужных товарно-материальных ценностей образуется не только прибыль, но и убытки.

Что касается реализации излишних основных фондов, то прибыль от этой реализации исчисляется как разница между продажной ценой и первоначальной (или остаточной) стоимостью фондов, которая увеличивается на соответствующий индекс, законодательно устанавливаемый в зависимости от темпов роста инфляции.

Последним элементом прибыли являются внереализационные доходы и расходы, т.е. такие, которые непосредственно не связаны с производством и реализацией продукции (форма № 2):

· внереализационные доходы;

· внереализационные расходы;

· прибыль до налогообложения;

· налог на прибыль и другие аналогичные обязательные платежи;

· прибыль (убыток) от обычной деятельности.

· вырезано

Могут иметь место также и другие внереализационные доходы (расходы), не связанные с производством и реализацией продукции (работ, услуг).

         Модель формирования прибыли представлена на Рис.1.1.
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Рис.1.1. Модель формирования прибыли. [14, c. 32]
Финансовые результаты хозяйственной деятельности предприятия определяются ежемесячно на основании данных бухгалтерского учета.

Механизм воздействия финансов на хозяйство, на его экономическую эффективность находится не в самом производстве, а в распределительных денежных отношениях. Характер их воздействия на производство зависит от того, насколько конкретная система распределения, формы и методы ее организации соответствуют объективным потребностям общества, уровню развития производственных сил, экономическим интересам государства, предприятий и каждого конкретного работника.

 Распределение прибыли является составной и неразрывной частью общей системы распределительных отношений и, пожалуй, наравне с распределением дохода физических лиц, самой главной.

Непосредственно после завершения процесса формирования финансовых результатов начинается процесс распределения прибыли на централизованные и децентрализованные фонды.

Распределение прибыли - это направление прибыли на расширение производства, на удовлетворение социальных нужд работников, на их материальное поощрение, на формирование доходов бюджета, а также централизованных фондов и резервов вышестоящих органов. Объектом распределения является валовая (балансовая) прибыль предприятия. [27, c.28]
Централизованные фонды денежных средств представляют собой платежи в бюджет и отчисления в фонды, создаваемые вышестоящей организацией.

Децентрализованные фонды денежных средств предназначены для удовлетворения собственных потребностей предприятия. Часть из них формируется за счет чистой прибыли, оставляемой в распоряжении предприятия: фонды накопления и резервные фонды, которые относятся к фондам производственного назначения; а также фонды потребления, которые относятся к фондам непроизводственного назначения.

вырезано

Анализ финансовых результатов деятельности организации включает:

1. Исследование изменений каждого показателя за текущий анализируемый период (горизонтальный анализ). 

2. Исследование структуры соответствующих показателей и их изменений (вертикальный анализ). 

3. Изучение динамики изменения показателей за ряд отчетных периодов (трендовый анализ). 

4. Исследование влияния факторов на прибыль (факторный анализ). 

На величину прибыли организации оказывают влияние разные факторы. По сути, это все факторы финансово-хозяйственной деятельности организации. Одни из них оказывают прямое влияние, и их воздействие можно довольно точно определить с помощью методов факторного анализа. Другие оказывают косвенное влияние через какие-либо показатели. В данном случае величину воздействия можно определить только с определенной долей вероятности или вообще невозможно.

1.2. Факторы, влияющие на прибыль предприятия.

Выявление факторов, влияющих на прибыль, предполагает изучение экономических условий ее формирования. Под воздействием внешних и внутренних условий хозяйственной деятельности  предприятия существенно изменяются абсолютная величина и относительный уровень прибыли.
К внешним условиям можно отнести инфляцию, изменения в законодательных и нормативных документах в области ценообразования, кредитования, импортирования товаров народного потребления, налогообложения предприятий, оплаты труда работников. 
Структура спроса населения на товары и услуги может изменяться в связи с государственной политикой доходов. Сдерживание индексации реальных доходов населения (размера минимальной заработной платы, пенсии, стипендии, различных денежных выплат социального назначения) в зависимости от темпов инфляции ведет к сокращению покупательной способности и, следовательно, к снижению объема продажи товаров.
Внутренние условия деятельности предприятия также влияют на формирование прибыли. Так, в связи с увеличением (или сокращением) количества работников возрастают (снижаются) затраты на оплату труда и социальные нужды, что в свою очередь может повлиять на рост (или уменьшение) валовой прибыли и соответственно чистой прибыли, хотя уровень рентабельности, исчисленный по отношению к товарообороту, может остаться на прежнем уровне или измениться незначительно.
вырезано

на величину статьи «Оценочные резервы» корректируется значение дебиторской задолженности и собственного капитала предприятия;

- однородные по составу элементы балансовых статей объединяются в необходимых аналитических разделах (долгосрочные текущие активы, собственный и заемный капитал).

Уплотненный баланс ООО «Бизнес Системы» в динамике за четыре года представлен в таблице 2.4.

Таблица 2.4.

Уплотненный баланс ООО «Бизнес Системы» в динамике за период с 2000 по 2003 гг. (в тыс. руб.)

	Показатели
	Код

стр.
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.
	2003 г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	АКТИВ
	
	
	
	
	

	1. Внеоборотные активы
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Основные средства
	120
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Незавершенное строительство
	130
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Продолжение Таблицы 2.4.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	
	
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	
	
	

	Итого по разделу 1
	190
	3732,73
	3816,25
	4630,29
	4510,39

	2. Оборотные активы
	
	
	
	
	

	Запасы, в том числе
	210
	245,64
	311,92
	265,19
	343,72

	сырье и материалы
	211
	207,89
	251,01
	180,09
	200,10

	готовая продукция
	214
	7,13
	15,04
	20,35
	108,48

	Товары отгруженные
	215
	
	
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	30,62
	45,87
	64,75
	35,14

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи более чем через год)
	230
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Дебиторская задолженность (платежи в течение года)
	240
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Денежные средства
	260
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие оборотные активы
	270
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Итого по разделу 2
	290
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	БАЛАНС (190+290)
	300
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ПАССИВ
	
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	3. Капитал и резервы
	
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Уставный капитал
	410
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Добавочный капитал
	420
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Резервный капитал
	430
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


	Фонд социальной сферы
	440
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Нераспределенная прибыль
	470
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Итого по разделу 3
	490
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	4. Долгосрочные обязательства
	
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Займы и кредиты
	510
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Итого по разделу 4
	590
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	5. Краткосрочные обязательства
	
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Займы и кредиты
	610
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Кредиторская задолженность
	620
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Доходы будущих периодов
	640
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Резервы предстоящих расходов
	650
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Итого по разделу 5
	690
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	БАЛАНС (490+590+690)
	700
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Данные таблицы 2.4. свидетельствуют о положительной динамике валюты баланса ООО «Бизнес Системы» за последние 4 года. Сравнивая эти показатели в сопоставимых ценах, получим следующую картину:

Валюта баланса 2000 года – 4 194,56 тыс. руб., что в сопоставимых с 2003 годом ценах равно 4 194,56 * 118,6 % * 109 % * 106,7% = 5 785,78 тыс. руб.

Валюта баланса 2001 года – 4 482,85 тыс. руб., что в сопоставимых с 2003 годом ценах равно 4 482,85 * 109% * 106,7% = 5 213,69 тыс.руб.

Валюта баланса 2002 года – 5 410,52 тыс. руб., что в сопоставимых с 2003 годом ценах равно 5 410,52 *106,7% = 5 773,02 тыс. руб.

Валюта баланса 2003 года – 5 618,16 тыс. руб.

Таким образом, динамика валюты баланса уже не будет выглядеть столь однозначно – налицо нестабильность валюты баланса в динамике и тенденция к замедлению ее роста. В частности,

Темп роста 2003/2002 = 5618,16 / 5773,02 * 100 % = 97,31 %

Темп роста2002/2001 = 5773,02 / 5213,69 * 100 % = 110 ,73 %

Темп роста2001/2000 = 5213,69 / 5785,78 * 100 % = 90 ,11 %

Как видно, в сопоставимых ценах темп роста валюты баланса существенно замедляется. Данную тенденцию нельзя расценивать как положительную. Причины, возможно, скрываются в сокращении темпов строительства новых каналов для кабельного телевидения и сокращении финансирования со стороны управляющей компании «Бизнес Системы». С января 2003 года объем инвестиций сократился почти вполовину.

Оценим динамику имущественного положения предприятия за рассматриваемый ряд лет. Для этого воспользуемся аналитическими показателями, характеризующими имущественное положение предприятия:

Критериями качественных изменений в имущественном положении предприятия и степени их прогрессивности выступают такие показатели, как:

- сумма хозяйственных средств предприятия;

- доля активной части основных средств;

- коэффициент износа;

- удельный вес быстрореализуемых активов;

- удельный вес дебиторской задолженности и др.

Первый критерий дает обобщенную стоимостную оценку активов, числящихся на балансе предприятия. Это учетная оценка, не совпадающая с суммарной рыночной оценкой его активов. Обозначим его как Схсп.

Схсп2000 = 4 194, 56 тыс. руб.;
Схсп2001 = 4 482, 85 тыс. руб.;
Схсп2002 = 5 410, 52 тыс. руб.;
Схсп2003 = 5 618, 16 тыс. руб.

Рост данного показателя свидетельствует о наращивании имущественного потенциала предприятия. Если же сравнить этот показатель за анализируемый период времени в сопоставимых ценах, то говорить о положительной динамике не приходится. 

Схсп2000 = 5 304, 26  тыс. руб.;
Схсп2001 = 5 213, 69  тыс. руб.;
Схсп2002 = 5 772, 47  тыс. руб.;
Схсп2003 = 5 618, 16  тыс. руб.

Нестабильность имущественного потенциала предприятия – фактор отрицательный, и на это стоит обратить внимание руководству предприятия.

Рассчитаем второй критерий – долю активной части основных средств предприятия. Обозначим показатель как  ДАос.

ДАос2000 = (2 743,05 т.руб. / 4 194, 56 т.руб.) * 100 % = 65,40  %;
ДАос2001 = (3 001,06 т.руб. / 4 482, 85 т.руб.) * 100 % = 66,95  %;
ДАос2002 = (3 569,74 т.руб. / 5 410, 52 т.руб.) * 100 % = 65,98  %;
ДАос2003 = (3 569,74 т.руб. / 5 618, 16 т.руб.) * 100 % = 63,54  %.

Под активной частью основных средств понимают машины, оборудование и транспортные средства. Рост этого показателя расценивается как благоприятная тенденция. В нашем случае – активная доля основных средств имеет тенденцию к снижению. Это, в большей степени и повлияло на снижение показателей имущественного потенциала предприятия. Причина заключается в снижение объемов финансирования со стороны основных стратегических инвесторов.


Третий показатель, характеризующий имущественное состояние предприятия – коэффициент обновления основных средств. Обозначим его как КОос.

КОос2000 = (589,05 / 2 743, 05) * 100 % = 21,47 %
КОос2001 = (258,01 / 3 001, 06) * 100 % = 8,60  %
КОос2002 = (568,68 / 3 569, 74) * 100 % = 15,93 %
КОос2003 = 0 %

Как видно из расчетов, коэффициент обновления основных средств также не отличается стабильностью, что свидетельствует о жесткой зависимости предприятия от инвестиционной политики управляющей компании.


Рассчитывать коэффициент выбытия основных средств за анализируемый период нет смысла, так как за этот период деятельности основные средства не списывались.


Проведем оценку финансового положения ООО «Бизнес Системы» за анализируемый период. Финансовое положение предприятия можно оценивать с точки зрения краткосрочной и долгосрочной перспективы. В первом случае, критериями оценки финансового положения будут являться – ликвидность и платежеспособность предприятия, то есть способность предприятия своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам. Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия – стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов.


Приступим к анализу ликвидности деятельности предприятия. Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков.

В зависимости от степени ликвидности, активы предприятия разделяются на следующие группы:

А-1 - Наиболее ликвидные активы – к ним относятся все статьи денежных средств предприятия и краткосрочные финансовые вложения. А-1 = стр. 250 + стр. 260
А-2 – Быстро реализуемые активы – дебиторская задолженность и прочие активы (-) иммобилизация А-2 = стр. 240
А–3 – Медленно реализуемые активы – запасы и затраты (+) расчеты с учредителями (+) долгосрочные финансовые вложения (-) НДС (-) сч.. 31 

А-3 = стр. 210 + стр. 220 + стр. 230 + стр. 270
А-4 – Трудно реализуемые активы – статьи раздела 1 актива, за исключением статей этого раздела, включенных в предыдущую группу. А-4 = стр. 190
Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты:

П-1 - Наиболее срочные обязательства – кредиторская задолженность и ссуды непогашенные в срок   П-1 = стр. 620
П-2 – Краткосрочные пассивы – краткосрочные кредиты и заемные средства  

П-2 = стр. 610 + стр. 670
П-3 - Долгосрочные пассивы – долгосрочные кредиты и займы  П-3 = стр. 590 + стр. 630 + стр. 640 + стр. 650 + стр. 660
П-4 – Постоянные пассивы – 1 раздел «Источники собственных средств» пассива баланса (+) стр. 640, 650, 660 (-) сч. 31 (-) сч. 19 (-) иммобилизация.
П-4 = стр. 490 –стр. 390

Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения:

А-1 > П-1


А-2 > П-2


А-3 > П-3


А-4 < П-4
[25, c.90]
В нашем случае, анализируя показатели 2003 года (см. Таблица 2.5.), получаем следующие соотношения:

А-1 > П-1
так как 703,84 тыс. руб. >  561,08 тыс. руб.
А-2 > П-2
так как 60,21 тыс. руб. > 30,00  тыс. руб.
А-3 < П-3
так как 353,73тыс. руб. < 975,48 тыс. руб.
А-4 > П-4
так как 4 510,39 тыс. руб. > 4 051,60 тыс. руб.

Это свидетельствует о недостаточной ликвидности баланса 2003 года.

Таблица 2.5

Анализ ликвидности за 2003 год, тыс. руб.

	АКТИВ
	На начало года
	На конец года
	откло-

нения
	ПАССИВ
	На начало года
	На конец года
	откло-

нения

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Наиболее ликвидные активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	1. Наиболее срочные обязательства
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2. Быстро реализуемые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	2. Краткосрочные пассивы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	3. Медленно реализуемые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	3. Долгосрочные пассивы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	4. Трудно реализуемые активы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	4. Постоянные пассивы
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	БАЛАНС
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	БАЛАНС
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Сопоставление наиболее ликвидных средств и быстро реализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами позволяет выяснить текущую ликвидность. Сравнение же медленно реализуемых активов с долгосрочными пассивами отражает перспективную ликвидность. Текущая ликвидность свидетельствует о платежеспособности предприятия на ближайший к рассматриваемому моменту промежуток времени. Перспективная ликвидность представляет собой прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей.


Данные таблицы 2.5 позволяют сделать следующие выводы:


Наибольший удельный вес приходится на трудно реализуемые активы, а наименьший – на быстро реализуемые. По пассиву наибольший удельный вес приходится на постоянные и долгосрочные пассивы.
Проведем анализ платежеспособности предприятия, рассчитав следующие показатели:
1. Общий показатель ликвидности. Нормативное значение Lо > или = 1.

Lо2002 = (А1 + 0,5 А2 + 0,3 А3) / (П1 + 0,5 П2 + 0,3 П3) = (380,94 + 0,5 * 134,10 + 0,3 * 285,27) / (347,00 + 0,5 * 50,00 + 0,3 * 1 594,51) = 533,57 / 850,35 = 0,63
Lо2003 = (А1 + 0,5 А2 + 0,3 А3) / (П1 + 0,5 П2 + 0,3 П3) =  (703,84 + 0,5 * 60,21 + 0,3 * 353,73) / (561,08 + 0,5 * 30,00 + 0,3 * 975,48) = 840,06 / 868,72 = 0,97

Формула 4. [25, c.97]
Как показывают расчеты, общий показатель ликвидности не соответствует нормативному значению. Что еще раз подтверждает тезис о недостаточной ликвидности баланса предприятия. Следует отметить и положительный момент – наметилась тенденция к росту общего показателя ликвидности, так по сравнению с 2002 годом в 2003 году он возрос на 0,34 пункта.
2. Коэффициент абсолютной ликвидности – показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть погашена немедленно за счет высоколиквидных активов.

Нормативное значение коэффициента принято считать в пределах 0,2 -0,3.

Кла2002 = А1 / (П1+П2) = 380,94 / (347,00 + 50,00) = 380,94 / 397,00 = 0,96
Кла2003 = А1 / (П1+П2) = 703,84 /  (561,08 + 30,00) = 703,84 / 591,08 = 1,19

Формула 5. [25, c.97]
Как видим, коэффициент абсолютной ликвидности в 2003 году соответствует нормативному значению. Положительна также динамика роста по сравнению с предыдущим годом.

3. Промежуточный коэффициент критической ликвидности – показывает - сможет ли предприятие в установленные сроки рассчитаться по своим краткосрочным долговым обязательствам. Он определяется по формуле 2.1.

Кпл = (А1 + А2) / (П1 + П2)                                                           Формула 6  [25, c.97]
Кпл2002 = (380,94 + 134,10) / (347,00 + 50,00) = 1,297
Кпл2003 = (703,84 + 60,21) / (561,08 + 30,00) = 1,293
Достаточный критерий показатели по нормативам находится в диапазоне от 0,70 до 1 и выше. В нашем случае этот показатель выше. Отрицательный момент – снижение, хоть и незначительное, промежуточного коэффициента ликвидности по сравнению с предыдущим годом.

4. Коэффициент текущей ликвидности – это практически расчет всей суммы оборотных активов на рубль краткосрочной задолженности. Этот показатель и принят в качестве официального критерия неплатежеспособности предприятия (организации). Его преимущество перед другими показателям платежеспособности в том, что он является обобщающим, учитывающим всю величину оборотных активов

Клт = (А1 + А2 + А3) / (П1 + П2)                                                  Формула 7  [25, c.97]
Клт2002 = (А1 + А2 + А3) / (П1 + П2) = (380,94 + 134,10 + 285,27) / (347,00 + 50,00) = 2,016
Клт2003 = (А1 + А2 + А3) / (П1 + П2) = (703,84 + 60,21 + 353,73) / (561,08 + 30,00) = 1,891
Необходимое значение – 1, но оптимальное нормативное значение – не менее 2-х. Коэффициент текущей ликвидности 2002 года соответствует нормативному значению для рассматриваемой отрасли. Но опять же наблюдается снижение данного показателя, что, безусловно, может быть вызвано неликвидностью баланса.
Основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия – неплатежеспособным является выполнение одного из следующих условий:

· Коэффициент текущей ликвидности имеет значение менее 2-х.

· Коэффициент обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода – менее 0,1. 

В нашем случае, наблюдается именно такая ситуация.

Оценка финансового состояния предприятия будет неполной без анализа финансовой устойчивости. Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка величины и структуры активов и пассивов. Это необходимо, чтобы ответить на вопросы: насколько организация независима с финансовой точки зрения, растет или снижается уровень этой независимости и отвечает ли состояние его активов и пассивов задачам финансово-хозяйственной деятельности. 

Самый простой способ оценки финансовой устойчивости – на практике следует соблюдать следующее соотношение:

Оборотные активы < (собственный капитал * 2) – внеоборотные активы.

Рассчитаем данное соотношение на примере нашего предприятия за 2003 год: 

1 107,77 тыс. руб. < (4 051,60 тыс. руб. * 2) – 4 510,39 тыс. руб.

1 107,77 тыс. руб. <  3 592,81 тыс. руб.

Обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, который определяется в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат. Для характеристики источников формирования запасов и затрат используется несколько показателей, которые отражают различные виды источников.

1. Общая величина запасов и затрат

     ЗЗ2003 = стр. 210 + стр. 220 = 343,72 тыс. руб.
2. Наличие собственных оборотных средств: 

              СОС2003  = стр. 490 – стр. 190 = - 458,79 тыс. руб.
3. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат или функционирующий капитал (КФ):

               КФ2003 =  стр. 490 + стр. 590 – стр. 190 = 211,26 тыс. руб.


4. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат (ВИ):

               ВИ2003 = стр. 490 + стр. 590 + стр. 610 – стр. 190 = 241,26 тыс. руб.


Трем показателям наличия источников формирования запасов и затрат соответствуют 3 показателя обеспеченности запасов и затрат источниками формирования:

1. Излишек или недостаток собственных оборотных средств:

Фс = СОС – ЗЗ,                                       формула 8  [25. c.101]
В нашем случае,  Фс =  - 458,79 тыс. руб. – 343,72 тыс. руб. = - 802,51 тыс. руб. 

2. Излишек или недостаток собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат:

Фт = КФ – ЗЗ,                                           формула 9 [25. c.101]
В нашем случае,  Фт =  211,26 тыс. руб. – 343,72 тыс. руб. = - 132,46 тыс. руб., 

3. Излишек или недостаток общей величины основных источников для формирования запасов и затрат:

Фо = ВИ – ЗЗ,                                             формула 10 [25. c.101]
В нашем случае,  Фо =  241,26 тыс. руб. – 343,72 тыс. руб. = -102,46 тыс. руб.

С помощью этих показателей мы можем определить трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации: 1, если Ф>0, 0, если Ф <0.

В нашей ситуации мы наблюдаем нередкий тип финансовой устойчивости. 

Налицо – кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на стадии банкротства. Поскольку в данной ситуации денежные средства и дебиторская задолженность не покрывают даже его кредиторской задолженности.


Завершить общий анализ деятельности предприятия за отчетный период можно расчетом динамики изменения следующих показателей:

· Прибыли от реализации;

· Доли себестоимости продукции в выручке;

· Доли прибыли от реализации в выручке. 

Рассмотрим динамику изменения прибыли от реализации за период с 2000 по 2003 год (см. Таблица 2.6).

Как видно из таблицы 2.6. прибыль от реализации растет из года в год. В 2003 году по сравнению с 2002 годом, прибыль возросла на 1 415 900 руб. этому способствовало увеличение объемов реализации на 69 %.

Таблица 2.6.

Анализ динамики изменения прибыли от реализации за период с 2000 по 2003 гг., тыс. руб.

	Показатели
	Года
	Отклонение 2003 от 2002 года

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	Абсолют.
	 %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Объем реализации услуг
	1 600,00
	2 243,00
	3 485,06
	5 904,09
	+ 2419,03
	+ 69,41

	Себестоимость услуг
	1 100,00
	1 495,00
	1 742,54
	2 278,02
	+ 535,48
	+ 30,73

	Прибыль от реализации услуг
	436,00
	607,02
	1 079,65
	2 495,55
	+ 1 415,90
	+ 131,14


Рассмотрим динамику изменения доли себестоимости услуг в выручке от реализации услуг за  период с 2000 по 2003 год (см. Таблица 2.7).

Таблица 2.7.

Анализ динамики изменения доли себестоимости в выручке за период с 2000 по 2003 гг., тыс. руб.

	Показатели
	Года
	Отклонение 2003 от 2002 года

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	Абсолют.
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Объем реализации услуг
	1 600,00
	2 243,00
	3 485,06
	5 904,09
	+ 2419,03
	+ 69,41

	Себестоимость услуг
	1 100,00
	1 495,00
	1 742,54
	2 278,02
	+ 535,48
	+ 30,73

	Доля себестоимости в выручке, %
	68,75
	66,65
	50,00
	38,58
	- 11,42
	


Рассчитанные показатели свидетельствуют о положительном моменте в деятельности ООО «Бизнес Системы» - доля себестоимости услуг в выручке от реализации услуг ежегодно снижается и к 2003 году достигает рекордно низкого показателя – 39 %.

Рассмотрим динамику изменения доли прибыли от реализации услуг в выручке от реализации услуг за  период с 2000 по 2003 год (см. Таблица 2.8).

Таблица 2.8.

Анализ динамики изменения доли прибыли в выручке за период с 2000 по 2003 гг., тыс. руб.

	Показатели
	Года
	Отклонение 2003 от 2002 года

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	Абсолют.
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Объем реализации услуг
	1 600,00
	2 243,00
	3 485,06
	5 904,09
	+ 2419,03
	+ 69,41

	Прибыль от реализации услуг
	436,00
	607,02
	1 079,65
	2 495,55
	+ 1 415,90
	+ 131,14

	Доля прибыли в выручке, %
	27,25
	27,06
	30,98
	42,27
	+ 11,29
	


вырезано

Таким образом, причина снижения темпов роста балансовой прибыли кроется в первую очередь в ускорении темпов роста за период с 2002 по 2003 гг коммерческих расходов предприятия.


После формирования балансовой прибыли предприятие уплачивает налоги в бюджет государства. Виды налогов на ООО «Бизнес Системы» 2002-2003 годов в процентах представлены в Таблице 2.11.

Таблица 2.11.

Виды налогов на ООО «Бизнес Системы» 2002-2003 годов в процентах.

	Виды налогов и обязательных платежей
	2002
	2003

	1
	2
	3

	1. Налог на прибыль, в % от прибыли
	вырезано
	вырезано

	2. Платежи в пенсионный фонд, в % к ФОТ
	вырезано
	вырезано

	3. Платежи органам соцстраха, в % к ФОТ
	вырезано
	вырезано

	4. Плата в фонд медицинского страхования, в %

к ФОТ
	вырезано
	вырезано

	5. Налог на доходы физических лиц, в % к ФОТ
	вырезано
	вырезано

	6. Плата в фонд МВД, в % к ФОТ 
	вырезано
	вырезано

	7. Налог на имущество, в % к среднегодовой стоимости имущества
	вырезано
	вырезано

	8. Налог на рекламу, в % к стоимости рекламных услуг
	вырезано
	вырезано

	9. Транспортный налог, в % к ФОТ
	вырезано
	вырезано


Как Видно из таблицы 2.11  отчисления на социальные нужды отражают обязательные отчисления по установленным законодательством нормам органам социального страхования, медицинского страхования, фонда МВД, пенсионного фонда, фонда занятости от затрат на оплату труда работников, включаемых в себестоимость продукции. Эти платежи влияют на повышение цены услуги. От прибыли производятся отчисления в бюджет. Оставшаяся после платежей прибыль остается в распоряжении предприятия. 

После формирования прибыли отчетного периода, она корректируется для целей налогообложения (см. таблица 2.12.).

Таблица 2.12

Расчет налогооблагаемой прибыли ООО «Бизнес Системы» в сопоставимых ценах за анализируемый период

	Показатели
	2000
	2001
	(+,-)
	2001
	2002
	(+,-)
	2002
	2003
	(+,-)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Выручка от реализации услуг
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Себестоимость услуг
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Коммерческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Управленческие расходы
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль от реализации услуг
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль от прочей реализации
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Прибыль до налогообложения
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Ставка налога на прибыль, %
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Сумма налога на прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Сумма прочих обязательных платежей из прибыли
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Чистая прибыль
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Как видно из таблицы 2.12., несмотря на то, что ставка налога на прибыль по сравнению с началом анализируемого периода сократилась до 24 %, сумма отчислений в бюджет возросла. В частности в 2003 году по сравнению с 2002 годом сумма налога на прибыль и других обязательных платежей из прибыли увеличилась на 64 % по сравнению с 2002 годом, что напрямую зависит от роста самого показателя прибыли до налогообложения на те же 64 %. Таким образом, за последние 2 года система налогообложения на предприятии не изменилась.

Проведем факторный анализ прибыли, полученной ООО «Бизнес Системы» в 2003 году. Для этого составим и рассмотрим аналитическую таблицу 2.13.

Таблица 2.13

Анализ прибыли ООО «Бизнес Системы» в сопоставимых ценах за анализируемый период, тыс. руб.

	Наименование показателя
	Код строки
	 За 2003 год
	За 2002 год
	Абс.  отклонение
	Уд. вес, %
	Отклонение уд. веса

	
	
	
	
	
	2003 г.
	2002 г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Выручка от реализации услуг
	010
	10863,44
	6299,67
	+ 4563,77
	100
	100
	-

	Себестоимость услуг
	020
	3894,29
	2430,65
	+ 1463,64
	35,9
	38,6
	- 2,7

	Коммерческие расходы
	030
	2500,00
	955,48
	+ 1577,52
	23,0
	15,2
	+ 7,8

	Управленческие расходы
	040
	300,48
	250,79
	+ 49,69
	2,8
	4,0
	- 1,2

	Прибыль от реализации услуг
	050
	4168,67
	2662,75
	+ 1505,92
	38,4
	42,3
	- 3,9

	Прибыль от финансово-хозяйственной деятельности
	110
	4168,67
	2662,75
	+ 1505,92
	38,4
	42,3
	- 3,9

	Прочие внереализационные доходы


	120
	200,45
	21,39
	+ 179,06
	1,9
	1,7
	+ 0,2

	Прочие внереализационные расходы


	130
	180,67
	11,38
	+ 169,29
	1,7
	3,4
	- 1,7

	Прибыль отчетного периода
	140
	4188,45
	2559,66
	+ 1628,79
	38,6
	40,6
	- 2

	Налог на прибыль
	150
	1465,96
	895,88
	+ 570,08
	-
	-
	-

	Чистая прибыль
	190
	2731,49
	1663,78
	+ 1067,71
	25,1
	26,4
	- 1,3



Анализ финансовых результатов деятельности предприятия подразумевает:

1. Исследование изменений каждого показателя за анализируемый период (горизонтальный анализ, расчет в колонке 5 таблицы 2.13).

2. Исследование структуры соответствующих показателей и их изменений (вертикальный анализ, расчет в колонках 6, 7, 8)

3. Изучение динамики (трендовый анализ)

4. Исследование влияния факторов на прибыль (факторный анализ)

1. Горизонтальный анализ отчета о прибылях и убытках, именно эти показатели положены в основу расчетов таблицы 2.13, показывает, что за анализируемый период с 2002 по 2003 год по всем статьям отчета наблюдается положительная динамика. Абсолютное отклонение чистой прибыли в сопоставимых ценах 2002 и 2003 года составило + 1 067,71 тыс. руб. Абсолютное отклонение балансовой прибыли +1 505,92 тыс. руб. Абсолютное отклонение выручки от реализации + 4 563,77 тыс. руб.

2. вырезано

3. Проведем факторный анализ с целью подтверждения или опровержения вышеуказанной сентенции.

На сумму прибыли влияют все показатели. Это влияние описывается факторной моделью аддитивного вида:

Пб = В – С - КР – УР + ВнД – ВнР =        Хi  ,                           формула 11 [25, c. 126]   
где  В – выручка от реализации;

       С – себестоимость;

       КР – коммерческие расходы;

       УР – управленческие расходы;

       ВнД – внереализационные доходы;

       ВнР – внереализационные расходы.

1. Рассчитаем влияние фактора «Выручка от реализации»:

В2003 = 10 863,44 тыс. руб.

В2002 = 5 904,09 тыс. руб.

Индекс цены в 2003 году составил 6.7 %

Jц = (100 + 6,7) / 100 = 1,067

За счет цены выручка от реализации увеличится:

D Вц =  В2003  - (В2003 / Jц ) = 10 863,44 тыс. руб.– 10 181,29 тыс. руб. = + 682,15 тыс. руб.

D П(в) = {((В2003 – В2002) – D Вц) * R2002p}/ 100,       формула 12 [25, c. 127]         
где D П(в)  - изменение прибыли от реализации под влиянием фактора «выручка»;

В2003 – выручка от реализации по отчету о прибылях и убытках;

D Вц – изменение выручки под влиянием цены;

R2002p – рентабельность продаж в 2002 году.

R2002p = П2002 / В2002 * 100 % = 42,3 %

Таким образом, D П(в) = {(10 863,44 тыс. руб. – 5 904,09тыс. руб.) – 682,15 тыс. руб.} * 42,3 % / 100 % =  + 1 809,26 тыс. руб.

Это значит, что увеличение выручки от реализации в отчетном периоде на 682,15 тыс. руб. (исключая влияние цены) обусловило увеличение суммы прибыли от реализации на 1 809,26 тыс. рублей.

2. Рассчитаем влияние фактора «Цена»:

D П(ц) = {D Вц * R2002p}/ 100,                               формула 13 [25, c. 128]   
D П(ц) = (682,15 тыс. руб. * 42,3 %) / 100 % = + 288,55 тыс. руб.

Это значит, что увеличение цен в отчетном периоде обусловило увеличение суммы прибыли от реализации на 288,55 тыс. рублей.

· вырезано

· экономия затрат, включенных в себестоимость, привела к увеличению суммы прибыли на 293, 31 тыс. руб.,

· перерасход затрат на коммерческие расходы в отчетном периоде и их рост на 7,8 пункта привел к уменьшению суммы прибыли от реализации на 844,35 тыс. руб.,

· экономия затрат на управленческие расходы в отчетном периоде привела к росту суммы прибыли от реализации на 130,36 тыс. руб.

4. Рентабельность собственного капитала увеличилась, по сравнению с прошлым годом на 21,81 %, это свидетельствует о достаточно эффективном использования собственного капитала

5. Внутренние темпы роста снижаются, пусть и незначительно, на 0.04, значит политика распределения прибыли выбрана не правильно. 

6. Рентабельность реализации отчетного периода снизилась по сравнению с рентабельностью прошедшего периода на 3,96 %. Наибольшее влияние на снижение рентабельности оказал такой фактор как коммерческие расходы.

снижение рентабельности отчетного периода на 5,46 % произошло под влиянием, в основном снижения уровня рентабельности продаж.

ГЛАВА 3. ПРАКТИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЮ ФОРМИРОВАНИЯ И РАСПРЕДЕЛЕНИЯ ПРИБЫЛИ ООО «БИЗНЕС СИСТЕМЫ»

1.1. Предлагаемый механизм оптимизации процесса формирования прибыли ООО «Бизнес Системы»
Основные направления совершенствования механизма формирования и распределения финансовых результатов целесообразно объединить в несколько групп, исходя из структуры данного механизма, а также с учетом его внутренних и внешних связей в рамках финансового механизма и системы управления финансами ООО «Бизнес Системы».

Основные направления совершенствования механизма формирования финансовых результатов включают:

· оптимизацию учетной политики предприятия;

· комплекс мероприятий, обеспечивающих законное и правильное определение объема выручки от реализации медиа услуг, сумм налогов относимых на финансовые результаты, а также размеров издержек производства, что влияет на точность и достоверность определения финансовых результатов.

Обозначив группы направлений совершенствования механизма формирования финансовых результатов, рассмотрим отдельные направления более подробно.
Важным резервом роста финансовых ресурсов ООО «Бизнес Системы» является совершенствование их учетной политики. В части оптимизации учетной политики ООО «Бизнес Системы» следовало бы обратить внимание на выбор варианта признания прибыли. Такая необходимость возникает из-за того, что не всегда работники государственной налоговой инспекции правильно понимают вариант определения выручки от реализации продукции по мере ее оплаты и считают полученные предприятием авансы выручкой. Поэтому необходимо в учетной политике уточнить, что финансовые результаты от реализации услуг предприятия признаются: за ту часть услуг, за которую поступила денежная выручка от реализации.  Во многих предприятиях сферы медиа услуг по услугам долгосрочного характера выручка от реализации услуг определяется по одному из вариантов: 
1) после полного завершения работ по договору; 
2) после завершения каждого этапа работ по договору. 
вырезано

Актуальным для налогового менеджмента на предприятии является выбор режима налогообложения. Этот аспект можно рассмотреть на 2 налоговых режимах, по которым предприятия могут строить свою деятельность: упрощённая система налогообложения; общий режим налогообложения. Упрощенный режим предусмотрен для субъектов малого бизнеса. Выбор производится на добровольной основе, но при этом субъекты малого бизнеса должны соответствовать условиям максимального количества работников, суммой активов и размером уставного капитала.

Для сравнения упрощенной системы и общего режима налогообложения произведён расчёт по данным ООО «Бизнес Системы» г. Камышин, которая производит уплату налогов по общему режиму налогообложения, но по финансовым показателям (численность – менее 100 человек; уставной капитал распределен соответствующим образом, остаточная стоимость основных средств не превышает 100 млн. руб., по итогам налогового (отчетного) периода доход налогоплательщика не превышает 15 млн. руб.)  может перейти на упрощённый режим.
Таблица 3.1.
Информационная база для расчёта налогов в бюджет за 2003 год.
	Показатели
	Сумма, тыс. руб.

	1
	2

	Выручка от реализации, без НДС
	вырезано

	Себестоимость
	вырезано

	Прибыль до налогообложения
	вырезано

	Оплачена аренда, в т.ч. НДС
	вырезано

	Предоплата за рекламные услуги, в т.ч. НДС
	вырезано

	Стоимость облагаемого имущества
	вырезано

	Облагаемые расходы на оплату труда
	вырезано


  
Расчет налогов в бюджет по 2 системам налогообложения представлен в таблице 3.2.

Таблица 3.2.
Расчёт налогов в бюджет за 2003 год (тыс. руб.)
	Общий режим
	Упрощенная система налогообложения

	1
	2

	вырезано
	вырезано

	вырезано
	вырезано

	вырезано
	вырезано

	вырезано
	вырезано


Продолжение Таблицы 3.2.

	1
	2

	НДФЛ (13 %): 229,35 * 13 % = 29,82 
	

	вырезано
	вырезано

	Итого по общему режиму: 1 465,96 
	


Эффект от применения УСН в сумме 411,63 т.р. позволил бы предприятию выявить дополнительные экономические возможности. В частности чистая прибыль 2003 года составила бы 3 143,12. Таким образом, можно выделить основные преимущества при переходе на упрощенный режим: бухгалтерский учёт имеет упрощенный вариант, имеется закрытый перечень уплачиваемых и неоплачиваемых налогов, снижение налогового бремени благодаря сужению налоговой базы и уменьшению налоговых ставок, большинство налогов заменяется единым налоговым платежом. 

Таким образом, целесообразно выделить налоговый менеджмент в отдельную ветвь управления финансово-хозяйственной деятельности, это позволит сделать предприятие информационно «прозрачным» для налоговых структур, и предоставляет возможность управлять затратами и финансовым результатом, что немаловажно для экономического роста. 

Анализ использования  прибыли  фирмой ООО «Бизнес Системы»  показал, как  распределялись средства  в фонд потребления и в фонд накопления. 

На фирме ООО «Бизнес Системы» большая часть прибыли была направлена в фонд потребления и использовалась на выплаты социального характера, что повлекло за собой  замедление оборачиваемости оборотных активов, ограничение возможности роста товарооборота и прибыли.

вырезано

Конец формы

З А К Л Ю Ч Е Н И Е 

В дипломном проекте освещены теоретические аспекты управления прибылью предприятия в современных условиях, а именно – механизм формирования и показатели прибыли, методы управления прибылью и ее распределение в современных условиях налогообложения.

Дана общая характеристика рассматриваемого предприятия.

Критический обзор литературы позволил выполнить анализ финансовых результатов по ООО «Бизнес Системы» проследить динамику состава и структуры прибыли, также он позволил выявить влияние изменения различных факторов на изменение прибыли и рентабельности предприятия.

Анализ показателей прибыли показал, что за анализируемый период балансовая прибыль увеличилась на 3 339,21 тыс. руб. Темпы роста балансовой прибыли существенно снизились в 2003 по сравнению с 2002 годом, причина снижения темпов роста балансовой прибыли кроется, в первую очередь, в ускорении темпов роста за период с 2002 по 2003 гг коммерческих расходов предприятия. Факторный анализ прибыли предприятия свидетельствует:

· увеличение выручки от реализации в отчетном периоде на 682,15 тыс. руб. (исключая влияние цены) обусловило увеличение суммы прибыли от реализации на 1 809,26 тыс. рублей, 

· увеличение цен в отчетном периоде обусловило увеличение суммы прибыли от реализации на 288,55 тыс. рублей, 

· экономия затрат, включенных в себестоимость, привела к увеличению суммы прибыли на 293, 31 тыс. руб.,

· перерасход затрат на коммерческие расходы в отчетном периоде и их рост на 7,8 пункта привел к уменьшению суммы прибыли от реализации на 844,35 тыс. руб.,

· экономия затрат на управленческие расходы в отчетном периоде привела к росту суммы прибыли от реализации на 130,36 тыс. руб.
   В работе был проведен также и анализ показателей рентабельности. Он показал, что рентабельность собственного капитала увеличилась, по сравнению с прошлым годом на 21,81 %, но внутренние темпы роста снижаются на 0.04, значит политика распределения прибыли выбрана не правильно.  Рентабельность реализации отчетного периода снизилась по сравнению с рентабельностью прошедшего периода на 3,96 %. Наибольшее влияние на снижение рентабельности оказал такой фактор как коммерческие расходы. Снижение рентабельности отчетного периода на 5,46 % произошло под влиянием, в основном снижения уровня рентабельности продаж.

Данные анализа финансовых результатов позволили выявить резервы и, следовательно, на их базе разработать проект мероприятий по совершенствованию механизма управления прибылью, что, в свою очередь будет способствовать увеличению финансовых результатов деятельности ООО «Бизнес Системы».

Проект мероприятий включает, предложенные в третьей главе работы рекомендации по совершенствованию политики формирования и распределения прибыли ООО «Бизнес Системы». В частности, в рамках совершенствования процесса формирования прибыли предложено:
· оптимизировать учетную политику предприятия по вопросу учета финансовых результатов деятельности в зависимости от срока их оплаты;

· разработать более «прозрачную» систему учета деятельности предприятия, вводя отдельный баланс по каждому направлению деятельности предприятия

· внедрить меры по совершенствованию маркетинговой политики по направлению деятельности «газета», выполнение которых позволит улучшить финансовые результаты от осуществления данного вида деятельности.

В рамках совершенствования процесса распределения прибыли предложено:

· пересмотреть порядок распределения  прибыли, направляя большую часть  на формирование фонда накопления;
· заменить действующий порядок налогообложения. Эффект от применения УСН в сумме 411,63 т.р. позволил бы предприятию выявить дополнительные экономические возможности. В частности чистая прибыль 2003 года составила бы 3 143,12. Таким образом, можно выделить основные преимущества при переходе на упрощенный режим: бухгалтерский учёт имеет упрощенный вариант, имеется закрытый перечень уплачиваемых и неоплачиваемых налогов, снижение налогового бремени благодаря сужению налоговой базы и уменьшению налоговых ставок, большинство налогов заменяется единым налоговым платежом. 
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