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Авторское выполнение научных работ любой сложности – грамотно и в срок

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
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Введение

Введение

Основным правовым документом во взаимоотношениях между организациями является договор (коммерческий контракт). 

Договор (коммерческий контракт) - документ, фиксирующий соглашение между двумя или большим количеством сторон (лиц) об установлении, изменении или прекращении каких-либо отношений (прав и обязанностей) и регулирующий их. Под коммерческим контрактом обычно понимают соглашение между двумя или несколькими сторонами на поставку товаров, работ или услуг в соответствии с условиями, установленными в соглашении.

Если в сделке участвуют представители разных стран (фирмы, не зарегистрированные на территории страны продавца или покупателя), то она является международной. Если в сделке участвуют представители одной страны, а также иностранные фирмы, зарегистрированные в стране покупателя или продавца, то такая сделка считается внутренней.

Целью написания данной работы является рассмотрение коммерческого контракта как основного правового документа во взаимоотношениях между организациями.

Задачи:

- рассмотреть виды коммерческих контрактов

- рассмотреть методы заключения контрактов

- исследовать технологию прохождения контракта на предприятии

- изучить основные требования к контракту купли-продажи

Объект исследования - взаимоотношения между организациями

Предмет исследования - коммерческий контракт как основной правовой документ

1. Коммерческий контракт как основной правовой документ во взаимоотношениях между организациями

1.1. Виды коммерческих контрактов

Основным правовым документом во взаимоотношениях между организациями является договор (коммерческий контракт). 

Договор (коммерческий контракт) - документ, фиксирующий соглашение между двумя или большим количеством сторон (лиц) об установлении, изменении или прекращении каких-либо отношений (прав и обязанностей) и регулирующий их. [5, c.47]

В Договоре (коммерческом контракте) отражаются вопросы, связанные с: 

" характером сделки; 

" условиями сделки (поставки, услуги); 

" сроками сделки; 

" транспортировкой; 

" упаковкой и маркировкой; 

" ценой; 

" качеством; 

" оплатой; 

" гарантиями; 

" правами и обязанностями сторон;
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