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РЕФЕРАТ

Текст  с., рис., табл., источников, прил.

Цель работы - экономическое обоснование внедрения нового вида деятельности в ООО «Бизнес Сити» - создания фитнес-центра в г. Красноярске. 

В первой главе был выполнен анализ социально-экономического положения России и перспектив экономического развития Красноярского края, а также ситуации в строительной отрасли. 
Во второй главе выполнен анализ финансово-хозяйственной деятельности объекта исследования.
В работе предлагается организовать фитнес-центр в микрорайоне «Ястынское поле» г. Красноярска.

Начало проекта – январь 2012 г. Срок реализации проекта - 5 лет.

Фитнес-центр будет оказывать три категории услуг: аэробика, тренажерный зал, индивидуальные занятия. 
Общие инвестиционные затраты составляют 963 821 руб., в том числе 741 321 руб. – комплекты спортивного и вспомогательного оборудования, 222 500 руб. – первоначальный оборотный капитал. 

Уровень цен на продукцию установлен на среднерыночном уровне. Фитнес-центр планирует оказывать услуги в сегменте «эконом плюс».

Оценка эффективности инвестиционного проекта показала, что проект может быть принят к реализации, так как чистый дисконтированный денежный доход составляет 8 110 190  руб.; индекс доходности – 6,0. Срок окупаемости проекта – 0,45 года. Внутренняя норма доходности - 135%. 

Оценка эффективности участия предприятия в проекте показала, что чистый дисконтированный денежный доход составляет 9 666 850 руб.; индекс доходности равен 7,0. Срок окупаемости проекта – 0,32 года. Внутренняя норма доходности  - 142%. Таким образом, финансирование проекта за счет использования собственных и заемных средств более эффективно. 

Реализация проекта вызывает незначительное снижение уровня рентабельности продаж и продукции предприятия, что вызвано относительно небольшой рентабельностью проекта по сравнению с текущей деятельностью предприятия в 2008 г. Однако проект вызывает увеличение масштаба деятельности предприятия.
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ВВЕДЕНИЕ

В настоящее время рынок услуг находится в состоянии постоянного развития несмотря на разразившийся мировой финансовый кризис. В этой связи можно подчеркнуть, что в ближайшее время вложение капитала в создание предприятий малого бизнеса, специализирующихся на оказании различного рода услуг может и должно стать приоритетным направлением инвестиций. В настоящий момент складывается такая ситуация: многие люди уже готовы тратить значительную часть своих доходов не на покупку товарной продукции, а на получение качественных и доступных по цене услуг.

Российский рынок спортивно-оздоровительных услуг - один из самых быстрорастущих. 

В Красноярском крае специалисты консалтинговых агентств предсказывают рост рынка оздоровительных услуг в ближайшие несколько лет на 30-50 процентов. При этом бизнес, ориентированный на здоровый образ   жизни, имеет тенденцию отказаться от узкой специализации на спортивной форме   человека, он начинает осваивать смежные отрасли: диетологию, косметологию, фармакологию.   Спортивные клубы постепенно превращаются в комплексные центры, объединяющие   все виды услуг, связанные с красотой и здоровьем. В ближайшие 2-3 года ожидается  бум на рынке фитнес-услуг.

Все вышеизложенное определяет актуальность темы дипломной работы.

Целью дипломной работы является экономическое обоснование внедрения нового вида деятельности в ООО «Бизнес Сити» - создания фитнес-центра в г. Красноярске.

Для достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи: 

· провести анализ социально-экономического положения России и Красноярского края;

· выполнить анализ ситуации в строительной отрасли России;

· провести анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Бизнес Сити»; 

· выполнить анализ ситуации отрасли спортивно-оздоровительных услуг России;

· провести анализ рынка фитнес-услуг г. Красноярска; 

· выполнить оценку экономической эффективности проекта и эффективности участия предприятия в проекте организации фитнес-центра в г. Красноярске.

1. АНАЛИЗ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО ПОЛОЖЕНИЯ РОССИИ, КРАСНОЯРСКОГО КРАЯ И СТРОИТЕЛЬНОЙ ОТРАСЛИ
1.1. Анализ социально-экономического положения России
Приоритетами социально-экономической политики Правительства Российской Федерации на среднесрочную перспективу (2010 - 2012 годы) станет реализация антикризисных мер, а также мер, ориентированных на решение долгосрочных задач модернизации и повышения конкурентоспособности экономики страны.

К основным приоритетам следует отнести выполнение социальных обязательств государства перед гражданами, сохранение и развитие промышленного и технологического потенциала, активизацию внутреннего спроса, развитие конкуренции и снижение административного давления на бизнес, повышение устойчивости национальной финансовой системы.

Будет обеспечиваться макроэкономическая сбалансированность, выдерживаться курс на стабильность национальной валюты и последовательное снижение инфляции. 

Одновременно будут активизированы действия, обеспечивающие переход экономики на инновационный тип развития в соответствии с Концепцией долгосрочного социально-экономического развития Российской Федерации на период до 2020 года и Основными направлениями деятельности Правительства Российской Федерации на период до 2012 года. К ним относятся развитие человеческого капитала, модернизация системы образования, здравоохранения и пенсионной системы, развитие национальной инновационной системы, развитие технологической, транспортной и энергетической инфраструктуры. 

Последовательно будет обеспечиваться развитие рыночных институтов, реализация мер, направленных на поддержку малого и среднего предпринимательства, развитие конкуренции, совершенствование корпоративного управления, развитие финансовых рынков, банковского и страхового секторов, повышение качества государственного управления и механизмов регулирования экономической деятельности.
1.2. Анализ состояния строительного комплекса России и Красноярского края
В 2009 году впервые за десять лет в строительной индустрии России зафиксирован существенный спад. В 2010 началось восстановление отрасли, прежде всего за счет проектов, реализуемых при поддержке или за счет государства. Наиболее подающим надежды в ближайшее время аналитики называют жилой сегмент. В IV квартале 2010г. руководители 74% строительных организаций оценили экономическую ситуацию в строительстве как "удовлетворительную", а доля организаций, у которых производственная программа соответствовала "нормальному" уровню, составила 70%. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Что касается крупных строек, то Перинатальный центр в Красноярске намерены достроить в 2012 году, в 2011-м же на его строительство заложено 1 млрд 200 млн рублей. Такой масштабный проект, как Ледовый дворец в Красноярске, власти обещают довести до ума и сдать в эксплуатацию в ноябре этого года. Сейчас строителям предстоит завершить монтаж металлоконструкций каркаса, стеновых ограждений, внутренних инженерных сетей, выполнить отделочные работы.

Для строительных компаний госзаказ на возведение социальных объектов в последние несколько лет представляет серьезный интерес, поскольку эти стройки имеют под собой гарантированное бюджетное финансирование, обеспечивают стройкомплекс работой. Помимо строительства школ, детских садов, медицинских и спортивных объектов государственный заказ распространяется и на возведение социальных домов, в том числе для переселенцев из ветхого и аварийного жилья.

С целью повышения доступности жилья главной задачей в области муниципальных инвестиций в этом году по-прежнему останется реализация проектов по строительству недорогого социального жилья. На протяжении последних семи лет в городе успешно реализуется программа строительства квартир за счет размещения муниципальных облигаций, при этом стоимость квадратного метра для держателей облигаций значительно ниже рыночной. В рамках этой программы в 2011 году предполагается строительство одного жилого дома, сейчас выбирается проект и местоположение новостройки.

Кроме того, 129 млн рублей из краевого бюджета выделят для переселения людей из жилых домов, являющихся объектами культурного наследия и признанных непригодными для проживания. Новостройку для этой категории граждан возведут в микрорайоне Покровский и сдадут в эксплуатацию в этом году.

Реализация жилья в рамках программы осуществления облигационных заимствований продолжится в 2012–2013 годах. Средства в сумме 191 млн рублей будут направлены на строительство жилого дома № 4 в квартале 7б жилого района Покровский.

Ведомственная целевая программа «Развитие строительной отрасли Красноярского края» на 2011–2013 годы предполагает долгосрочные целевые программы по обеспечению жильем молодых семей, ветеранов, инвалидов, переселению граждан из северных районов края и из ветхого жилья. Кроме того, запланированы мероприятия по ремонту мостов, сейсмическое микрорайонирование территорий Красноярска и детальное районирование 100-километровой зоны вокруг СШГЭС. Общий объем финансирования этой программы равен 10 млрд рублей.

Переселению людей из Норильска и Дудинки «на материк» в ближайшие годы станет уделяться огромное внимание и средства. В рамках реализации этой программы, рассчитанной на 10 лет, планируется вывезти порядка 11 250 семей. На эти цели выдается по 1,8 млрд рублей в год.

На содержание недостроенного красноярского метро за три года будет потрачено 150 млн рублей. Что касается долгосрочной целевой программы «Дом», то плановый объем средств из краевого бюджета в 2011 году составляет 430 млн рублей. Деньги направят в том числе на строительство жилых домов и приобретение квартир для малоимущих и нуждающихся в жилых помещениях. Субсидии на обеспечение земельных участков коммунальной инфраструктурой в целях жилищного строительства муниципальным образованиям края в этом году составят 230 млн рублей. Одним из приоритетов в ближайшие несколько лет станет малоэтажное строительство в 10–15 километрах от Красноярска, где создается основная потребность в жилье.

Сейчас за счет средств инвесторов в пригороде Красноярска строится малоэтажное жилье на 21 площадке (площадь застройки 1007 га): в Красноярске (4 площадки — 46 га), в районах Емельяновском (13 площадок — 703 га) и Березовском (4 площадки — 258 га). В целом по краю объем ввода малоэтажного жилья в 2011–2013 годах планируется увеличить на 28,5–31,1%.

Строительство и ремонт дорог будут вестись в рамках программы «Развитие и модернизация автомобильных дорог Красноярского края» на 2011–2013 годы. В частности, запланирован капитальный ремонт ул. Калинина в Октябрьском районе Красноярска с установкой шумозащитного экрана, ремонт автомобильной дороги «Подъезд к аэропорту «Емельяново», строительство дорог в Сосновоборске, реконструкция ул. 2-я Брянская до ул. Калинина в Красноярске. «В результате реализации мероприятий программы будут достигнуты следующие результаты: в 2011 году протяженность отремонтированных дорог возрастет с 3451,9 км (2010 год) до 3614,5 км (2011 год), протяженность дорог, требующих незамедлительного ремонта, снизится с 3349,9 км (2010 год) до 3187,3 км (2011 год)», — отметил Захар Титов.
Всего за три года реализации программы из краевого бюджета планируется выделить 1,127 млрд рублей. В целом же из трех источников финансирования — Федерация, край, город — на строительство и ремонт дорог выделяется 2 млрд 332 млн рублей, рекордная сумма за последние годы. Большая часть средств федерального бюджета (460 млн из 735 млн рублей) пойдет на ремонт внутриквартальных дорог.

Проблемный вопрос для города — это начало строительства четвертого моста через Енисей. Сейчас проектная документация дорабатывается, она предусматривает объединение моста и подходов в один проект. Протяженность моста до корректировки проекта составляла 1 161,8 м, число полос движения — по 3 полосы в каждом направлении, срок строительства — 44 месяца. Окончательная стоимость проекта будет известна после прохождения экспертизы — в начале этого года.

Насколько оправданными окажутся ожидания, связанные с перспективами развития отрасли, покажет время. Впрочем, в предыдущие кризисные годы строители доказали, что могут выстоять и справиться с поставленными задачами. Поэтому есть все основания полагать, что итоги 2011 года будут оптимистическими.

2. АНАЛИЗ ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ООО «БИЗНЕС СИТИ»
2.1. Краткая характеристика ООО «Бизнес Сити»
История СМ.СИТИ начинается с 2006 года, когда было создано ООО «СМ.СИТИ» для управления активами и девелоперской деятельности инвестиционной группы СМ.групп. Сегодня девелоперская группа СМ.СИТИ состоит из нескольких  компаний, которые специализируются на различных видах деятельности на рынке жилой и коммерческой недвижимости:

 ОАО «СМ.СИТИ» - головная  компания  Группы

 ООО «Новый Город» - реализация проекта Южный Берег

 ООО «Бизнес Сити» - реализация проекта жилого дома в центре города

 ООО «УСК "Новый Город" - реализация проекта Зеленый городок

            По состоянию на 1 августа 2010 г. во владении Группы на правах долгосрочной аренды и собственности  находится: 40 га  земли  и   5000 кв.м. офисной недвижимости. За 3 последних  года построено  и сдано в эксплуатацию 65000кв.м. жилой и 9000 коммерческой недвижимости.

 Залогом успешной деятельности группы является профессиональная команда топ-менеджеров, которая работает вместе более 10 лет и имеет успешный опыт реализации сложных и масштабных проектов  в машиностроении и недвижимости.

 СМ.СИТИ ставит перед собой цель - стать самым  успешным игроком на рынке недвижимости  Красноярска. В ближайшие 4 года группа планирует реализовать 3  знаковых проекта:

 Южный Берег – завершить строительство второй очереди района Южный Берег, которая  спроектирована  при непосредственном участии европейских архитекторов. Реализация второй очереди проекта позволит   окончательно закрепить за Южным берегом звание самого перспективного и комфортного района Красноярска.

 Зеленый Городок - начать и завершить  за 2 года строительство целого  микрорайона, который   будет выгодно отличаться качеством  благоустройства  от вторичного жилья и всех новостроек Советского района, при этом цены на квартиры будут сохраняться на  конкурентном уровне. Подрядчики: Культбытстрой, РСК. Финансовый партнер: Сбербанк РФ.

 «Бизнес-сити»- спроектировать и построить жилой дом бизнес-класса в историческом центре города на земельном участке, который находится в собственности Группы. Начать строительство планируется в конце 2012 года.  В настоящий момент ведутся предпроектные работы.

2.2. Основные технико-экономические показатели  деятельности ООО «Бизнес Сити»

Наилучшим образом деятельность предприятия характеризует структура и состав доходов, расходов и прибыли. Доходы увеличивают капитал компании, расходы его уменьшают. Разница между доходами и расходами за определённый промежуток времени называется прибылью компании за этот период. Баланс характеризует эффективность деятельности компании за некоторый отрезок времени. Баланс доходов и расходов показывает финансовые возможности предприятия, анализируя его, мы можем говорить о динамике экономического развития предприятия.

Таблица 1.

Состав и структура доходов и расходов

ООО «Бизнес Сити» в 2007-2008 г.г. Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Анализируя данные таблицы 1 видно, что доход предприятия в 2008 году по сравнению с 2007 годом увеличился на 4878 тыс. руб., несмотря на снижение выручки от продажи товаров, работ, услуг. Рост чистой прибыли произошёл за счёт снижения себестоимости проданных товаров (работ, услуг) на 5207 тыс. руб., увеличения доходов от участия в других организациях, процентов к получению. Наибольшее влияние оказал рост прочих доходов, который составил 21 тыс. руб.

Состав, структура и динамика активов и пассивов ОАО «Бизнес Сити» в 2007-2008 г.г. представлена в табл. 2.

Таблица 2.

Состав, структура и динамика активов и пассивов

ООО «Бизнес Сити» в 2007-2008 г.г.
	Наименование показателя
	Сумма, тыс. руб.
	Структура, %

	
	2007г.
	2008г.
	отклонение (+;-)
	2007г.
	2008г.
	отклонение (+;-)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Актив
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Раздел I. Внеоборотные активы
	50120
	52548
	2428
	76,5
	69,3
	-7,2

	Раздел II. Оборотные активы
	15370
	23235
	7865
	23,5
	30,7
	7,2

	Итого активов
	65490
	75783
	10293
	100,00
	100,00
	0,00

	Пассив
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Раздел III. Капитал и резервы
	62983
	69910
	6927
	96,2
	92,3
	-3,9

	Раздел IV. Долгосрочные обязательства
	68
	66
	-2
	0,1
	0,09
	-0,01

	Раздел V. Краткосрочные обязательства
	2439
	5807
	3368
	3,7
	7,7
	4,0

	Итого пассивов
	65490
	75783
	10293
	100,00
	100,00
	0,00


Из таблицы 2 видно, что в 2008 году по сравнению с 2007 годом показатели внеоборотных активов значительно увеличились (на 2428 тыс. руб.). Оборотные активы увеличились на 7865 тыс. руб., а пассивы возросли в большей степени из-за увеличения капитала и резервов ( + 6927 тыс. руб.).
Анализ среднегодовой стоимости имущества, стоимости основного и оборотного капиталов предприятия представим в таблице 3.
Таблица 3.
Анализ среднегодовой стоимости имущества, стоимости основного

и оборотного капиталов предприятия, тыс. руб. Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Исходя из расчётов таблицы 3 видно, что среднегодовая стоимость имущества, основного, оборотного и собственного капитала в 2008 году увеличилась соответственно на 5147 тыс.руб., на 26274 тыс. руб., на 11618 тыс. руб. и на 34955 тыс. руб.. 
В таблице 4 представлены расчёты сроков окупаемости имущества предприятия, основного, оборотного и собственного капиталов. Этот показатель характеризует количество лет, в течении которых стоимость имущества и капиталов окупается за счёт ежегодно получаемой чистой прибыли. Период времени зависит от величины используемого имущества, капиталов и от конечного финансового результата деятельности предприятия.

Таблица 4.
Сроки окупаемости имущества предприятия, основного, оборотного и собственного капиталов, лет.
	Наименование показателя
	2007 г.
	2008 г.
	Отклонение

(+;-)

	1
	2
	3
	4

	1. Сроки окупаемости имущества предприятия: Т им. = И ср. / П чп., где: П чп. - годовая чистая прибыль, тыс. руб.
	15,98
	5,47
	-10,5

	2. Сроки окупаемости основного капитала:

Т осн.к. = И ср.осн.к. / П чп.
	12,23
	7,41
	-4,82

	3. Сроки окупаемости оборотного капитала:
Т обор.к. = И ср.обор.к. / П чп.
	3,75 
	2,79
	-0,86

	4. Сроки окупаемости собственного капитала:

Т соб.к. = И ср.соб.к. / П чп.
	15,37
	9,59
	-5,78


Таблица 5.
Коэффициенты оборачиваемости имущества предприятия, основного,

оборотного и собственного капиталов, обороты/год.
	Наименование показателя
	2007 г.
	2008 г.
	Отклонение
(+;-)

	1
	2
	3
	4

	1. Коэффициент оборачиваемости имущества предприятия:
К об.им. = В рп. / И ср.,
где: В рп. - годовая выручка от продаж, тыс. руб.
	0,18
	0,57
	0,39

	2. Коэффициент оборачиваемости основного капитала:

К об.осн.к. = В рп. / И ср.осн.к.
	0,24
	0,42
	0,18

	3. Коэффициент оборачиваемости оборотного капитала:
К об.обор.к. = В рп. / И ср.обор.к.
	0,79
	1,11
	0,32

	4. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала:

К об.соб.к. = В рп. / И ср.соб.к.
	0,19
	0,32
	0,13


Значение коэффициентов оборачиваемости – показывают какую сумму выручки предприятие получило за каждый рубль финансового источника определённого вида, чем выше эти показатели, тем отдача капитала выше.

Для оценки уровня использования имущества предприятия в целом используют обобщающие показатели, которые характеризуют эффективность использования всей совокупности имущества предприятия с выделением эффективности использования внеоборотных активов (основного капитала) и оборотных активов (оборотного капитала). В качестве основного обобщающего показателя используется показатель рентабельности.

Таблица 6.
Обобщающие показатели, %. Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Показатель рентабельности имущества основного и оборотного капитала – это относительные показатели, которые определяются путём сопоставления конечного финансового результата деятельности предприятия с суммой осуществлённых затрат на создание имущества или основного и оборотного капитала. В качестве конечного финансового результата всегда выступает прибыль, а точнее различные виды прибыли.

Рассчитаем также показатели рентабельности продукции и продаж (таблица 7).
Таблица 7.
Коэффициенты рентабельности продукции и продаж, %.
	Наименование показателя
	2007 г.
	2008 г.
	Отклонение
(+;-)

	1
	2
	3
	4

	1. Рентабельность продукции:
Р продукции = П чп. * 100% / С б., где: С б. - полная себестоимость, тыс. руб.
	0,03 
	0,10
	0,07

	2. Рентабельность продаж:
Р продаж = П чп. * 100% / В рп.
	0,46
	0,39
	-0,08


Коэффициент рентабельности продукции показывает сколько предприятие имеет прибыли с каждой денежной единицы, затраченной на производство и реализацию продукции. Коэффициент рентабельности продаж показывает долю прибыли в каждом заработанном рублей. Увеличение чистой прибыли компании повлияло на увеличение рентабельности собственного капитала на 7%.

Прибыль и рентабельность являются важными показателями эффективности производства. В экономическом анализе существует система показателей рентабельности, которые условно разделяют на две группы: показатели рентабельности деятельности организации (таблица 7) и показатели рентабельности использования различных активов (таблица 6).

Основные финансово-экономические показатели деятельности ООО «Бизнес Сити» свидетельствуют о достаточно высокой прибыльности деятельности предприятия.
2.3. Анализ финансовой устойчивости, ликвидности, платёжеспособности предприятия и диагностика риска банкротства.

Анализ финансовой устойчивости любого хозяйствующего субъекта является важнейшей характеристикой его деятельности и финансово-экономического благополучия, характеризует результат его текущего, инвестиционного и финансового развития, содержит необходимую информацию для собственников и инвесторов, а также отражает способность предприятия отвечать по своим долгам и обязательствам и устанавливает размеры источников для дальнейшего развития. Если же принять во внимание, что имеющиеся у предприятия платёжные ресурсы разделяются на собственные и заёмные, то обеспеченность собственными платёжными ресурсами будет отражать как раз уровень финансовой устойчивости, а влияние заёмных платёжных ресурсов – уровень привлекательности данного предприятия.

Очевидно, что уровень надёжности отражает общую оценку платёжеспособности предприятия, поскольку показывает способность предприятия отвечать по своим долгам и обязательствам за счёт всех собственных (денежных и не денежных) и заёмных средств.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Конечно, существует сектор частных жилых резиденций, для которого тема собственных бассейнов актуальна, но отдельно стоящий бассейновый комплекс никогда и не считался доходным проектом. В советские времена в бюджете находились средства и на возведение, и на содержание физкультурно-оздоровительных комплексов, включая бассейны. С закатом эпохи СССР начался и закат многих видов спорта. Однако в середине 1990-х гг. власти Москвы, пытаясь улучшить ситуацию, приняли постановление о налоговых льготах для организаций, у которых на балансе находятся бассейны, запустили программу по строительству универсальных спортсооружений из быстровозводимых конструкций во дворах Москвы. А в 2005 г. была одобрена федеральная целевая программа развития массового спорта на 2006-2015 гг. В соответствии с этой программой, в стране будет построено более 4000 спортобъектов, в частности при общеобразовательных школах и вузах. После утверждения в 2003 г. «Генеральной схемы развития и размещения объектов физкультуры и спорта в Москве до 2010 г.», бассейны начали строиться в каждом округе столицы, и даже на бюджетные средства.

Бассейны-новостройки от частных инвесторов появятся, скорее всего, как элемент аквапарков или же в составе огромных торгово-развлекательных комплексов в ритейл- и сити-парках за городом. Для современного бассейна, входящего в такой комплекс, важны ландшафт и внутреннее убранство, поскольку посетители бассейна проводят много времени вне воды.

 

Физкультурно-оздоровительные комплексы

 

Сейчас большая часть спроса населения России на спортивные услуги покрывается бывшими советскими спортивно-оздоровительными комплексами, где, как правило, имеется тренажерный зал и бассейн. Иногда в них есть секции аэробики и шейпинга. Многие из крупных советских спортивных комплексов («Лужники», «Олимпийский» и «Чайка») трансформировались в коммерческие объекты с массой сопутствующих услуг, которые приносят прибыль. Стоимость посещения таких комплексов зависит от объема услуг. Одно занятие может стоить от 100 до 300 руб. Такие заведения доступнее, чем новые фитнес-центры, но время посещения здесь ограничено, а сервис оставляет желать лучшего. По оценкам экспертов, средний класс такие центры не устраивают. Как только у людей появляются деньги, они предпочитают фитнес-центры.

Государство, одним из начинаний которого является поддержка массового спорта в стране, начало строительство и новых объектов. В одной только Москве с 2006 по 2008 гг. должно открыться 55 физкультурно-оздоровительных комплексов, причем 8 из них будут с бассейнами.

Если же говорить о частном новом строительстве, то инвесторы и девелоперы сконцентрировались на многофункциональных спортивно-развлекательных комплексах. Ради рентабельности такой центр наполняется многими другими полезными и популярными вещами: аквапарками, тренажерными залами, саунами, ресторанами, салонами красоты. Такое объединение услуг в одном комплексе - это общемировая мода.

 

Оздоровительные центры: санатории, спа и веллнес-клубы

Оздоровительные центры берутся вернуть уставшего человека к жизни в кратчайшие сроки: за week-end, за день, или даже за несколько часов.

Санаториев, где за несколько дней обследуют организм и пропишут программу оздоровления или омоложения, в России, в т.ч. и в Подмосковье, довольно много. В зависимости от класса заведения (и соответственно, стоимости) в распоряжение отдыхающих там могут быть предоставлены тренажерные залы, бассейны с парилками, теннисные корты, пляжи, обширный спектр медицинских услуг, включая диагностику, физиотерапию, водолечение, аромотерапию, фитотерапию, лечебную физкультуру, услуги косметолога и т.п.

Однако быстро восстановить силы можно даже не выезжая за пределы МКАД. Особняком в премиальном сегменте стоят веллнес-клубы (Sport & SPA Men's Health Club, Rixos Royal SPA), предлагающие клиентам не только активное времяпрепровождение (фитнес), но и пассивное (SPA). Затраты на их строительство и содержание еще более высоки, чем в случае фитнес-клубов. В России они появились в начале 2000-х, и эта ниша пока относительна свободна.

Есть несколько версий происхождения термина SPA. Одна, что SPA - это название бельгийской деревушки вблизи Льежа, известной еще в средневековые времена благодаря своим горячим минеральным источникам. Вторая гласит, что Петр I посоветовал на целебных бельгийских источниках построить лечебницу и слово «СПА» произошло от русского «спасибо». Есть и еще одна версия: слова Sanitas Per Aquas (Вода - источник здоровья) прозвучали из уст римского императора Нерона. Центр SPA отличает то, что он объединяет оздоровительную медицину с салоном красоты. Комплексные программы, которые предлагают эти центры, позволяют избавиться от стресса, вывести токсины и даже улучшить показатели сердечно-сосудистой системы. Массаж, баня, аромотерапия, антистрессовые программы для тела и лица, лечение волос комбинируются с такими услугами, как стрижка и укладка волос, маникюр-педикюр и т. д. Такое сочетание значительно экономит время клиента, ведь все услуги человек получает в одном месте. Пакет услуг всегда разрабатывается индивидуально. Такие программы есть в клубах «Планета Фитнесс» и World Class, а также в салонах Jacques Dessange, "КаприС", City Looks. Как правило, в центре SPA человек проводит 3-5 часов. Все эти процедуры вовсе не прерогатива только слабой половины. Около 30% клиентов - мужчины. На Западе это соотношение выше, где-то 50/50.

В 2007 г. сеть отелей Rixos Hotels запустила крупнейший в Москве Wellness-центр. Двухэтажный комплекс располагается в ТЦ "Европейский" на площади в 5000 кв. м, в нем представлены все наиболее востребованные spa- и фитнес- услуги. Инвестиции Rixos в проект составили $10 млн.

 

Зимние виды спорта

 

Наиболее популярными видами зимнего отдыха в России являются лыжи, коньки и сноуборд. Если спортом обычно занимаются активные люди, то зимними видами - гиперактивные. В последние годы наблюдается стремление к экстриму: сноуборду, горным лыжам и прочему. На зимние виды - лыжи, горные лыжи, некоторые экстремальные виды (сноуборд), хоккей, коньки - в совокупности в 2005 г., по данным League Consulting, приходилось 16,5% спроса на рынке спортивных товаров и услуг. Высокий уровень спроса, начиная с 2005 г. наблюдается и на товары и услуги, связанные с катанием на коньках (10%).

Правительства многих стран, включая и Россию, вкладывают в развитие массового спорта немалые деньги, которые идут на пропаганду здорового образа жизни и на развитие местных клубов, доступных для малообеспеченных семей. А как иначе, ведь из-за болезней населения российская экономика теряет около 1,4% ВВП, или 23-24 млрд. долл.

Не стоят в стороне и работодатели: ведь до 30% современных офисных работников страдают из-за слабого здоровья, а болезни сотрудников причиняют им прямые убытки. Они вкладывают средства в health management (программы управления здоровьем), включающие в себя кроме мер по охране труда, также и профилактику физических и психических недугов. Чаще всего сюда входят добровольное медицинское страхование, фитнес (пока не все компании не готовы оплачивать сотрудникам посещение фитнес-клубов, зато они договариваются с клубами о корпоративных скидках в размере 5-20%) и разработка мотивационных программ, поощряющих здоровый образ жизни. По данным «Ренессанс страхование», правильно организованный health management снижает заболеваемость в коллективе на 40-50%, сокращает период нетрудоспособности на 20%, повышает выявляемость хронических заболеваний на 10-15% и в итоге уменьшает средний срок временной нетрудоспособности на 30% [46].

2.3. Анализ рынка фитнес-услуг в г. Красноярске
В прил. 2 приведен перечень основных организаций оказывающих фитнес-услуги в г. Красноярске. Данный перечень подготовлен с помощью справочно-информационной системы Ярмап (www.yarmap.ru).
Ниже проведен анализ рынка фитнес-услуг г. Красноярска – отражены основные тенденции, проблемы и перспективы.

В минувшем 2008 году аудитория красноярских фитнес-центров (ФЦ) стала активнее пополняться детьми и людьми пожилого возраста, начал развиваться семейный фитнес. Однако в целом количество клиентов местных фитнес-клубов по-прежнему исчисляется единицами процентов от общего числа горожан. Эксперты говорят, что если в г. Москве и  Санкт-Петербурге расходы населения на занятия спортом уже сопоставимы с расходами на еду и одежду, то «наши» люди пока не готовы к таким тратам. 

По оценке директора спортивного клуба «Богатырь», президента Федерации бодибилдинга и фитнеса Красноярского края Василия Пономарева, 80% красноярских ФЦ укомплектованы современным оборудованием и штатом инструкторов высокого класса. «Однако самих фитнес-клубов в Красноярске пока недостаточно. Новые центры хоть и появляются, но не так активно, как хотелось бы. Плотность ФЦ в целом по городу низкая, особенно «туго» с ними в правобережных районах», — отметил г-н Пономарев. 

Весь 2008 год местный рынок жил ожиданием запуска клуба Wellfit в ТРК «Июнь» — первого федерального ФЦ в Красноярске. Клуб был открыт в конце декабря, его площадь — 2,5 тыс. кв. м, центр рассчитан на 3,5 тыс. посетителей. По заявлению руководства клуба, он оснащен высококлассным современным оборудованием, аналогов которому пока нет в городе. С таким «активом» федеральный ФЦ рассчитывает привлечь в число своих клиентов горожан со средним и выше среднего достатком («ДК» № 19 от 26 мая 2008 г.). Еще задолго до открытия, весной 2008 г., Wellfit начал вести активную рекламную и маркетинговую политику, продавать клубные карты. «Сейчас рано говорить о каких-то результатах. Мы только выходим на полную мощность: запущены залы тренажеров и групповых занятий, зал единоборств. Готовим к открытию фитнес-бар. Могу лишь сказать, что посещаемость центра с каждым днем растет, начались даже персональные занятия», — рассказал «ДК» директор фитнес-центра Wellfit Сергей Невзоров. 

Местные игроки пока также затрудняются оценить, как повлияет новичок на конкурентную ситуацию — время работы клуба исчисляется всего несколькими неделями. «Помимо открытия Wellfit, каких-либо существенных изменений в составе игроков за год не произошло. Разве что начали закрываться совсем мелкие полуподвальные студии и клубы, рентабельность которых упала из-за повышения арендных выплат», — говорит директор фитнес-центра «Ривьера» Юлия Качаева. По ее оценке, сейчас на рынке г.Красноярска работают не более 20 ФЦ, причем только 10 из них оказывают максимальный перечень услуг. Гораздо больше на рынке небольших фитнес-студий и клубов, предлагающих ограниченный набор программ и услуг. 

Существенного притока посещаемости за прошедший год игроки рынка также не отметили. Зато, по их словам, несколько изменилась целевая аудитория фитнес-центров. «В частности, становится все более востребованным детский фитнес. По нашим наблюдениям, посещение ФЦ постепенно превращается в один из видов семейного досуга», — говорит директор ФЦ «Экселент» Юлия Пушилина. В «Богатыре» отмечают приток людей старшего поколения. «В последнее время приходят заниматься даже «деды», которым за 70 лет», — говорит Василий Пономарев. 

Сами фитнес-центры очень заинтересованы в притоке разных целевых групп посетителей, поскольку это позволяет им решить проблему заполняемости в утреннее и дневное время. «С одной стороны, мы сейчас нацелены на формирование более узкой аудитории. Однако параллельно планируем ввести специальную программу для студентов, которых рассчитываем привлекать в дневные часы работы», — рассказала Юлия Качаева. По словам генерального директора фитнес-центра Strongo Татьяны Кротовой, ее клуб решает аналогичную проблему за счет введения детских фитнес-программ. В целом, по оценке Юлии Пушилиной, количество красноярцев, регулярно посещающих фитнес-клубы, осталось на том же уровне — 3-5% от общего населения города. «Отчасти это объясняется тем, что красноярцы активны сами по себе и получают физическую нагрузку иными способами: летом — пробежки, езда на велосипедах, зимой — лыжи. К тому же в городе работает много профессиональных спортивных секций», — говорит г-жа Пушилина. 
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Фитнес-центр направит свои усилия на предоставление качественных и недорогих услуг в сегменте «эконом-плюс», так как в разделе 3.2 данной работы аналитики указывают на него как на наиболее перспективный.

Перечень услуг фитнес-центра: тренажерный зал, аэробика, индивидуальные занятия с тренером.

Клиентами  фитнес-центра будут жители города и микрорайона. Цены ориентированы на клиентов со средним и высоким достатком. 

Виды тренажеров, используемые в фитнес-центре, представлены в табл. 3.1. 

Таблица 3.1
Наименование и описание тренажеров используемых в фитнес-центре

	№ п/п
	Тренажер
	Фирма
	Назначение

	1
	Велотренажер вертикальный
	PRECOR C846i-U
	Предназначен для тренировки всех групп мышц ног. Он используется не только для похудения, но и при реабилитации людей, страдающих заболеванием конечностей. Используется для коррекции осанки.

	2
	Велотренажер горизонтальный
	PRECOR C846i-R
	Полная поддержка спины и сиденье, установленное под правильным углом наклона и имеющий анатомический профиль, обеспечивают максимальный комфорт. Эффективно влияет на работу подколенных сухожилий и ягодичных мышц. Используется для коррекции осанки. 

	3
	Беговая 
дорожка
	PACEMASTER
	Способствует сжиганию излишков жира и, как следствие снижению веса.

	4
	Степпер
	PRECOR С764
	Позволяет имитировать интенсивные восхождения, подъем по лестнице. Воздействует на мышцы голени, бедер. В моделях с эргономичной ручкой–на мышцы спины и плеч. Тренировки улучшают работу  сердца и легких.

	5
	Тренажер «Весла»
	ARTLINA
	Занятия развивают и укрепляют мышцы бедер, голени, брюшные, ягодичные,  спинные и плечевые. Помогают регулировать работу сердца и легких.

	6
	Блочный 
тренажер
	KETTLER
	Тренажер предназначен для борьбы с жировыми отложениями в области спины  и поясницы, а также для укрепления мышц рук и спины.

	7
	Тренажер 
Доска
	TUNTURI
	Отлично укрепляет мышцы живота рук и бедер.

	8
	Тренажер «Баттерфляй»
	ARTLINA
	Занятия развивают и укрепляют мышцы рук, бедер, брюшные, ягодичные,  спинные и плечевые. Помогают регулировать работу сердца и легких.

	9
	Эллиптический тренажер
	PRECOR EFX546i
	Основным преимуществом тренировки  является значительное уменьшение нагрузки на позвоночник и коленные суставы, позволяет изолировать определенную группу мышц для максимальной эффективной тренировки


Выбор тренажеров исходил из таких показателей как известность фирмы, многофункциональность, цена, эффективность воздействия на определенные группы мышц, модернизация  моделей [8, 40].

Фитнес-центр планирует начать свою деятельность в 2012 г. 
Фитнес, наряду с аэробикой и шейпингом, последнее время пользуется большим успехом - и, надо сказать, вполне заслуженным. Действительно, трудно пройти мимо его достоинств, настолько он уникален и эффективен. Фитнес, как сугубо «импортная» новинка, имеет и название, которое требует перевода. Итак, в переводе с английского «fitness» - это соответствие.

Отличия фитнеса от аэробики гораздо глубже, чем это может показаться на первый взгляд. Прежде всего, основные цели аэробики и фитнеса изначально расходятся. Аэробика ставит своей целью обеспечение хорошей вентиляции легких. Занимаясь ею, человек чувствует себя сильными, бодрыми, активными, тонус поднимется, и за счет этого общее самочувствие улучшится. 

Движения в аэробике достаточно просты и поэтому подходят для самого разного возраста. 

От аэробики не стоит ждать, что с ее помощью за сравнительно короткий срок  скорректируется фигура  [44].
У фитнеса совсем другая направленность, он требует большей, по сравнению с аэробикой, нагрузки, из-за чего он подходит не всем людям. Помимо поднятия жизненного тонуса организма и улучшения его общего самочувствия, он - хороший способ скорректировать фигуру, заставить активно работать мышцы и даже в какой-то степени накачать их (эффект «накачивания», который дает фитнес, не надо путать с занятиями культуризмом, однако определенный результат в этом направлении достигается путем каждодневных тренировок). 

2.4. Производственный план
В целях осуществления проекта планируется взять помещение общей площадью 288 кв. м на первом этаже десятиэтажного монолитно-кирпичного здания в микрорайоне «Южный берег» г. Красноярска.
Здание имеет бетонный пол, покрытый линолеумом, есть система отопления, в тренажерном и аэробном зале пол с подогревом. Расположение внутри помещения планируется следующее.

Зал для аэробики, тренажерный зал, комната для тренеров с гардеробом, раздевалка для клиентов, душевая, санузел, подсобное помещение для хранения фитболов, ковриков для занятий аэробикой.

Так как недвижимое имущество находится в собственности у предприятия, поэтому арендной платы у нас не будет.

 Производить ремонт и модернизацию помещения фитнес-центр не будет, так как там уже был произведен ремонт.

Срок службы комплектов спортивного и вспомогательного оборудования 5  лет. Норма амортизации составляет  20%.

Общая потребность в спортивном оборудовании и его стоимость представлена в табл. 3.2.

Таблица 3.2
Расчет стоимости комплекта спортивного оборудования
	№ п/п
	Наименование
	Количество, шт.
	Цена за единицу, руб.
	Стоимость, руб.

	1
	Коврики для аэробики
	18
	300
	5 400

	2
	Фитбол
	8
	700
	5 600

	3
	Скакалки
	10
	60
	600

	4
	Гантели  по 0,5 кг
	12
	140
	1 680

	5
	Гантели  по 1 кг
	8
	190
	1 520

	6
	Гантели  по 1,5 кг
	8
	260
	2 080

	7
	Гантели  по 2 кг
	8
	300
	2 400

	8
	Гантели  по 2,5 кг
	8
	360
	2 880

	9
	Гантели  по 3 кг
	6
	460
	2 760

	10
	Гантели  по 3,5 кг
	6
	500
	3 000

	11
	Утяжелители 
	10
	540
	5 400

	12
	Велотренажер горизонтальный
	2
	19 400
	38 800

	13
	Велотренажер вертикальный
	3
	17 200
	51 600

	14
	Беговая дорожка
	3
	30 400
	91 200

	15
	Обручи
	3
	120
	360

	16
	Обручи с утяжелением
	3
	200
	600

	17
	Амортизаторы
	15
	260
	3 900

	18
	 Тренажер "Весла"
	1
	32 000
	32 000

	19
	Тренажер для мышц пресса
	2
	5 000
	10 000


Окончание табл. 3.2

	№ п/п
	Наименование
	Количество, шт.
	Цена за единицу, руб.
	Стоимость, руб.

	20
	Степпер
	2
	27 000
	54 000

	21
	Степпер
	1
	36 800
	36 800

	22
	Мини степпер
	2
	4 600
	9 200

	23
	Блочный тренажер
	1
	42 000
	42 000

	24
	Тренажер «Баттерфляй»
	1
	39 200
	39 200

	25
	Элептический тренажер
	1
	46 200
	46 200

	26
	Тренажер Доска
	1
	4 200
	4 200

	27
	Итого
	
	
	493 380


Общая потребность во вспомогательном оборудовании представлена в табл. 3.3.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
В табл. 3.13 выполнена оценка эффективности инвестиционного проекта.

Ликвидационная стоимость оборудования была определена как 10% от первоначальной стоимости оборудования с корректировкой на индекс цен за 5 лет – 1,54 и налогообложение операции по продаже – 0,85. 
Таблица 3.13
Оценка эффективности инвестиционного проекта

	№ п/п
	Наименование
	Eд. изм.
	0
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	Операционная деятельность

	1
	Выручка от реализации
	руб.
	
	6 180 300
	6 736 527
	8 158 683
	8 892 964
	9 693 331

	2
	Себестоимость услуг
	руб.
	
	3 559 790
	3 866 827
	4 266 767
	4 637 433
	5 041 458

	3
	Прибыль от продаж
	руб.
	
	2 620 510
	2 869 700
	3 891 916
	4 255 531
	4 651 873

	4
	Налог на имущество
	руб.
	
	57 651
	63 133
	85 622
	93 622
	102 341

	5
	Прибыль до налогообложения
	руб.
	
	2 562 859
	2 806 567
	3 806 294
	4 161 909
	4 549 532

	6
	Налог на прибыль
	руб.
	
	51 257
	56 131
	76 126
	83 238
	90 991

	7
	Чистая прибыль
	руб.
	
	2 511 602
	2 750 436
	3 730 168
	4 078 671
	4 458 541

	8
	Амортизация
	руб.
	
	148 264
	148 264
	148 264
	148 264
	148 264

	9
	Денежный поток от операционной деятельности
	руб.
	
	2 659 866
	2 898 700 
	3 878 432
	4 226 935
	4 606 805

	Инвестиционная деятельность

	10
	Инвестиции в основные средства
	руб.
	-741 321
	
	
	
	
	

	11
	Инвестиции в оборотные активы
	руб.
	-222 500
	
	
	
	
	

	12
	Ликвидационная стоимость основных средств
	руб.
	
	
	
	
	
	96 952

	13
	Ликвидационная стоимость оборотных активов
	руб.
	
	
	
	
	
	188 328

	14
	Денежный поток от инвестиционной деятельности
	руб.
	-963 821
	0
	0
	0
	0
	285 280


Окончание табл. 3.13

	№ п/п
	Наименование
	Eд. изм.
	0
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	15
	Чистый денежный поток
	руб.
	-963 821
	2 659 866
	2 898 700
	3 878 432
	4 226 935
	4 892 085

	16
	Коэффициент дисконтирования
	
	1,00
	0,79
	0,63
	0,50
	0,40
	0,31

	17
	Дисконтированный чистый денежный поток
	руб.
	-963 821
	2 101 294
	1 826 181
	1 939 216
	1 690 774
	1 516 546

	18
	Дисконтированный чистый денежный поток нарастающим итогом
	руб.
	-963 821
	1 137 473
	2 963 654
	4 902 870
	6 593 644
	8 110 190

	19
	Чистый дисконтированный доход (NPV)
	руб.
	8 110 190

	20
	Индекс доходности (PI)
	
	6

	21
	Срок окупаемости (PBP)
	лет
	0,45

	22
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	%
	135%


Оценка эффективности инвестиционного проекта показала, что проект может быть принят к реализации, так как чистый дисконтированный денежный доход больше нуля и составляет 8 110 190 руб.; индекс доходности равен 6, что больше единицы. Дисконтированный срок окупаемости проекта составляет 0,45 лет. Внутренняя норма доходности 135%. Данные показатели говорят о высокой эффективности проекта.

Оценка эффективности участия предприятия в проекте

Рассмотрим банковский кредит в качестве источника финансирования инвестиционного проекта.

Предприятие приобретает оборудование за счет кредита, остальную сумму инвестиционных затрат оплачивает за счет собственных средств.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
- показатели рентабельности рассчитаны по прибыли от продаж с целью устранения фактора несопоставимости данных из-за изменения в 2009 г. ставки налога на прибыль с 24 до 20%. 

Данные табл. 3.17 свидетельствуют о незначительном снижении уровня рентабельности продаж и продукции предприятия, что вызвано относительно небольшой рентабельностью проекта по сравнению с текущей деятельностью предприятия. Однако проект вызывает увеличение масштаба деятельности предприятия и снижает риски малой диверсификации деятельности предприятия, что безусловно позитивно.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В дипломной работе было выполнено экономическое обоснование внедрения нового вида деятельности в ООО «Бизнес Сити» - создания фитнес-центра в г. Красноярске. При анализе были учтены не только все основные требования к оценке эффективности инвестиций, но и состояние внешней и внутренней среды предприятия.

В первой главе был выполнен анализ социально-экономического положения России и перспектив экономического развития Красноярского края, а также ситуации в строительной отрасли. Общим выводом является среднесрочное снижение эффективности вложения средств в строительной отрасли России и Красноярского края.

Во второй главе выполнен анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Бизнес Сити», который показал, что предприятие имеет высокую эффективность текущей хозяйственной деятельности, является финансово-устойчивым.
В работе предлагается с целью диверсификации деятельности предприятия организовать фитнес-центр в микрорайоне «Южный берег» г. Красноярска.
Начало проекта – январь 2012 г. Срок реализации определяется сроком службы оборудования и составляет 5 лет.

Планируется взять свободное помещение, котрое находится в собственности предприятия площадью 288 кв.м. на первом этаже десятиэтажного монолитно-кирпичного здания. 

Фитнес-центр будет оказывать три категории услуг: аэробика, тренажерный зал, индивидуальные занятия. Предполагается постепенное увеличение объемов деятельности в течение 2 лет, а затем стабилизации работы фитнес-центра. Объем услуг в натуральном выражении определен как максимально-возможный для арендуемого помещения. 

 Общие инвестиционные затраты составляют 963 821 руб., в том числе 741 321 руб. – комплекты спортивного и вспомогательного оборудования, 222 500 руб. – первоначальный оборотный капитал, предназначенный для финансирования документов для открытия фитнес-центра, и стартовую рекламную кампанию. 

Уровень цен на продукцию установлен на среднерыночном уровне. Фитнес-центр планирует оказывать услуги в сегменте «эконом плюс», так как проведенный анализ рынка выявил большой потенциал именно этого сегмента. Также немаловажным фактором по мнению экспертов является близкое к дому расположение фитнес-центра. Данный фактор также учтен нами при выборе микрорайона расположения фитнес-центра.
Номинальная ставка дисконтирования определена кумулятивным методом и равна 26%.

Оценка эффективности инвестиционного проекта показала, что проект может быть принят к реализации, так как чистый дисконтированный денежный доход больше нуля и составляет 8 110 190 руб.; индекс доходности равен 6, что больше единицы. Дисконтированный срок окупаемости проекта составляет 0,45 лет. Внутренняя норма доходности 135%. Данные показатели говорят о высокой эффективности проекта.

При оценке эффективности участия предприятия в проекте исходили из следующих предпосылок.

Сумма банковского кредита составляет 741 321 руб. и направляется на приобретение оборудования. Банковский кредит планируется взять в СБЕРБАНКЕ РОССИИ под 22 % годовых, сроком на 2 года. Срок договора выбирается на основании срока окупаемости проекта за счет собственных средств. Предусмотрена отсрочка погашения основной суммы долга – 1 месяц. 

Ставка дисконтирования при оценке эффективности участия предприятия в проекте равна 23%. Она определена как средневзвешенная стоимость капитала.

Расчеты показали, что чистый дисконтированный денежный доход больше нуля и составляет 9 666 850руб.; индекс доходности равен 7, что больше единицы. Дисконтированный срок окупаемости проекта составляет 0,32 года. Внутренняя норма доходности 142%. Таким образом, финансирование проекта за счет использования собственных и заемных средств более эффективно. 

Предприятию целесообразнее воспользоваться смешанной схемой финансирования: банковский кредит – 741 321 руб. и собственные средства – 222 500 руб.

Данные прогнозного отчета о прибыли, свидетельствуют о постепенном увеличении чистой прибыли и показателей рентабельности, что объясняется увеличением степени загрузки фитнес-центра к 1-му году реализации проекта.
Проект вызывает увеличение масштаба деятельности предприятия и снижает риски малой диверсификации деятельности предприятия, что безусловно позитивно.
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