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	Г-же Л.Е. Муравьевой


Уважаемая Людмила Евгеньевна
В соответствии с Вашим поручением (договор №925К от 30.09.07г.) оценщик Насыров Ю.С. (далее Оценщик) провел работу по оценке стоимости товарного знака ФГУП «НИИ «Мортеплотехники» (далее Заказчик) с целью определения его рыночной стоимости.

Оценка выполнена в соответствии с Международным стандартом оценки нематериальных активов Международного комитета по стандартизации оценки имущества, Стандартами оценки Российского общества оценщиков СТО РОО 26‑01‑95 "Оценка объектов интеллектуальной собственности" и СТО РОО 26‑02‑96 "Оценка нематериальных активов".

Оценка проведена в период с 30 сентября 2007 г. по 15 октября 2007 года по состоянию на 1 октября 2007 года.

В моем понимании, результаты оценки могут быть использованы при заключении лицензионных договоров в отношении товарного знака ЗАКАЗЧИКА, при определении ущерба, понесенного правообладателем, при некоторых разновидностях корпоративных сделок (например, при внесении вклада в виде прав на ОИС в уставный капитал создаваемого предприятия, его покупке или продажи, акционировании, создании совместного предприятия, слиянии или поглощении, а также открытой продажи акций), а также для подготовки исковых требований в случае нарушения исключительных прав на товарный знак ЗАКАЗЧИКА.

Проведенные исследования и анализ позволяют сделать вывод о том, что: рыночная стоимость товарного знака ЗАКАЗЧИКА по состоянию на дату оценки  23 702 780 рублей.
Настоящее письмо, прилагаемый отчет и его отдельные части не могут трактоваться раздельно, а только как части одного целого.

Выводы, содержащиеся в отчете, основаны на выполненных мной расчетах, заключениях и иной информации, полученной в результате исследования рынка, на моем опыте и профессиональных знаниях.

Оценщик,











Насыров Ю.С.
1. КРАТКОЕ ИЗЛОЖЕНИЕ СУЩЕСТВЕННЫХ ФАКТОВ

Таблица №1

	Заказчик
	ФГУП «НИИ мортеплотехники»

	Оценщик
	Насыров Юрий Сергеевич

	Совокупность оцениваемых прав
	исключительные права на товарный знак (ТЗ) ФГУП «НИИ мортеплотехники», владельцем которого является ФГУП «НИИ мортеплотехники»

	Цель оценки
	Определение стоимости ТЗ 

	Определение вида стоимости, подлежащей оценке
	Потребительная стоимость. Этот тип стоимости делает акцент на том вкладе, который собственность вносит в стоимость того предприятия, частью которого она является, без учета наиболее эффективного использования этой собственности или величины денежной суммы, которая могла бы быть получена от ее продажи. Потребительная стоимость представляет собой ценность, которую конкретная собственность имеет для конкретного пользователя при конкретном варианте использования [9].

	Действительная дата оценки
	по состоянию на 1 октября 2007 года

	Рыночная стоимость товарного знака ФГУП «НИИ мортеплотехники»
	23 702 780 рублей


2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ

Под рыночной стоимостью объекта оценки понимается наиболее вероятная цена, по которой данный объект может быть отчужден на открытом рынке в условиях конкуренции, когда стороны сделки действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине цены сделки не отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства, то есть когда:

· сторона сделки не обязана отчуждать объект оценки, а другая сторона не обязана принимать исполнение;

· стороны сделки хорошо осведомлены о предмете сделки и действуют в своих интересах;

· объект оценки представлен на открытый рынок в форме публичной оферты;

· цена сделки представляет собой разумное вознаграждение за объект оценки и принуждения к совершению сделки в отношении сторон сделки с чьей либо стороны не было;

· платеж за объект оценки выражен в денежной форме.
Для целей настоящего отчета под рыночной стоимостью объекта оценки понимается потребительная стоимость объекта оценки. Этот тип стоимости делает акцент на том вкладе, который собственность вносит в стоимость того предприятия, частью которого она является, без учета наиболее эффективного использования этой собственности или величины денежной суммы, которая могла бы быть получена от ее продажи. Потребительная стоимость представляет собой ценность, которую конкретная собственность имеет для конкретного пользователя при конкретном варианте использования [СТО РОО 20-03-96 Базы оценки, отличные от рыночной стоимости].

3. Общий обзор исследования
Сведения о создании и развитии эмитента

Основным видом хозяйственной деятельности Эмитента является разработка и опытное  производство вооружения и военной техники.
                    Краткая историческая справка об Эмитенте. 
ФГУП «НИИ мортеплотехники» (ранее Филиал НИИ -400, а с 1966 по 1991 года - филиал ЦНИИ "Гидроприбор" в составе НПО "Уран" Минсудпрома)  организован в городе Ломоносове в 1948 году в связи с необходимостью разработки для ВМФ СССР новых дальноходных тепловых (парогазовых) торпед и их энергосиловых установок (ЭСУ).    

За более чем полвека существования институт успешно справился с поставленной задачей. На базе разработок, выполненных в Остехбюро, а также изучения опыта и результатов работ, проводимых в 30-40-е годы в США и Германии, коллективом института, с привлечением широкого круга специализированных предприятий ВПК, создано и передано ВМФ СССР в 50-60-е годы семейство противокорабельных перекисноводородных торпед 53-57, 53-61, 53-65 с рекордными показателями скорости и дальности хода.

В 70-80 гг., в связи с появлением высокоскоростных глубоководных атомных подводных лодок, усилия специалистов института были направлены на создание нового поколения энергосиловых установок, которые позволили бы, сохранив высокими скорость и дальность хода тепловых торпед, увеличить глубину их применения. На основе проведенных экспериментальных исследований мощных турбинных двигателей в институте была создана ЭСУ на однокомпонентном топливе. 
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
                            Краткий обзор рынка ВПК.
Разработки в области обороны относятся к числу стратегически важных отраслей народного хозяйства, от функционирования которой зависит внешняя и внутренняя безопасность Российской Федерации.

В настоящее время наблюдается тенденция роста рынка российской оборонки. Отечественные оборонные предприятия продолжают наращивать  разработки и производство уже пятый год подряд. Это обусловлено, как ростом государственного оборонного заказа, так и увеличением спроса на российские вооружения на внешних рынках. 
                                             Гособоронзаказ. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
В 2005 году Гособоронзаказ в России впервые за последние 10 лет превысил  объем денежных средств, получаемых от  экспорта вооружений и военной техники (ВиВТ). В 2006 году расходы на государственный оборонный заказ составляли 237 млрд. руб. (около 8,7 млрд. долл. США), при этом более четверти  этой суммы – доля заказов для ВМФ РФ. 

В 2006 году Военно-промышленной комиссией при Правительстве РФ принята новая Госпрограмма вооружений на 2007-2015 г.г.,  на реализацию которой в ближайшие 9 лет будет потрачено около 5 трлн. руб. И хотя в новой Госпрограмме предполагается  перераспределение  объемов ассигнований в сторону значительного увеличения закупок ВиВТ и снижение доли НИОКР, тем не менее   37% от запланированных средств представляют внушительный объем средств. Задачей Госпрограммы является массовое перевооружение вооруженных сил РФ (в т.ч. ВМФ), способных адекватно реагировать как на угрозы локального характера, так и на возможные угрозы со стороны крупных государств, имеющих  регулярную армию.  К 2015 году  доля заказов на вооружение для ВМФ составит порядка 50%  Гособоронзаказа. 

Военно-морской флот России по новой Госпрограмме вооружения должен получить несколько  десятков надводных кораблей нового поколения (корветов и фрегатов), подводных лодок, в том числе 5 стратегических ракетоносцев. 

 В ближайшие годы основной акцент делается на строительство небольших кораблей ближней и дальней морской зоны — корветов и фрегатов. А новые корабли в свою очередь потребуют создания или модернизации  торпедного оружия.
ФГУП «НИИ мортеплотехники» является основным разработчиком теплового торпедного оружия для данных типов кораблей.

                 Экспорт вооружений и военной техники

В настоящее время Россия занимает ведущие позиции в ряду экспортеров военно-морского вооружения. 

 По оценкам экспертов, в период до 2013 года потенциальная емкость международного рынка боевых кораблей и вспомогательных судов составит около 1400 единиц. Более трети этого количества приходится на страны Юго-Восточной Азии, Ближнего Востока и Северной Африки, где российское судостроение уже завоевало определенные позиции.

Другим значимым сегментом рынка  будет модернизация кораблей со всем комплексом вооружения ( в т.ч. и торпедного), поставленных в свое время промышленностью СССР в различные страны. На сегодня во флотах 26 стран находится более 500 военных кораблей, судов и катеров советского производства.

На ближайшие несколько лет судостроительные предприятия России обеспечены крупными контрактами по поставкам военно-морских вооружений на экспорт. В настоящее время портфель заказов Рособоронэкспорта на поставку вооружений для флотов  мира составляет порядка 10 млрд. долл. США.  

ФГУП «НИИ мортеплотехники» активно участвовало и участвует в проектах по строительству кораблей в рамках экспортных заказов. Среди них — строительство кораблей для ВМС Китая и Индии.

4. Описание объекта оценки
Оценщик Насыров Ю.С. был приглашен руководством ЗАКАЗЧИКА для определения рыночной стоимости товарного знака ЗАКАЗЧИКА. 

В процессе выполнения работ оценщик использовал ретроспективную информацию о финансовом состоянии и хозяйственной деятельности ЗАКАЗЧИКА за 2004 – девять месяцев 2007 гг., данные о конкурентах из СМИ и специальной литературы [14], сведения из архива оценщика.

Необходимо принять во внимание, что цена, установленная в случае заключения реальной сделки, может отличаться от цены, определенной в ходе оценки вследствие таких факторов как: мотивы сторон, умение сторон вести переговоры, условия сделки (например: финансовые условия, условия контроля за качеством оказываемых услуг лицензиатом и т.д.), и иные факторы, непосредственно относящиеся к особенностям конкретной сделки.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
 Сформировать значительный по размерам уставный фонд без отвлечения денежных средств и обеспечить доступ к банковским кредитам и инвестициям (интеллектуальную собственность можно использовать наравне с другим имуществом предприятия в качестве объекта залога при получении кредитов);

 Амортизировать интеллектуальную собственность (за исключением товарного знака) в уставном фонде и заместить ее реальными денежными средствами (капитализировать интеллектуальную собственность). При этом амортизационные отчисления на законных основаниях остаются в распоряжении предприятия, включаются в себестоимость продукции и не облагаются налогом на прибыль;

 Участвовать в качестве учредителей (собственников) при организации дочерних и самостоятельных фирм без отвлечения денежных средств.

             Интеллектуальная собственность в хозяйственной деятельности

Использование интеллектуальной собственности в хозяйственной деятельности позволит:

1. Документально подтвердить права собственности и поставить ее объекты на баланс в качестве имущества предприятия. Это дает возможность производить амортизацию интеллектуальной собственности и образовывать соответствующие фонды амортизационных отчислений за счет себестоимости продукции;

2. Получить дополнительные доходы за передачу прав на использование объектов интеллектуальной собственности, а также обеспечить обоснованное регулирование расценок на продукцию инновационной деятельности предприятия в зависимости от объема передаваемых прав на ее использование.

3. Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
5. АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ

Внимательное изучение ретроспективной финансовой отчетности Заказчика позволяет сделать грамотный прогноз его будущих финансовых и производственных показателей. Кроме того, такой анализ позволяет раскрыть более верную и объективную картину его финансовой, экономической и производственной деятельности. Этим объясняется необходимость и целесообразность проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Анализ финансового состояния ЗАКАЗЧИКА включает в себя анализ бухгалтерского баланса и отчета о прибылях и убытках за прошедший период в целях выявления тенденций в деятельности предприятия, определения показателей ликвидности, отношения активов к пассивам, прибыльности и других финансовых характеристик. 

Данные характеристики затем сравниваются с характеристиками аналогичных компаний, функционирующих в той же отрасли, в целях определения относительного финансового положения исследуемого предприятия.

Оценщик полагался на данные предприятия без их проверки и подтверждения.

Оценщик также указывает, что настоящий анализ является ограниченным в связи с целью данного отчета. Ретроспективные данные по бухгалтерскому балансу за 2004 – девять месяцев 2007 года приведены в таблице 2.
Бухгалтерская отчетность 

Таблица №2
	Показатель
	4-й кв. 2004г.
	4-й кв. 2005г.
	4-й кв. 2006г.
	3-й кв. 2007г.
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Активы 



	Внеоборотные активы
	340541000
	597454507
	798124062
	930255375

	Нематериальные активы
	38087
	36117
	34147
	37277

	Основные средства
	37714920
	36279967
	49427827
	47166903

	Незавершенное строительство
	302787873
	561138303
	748661968
	882781520

	Долгосрочные финансовые вложения
	120
	120
	120
	120

	Отложенные налоговые активы
	-
	-
	-
	269555

	Оборотные активы
	361218217
	433953709
	264282926
	441269063

	Запасы
	63512403
	64812714
	68834579
	188191893

	НДС по приобретенным ценностям
	4125044
	6859127
	13844705
	14223556

	Дебиторская задолженность (свыше 12 месяцев)
	183243074
	206607206
	159606144

	135970467


	Краткосрочные финансовые вложения
	-
	85586217
	7500000
	-

	Денежные средства
	110337696
	70088445
	14497497
	102883147

	Всего активов
	701759217
	1031408216
	1062406987
	1371524438

	

	Капитал и резервы
	133903624
	151183640
	175083255
	171543711

	Уставный капитал
	135000
	135000
	135000
	135000

	Добавочный капитал
	87513482
	87513482
	87513482
	87513482

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	46255142
	63535158
	87434772
	83895229

	Заемные средства
	0
	0
	0
	0

	Долгосрочные обязательства
	4630672
	4828415 
	3072789
	-

	Краткосрочные обязательства
	563224921
	875396161
	884250943
	1199980727

	Кредиторская задолженность
	293926411
	336121291
	179999713
	276747227

	Баланс
	701759217
	1031408216
	1062406987
	1371524438


АНАЛИЗ ОТЧЕТА О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ 

Ретроспективная информация о прибылях и убытках ЗАКАЗЧИКА приведена в таблице 3. 
Показатели реализации (в руб.)



 Таблица 3
	Показатели
	2004
	2005
	2006

	Выручка от реализации, тыс.руб
	339456960
	624383577
	587600691

	Прибыль от реализации, тыс.руб
	20053961
	33096249
	41217181

	В %% от выручки
	5,91%
	5,30%
	7,01%

	Прибыль до налогообложения
	19728621
	22097912
	37888603

	В %% от выручки
	5,81%
	3,54%
	6,45%


6. ПРОЦЕСС ОЦЕНКИ ТОВАРНОГО знака 

                                      6.1. Краткий обзор методов оценки ТЗ

Существует множество приемов [2] по оценке стоимости объектов интеллектуальной собственности, однако большинство из них может быть сгруппировано в три подхода: сравнительный, доходный и затратный. Согласно [3] рекомендуемая предпочтительность применения подходов к оценке товарных знаков и брэндов следующая: в первую очередь - доходный, во вторую - сравнительный, слабо применим - затратный.

Оставаясь в рамках того или иного подхода профессиональные оценщики могут использовать один или несколько оценочных методов. Целью использования более одного метода является достижения наибольшей обоснованности и очевидности выводов оценочного заключения.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Оценщик провел расчеты стоимости товарного  знака ФГУП «НИИ мортеплотехники» с учетом факторов риска и вероятности наступления события. 

6.2.1. Оценка стоимости «методом

 освобождения от роялти» 

Исходными данными для расчета являлись фактические показатели выручки от оказания услуг с использованием товарного знака ФГУП «НИИ мортеплотехники»
Ставка роялти была выбрана, как для производства вооружения (п.14 Отдельные виды продукции, Приложение 1) и взята как минимальная между 5 и10, т.к. выпускаемая продукция не для массового потребления.
Расчет стоимости товарного знака 
	Показатели 
	                                              Фактические показатели 

	
	2004
	2005
	2006

	Выручка от услуг, оказанных с использованием товарного знака
	339456960
	624383577
	587600691

	Ставка роялти в %
	5%
	5%
	5%

	Доход от использования товарного знака
	16972842
	31219179
	29380035


	 Взяв за основу уточненный прогноз Минэкономразвития России на 2007-2009 годы и предварительные проектировки основных параметров прогноза социально- экономического развития Российской Федерации на 2010 год, направленные в Минфин России письмом от 15 декабря 2006 года № 19039-АБ/Д03 применим индексы-дефляторы продукции промышленности и приведем доходы 2004 - 2005 годов к доходу 2006г. (расчет см. в Табл.4)


	Таблица 4.
	
	


	год
	2004
	2005
	2006

	индекс-дефлятор
	              124,30р. 
	              122,30р. 
	             116,70р. 

	Выручка от реализации, руб.
	  339 456 960,00   
	  624 383 577,00   
	 587 600 691,00   

	приведенная к 2006г.
	 484 486 891,05р. 
	 763 621 114,67р. 
	 

	среднее за 3 года
	 611 902 898,91р. 
	 
	 

	ставка роялти 5%
	0,05 
	 
	 

	стоимость ТЗ
	   30 595 144,95р. 
	 
	 


Вывод:
стоимость товарного знака ФГУП «НИИ мортеплотехники»
методом освобождения от роялти составляет:

                                                   30 595 145 руб.
6.2.2. Оценка стоимости «Методом определения стоимости товарного знака как объекта промышленной собственности по прибыли»
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Расчет стоимости товарного знака 
	Показатели 
	Фактические показатели, в тыс. руб

	
	2004
	2005
	2006

	Выручка от услуг, оказанных с использованием товарного знака
	339456960
	624383577
	587600691

	Коэффициент, учитывающий характер производства продукции, защищенный товарным знаком
	0,2
	0,2
	0,2

	Норма прибыли
	13,9%
	13,9%
	13,9%

	Доход от использования товарного знака
	9436903
	17357863
	16 335 229


Вывод:

стоимость товарного знака ФГУП «НИИ мортеплотехники» методом определения стоимости товарного знака как объекта промышленной собственности по прибыли составляет:

16 335 229  руб.
Приложение 1.
РАСШИРЕННЫЙ ПЕРЕЧЕНЬ СТАНДАРТНЫХ СТАВОК РОЯЛТИ - В % ОТ ЦЕНЫ ЕДИНИЦЫ ПРОДУКЦИИ ИЛИ ОТ СУММЫ ПРОДАЖ (ОБЪЕМА РЕАЛИЗАЦИИ) 

	№
	Объекты применения ставок роялти
	Роялти Р в %

	ОТРАСЛИ ПРОМЫШЛЕННОСТИ:

	1
	Авиационная
	6-10

	2
	Автомобильная
	1-3

	3
	Инструментальная
	3-5

	4
	Металлургическая
	5-8

	5
	Потребительских товаров длительного пользования
	5

	6
	Потребительских товаров массового спроса с малым сроком использования
	0,2-1,5

	7
	Сельскохозяйственного машиностроения
	4,5

	8
	Станкостроительная
	4,7-7,5

	9
	Строительного машиностроения
	4,5

	10
	Текстильная
	3-6

	11
	Фармацевтическая
	2-5

	12
	Химическая
	2-4

	13
	Химического машиностроения
	4-7

	14
	Электронная
	4-10

	15
	Электротехническая
	1-5

	ОБОРУДОВАНИЕ ДЛЯ:

	1
	железных дорог
	3-5

	2
	канцелярских работ
	3

	3
	котельных
	5

	4
	литейного производства
	1,5-2,0

	5
	медицины
	4-8

	6
	металлообработки
	4,5

	7
	металлургической промышленности
	5-8

	8
	обработка поверхностей
	6-7

	9
	общепромышленных целен
	5,5

	10
	очистки воды
	5

	11
	пищевой промышленности
	4

	12
	подъемно-транспортное оборудование
	5

	13
	полиграфии
	4

	14
	радиосвязи
	7

	15
	самолетостроения
	6-10

	16
	сварочных работ
	3,5-5

	17
	связи
	7

	18
	сигнализации
	1-1,5

	19
	специальных целей
	6

	20
	судов (речных и морских)
	3-5

	21
	текстильной промышленности
	3-6

	22
	транспорта
	5

	23
	химической промышленности
	3-5

	24
	холодильных установок общего назначения
	2-4

	25
	холодильных установок для промышленности
	4-6

	26
	цементных заводов
	3-5

	27
	электронных устройств
	4-8

	28
	электротехники
	4-7

	ОТДЕЛЬНЫЕ ВИДЫ ПРОДУКЦИИ:

	1
	Авиационная техника
	6-10

	2
	Автодвигатели и запчасти к ним
	2-4

	3
	Автозапчасти
	2-3

	4
	Автомобили
	5

	5
	Аккумуляторы
	3-4

	6
	Ароматические вещества
	3

	7
	Белье
	2-4

	8
	Бритвы
	1-2

	9
	Буксиры
	1-2

	10
	Бумага
	1-2

	11
	Велосипеды
	3-5

	12
	Вентили
	3-6

	13
	Воздушные кондиционеры
	3-4

	14
	Вооружение
	5-10

	15
	Игры (без авторских нрав)
	3-6

	16
	Изделия из каучука
	3-3,5

	17
	Изделия из пластмассы
	3

	18
	Изделия из стекла
	2-4

	19
	Измерительные приборы
	5-8

	20
	Инструмент
	5-7

	21
	Клапаны
	2-3

	22
	Клей
	2-3

	23
	Книги (без авторских прав)
	3-6

	24
	Кожи
	3

	25
	Компрессоры
	5-7

	26
	Копировальная бумага
	1-2

	27
	Корм для скота
	2-3

	28
	Котельное оборудование
	5

	29
	Котлы
	3-5

	30
	Красители
	3

	31
	Краски
	2-3

	32
	Литье
	1,5-2

	33
	Лифты
	4-5

	34
	Мебель деревянная
	2-3

	35
	Мебель металлическая
	3

	36
	Медицинские приборы
	4-7

	37
	Металлические конструкции
	2-4

	38
	Минеральные масла
	2-3

	39
	Моторы промышленного назначения
	4-7

	40
	Нагревательные системы
	4-6

	41
	Напитки
	2-5

	42
	Насосы
	5-7

	43
	Ножи
	1-2

	44
	Обувь
	1-1,25

	45
	Оптика
	8

	46
	Оснастка
	5-7

	47
	Парфюмерия
	2-5

	48
	Печатные издания
	3-6

	49
	Печи
	4-6

	50
	Питье
	3-5

	51
	Пластинки
	2-5

	52
	Полупроводники
	1-2

	53
	Полуфабрнкаты
	1,5-2

	54
	Приводы
	5

	55
	Продовольственные товары
	1-2

	56
	Продукты органической химии
	2-4

	57
	Радиолампы
	3-4

	58
	Реле-аппаратура
	4-6

	59
	Ручной инструмент
	3

	60
	Самолеты
	5-10

	61
	Сельскохозяйственые машины
	2-5

	62
	Скобяные изделия
	2-3

	63
	Спорттовары
	1-3

	64
	Станки металлообрабатывающие
	4-6

	65
	Строительные машины
	3-5

	66
	Стройматериалы
	2-4

	67
	Суда
	3-5

	68
	Текстильные волокна
	2-3

	69
	Телеаппаратура
	7

	70
	Ткани для пошива одежды
	3

	71
	Ткани для промышленных целей
	3-4

	72
	Товары для киноиндустрии
	3-5

	73
	Трикотаж
	2-4

	74
	Удобрения
	1,5-2

	75
	Упаковка бумажная и картонная
	2-3

	76
	Фармацевтические товары
	2-4

	77
	Фототовары
	1-3

	78
	Химикаты для сельского хозяйства
	1

	79
	Химреактивы
	1-3

	80
	Электрические контрольно-измерительные приборы
	3-5

	81
	Электрокабели
	2-4


                                                                                                                                           Приложение 2

                                 ключевые финансовые коэффициенты для избранных отраслей Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
8. Основные допущения 
и ограничивающие условия

Приведенные в отчете выводы и заключения по оценке стоимости ограничиваются следующими условиями и допущениями, которые являются неотъемлемой частью настоящего отчета:

1. Оценщик не принимает на себя ответственность за юридическое описание прав оцениваемой собственности. Права на оцениваемую собственность считаются достоверными.

2. От оценщика не требуется давать свидетельство или появляться в суде, вследствие проведения оценки данной собственности, иначе как по официальному вызову суда.

3. Оценщик предполагает отсутствие каких-либо скрытых факторов, оказывающих влияние на оценку, на состояние объекта. Оценщик не несет ответственности за наличие таких скрытых факторов, и за необходимость выявления таковых.

4. Информация, оценки и мнения, полученные оценщиком и содержащиеся в настоящем отчете, были получены из источников, достоверных согласно мнению оценщика, у которого есть все основания полагаться на их верность. Тем не менее, оценщик не может принять на себя ответственность за точность этих данных.

5. Ни заказчик, ни оценщик не могут разглашать содержание настоящего Отчета об оценке без предварительного письменного согласования.

6. Мнение оценщика относительно рыночной стоимости является действительным на дату, специально оговоренную в настоящем отчете. Оценщик не принимает на себя никакой ответственности за социальные, экономические, физические или нормативные изменения, которые могут произойти после этой даты, отразиться на влиянии рыночных факторов, и таким образом, повлиять на суждение оценщика.

7. Отчет об оценке содержит профессиональное мнение оценщика относительно стоимости объекта ОИС. Это не является гарантией того, что собственность будет продана, заложена, согласно величины оцененной стоимости.

8. Ставки роялти и дисконтирования Оценщиком были установлены исходя из мировой практики, опроса и экспертной оценки мнений специалистов, а также с учетом установившихся традиций экономики и хозяйствования.

9. СЕРТИФИКАТ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ

Оценщик Насыров Ю.С. настоящим удостоверяет, что в соответствии с имеющимися у него данными:

1. изложенные в отчете факты правильны и соответствуют действительности;

2. сделанный анализ, высказанные мнения и полученные выводы действительны исключительно в пределах оговоренных в настоящем отчете допущений и ограничивающих условий и являются моими персональными, непредвзятыми профессиональными анализами, мнениями и выводами;

3. я не имею ни в настоящем, ни в будущем какого-либо интереса в объекте собственности, являющемся предметом данного отчета: я также не имею личной заинтересованности и предвзятости в отношении вовлеченных сторон;

4. задание на оценку не основывалось на требовании определения минимальной или оговоренной цены;

5. вознаграждение за это исследование и расчеты никоим образом не связаны с объявлением заранее определенной стоимости, или тенденции в определении стоимости в пользу клиента с суммой оценки стоимости, с достижением заранее оговоренного результата, или с какими то ни было иными причинами, кроме как выполнением работ по данному отчету;

6. анализ, мнения и выводы были получены, а этот отчет составлен в соответствии со Стандартами Профессиональной Практики Оценки и Кодексом Этики Российского общества оценщиков.
7. расчетная стоимость признается действительной только на дату оценки.

Оценщик,                                                                                               Насыров Ю.С.
10. Принятые терминология и обозначения

Интеллектуальная собственность как объект оценки — исключительное право гражданина или юридического лица на результаты интеллектуальной деятельности и приравненные к ним средства индивидуализации юридического лица, индивидуализации продукции, выполняемых работ или услуг (фирменное наименование, товарный знак, знак обслуживания и т.п.).

Оценка интеллектуальной собственности — процесс определения полезности результатов интеллектуальной деятельности и приравненных к ним средств индивидуализации юридического лица, индивидуализации продукции, выполняемых работ или услуг (фирменное наименование, товарный знак, знак обслуживания и т.п.) в денежном выражении.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
 «Метод стоимость создания» основан на определении стоимости воссоздания оцениваемого объекта. Данный метод применим в отношении тех объектов интеллектуальной собственности, для которых нет сформировавшегося рынка и которые не могут быть оценены непосредственным образом (изобретения, научно-исследовательские, проектно-технологические разработки, специализированные адресные списки и др.). За оценку стоимости принимается сумма затрат, необходимых для создания актива, с учетом разумной прибыли на вложенный капитал. Следует иметь в виду, что если вклад нематериального актива в прибыль предприятия не превышает затрат на его создание, то преимущества, обусловленного использованием данного типа актива отсутствует. Актив должен обеспечить определенную выгоду. Поэтому данный метод подходит не ко всем ситуациям и его следует применять тогда, когда нет возможности применить другие методы оценки.
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